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ВСТУП

Відродження національної культури та посилення інтеграцій​них процесів з Європою, реформування економіки та впроваджен​ня ринкових відносин - поставили нові вимоги до освіти у наш час. Освіта має бути пріоритетною, безперервною і різноманіт​ною, нести гуманістичні цінності, використовувати нові техно​логії навчання та за​безпечити саморозвиток особистості. 
В умовах сучасного періоду все більш необхідним є вивчення і удосконалення саме економічної теорії. В загальних рисах викладання економіки повинно забезпечити найшвидше і найпростіше орієнтування людини в ринковій економіці. 

Учні 10 – 11 класів, які вивчають "Основи економічних знань", не є виробниками матеріальних благ. Поняття про заробіток в них, в основному, повязане із "романтичним” здобуванням коштів посередницького типу (купив дешевше – продав дорожче), а часом і кримінальною (рекет) діяльністю. Отже, викладаючи учням " Основи економічних знань”, необхідно на доступних прикладах пояснювати, як заробляються гроші, що таке посередницька діяльність, в чому її складність і необхідність, які знання та інтелект необхідно мати, які матеріальні витрати необхідні при цьому. "Пусковим механізмом” для проведення такого заняття може бути розповідь учнів про те, як вони самостійно займаються "бізнесом”. Тобто завдання для учнів цієї вікової групи повинні бути такими, які б давали змогу, кожному виділитися і продемонструвати свій інтелект. Найкраще для цього застосовувати активні методи навчання: аналіз конкретної ситуації, дискусії, ділові ігри.

Саме гра може виконувати кілька функцій: 
навчаючу — розвиток таких загально-навчальних вмінь і навичок, як пам`ять, увага, сприймання інформації різної мо​дальності; розвиток навичок володіння рідною мовою; 
розважальну — створення сприятливої атмосфери, перетворення уроку на захоплюючу пригоду;

комунікативну — об’єднання учнів у колектив, встановлення емоційних контактів. 
релаксаційну — зняття емоційної напруженості, спричиненої навантаженням на нервову систему за інтенсивного навчання;

психологічну — підготовка для більш ефективної діяльності, перебудова психіки і фізіології для засвоєння великих обсягів інформації;

розвиваючу — гармонійний розвиток особистісних якостей для активізації резервних можливостей;
виховну — психотренінг і психокорекція поведінки в ігрових моделях життєвих ситуацій.
Гра, як метод навчання, дозволяє ніби насправді пережити певну ситуацію. Це один із дійових способів повернути навчання лицем до конкретної людської практики. У грі втілюється основна формула педагогічної творчості: первісне абстрактне знання перетворюється на конкретне переживання. Тут формується співпричетність, співпереживання та самооцінка. 
Гра – це насамперед дія. А у житті – це запорука успіху, адже мало кого цікавить, як людина знає теорію, мають значення тільки її дії в різних ситуаціях. У практиці економічної освіти найбільш відомі ділові ігри, тренінги, конкурси, аналіз ситуацій, математичні тренінги, розробка колективних проектів у малих групах. 
Розділ І Ділові ігри

ДІЛОВА ГРА «Ринок цукру»

Мета: формувати в учнів уміння і навички домовлятися у групах;

розвивати навички співпраці;

практикувати соціально-побутові звички, виявляючи потенційних покупців і продавців;

набувати навичок ведення переговорів;

закріпити економічні поняття «товарна біржа», «брокер», «ринкова рівновага», «рівноважна ціна».

Необхідний час: один урок.

Обладнання: брокерські картки (білі — для продавців; червоні — для покупців). 
Учасники: учитель, дві групи учнів — продавці та покупці.

Основні поняття: «товарна біржа», «брокер», «ринкова рівновага», «рівноважна ціна».

Структура уроку:

I  частина — організаційна;
II частина — укладення угод про купівлю-продаж;
III частина — підбиття підсумків.
ХІД ГРИ:

І. Організаційна частина. Перш ніж розпочинати ділову гру «Ринок цукру», учитель має повідомити мету уроку, а також розподілити учнів на дві групи — продавців і покупців, які представлятимуть інтереси своїх клієнтів (цей клієнт умовний, тому у групах можна не обирати учня, який виконуватиме його обов'язки). Далі — у кожній групі мають обрати експертів та спостерігачів.

Після цього учителю слід повідомити кожній групі її завдання, зокрема:

брокери-покупці мають купити 1000 тонн цукру за ціною 4 млн грн. (у межах від 3500 до 4500 грн. за 1 тонну);

брокерам-продавцям слід продати 1000 тонн цукру за ціною 5 млн грн. (у межах від 4500 до 5500 грн. за 1 тонну);

експерти мають збирати інформацію, необхідну для купівлі чи продажу, та оголошувати її у своїй групі;

спостерігачі повинні стежити за процедурою купівлі-продажу. 
Наприкінці гри спостерігачі мають запропонувати учням дати відповіді на такі запитання:

Ви співпрацювали між собою, виконуючи завдання, чи кожен діяв індивідуально?

Хто лідирував у групі? У чому полягало лідерство?

Хто був пасивний? Чому?

Як відбувалися торги?

Чи виникали у групі проблеми під час виконання завдання?
Після цього учитель має індивідуально ознайомити учнів з підготовленими заздалегідь інструкціями.

Інструкція щодо купівлі цукру

Ви — брокери-покупці, які діють в інтересах свого клієнта і беруть участь у торгах на товарній біржі. Ваш клієнт дав вам конкретну вказівку — купити 1000 тонн цукру за ціною 4 млн грн.

Ваше завдання полягає у тому, щоб купити цукор за найменшою з можливих цін. Вам не дозволено порушувати інструкції вашого клієнта — робити закупівлі слід за ціною, що не перевищує обумовленого максимуму (укладати угоди можна лише у межах від 3500 до 4500 грн. за 1 тонну). Якщо ви порушите цю умову свого клієнта, то позбудетеся брокерської ліцензії і вийдете з гри.

Команда брокерів-покупців має змагатися з командою брокерів-продавців. Мета гри — визначити, яка команда краще представляє інтереси свого клієнта у біржових операціях.
Під час гри слід пам'ятати:

— колір вашої брокерської картки — червоний; у продавців брокерська картка — біла;

— розголошувати отримані від клієнта вказівки не можна;

— угода вважається укладеною, якщо брокер-покупець та брокер-продавець згодні з її умовами;

— як тільки угоду укладено, повідомите про це одному з експертів, щоб він міг оголосити ціну купівлі-продажу та зафіксувати її на дошці;

— уважно слухайте, які ціни оголошує експерт: це важлива інформація, що допоможе вашій команді виграти;

— як тільки ви повідомили експерту про укладення угоди, здайте брокерську картку із ціною купівлі-продажу вчителю та візьміть у нього нову брокерську картку;

— якщо продавець не погоджується із запропонованою ціною купівлі-продажу, не полишайте спроб домовитися з ним. Слід зробити усе, що у ваших силах, для укладення угоди. Однак пам'ятайте, що ви не маєте права порушувати надані клієнтом вказівки;

— кожен біржовий період триває 10 хв. За 1 хв. до його закінчення вчитель зробить попередження;

— після закінчення біржового періоду всі брокерські картки слід здати вчителю;

— наприкінці уроку спостерігач запропонує вам дати відповіді на запитання щодо перебігу гри, а вчитель оголосить, яка група — брокерів-покупців чи брокерів-продавців — більш успішно представляла інтереси своїх клієнтів.

 

Інструкція щодо продажу цукру

Ви берете участь у торгах на товарній біржі в якості брокерів, які діють від імені свого клієнта. Ваш клієнт дає вам конкретну вказівку — продати 1000 тонн цукру за ціною 5 млн грн. (у межах від 4500 до 5500 грн. за 1 тонну).

Ваше завдання — продати цукор за найвищою з можливих цін. Вам не дозволено порушувати інструкції вашого клієнта, зокрема продавати за ціною, нижчою обумовленого мінімуму (укладати угоди можна лише у межах від 4500 до 5500 грн. за 1 тонну). Якщо ви порушите цю умову свого клієнта, то позбудетеся брокерської ліцензії і вийдете з гри.

Команда брокерів-покупців має змагатися з командою брокерів-продавців. Мета гри — визначити, яка команда краще представляє інтереси свого клієнта у біржових операціях.
Під час гри слід пам'ятати:

— колір вашої брокерської картки — білий; у покупців брокерська картка — червона;

— не розголошуйте отримані від клієнта вказівки;

— угода вважається укладеною, якщо брокер-покупець та брокер-продавець згодні з її умовами;

— як тільки угоду укладено, повідомите про це одному з експертів, щоб він міг оголосити ціну купівлі-продажу та зафіксувати її на дошці;

— уважно слухайте, які ціни оголошує експерт: це важлива інформація, що допоможе вашій команді виграти;

— як тільки ви повідомили експерту про укладення угоди, здайте брокерську картку із ціною купівлі-продажу вчителю та візьміть у нього нову брокерську картку;

— якщо продавець не погоджується із запропонованою ціною купівлі-продажу, не полишайте спроб домовитися з ним. Слід зробити усе, що у ваших силах, для укладення угоди. Однак пам'ятайте, що ви не маєте права порушувати надані клієнтом вказівки;

— кожен біржовий період триває 10 хв. За 1 хв. до його закінчення вчитель зробить попередження;

— після закінчення біржового періоду всі брокерські картки слід здати вчителю;

— наприкінці уроку спостерігач запропонує вам дати відповіді на запитання щодо перебігу гри, а вчитель оголосить, яка група — брокерів-покупців чи брокерів-продавців — більш успішно представляла інтереси своїх клієнтів.

 

Інструкцію однієї групи слід тримати у таємниці від іншої. Також необхідно роздати учням брокерські картки, у які вони вписуватимуть ціни купівель та продажів. Ці брокерські картки мають такий вигляд:

Брокеру-продавцю:
Продати 1000 тонн цукру за ціною не менше ніж ______ грн. за тонну

Брокеру-покупцю:
Купити 1000 тонн цукру за ціною не більше ніж ______ грн. за тонну
II. Укладення угод про купівлю-продаж.
 Ознайомившись з інструкціями, брокери-продавці та брокери-покупці можуть розпочинати ведення торгів.

Якщо брокер-продавець та брокер-покупець домовилися про ціну купівлі-продажу, то її слід вписати у брокерську картку.

Про укладення угоди слід повідомити експерта. Він має оголосити ціну купівлі-продажу і написати її на дошці.

Брокерську картку потрібно здати вчителю, а потім узяти нову для укладення наступної угоди.

Під час укладення угод про купівлю-продаж учителю потрібно стежити за часом: кожен біржовий період має тривати 10 хв. (за один урок може бути не більше 4-х біржових періодів). Учитель має попереджати учнів про закінчення кожного періоду за 1 хв. По закінченні гри спостерігачам слід оголосити, хто найбільш успішно представляв інтереси своїх клієнтів у групах брокерів-покупців та брокерів-продавців.
III. Підбиття підсумків. У кінці кожного періоду учні здають брокерські картки, а учитель вписує ціни купівель-продажів у таблицю: 
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Наприкінці гри учитель має повідомити учням, скільки брокерських карток він роздав брокерам-покупцям і брокерам-продавцям, а також оголосити, яка група більш успішно представляла інтереси свого клієнта.
ДІЛОВА ГРА

 «Система національних рахунків»

Мета: формувати в учнів уміння і навички співпраці;

практикувати роботу в групах;

набувати навичок ведення розрахунків;

закріпити економічні поняття «ВВП», «НД», «ВНП», «ЧНП».

Необхідний час: один урок.

Обладнання: картки доходів і витрат.

Учасникиа: учитель, шість груп учнів.
Основні поняття: «внутрішній валовий продукт», «внутрішній національний продукт», «національний дохід», «чистий національний подукт».

Структура уроку:

I  частина — організаційна;
II частина — розрахунки показників СНР, понятіний диктант;
III частина — підбиття підсумків.
ХІД ГРИ:

I  частина — організаційна:
Учні класу поділяються на шість груп. 
Перша визначає споживчі і державні витрати, друга – інвестиційні витрати та чистий експорт, третя – невиробничі доходи, четверта – заробітну плату та прибутки, п’ята – ренту,девиденти, інвестиції, шоста група – експерти.
II частина — розрахунки показників СНР, понятіний диктант:
Учитель. Які складові використовуються при обчисленні ВВП за витратами? Запишіть на дошці, будь ласка, формулу розрахунку.

Учень: записує, пояснює значення.

ВВП=C + J + G + Nx

C – споживчі витрати;

I – інвестиції;

G – державні закупівлі без трансфертних платежів;

Nx – чистий експорт.

Учитель. Що враховується при обчисленні ВВП за доходами? 

Учень записує на дошці, пояснює значення:

ВВП = W + Pr + i + R + A + Tп

W – заробітна плата;

Pr – прибуток(фізичний капітал);

I – дивіденди;

A – амортизація;

Tп – непрямі податки (не включаються чисті доходи від решти світу).

Учитель. Як розраховується чистий національний продукт та національний дохід?
Учні. Чистий національний продукт розраховується як різниця між валовим національним продуктом та амортизацією ( ВНП – А ), а національний дохід дорівнює різниці між чистим національним продуктом і непрямими податками на бізнес (ЧНП – Тп ).
Учитель. За даними, які  ви бачите на екрані, розрахуйте показники умовної країни: ВВП, ВНП, НД, ЧНП.
	Складові
	Умовні грошові одиниці

	чистий змішаний прибуток
	11 076

	податок на прибуток
	 8 436

	непрямі податки на бізнес
	 9 430

	оплата праці найманих працівників
	38 931

	амортизація
	14 702

	доходи від інших країн
	     160

	доходи, виплачені іншим країнам
	 1 216


«Ключ»:

1.НД = 38 931 + 11 076 + 8 436 = 58 443 ум. грош. од.

2.ВНП = 58 443 + 14 702 + 9 430 = 82 575 ум. грош. од.

3.ВВП = 82 575 + (160 – 1 216) = 81 519 ум. грош. од.

4.ЧНП = 82 575 – 14 702 = 67 873 ум. грош. од.

Учитель. Обчисліть ВВП(ВНП), створений в умовній країні у поточному році, за методами потоку доходів і потоку витрат, порівняйте отримані данні, зробіть відповідні висновки. Обирайте з наведених на екрані даних лише ті, які вам необхідні. Завдання виконуємо за варіантами, правильно виконане завдання оцінюється у 4 бали. 
Два учні працюють біля дошки.
	СКЛАДОВІ
	ум.гр.од.

	експорт
	132

	дивіденди
	170

	амортизація
	534

	заробітна плата
	3420

	держані закупівлі товарів і послуг
	1013

	рента
	43

	непрямі податки
	461

	податки на доходи корпорацій
	188

	трансфертні платежі
	1028

	проценти на капітал
	291

	дохід індивідуальних власників
	398

	споживчі витрати
	3883

	імпорт
	189

	внески на соціальне страхування
	533

	нерозподілені прибутки корпорацій
	122

	податки на особисті доходи
	626

	чисті приватні інвестиції
	254


РОЗРАХУНКИ.

Методом потоку витрат:

Споживчі витрати 3 883

Державні закупівлі 1013

Валові приватні інвестиції 254 + 534 =788

Чистий експорт: 132 – 189 = - 57

ВВП = 5 627 ум.грош од.

Методом потоку доходів:

Прибуток: 398 + 170 + 188 + 122 = 878

НД:  3420 + 43 + 291 + 878 = 4632

Чистий ВНП(ВВП): 4632 + 461 = 5093

ВВП = 5093 + 534 = 5627 ум.грош.од.

Учені. Використавши дані і зробивши розрахунки за відповідними методами ми отримали однакові результати, що характеризує загальну макроекономічну рівновагу.

Понятійний диктант.
- Збалансованість і пропорційність процесів у масштабах народного господарства – це…

- Сукупність усіх благ, що знаходяться у розпорядженні суспільства, країни…

- Статистична система макроекономічних результатів виробництва (діє з 1993 року, затверджена статистичною комісією ООН)…

- Сукупна вартість кінцевої продукції, виготовленої на території даної країни, незалежно від того, кому належать фактори виробництва, за певний період…

- Вартість товарів і послуг. Вироблених не лише в країні, а й за ії межами вітчизняними підприємствами за рік…

- Валовий національний продукт, зменшений на суму вартості спожитого за рік капіталу( тобто річної амортизації)…
- Різниця між чистим національним продуктом і сумою доходів на національні фактори виробництва…

- Річний обсяг кінцевих товарів і послуг, виражений у поточних цінах…

- Річний обсяг кінцевих товарів і послуг, виражений у цінах базового періоду…

 - Коефіцієнт, що використовується для корегування грошового вираження ВВП з урахуванням динаміки цін…
Учитель. Давайте перевіримо успішність засвоєння понять. Увага на екран, ви бачите правильні відповіді. Обміняйтесь, будь ласка, виконаними завданнями і оцініть один одного; ціна питання: кожна правильна відповідь – один бал. Результати занесіть у аркуші оцінювання, які ви заповнюєте під час роботи на уроці, я також долучуся до цього приємного процесу і сподіваюсь, що після підрахунку загальної кількості балів і розрахунку середньоарифметичного балу оцінка за роботу на уроці буде високою.

«Ключ»:

1. рівновага національної економіки.

2. національне багатство.

3. система національного рахівництва.

4. валовий внутрішній продукт.

5. валовий національний продукт.

6. чистий національний продукт.

7. національний дохід.

8. номінальний ВВП.

9. реальний ВВП.

10. дефлятор ВВП.
III частина — підбиття підсумків:
Перед вами картки з поняттями, які характеризують економіку, ваша задача: визначити, які терміни відносяться до мікроекономіки, а які – до макроекономіки, розподілити їх відповідно на магнітній дошці.

Результат роботи учнів:

Мікроекономіка                        Макроекономіка

Потреби                                              ВВП

Попит                                                   ВНП

Пропозиція                                         НД

Фірма                                                   ЧНП

Витрати підприємства                     Інфляція

Заробітна плата                                 Безробіття

Депозит                                               Експорт

Домогосподарство                           Імпорт

Конкуренція                                       Економіка 

                                                                 держави

Витрати підприємства                     Міжнародна  

                                                             Конкуренція
Учитель. Зробіть висновок стосовно різниці між мікроекономікою та макроекономікою?
Учні. Мікроекономіка досліджує поведінку окремих економічних одиниць, а макроекономіка – це наука про господарство в цілому, при цьому мікро- і макроекономіка взаємообумовлені і ефективно взаємодіють.

ДІЛОВА ГРА

"Я - майбутній підприємець"

Мета: дати поняття про підприємницьку ідею, маркетингове дослідження, підприємницький ризик, конкуренцію.

сформувати навички підприємницького хисту та ризику, ознайомити з основами законотворчої бази для підприємців.

сформувати вміння логічно та нестандартно мислити, виділяти головне та робити висновки.

виховувати зацікавленість у вивченні основ підприємницької діяльності, самосвідомість і громадську гідність.

Необхідний час: один урок.

Обладнання: додаткова література, комп'ютери, таблиці, графічні схеми, роздавальний матеріал.

Основні поняття: «дприємець», «підприемливість», «національний дохід», «чистий національний подукт».
Структура уроку:

I  частина — організаційна;
II частина —  Засвоєння нової навчальної інформації.

розрахунки показників СНР, понятіний диктант;
III частина — підбиття підсумків.
ХІД  ГРИ:
 І. Організаційна частина.  Оголошуються мета ділової гри та її місце в загальній темі "Сутність підприємництва".

1. Основні поняття даної теми.

2. Тестування учасників ділової гри на здатність займатись бізнесом.

3. Якщо б я був підприємцем.

4. Захист індивідуальних бізнес-проектів.
ІІ частина. Засвоєння нової навчальної інформації:
1. Основні функції підприємництва. Учитель розповідає та розкриває основні поняття (мова вчителя дублюється на моніторі кожного учня).

«Підприємець» - це суб'єкт, який поєднує в собі новаторські, комерційні та організаторські здібності для пошуку й розвитку нових видів і методів виробництва, а також нових благ, якостей та сфер застосування капіталу.

Звідси й підприємництво - тип господарської поведінки підприємців з організації розробок виробництва та реалізації благ з метою отримання прибутку й соціального ефекту.

Водночас слід зазначити, що підприємництво - це особливий вид діяльності, і ця особливість характеризується такими ознаками:

Це самостійна діяльність, діяльність "за свій рахунок". Головне, на чому тримається підприємницька діяльність, це власність підприємця.

Це ініціатива, творча діяльність. Основою здійснення підприємницької діяльності є власна ініціатива, творчо-пошуковий, інноваційний підхід.

Це систематична діяльність. Підприємницька діяльність повинна бути постійною, пов'язаною з відтворювальним процесом та обов'язково офіційно зареєстрованою.

Це діяльність, яка здійснюється на власний ризик, під власну економічну (майнову) відповідальність.

Метою підприємницької діяльності є одержання прибутку чи власного доходу.

Отже, можна зробити узагальнююче визначення підприємництва. Підприємництво - це самостійна, ініціативна, систематична діяльність господарюючих суб'єктів з виробництва продукції, виконання робіт, надання послуг, яка здійснюється на власний ризик з метою одержання прибутку або власного доходу.

Підприємливість - це здатність до самостійних, неординарних, нетипових дій господарюючих суб'єктів. Тому в умовах ринку практично всі люди мають бути підприємливими, але це не означає, що всі повинні й можуть бути підприємцями. Як засвідчує світовий досвід, тільки п'ять-вісім відсотків населення є представниками підприємницьких кіл.

Далі учасникам гри пропонується пройти тестування на здатність займатись бізнесом:
1. Чи поводитесь ви наодинці так, як і тоді, коли за вами спостерігають?

2. Чи вважаєте ви себе здатним стати головою сім'ї?

3. Чи вважаєте ви хитрість хорошою та корисною рисою?

4. Чи можете ви розпочати розмову на вулиці з незнайомою людиною?

5. Чи знаєте ви, який колір сьогодні в моді?

6. Чи їдете у транспорті без квитка, якщо забули вдома проїзний?

7. Чи заздрите успіху ваших знайомих?

8. Чи звертаєтесь на «Ви» до ваших старших за віком родичів?

9. Чи здатні ви усно швидко обчислити, скільки буде 3 % від трьох відсотків?

10. Чи приходите вчасно в кіно?

11. Чи приходите вчасно на побачення?

12. Чи вважаєте за потрібне давати чайові?

13. Переживаєте, якщо вас обрахували на 1 грн?

14. Чи пам'ятаєте дату народження свого вчителя?

15. Чи сідаєте в міському транспорті на будь-яке вільне місце?

16. Чи сідаєте в таксі тільки на заднє сидіння?

17. Чи любите робити записи у книгу скарг?

18. Чи вважаєте, що завжди достатньо лише одного попередження?

19. Чи знаєте, які грошові одиниці існували у Стародавньому Римі?

20.Чи зможете залишити валізу на вокзалі під наглядом зовсім незнайомої людини?

Повністю позитивна відповідь на кожне запитання дає 10 балів, повністю негативна - 0 балів. Проміжні відповіді оцінюються "на око" між 0 і 10 балами. Наприклад, якщо ви з десяти своїх учителів пам'ятаєте дату народження тільки одного, відповідь - 1 бал. Якщо відповідь на яке-небудь запитання для вас є складною - 5 балів. Склавши всі свої бали, ви звертаєтесь до ключа тесту.
Ключ до тесту:

120-200 балів - ви природжений бізнесмен. Якщо ви отримали ці бали в результаті підглядування у відповіді, вирахуйте 80 балів та орієнтуйтесь на новий результат.

110-119 балів - ви володієте не всіма потрібними якостями бізнесмена, але у вас є реальні шанси досягти успіху в бізнесі; деяку допомогу при цьому вам нададуть роздуми про причини втрати балів.

50-90 балів - видно, у бізнесмени вам не вибитись, але, судячи з усього, ви правдива, порядна людина, у вас непоганий характер, так що не все втрачено в житті.

Кожний учень підраховує бали, отримані ним під час тестування, і виявляються групи учнів у кожній градації здатності до занять бізнесом.

Далі вчитель підбиває невеликий підсумок.

Сутність підприємництва більш глибоко розкривається через його основні функції:

інноваційну (творчу) - генерування та реалізація нової комерційної ідеї;

ресурсну - мобілізація матеріальних, фінансових, трудових, інформаційних та інших ресурсів;

організаційну - реєстрація підприємства, організація виробництва, збуту, реклами тощо;

стимулюючу (мотиваційну) - формування мотиваційного механізму ефективної та корисної праці.

Основні поняття та терміни учні записують у зошит.
Третя частина. Якби я був підприємцем.
Творча та самостійна робота учнів.
На попередньому уроці старшокласники отримали домашнє завдання - скласти власний бізнес-проект (індивідуально або у групі) за таким планом:

яку сферу підприємницької діяльності ви вирішуєте вибрати і чому;

назва вашого підприємства;

адреса;

хто буде керувати справою (одна людина, компаньйони, виконавчий директор);

кількість працюючих на даному підприємстві;

які проблеми можуть виникати при підприємницькій діяльності в даній справі (конкуренти, попит, ринок збуту тощо).

Далі учні по черзі представляють свій бізнес-проект і захищають його перед колегами. Захист кожного бізнес-проекту проходить за допомогою комп'ютерної техніки, а також мультимедійної установки.

При розгляді бізнес-проекту вчитель та учні ставлять запитання й вирішують кілька важливих моментів:

чому саме цей вид комерційної діяльності вибрав учень?

які перешкоди можуть виникати при створенні підприємства?

конкуренція (дуже важливий момент, тому що практично немає справи, в якій немає конкурентів, але треба вирішити, як краще представити свою діяльність).

Після обговорення вчитель підбиває підсумок і робить резюме, а потім виставляється оцінка. Дуже добре, якщо батьки учня вже мають власну справу й даний проект уже пройшов практичне випробування. Якщо є можливість, можна запросити на урок людину, яка має практичний досвід у бізнесі й може поділитися своїм досвідом.

Розділ ІІ
УРОКИ – КОНКУРСИ
«Чорна скринька».
Сучасним людям подобається неординарність. Наступна конкурс  матиме саме такий характер. Отже, демонструється «чорна скринька». Сконцентрувавши увагу, слід відгадати, що знаходиться в «чорній скриньці». За кожну правильну відповідь - 3 бали.

1. Кажуть, що це те, від чого залежить функції попиту й пропозиції. Покупці хочуть бачити її меншою, а продавці - більшою. Проте, як дві частини ножиць ріжуть папір, так і вони формують те, що лежить у «чорній скриньці». (Цінник).

2.Попит на цей товар досить еластичний. Якщо ціни на бензин подвояться, то попит на товар, що лежить у чорній скриньці, зменшиться, оскільки це товари-комплементи. (Автомобіль - іграшка).

3.Це документ. Офіційна заява платника податків про отримані ним за певний період прибутки. Деякі виробники приховують свої реальні прибутки, щоб записати сюди менші цифри. Що лежить у «чорній скриньці»? (Податкова декларація).

5.Це відбувалося після періоду поширення бартеру. Наш товар, що лежить у «чорній скриньці», сьогодні назвали б товарними грошима народів півночі. А в Київській Русі це називали кунами. Що в «чорній скриньці»? (Хутро).

6. Її родичі народилися в 1996 р., вона - у 2001 р. Проте, на відміну від своєї сестри-близнючки, на якій є руїни Херсонесу, вона буде жити удвічі-утричі довше. Що в «чорній скриньці»? (Монета номіналом 1 грн).

7. Казка у якій  тварина типу хордових виступає у ролі спонсора, інвестора, ексклюзивного дистриб’ютора та постачає товари першої необхідності та розкоші. (“Казка про рибака та рибку”)
«Основні елементи ринку».
 ( Вчитель називає різні ситуації та події на ринку. Учні за допомогою сигнальних стрілок мають показати, як зміниться попит чи пропозиція.)

Що станеться з попитом на ринку «Пепсі-коли», після суттєвого подорожчання соків?

Постачання риби в країну скоротились,що станеться з попитом 

на соуси для рибних страв?

Ціни на банани зменшились, як це вплине на попит на них?

Ціна на хліб зросла на 50 коп., як це вплине на попит?

Чверть посівів цукрового буряка вражена шкідниками, як зміниться пропозиція цукру?

Як повінь на Закарпатті вплине на пропозицію закарпатського винограду?

Як вплине на пропозицію курячого м яса збільшення кількості птахоферм в Україні?

Як зміниться попит на телефони нової моделі після зменшення цін на телевізори?

Уряд підвищив ставку податку на прибуток підприємців.Як це вплине на пропозицію вітчизняних автомобілів? 

«Ерудит». Робота в групах.
(Ставляться запитання проблемного характеру. Учні у відповідях мають показати свою економічну ерудицію,уміння обґрунтувати свої думки.)

Проблема 1.Видатний економіст А. Сміт сформулював проблему, яку згодом назвали «парадоксом води та діамантів»: «Чому вода, без якої  неможливо жити, має таку низьку ціну, у той час як  діаманти, які  не є насущним благом мають таку високу ціну»? (Висока ціна алмазів пояснюється їх рідкістю й унікальністю, яка дозволяє розглядати придбання дорогоцінних каменів як вигідне розміщення капіталу.)

Проблема 2.Чи є різниця між споживачем і покупцем? Між товаром і продуктом? (Споживач-фіз.особа, яка купляє товар для власного використання,не пов’язаного з підпр.діяльністю.  будь-який товар є продуктом,але не будь-який продукт може стати товаром, бо для цього він повинен мати сусп.цінність і бути виставлений на продаж, а не для власного використання).

Проблема 3.Вислів одного з економістів « Бджола збирає нектар не для того, щоб запилювати квіти, вона бажає отримувати мед. У кінцевому ж рахунку вона служить інтересам квітів. Те ж саме відбувається і з підприємництвом.» Поясніть аналогію.

 Проблема 4. Чи діє закон попиту на монополістичному ринку?  ( ні. Оскільки монополіст виробляє унікальний продукт, який не має конкуренції і близьких замінників,і тому споживачі змушенні будуть його купляти навіть при збільшенні ціни на нього.)

«Екослов»

Учні мають відповісти на запитання,  що розкривають суть економічного терміна. Вірна відповідь оцінюється у 1 «екон».

1. Населення  країни у віці від 16 років і старше, яке має роботу, або активно її шукає. 
( робоча сила ).

 2. Товари,які доповнюють один одного.(комплементи)

3. Сукупність ресурсів,які використовуються в 
процесі виробництва. (фактори виробництва).

4. Людина, що має свою справу і ризикує власним капіталом. (підприємець).

5. Бажання  продавців  продати товар. (пропозиція).

6. Збільшення грошової маси в обігу (емісія).

7. Соціально-економічне явище,  при якому частина робочої сили не зайнята у виробництві товарів та послуг  ( безробіття).

8. Здатність економічного блага задовольнити потреби людини.(корисність).

9. Основна властивість потреб. (безмежність)

10.  Різниця між доходом та витратами (прибуток).

11. Ринок одного продавця. (монополія).

12. Бажання покупців придбати товари.(попит).

13.Витрати,вираженні у грошовій формі,які йдуть на вирибництво та збут товарів. (собівартість).

14.Здатність товару задовільнити людську потребу. (корисність).

15.Обмін товару на товар або послугу без грошей. (бартер).

16.Процес переходу підприємств  із державної форми власності в приватну. (приватизація).

17. Плата за користування землею. (рента)

18.Яка державна служба регулює  ввезення та вивезення товарів з країни? ( митна служба )

19. Як називається боргове зобов′язання? (вексель)

Розділ ІІІ
МАТЕМАТИЧНИЙ ТРЕНІНГ
Інтелектуальна гра «Швидка бухгалтерія»
Задача №1

Кондитерський цех за місяць виготовив і реалізував:

тістечка       10 тис. шт.

по 0,6 грн.

торти

2,5 тис. шт.

по 8,5 грн.

кекси

3,2 тис. шт.

по 6,0 грн.

булочки
10,1 тис. шт.
по 0,3 грн.

коржики
12 тис. шт.

по 0,4 грн.

Постійні витрати цеху за місяць склали 16900 грн., а змінні витрати становлять 50% виручки від реалізації. Обрахуйте бухгалтерський та чистий прибуток кондитерського цеху, якщо відрахування від бухгалтерського прибутку склали 40%.
Розв’язання:
1)  10000 x 0,6 =6000  грн за тістечка    
     2500 x 8,5 = 21250    грн за торти

     3200 x 6,0 =19200     грн за кекси               
     10100 x 0,3 =3030 грн за булочки 
     12000 x 0,4 = 4800 грн за коржики     
Виторг становить 54280 грн                             
2) змінні витрати = 54280-50% =27140 грн      
3)загальні витрати = 27140+16900=44040 грн.
4) бухгалтерський прибуток = 54280-                      44040=10240     
5) чистий прибуток =10240-40%=6144 грн.

Задача №2

Віта вирішила в липні заробити на продажу морозива. Вона здійснила наступні витрати:

патент на торгівлю


160 грн.

оренда холодильника

280 грн.

електроенергія


85 грн.

спецодяг



35 грн.

закупівля морозива:

“Сніжок”- 600шт. по 1,1 грн.

“Ваніль”- 800шт. по 0,8 грн.

“Пінгвін”- 1000шт. по 0,5 грн.

Віта протягом липня реалізувала все морозиво і вторгувала 2810 грн.
 Обрахуйте:

постійні, змінні та загальні витрати;

бухгалтерський прибуток;

економічний прибуток, якщо гроші вкладені у справу, були зняті з її банківського рахунку на 2 місяці за умови, що банк виплачував 24% річних.

Розв’язання

1)Постійні витрати: 160+280=440 грн;


Змінні витрати: 85+35+660+640+500=1920грн.


Загальні витрати: 440+1920=2360 грн

2) Валовий прибуток:     2810-2360=450 грн.

 Внутрішні витрати: 2360   4%    (94,4грн. отримала б у банку)

Економічний прибуток: 2810- (2360 +94,4)=355,6 грн.
Завдання №3
В організацію власної справи підприємець вклав 30000 грн. Відомо, що банки виплачують 30% річних за депозитами, а заробітна плата менеджера становить   700 грн. за місяць. За рік підприємець отримує 673,8 тис. грн. виручки від реалізації, а про витрати відомо наступне:

оренда приміщення за 1 рік
         1800 грн.

вартість обладнання

         90000 грн.

строк служби обладнання

  10 років

комунальні платежі за місяць

1800 грн.

витрати на сировину за місяць

26000 грн.

заробітна плата робітників за місяць
19000 грн.

транспортні витрати за рік
        7000 грн.

Розрахуйте економічні витрати та економічний прибуток підприємця.
Розв’язання

1) Економічні   витрати: 1800+9000 +(1800 x12)+(26000 x12)+(19000 x12)+7000=660 400 грн.=1800+9000+21600+312000+228000+7000=579400

2) Внутрішні витрати   (прибуток в банку  + заробітна плата менеджера за 12 м.) 30000+30%=39 000; 700 x 12 =8400; 9000+ 8400 =17400.

3)економічний прибуток  = загальний доход-(економічні витрати + внутрішні витрати)= 673800 – (579400+17400) =77000

Завдання №4
Фірма створена двома компаньонами, які вклали по 1000 грн в організацію виробництва и виконують обов’язки керівників. Якби вони працювали б за наймом – їх заробітна плата становила б по 4000 грн на рік, а капітал вкладений у банк приніс би по 2000 грн на рік у вигляді відсотків. Чому дорівнює бухгалтерський та економічний прибуток фірми, якщо загальний виторг склав 60000 грн, зарплата працівникам 16000 грн, оренда, електроенергія і ресурси коштували 14000 грн?
Розв’язання

Завдання №5
Фірма виготовляє меблі. При випуску 100 одиниць продукції середні загальні витрати становлять 300 грн. Випуск 101 одиниці продукції коштуватиме фірмі 650 грн. Розрахуйте загальні витрати при виробництві всієї продукції.
Завдання №6
За минулий тиждень цукровий завод продав 200 мішків цукру по ціні 400 грн. за кожний. Витрати на виробництво продукції становили 20000 грн. Розрахуйте рентабельність виробництва за тиждень.

ВИСНОВКИ
Чим більший інтерес до будь-якої справи тим сильніше прагнення людини зробити її краще.

Гра є формою навчання, у якій реалізуються як пошуковий так і дослідницький методи навчання. 
Через ігри учні  краще пізнають навчальний матеріал. А так як економіка доволі складний предмет, то саме при використанні дидактичних ігор можливо досягти хороших результатів при викладанні основ економічних знань. Вміле використання ігрових моделей забезпечує поліпшення рівня знань і пізнавальної активності учнів. Поєднання індивідуальних, групових, мережевих та колективних форм навчальної діяльності допомагає учням долати соціально-психологічні бар'єри. 
Уроки з основ економічних знань організовані з використанням дидактичних ігор, під час яких учні виступають в ролі консультантів, виконавців, аудиторів, дають змогу виховувати в учнів активність, бажання вивчати економіку, розвивають їх, розширюють горизонти. 
Ділові ігри, забезпечуючи максимальне емоційне і практичне залучення до конкретної ігрової ситуації, створюють принципово нові можливості у навчанні, дозволяючи радикально скоротити час накопичення власного соціального досвіду, перетворюють загальні знання на особистісно значущі, сприяють розвитку організаторських навичок. 

ЛІТЕРАТУРА
 1. Економіка: Програми для профільних класів. - К.: Педагогічна преса, 2012.  
2. Крупська Л.П., Пархоменко І.М., Кириленко Л.М., Тимченко І.Є. Моя економіка. Методичні рекомендації для вчителів економіки – Київ. – 2000. – 220 с.
 3. Гушулей Й. М. Вітенко І. М. Загальна методика викладання основ економіки: Пробний навчальний посібник. – Тернопіль: Астон, 2004. – 108с.
4.  Коменский Я.А. Великая дидактика: Педагогическое наследие / Сост.: В.М. Клари,       А.Н. Дисуринский. – М.: Педагогика, 1989. – 166 с. 
5. Ковальчук Г.О. Активізація навчання в економічній освіті. – К.: КНЕУ, 2009. – 128 с. 9. Інтерактивні методи навчання у підготовці спеціалістів для банківської системи України. Збірник наукових праць. – Суми-Харків: ВВП “Мрія-1” ЛТД, 2001. – 218 с 
6. Тренінгові технології навчання з економічних дисциплін:Навч. посіб. / Г. О. Ковальчук, Н. Ю. Бутенко, М. В. Артюшина та ін.; За ред.Г. О. Ковальчук. — К.: КНЕУ, 2011. — 320 с 
7. Дидактичні ігри як засіб пізнавального розвитку дітей шкільного віку http://www.kharkivosvita.net.ua/files/Afanasieva.pdf

PAGE  
20

