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АНОТАЦІЯ

В роботі розкривається сутнісний зміст поняття «індивідуалізація і диференціація навчання», подається класифікація сучасних технологій індивідуалізації і диференціації навчання. Розглядаються основні підходи до побудови занять з використанням індивідуального та диференційованого підходу. Проведення відкритого заняття з професійно-теоретичного навчання: Урок-гра «Ринок пшениці»
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Нові орієнтації й цінності сучасної освіти обумовили необхідність розуміти учня як індивідуальну дійсність і як індивідуальну можливість.
Пригадаємо, що індивідуальним у людині називають те особливе, що вирізняє її з-поміж інших людей, а індивідуальністю - яскраво виражену сукупність ознак, властивих окремій людині, які закладені природою або набуті нею в індивідуальному досвіді. Особливими можуть бути інтелектуальні, вольові, моральні, соціальні та інші риси особистості. До індивідуальних особливостей відноситься своєрідність сприймання, мислення, пам'яті, уяви, інтересів, нахилів, здібностей та інше. Вона значною мірою обумовлює процес засвоєння знань, формування всіх якостей особистості.
Глибоке знання індивідуальних особливостей учня необхідне для вирішення двох завдань, взаємопов'язаних між собою:
1) індивідуалізації - підтримки і розвитку одиничного, особливого, своєрідного як потенціалу особистості;
2) соціалізації - адаптації у соціальному середовищі і самореалізації особистості в ньому.
Проблема індивідуального підходу до учнів у навчанні не є новою. Її виникнення можна простежити ще за часів стародавнього світу. Індивідуальне навчання, як відомо, широко використовувалось в школах стародавньої Греції, Риму, в ранньому середньовіччі.

Проблема розвитку принципу індивідуального підходу до учнів у навчанні стає центральною у вітчизняній дидактиці, починаючи з 50-х років ХХ століття; значно розширилось коло досліджень щодо використання індивідуального підходу в процесі самостійної роботи учнів.

Питаннями індивідуального підходу до учнів у навчанні як засобу підвищення ефективності навчання займалися В.І. Гладких, М.Д. Сонін.
Дослідженням питань індивідуального підходу до учнів як засобу розвитку їх пізнавальної активності та самостійності, проблемного характеру навчання займалися Л.П. Арістова, І.Т. Огородніков, М.А. Данілова, М.І. Махмутова, Д.В. Вількеєв, Н.А. Половнікова, А.А. Кірсанов та інші. 
У 60-ті роки дослідження Є.С. Рабунського та І.Е. Унт внесли суттєвий вклад в розробку проблеми індивідуального підходу у процесі самостійної роботи учнів.

В.І. Загвязінський, І.М. Чередов, Л.П. Книш, Т.М. Ніколаєва, Є.С. Рабунський досліджували різні сполучення фронтальної, групової та індивідуальної форми навчальної роботи.

В 90-х роках наступив період теоретичного переосмислення й розширення поняття індивідуального підходу до учнів в умовах широкого впровадження в навчальний процес комп’ютерних технологій. Цією проблемою займаються А.М. Довгялло, В.М. Глушков, В.М. Володько, Б. Гершунський, Ю.І. Машбиць та інші дослідники.
Мета підсумкової випускної роботи: поглибити знання з проблеми індивідуалізації та диференціації навчання в системі професійно-теоретичної підготовки учнів ПТНЗ.

Завдання:

· вивчити науково-педагогічну літературу з проблеми індивідуалізації та диференціації навчання;

· запропонувати власну модель індивідуалізації та диференціації навчання на заняттях з професійно-теоретичної підготовки;

· вивчити ефективність проведених занять за даною проблематикою.

Об’єкт дослідження – навчально-виховний процес на заняттях з професійно-теоретичної підготовки.

Предмет дослідження: індивідуалізація та диференціація навчання.
Теоретична частина

Індивідуалізація і диференціація навчання та їхня роль у підвищенні якості навчально-виховного процесу
Розвиток інтелектуальної сфери - центральна ланка психічного розвитку учня. Чим вище рівень сформованості розумової діяльності що учиться, тим глибше, змістовнішє засвоєння знань. Інтелектуальна сфера містить у собі такі важливі елементи як мислення, увага і пам'ять людини. Без їхнього розвитку неможливо засвоювати знання. Розвиткові цих елементів сприяє природа, що заклала здатність людини до розвитку. Але повною мірою вони розвиваються під дією соціальних факторів. Увага багато в чому залежить від мотивації навчання, тому так важливо підтримувати увагу учнів під час навчання. Пам'ять бере участь безпосередньо в процесі пізнання, накопичуючи знання. Важливо розвивати різні види пам'яті, щоб вони доповнювали один одного. Мислення допомагає обробляти отриману інформацію, аналізуючи, синтезуючи, зіставляючи, систематизуючи неї. У кожної людини по-різному розвиті всі ці елементи інтелектуальної і мотиваційної сфер. Всі елементи взаємодіють, зв'язані між собою. Рівень цієї взаємодії і дозволяє розділяти учнів на групи. Різні автори виділяють різну кількість критеріїв розумового розвитку школярів. По двох критерію виділяють А.А. Бударный і И.М. Черг. И.Унт і Ю.К. Бабанский виділяють до 7-8 критеріїв. Різниця полягає в тім, що в змісті критеріїв входять всі елементи мотиваційної й інтелектуальної сфер людини. Можна зупинитися на критеріях, виділених И.М. Чередовым:

Навченість - фонд попередніх знань, здатності в області аналізу, синтезу, виділення істотного, рівні прояву самостійності мислення, володіння й оперирования навичками розумової діяльності і навчальної праці.

Навчальна працездатність - фізіологічна здатність, відношення до навчання, свідомість, наполегливість.

Виходячи з рівня розвитку цих критеріїв, можна розділити учнів на чотири групи:

І вищий рівень – навченість висока, працездатність висока.

ІІ високий рівень – навченість висока, працездатність середня;

навченість середня, працездатність висока.

ІІІ середній рівень – навченість висока, працездатність низька;

навченість низька, працездатність висока;

навченість середня, працездатність середня;

ІV низький рівень – навченість середня, працездатність низька;

навченість низька, працездатність середня;

навченість низька, працездатність низька.

Таким чином, згрупувавши учнів по рівнях розвитку, можна домогтися більшої ефективності в процесі навчання. Спиратися при організації діяльності потрібно на вже сформовані елементи, розвивати при цьому ті, котрі недостатньо сформовані. Таким чином основні критерії розвитку особистості є різноманітними і потребують індивідуального і диференційованого підходу.
Більшістю вчених індивідуальний підхід трактується як педагогічний принцип, де повинні враховуватися індивідуальні особливості кожного учасника навчально-виховного процесу.

Сутність принципу індивідуального підходу в навчанні полягає у вивченні й врахуванні в навчальному процесі індивідуальних і вікових особливостей кожного учня з метою максимального розвитку позитивних і подолання негативних індивідуальних особливостей, забезпеченні на цій основі підвищення якості його навчальної роботи, всебічного розвитку (В.І. Лозова).

Таким чином, принцип індивідуального підходу у навчанні – це вихідне, початкове положення щодо відбору змісту, форм організації та методів навчання, який реалізується через індивідуалізацію навчальної діяльності.

Поняття “індивідуальний підхід” тісно пов‘язане з поняттям “індивідуалізації” навчання. Зміст цих понять полягає у наступному: в першому випадку мають справу із принципом навчання, у другому – із здійсненням цього принципу, що має свої форми та методи (І.Е. Унт). В цьому розумінні визначає співвідношення між даними поняттями і Є.С. Рабунський.

Існують різні підходи щодо визначення поняття “індивідуалізація навчання”. Зміст поняття “індивідуалізація” у багатьох авторів різниться й залежить у кожному випадку від цілей та засобів навчання. У “Педагогічній енциклопедії” та Українському педагогічному словнику індивідуалізація навчання визначається як організація навчально-виховного процесу, при якій вибір способів, прийомів, темпу навчання враховує індивідуальні відмінності учнів, рівень розвитку їх здібностей до навчання.    Тобто індивідуалізація в такому її розумінні передбачає обов’язкове урахування особливостей кожного учня. Є.С. Рабунський, А.А. Бударний, А.А. Кірсанов використовують поняття індивідуалізації приблизно в такому ж самому розумінні, враховуючи особливості груп учнів, схожих за якою-небудь ознакою еквівалентності.

За визначенням І.Е. Унт, індивідуалізація – це врахування в процесі навчання індивідуальних особливостей учнів у всіх його формах і методах, незалежно відтого, які особливості і в якій мірі враховуються. Але з нашої точки зору термін “індивідуалізація навчання” повинен розглядатися в більш широкому розумінні: індивідуальні особливості повинні не тільки враховуватись, але і на ці особливості ми повинні “спиратися” у процесі навчання.

В рамках розгляду сутності поняття “індивідуалізація навчання” треба обговорити такі категорії, як “індивід”, “людина”, “особистість”, “індивідуальність”. Аналіз відповідних статей словників та енциклопедій дозволяє розглядати ці категорії у діалектичній єдності, що ілюструє схема 1.


Тобто, поняття “людина”, “особистість”, “індивідуальність” знаходяться у єдності та тісному зв‘язку і відрізняються ступенем соціальної активності людини, але найбільш близьким до процесу навчання є поняття “індивідуальність”.
Отже, індивідуальність – особливе в індивіді, сукупність тільки йому притаманних особливостей і якостей, що робить людину одиничним утіленням типового та загального (В.М. Володько). Індивідуалізацію В.М. Володько визначає як процес розвитку й формування особистості, що спрямований на індивіда, його індивідуальність як об’єкт цього процесу.

Найбільші утруднення при визначенні поняття “індивідуалізація навчання” викликає та обставина, що змішуються два таких поняття, як “індивідуалізація” і “диференціація”. Надання переваги тому або іншому слову в педагогіці – це питання традиції або домовленості. Недоцільним є і використання цих термінів у якості синонімів (І.Е. Унт).
Орієнтація на індивідуальність учня вимагає, щоб диференціація навчання враховувала внутрішні потреби школярів, вона повинна торкатися всіх компонентів системи навчання та всіх ступенів школи.

Отже, сучасна тенденція в розкритті сутності диференціації навчання полягає в тому, що диференціацію навчання розуміють як систему, яка лежить в основі навчально-виховного процесу (тобто є організаційно-методичним принципом побудови школи) і спрямована на реалізацію індивідуального підходу в навчанні.

Індивідуалізація сприяє розвитку самосвідомості, самостійності й відповідальності. Педагогічна підтримка полягає у спільному з учнем визначенні його інтересів, цілей, можливостей і шляхів подолання перешкод (проблем), які заважають йому досягати позитивних результатів у навчанні (О.С.Газман). Підґрунтям педагогічної підтримки є взаємини рівноправності, рівноцінності, поваги й довір'я між учителем і учнем.
Індивідуалізація навчання  передбачає:
1) індивідуально орієнтовану допомогу учням в усвідомленні власних потреб, інтересів, цілей навчання;
2) створення умов для вільної реалізації завданих природою здібностей і можливостей;
3) підтримку школяра у творчому самовтіленні;
4) підтримку учня у рефлексії.
Отже, педагогічна підтримка використовується з метою допомоги учням у вирішенні проблем: діагностичної, пошукової, діяльносної, рефлексивної. Звісно, вона не може замінити процес навчання - основний шлях одержання поколінням, що підростає, соціального досвіду, створюваного людством протягом тисячоліть. У цьому випадку здійснюється індивідуальний підхід, суть якого полягає в управлінні розвитком учня, що базується на глибокому знанні рис його особистості і умов життя. Педагогіка індивідуального підходу передбачає пристосування форм і методів педагогічного впливу до індивідуальних особливостей школяра з метою забезпечення запроектованого рівня розвитку особистості.
Впровадження в практику навчально-виховної роботи принципу індивідуальногопідходу потребує розробки системи впливу на учня з урахуванням його індивідуальних та вікових можливостей, тобто впровадження диференціації навчання.

Розкриття сутності диференціації навчання вимагає наукового визначення поняття “диференціація”. Про важливість аналізу наукового поняття “диференціація” у педагогіці пишуть вчені С.У. Гончаренко, О.І. Бугайов, Д.І. Дейкун, П.І. Дроб’язко, В.М. Володько, І.Е. Унт, А.А. Кірсанов, Є.С. Рабунський, М.Є. Полєнова, О. Братанич та багато інших дослідників.

Існують різні аспекти щодо дослідження диференціації як наукової категорії: біологічний, філософський, соціологічний, психологічний та ін.

Логіко-семантичний аналіз поняття “диференціація” було зроблено на основі вивчення статей словників та енциклопедій. Слово “диференціація” походить відлатинського differentia, що означає різницю, відмінність. Поняття “диференціація” визначається при цьому як: 1) розділення, розтин, розшарування цілого на різні частини, форми, сходини; 2) виникнення в організмі ( або окремій його ділянці) у процесі розвитку морфологічних і функціональних відмінностей.

В біологічному аспекті розглядають диференціацію філогенетичну (розтин єдиної групи організмів на дві або кілька в процесі еволюції; процес видоутворення, що супроводжується виникненням ієрархічної системи форм),онтогенетичну (виникнення різниці між однорідними клітинами та тканинами, що приводить до спеціалізації), статеву.

В філософському аспекті диференціацію поділяють на структурну (наявність певної структури системи) і функціональну (процес розширення функцій окремих елементів). Теорію диференціації було започатковано в кінці 19 віку англійським філософом Г. Спенсером, який проголосив її загальним законом еволюції матерії від простого до складного.

Сучасна соціологія (структурно-функціональна школа Т. Парсонс та ін.) розглядає диференціацію як розтин соціального цілого або його частини на взаємопов’язані елементи, як процес, що веде до виникнення різних видів діяльності, ролей і груп.

У психологічному аспекті диференціація - це різниця як між індивідуально-психологічними особливостями особистостей, так і між їх групами. Аналізуючи різні аспекти розгляду поняття в статтях словників і енциклопедій, можна зробити висновки, що диференціація – це

–        по-перше, наявність відмінностей окремих груп цілого (структурнадиференціація);

–        по-друге, процес розділення цілого на типологічні групи за певною ознакою (функціональна диференціація).

Таке структурно-функціональне визначення диференціації лежить в основі визначення таких педагогічних понять, як “диференціація навчання”, “диференційоване навчання”, “диференційований підхід у навчанні”, “диференціація освіти”.

Аналіз психолого-педагогічної літератури показує, що не існує однозначного підходу до визначення такої складної  й багатоаспектної категорії, як “диференціація навчання”. Різні автори підходять до її визначення з різних позицій, із різних аспектів, вказуючи на структурні або функціональні ознаки поняття, розглядаючи його з точок зору

а) побудови навчальної системи (де і кого навчати);

б) змісту освіти (чому навчати);

в) процесу навчання (як навчати).

Аналіз різних підходів до визначення диференціації навчання дозволяє зробити висновок, що

*        з позиції психології, це урахування різних індивідуальних особливостей учнів і створення відповідних сталих (або тимчасових) типологічних груп учнів для окремого навчання;

*        з точки зору педагогічного підходу, це система впливу на учнів, яка максимально відповідає їх нахилам і можливостям;

*        з точки зору дидактико-методичного підходу, це диференціація змісту навчального матеріалу, методів і форм навчання.

Об’єднуючи всі ці підходи, під диференціацією навчання можна вважати різний підхід до груп учнів або окремого учня, що передбачає організацію навчальної роботи, різної за змістом, обсягом, складністю, методами й засобами.

Отже, якщо індивідуалізацію навчання можна розглядати як реалізацію індивідуального підходу до учня, то диференціацію – як реалізацію диференційованого підходу. При цьому диференційований підхід у навчанні є необхідною умовою впровадження принципу індивідуального підходу через систему диференційованого навчання.

У психолого-педагогічній літературі існують різні підходи щодо тлумачення поняття “диференційоване навчання”. Деякі автори не розрізняють поняття “диференціація навчання”  та “диференційоване навчання” (М.Є. Полєнова, С.П. Логачевська та інші), але більшість дослідників не визначають ці поняття синонімічними.

Під диференційованим навчанням розуміють організаційну систему пізнавальної діяльності учнів, за якої групи учнів формуються за певною ознакою і навчання проводиться за різними навчальними планами і програмами з максимальним урахуванням індивідуальних особливостей учнів (С.У. Гончаренко, В.М. Володько, П.І. Дроб’язко, І.С. Якіманська  та інші).

Діалектика співвідношення понять “диференціація навчання” і “диференційоване навчання” дозволяє говорити про їх єдність, але не тотожність.

Таким чином, диференційоване навчання можна розглядати як характеристику організаційних форм процесу навчання в умовах диференціації.

Диференціацію розрізняють як внутрішню і зовнішню. Внутрішня диференціація - це розподіл дітей усередині на групи за рівнем їхнього інтелектуального розвитку. У педагогічній практиці звичайно поділяють на три групи (високий, середній, низький). При плануванні й організації діяльності дітей на уроці для кожної з груп може бути запропоноване завдання різного рівня складності, можуть застосовуватися різні методи навчання при поясненні, закріпленні, контролі.

Зовнішня диференціація - це розподіл учнів на основі не тільки інтелектуального розвитку, але і по інтересах до якого-небудь виду діяльності, до предмета. У сучасних навчальних закладах можна спостерігати формування груп, орієнтованих на вивчення різних областей знань, орієнтованих на одержання професійної підготовки по якій-небудь професії і т.д. Зовнішню і внутрішню диференціацію можна спостерігати паралельно.

Практична частина
Диференціація та індивідуалізація навчання 

в професійно-теоретичній підготовці учнів
Проведення відкритого заняття з професійно-теоретичного навчання: 
Урок-гра «Ринок пшениці»
Тема:     Попит. Пропозиція. Ринкова ціна.
Мета:     вивчення учнями таких економічних понять, як “пропозиція”, “попит”, “ціна”, “ринок”; пояснити, як сили попиту та пропозиції визначають ціну, та як зміни цін на товари і послуги впливають на величину попиту та пропозиції.
Обладнання: І.   наочний матеріал 1 – 32 картки покупців
ІІ. наочний матеріал 2 – 32 картки продавців
(для карток покупців і продавців використати різні кольори).
Потрібно використати наступну кількість карток:
картки покупців    картки продавців
ціна купівлі, грн    кількість    ціна продажу, грн    кількість
35.0    2    35.0    4
37.0    2    37.0    6
39.0    2    39.0    6
41.0    2    41.0    4
43.0    4    43.0    4
45.0    4    45.0    2
47.0    4    47.0    2
49.0    4    49.0    2
51.0    4    51.0    2
53.0    4        
ІІІ. по одному плакату наочних матеріалів 3,4.
IV. один примірник Вправ 1-5 для кожного учня. 
(У грі для вищої ефективності потрібна принаймі участь не менше 20 учнів)

Хід  уроку

І. Вступ. Найважливішим економічним інструментом в ринковій економіці є, як не дивно, сам ринок. Ринки розподіляють ресурси для використання за напрямками, які індивідуальні покупці вважають найдоцільнішими, на підставі того, скільки вони готові заплатити за різні товари та послуги. На цьому уроці ми зрозуміємо, як формуються ціни на окремо взятому ринку. На наступних уроках з’ясуємо, чому ціни змінюються з часом і як різні ринки взаємодіють між собою, утворюючи ринкову систему. Сукупна система ринків дає відповіді на основні економічні питання, що виникають у кожному суспільстві – які товари і послуги та як потрібно виробляти і кому вони будуть розподілені? Незважаючи на важливість ринків у ринковій системі, більшість людей не розуміють, як саме вони працюють.
Ціни визначаються взаємодією попиту та пропозиції.
Попит є шкалою того, скільки споживачі бажають і можуть купити за кожного рівня цін за конкретний проміжок часу.
Пропозиція є шкалою того, скільки виробники бажають і можуть продати за кожного рівня цін за конкретний проміжок часу.
Якщо ціна продукту зростає, то величина попиту зменшується, величини пропозиції збільшується і навпаки.

ІІ. Хід гри. (Можна призначити одного учня відповідальним за роздавання і збирання карток покупців та продавців протягом гри, а іншого за записування результатів кожної угоди в “обліковій відомості класу” (наочний матеріал 3). Картки покупців і продавців потрібно зберігати в окремих купах і перемішувати після кожного з трьох раундів гри.)
1.    Роздати Вправу 1 і прочитати її вголос.
2.    Звільнити досить значну частину навчальної кімнати ї назвати її ринком.
3.    Розділити навчальну групу на дві однакові. Одна група – продавці, інша – покупці. Пояснити, що покупці будуть покупцями протягом усієї гри, як і продавці будуть весь час продавцями. 
4.    Роздати індивідуальні облікові картки (Вправа 2) і пояснити, що одні учні повинні записувати в них кожну свою угоду.
5.    переконатись у тому, що учні розуміють, як обчислювати “чистий прибуток” або “чистий збиток”, що пояснено в їхніх облікових картках.
6.    Пояснити, що буде проведено три раунди торгівлі, і кожен з них триватиме п’ять хвилин. Після першого раунду скажемо учням, що це був тренувальний раунд, а два наступні будуть справжніми. Оголошувати учням у кожному раунді, коли до його закінчення залишається одна хвилина.
7.    використати Наочний матеріал 3 для записування угод, як описано у Вправі 1.
8.    Після кожного раунду торгівлі, включаючи тренувальний, дати учням деякий час для обчислення чистих прибутків або збитків (прибутки мінус збитки.
Перед обговоренням результатів гри (див. п.11) учні підраховують свої сумарні чисті прибутки або чисті збитки у другому та третьому раундах. У кінці третього раунду учні обчислюють кінцеві результати, додаючи загальні результати раундів 2 і 3.
9.    Зацікавити учнів укласти якомога більше торгових угод протягом відведеного часу. Пояснити: для того, щоб отримати нову картку на кладення угоди, можна мати не лише прибутки, а й збитки. Не повідомляти учням завчасного того факту, що найвищий прибуток часто отримують ті, хто уклав найбільше угод. Це виявиться під час обговорення результатів проведення гри.
10.    Під час перерв між раундами торгівлі зверніть увагу учнів на записи усіх угод в облікові відомості класу (Наочний матеріал 3). Зазначити, що вона містить корисну для них інформацію, не пояснюючи детально, яку саме.
11.    Провести обговорення після гри.
1)    За якою ціною пшеницю найчастіше продавали в кожному з раундів? (Учні переглядають свої облікові картки та облікову відомість класу)
2)    У якому раунді простежується найбільша різниця в цінах? (Вивчити дані)
3)    Чому ціни зближувалися у наступних раундах? (Найважливішою причиною є конкуренція між продавцями та покупцями, яка ґрунтувалася на більшому обсязі інформації. Ринки мають властивість наближатися до ціни рівноваги в міру того, як покупці і продавці отримують більше інформації про кількість продукції, доступної за різними цінами.)
4)    Хто визначає кінцеву ринкову ціну на пшеницю: покупці чи продавці? (І покупці, і продавці, взаємодіючи на ринку, визначають ринкову ціну.)
5)    Як конкуренція між покупцями та продавцями впливає на ціну? (Внаслідок конкуренції всередині обох груп жоден конкретний покупець або продавець не в змозі самостійно контролювати ціну. Зауважити, що покупці конкурують з іншими покупцями, а продавці з продавцями.)
12.    Пояснити: на наступних уроках учні довідаються, що станеться з попитом та пропозицією, якщо змінюватимуться інші, відмінні від ціни, чинники, такі, як доходи споживачів чи витрати виробництва.
Проте, спочатку треба детальніше вивчати впливи різних цін на цьому ринку.
13.    Роздати Вправи 3 та 4. пояснити учням, що інформацію на картках покупців та продавців можна використати для побудови кривих попиту та пропозиції, які пояснюють поведінку покупців і продавців. Фокусною є точка графіка, в якій криві ринкової пропозиції та ринкового попиту перетинаються.
Ціну, яку відображає ця точка, наз. ринкоочисною, або ціною рівноваги продукту, який продають.
Запропонувати учням побудувати графік, позначити точками ті значення, які відповідають усім комбінаціям цін і кількостей, що наведені у шкалі пропозицій на аркуші Вправи 4. Далі зробити те саме з даними попиту, але замість точок використайте хрестики. З’єднайте точки, щоб мати криву пропозиції; далі з’єднайте хрестики, отримуючи криву попиту. Коли вони закінчать роботу, спроектувати Наочний матеріал 4 на екран і дати змогу учням порівняти з ним їхні графіки. Допомогти учням, у яких виникли труднощі. Сказати таке: з графіка видно, що за достатньої кількості часу цей конкурентний ринок визначить ціну 430 грн. за 1 т. За цією ціною можна було продати 240 т пшениці. Ціна 430 грн. за 1 т не переважатиме над іншими переважно дати, доки учні не зіграють кілька раундів гри. Проте в наступних раундах їхні ціни наближатимуться до ринкової ціни.
14.    Коли учні виконають вправу із графіками, треба поставити їм декілька питань для уточнення найважливіших моментів:
1)    Що відображає крива попиту? (Кількість пшениці, яку люди хочуть та спроможні купити за кожного рівня цін. Пояснити, що вся ця крива значень є тим, що економісти наз. “попит”.)
2)    Що відображає крива пропозиції? (Кількість пшениці, яку люди хочуть продати за кожного рівня цін. Пояснити, що ця вся крива значень є тим, що економісти наз. “пропозиція”.)
3)    Якщо єдиною змінною величиною є ціна продукту, то який взаємозв’язок є між ціною товару або послуги та кількістю, яку люди бажають купити? (Якщо ціна зростає, то величина попиту зменшується, і навпаки.)
4)    Якщо єдиною змінною величиною є ціна продукту, то який взаємозв’язок є між ціною товару або послуги та кількістю, яку виробники готові продати? (Якщо ціна зростає, то величина пропозиції збільшується, і навпаки.)

ІІІ. Висновок. Пояснити, що ділова гра “Ринок пшениці” дає змогу зрозуміти, як формуються ринкові ціни на будь-який продукт, на який є багато покупців та продавців.
 
Вправа 1 (для кожного учня по 1 примірнику)

ЯК ГРАТИ В ГРУ “РИНОК ПШЕНИЦІ”

Ім’я та прізвище ______________________________________

1.    Кожен покупець матиме лише одне замовлення, лише одну змогу купити в кожний окремий момент часу. В цьому замовленні зазначено “Ви можете купити 10 ц пшениці, заплативши якомога меншу ціну. Якщо ви заплатите більше ____ за центнер або загальна сума більша ніж ____ ви витрачаєте гроші.” Точна ціна і загальна сума записані у вашому замовленні. Не показуйте ціну іншим учасникам. Записуйте ціну у вашу облікову картку. Протягом ігрового раунду намагайтесь купувати за найнижчою ціною. Якщо потрібно, ви можете купувати пшеницю за ціною, вищою, ніж та, що вказана у вашій картці покупця. Як тільки ви купили пшеницю, запишіть цю угоду в свою облікову картку. Після цього, згідно із порядком, поверніть свої картки покупця й продавця та отримайте інше замовлення на купівлю. Якщо протягом раунду ви не купили пшениці, то поверніть ваше замовлення на купівлю в кінці раунду.
2.    Кожен продавець матиме лише одне замовлення на продаж у кожний окремий момент часу, в якому сказано: “Ви уповноважені продати 10 ц пшениці за якнайвищою ціною. Якщо ви отримаєте ціну, нижчу ніж ____ за центнер або загальна сума буде меншою ніж ___, ви втратите гроші.” Точні ціна та загальна сума записані на картці. Не показуйте свої ціни іншим учасникам. Запишіть ціну вашого замовлення на продаж у свою облікову картку. Після початку раунду намагайтесь продати свою пшеницю за найвищою ціною. Щоб позбутися пшениці, ви можете, якщо це потрібно, продати її за ціною, нижчою, ніж та, що вказана у вашому замовленні на продаж. Як тільки ви продали пшеницю, запишіть цю угоду у вашу облікову картку. Потім підійдіть до того, хто записує угоди, щоб повідомити йому ціну продажу та отримайте інше замовлення на продаж. Якщо протягом раунд увине продали пшеницю, то поверніть замовлення на продаж у кінці раунду. Пам’ятайте, що після кожної угоди ви повинні повідомляти про ціну особі, яка записує її.
3.    Коли викладач скаже: “Ринок відкрито”, покупці і продавці зустрічаються та намагаються дійти згоди щодо ціни десяти центнерів пшениці. Кожен покупець може домовлятися з будь-яким продавцем.
4.    Мета покупців та продавців полягає в тому, щоб заробити якомога більше грошей. Покупці досягають цього, купуючи пшеницю за нижчою ціною від тої, що вказана в їхніх картках. Продавці заробляють гроші, продаючи за вищою ціною, ніж та, яка вказана в їхніх картка.
5.    Учні можуть укладати стільки угод протягом одного раунду, на скільки їм стане часу.
6.    Кожного разу, коли продавець повідомляє про угоду тому, хто записує про неї, вона з’являється в обліковій відомості класу. Спостерігайте за обліковою відомістю, щоб знати, за якими цінами були укладені угоди.
7.    Як тільки покупці і продавці отримають нові картки в тому ж раунді, вони повинні повернутися на ринок і намагатися укласти нову угоду.
 
Вправа 2 (для кожного учня по 1 примірнику)
Облікова картка для “РИНКУ ПШЕНИЦІ”

Ім’я та прізвище ______________________________________

Як користуватись обліковою карткою.
Під час гри стежте за вашими результатами за допомогою цієї облікової відомості. Записуйте ваші прибутки та збитки, обчислюючи різницю між вартістю в гривнях 10 центнерів, яка проставлена у вашій картці, та вартістю угоди, яку ви зробили. Якщо ви покупець, то маєте прибуток кожного разу, коли загальна сума менша вказаної на вашій картці. Якщо загальна сума купівлі більша, то ви зазнаєте збитків. Якщо ви продавець, то отримаєте прибуток кожного разу, коли загальна сума продажу більша, ніж та, що вказана у вашій картці. Якщо ж загальна сума менша, то ви зазнали збитків. За вказівкою вчителя підрахуйте ваші прибутки та збитки і запишіть їх у відповідній клітинці таблиці.

номер угоди    ціна за центнер    вартість 10 центнерів, грн    прибутки    збитки    загальний прибуток (приб - збит)
    на картці    в угоді    на картці    в угоді            
                            
Підсумок за перший раунд (тренувальний)
                            
Підсумок за другий раунд 
                            
Підсумок за третій раунд
                            
Загальна сума, раунди 2 і 3
                            

 
Вправа 3 (для кожного учня по 1 примірнику)
Пропозиція пшениці та попит на неї

Ім’я та прізвище ______________________________________


ціна за центнер, грн    53                                                                
    51                                                                
    49                                                                
    47                                                                
    45                                                                
    43                                                                
    41                                                                
    39                                                                
    37                                                                
    35                                                                
                                                                    
        20    40    60    80    100    120    140    160    180    200    220    240    260    280    300    320
    кількість центнерів

 
Вправа 4 (для кожного учня по 1 примірнику)

Ім’я та прізвище ______________________________________

Таблиця пропозиції:
У наведеній нижче таблиці пропозиція у третьому стовпці дорівнює загальній кількості центнерів пшениці, наявних для продажу за вказаними цінами. Цю загальну кількість отримуємо, додаючи у другому стовпці всі центнери, вироблені за деякою ціною, до всіх інших кількостей, ціна яких нижча. (Очевидно, що кожен виробник, який хоче продати 40 ц зерна за ціною 35 грн, захоче продати ці ж центнери і за вищою ціною.)    Таблиця попиту:
У наведеній нижче таблиці попит у третьому стовпці дорівнює загальній кількості центнерів пшениці, які покупці хочуть і можуть придбати за вказаними цінами. Цю загальну кількість отримуємо, додаючи у другому стовпці кількість центнерів, куплених за деякою ціною, до всіх інших кількостей, ціна яких вища. (Очевидно, що кожен споживач, який хоче купити 40 ц за ціною 53 грн, захоче купити ці 40 ц за нижчою ціною.)
Кількість продавців, які бажають продати 10 центнерів пшениці за вказаною ціною чи
за нижчою ціною    Кількість покупців, які бажають купити 10 центнерів пшениці за вказаною ціною чи
за вищою ціною
Ціна, грн.        Пропозиція    Ціна, грн.        Попит
35    4 продавці (= 40 ц)    40    53    4 покупці (= 40 ц)    40
37    6 продавців (= 60 ц)    100    51    4 покупці (= 40 ц)    80
39    6 продавців (= 60 ц)    160    49    4 покупці (= 40 ц)    120
41    4 продавці (= 40 ц)    200    47    4 покупці (= 40 ц)    160
43    4 продавці (= 40 ц)    240    45    4 покупці (= 40 ц)    200
45    2 продавці (= 20 ц)    260    43    4 покупці (= 40 ц)    240
47    2 продавці (= 20 ц)    280    41    2 покупці (= 20 ц)    260
49    2 продавці (= 20 ц)    300    39    2 покупці (= 20 ц)    280
51    2 продавці (= 20 ц)    320    37    2 покупці (= 20 ц)    300
            35    2 покупці (= 20 ц)    320

 
Наочний матеріал 1 

Картки покупців

Вам доручено КУПИТИ 10 центнерів пшениці, заплативши якомога нижчу ціну. Якщо ви заплатите більше ніж 53 грн за центнер або загальна сума більша ніж 530 грн, ви втратите гроші.    Вам доручено КУПИТИ 10 центнерів пшениці, заплативши якомога нижчу ціну. Якщо ви заплатите більше ніж 51 грн за центнер або загальна сума більша ніж 510 грн, ви втратите гроші.
такі картки аналогічні для сум:    490 грн    470 грн    450 грн
    430 грн    410 грн    390 грн
    370 грн    350 грн    


Наочний матеріал 2 

Картки продавців

Вам доручено ПРОДАТИ 10 центнерів пшениці за якомога вищу ціну. Якщо ви отримаєте менше ніж 51 грн за центнер, загальна сума буде меншою ніж 510 грн, ви втратите гроші.    Вам доручено ПРОДАТИ 10 центнерів пшениці за якомога вищу ціну. Якщо ви отримаєте менше ніж 49 грн за центнер, загальна сума буде меншою ніж 490 грн, ви втратите гроші.
такі картки аналогічні для сум:    470 грн    450 грн    430 грн
    410 грн    390 грн    370 грн
    350 грн        

 
Наочний матеріал 3 

Облікова відомість класу
Ціна за центнер, грн.    Раунд 1 (тренування)    Раунд 2    Раунд 3    Підсумок раундів 2 і 3
35                
37                
39                
41                
43                
45                
47                
49                
51                
53                


Наочний матеріал 4 

ціна за центнер, грн    53    
                                                        
    51                                                                
    49                                                                
    47                                                                
    45                                                                
    43                                                                
    41                                                                
    39                                                                
    37                                                                
    35                                                                
                                                                    
        40    80    120    160    200    240    280    320
    кількість центнерів
 Висновки

1. Нові орієнтації й цінності сучасної освіти обумовили необхідність розуміти учня як індивідуальну дійсність. 
2. Індивідуальність  -  яскраво  виражена сукупність ознак, властивих окремій людині, які закладені природою або набуті нею в індивідуальному досвіді. Особливими можуть бути інтелектуальні, вольові, моральні, соціальні та інші риси особистості. До індивідуальних особливостей відноситься своєрідність сприймання, мислення, пам'яті, уяви, інтересів, нахилів, здібностей та інше. 
3. Глибоке знання індивідуальних особливостей учня необхідне для вирішення двох завдань, взаємопов'язаних між собою:
1) індивідуалізації - підтримки і розвитку одиничного, особливого, своєрідного як потенціалу особистості;
2) соціалізації - адаптації у соціальному середовищі і самореалізації особистості в ньому.
4. У психологічному аспекті диференціація - це різниця як між індивідуально-психологічними особливостями особистостей, так і між їх групами. Аналізуючи різні аспекти розгляду поняття в статтях словників і енциклопедій, можна зробити висновки, що диференціація – це

–        по-перше, наявність відмінностей окремих груп цілого (структурна диференціація);

–        по-друге, процес розділення цілого на типологічні групи за певною ознакою (функціональна диференціація).
5.  Використання навчальних технологій індивідуалізації та диференціації навчання показують значно вищий рівень навчальних досягнень учнів та розвиток позитивної «Я-концепції» особистості в ранньому юнацькому віці.
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