МІНІСТЕРСТВО ОСВІТИ І НАУКИ УКРАЇНИ

БЕРДЯНСЬКИЙ ЕКОНОМІКО-ГУМАНІТАРНИЙ КОЛЕДЖ

БЕРДЯНСЬКОГО ДЕРЖАВНОГО ПЕДАГОГІЧНОГО УНІВЕРСИТЕТУ

КОНСПЕКТ ЛЕКЦІЙ
з дисципліни „ Зовнішньоекономічна діяльність ” для студентів спеціальності 076 «Підприємництво, торгівля та біржова діяльність»
Бердянськ, 2018
Укладач: Мрига Віра Олександрівна, викладач економічних дисциплін, кваліфікаційна категорія «спеціаліст вищої категорії»

Рецензент: Макарова Ірина Антонівна, директор БЕГК БДПУ, кандидат економічних наук, викладач економічних дисциплін, педагогічне звання «викладач-методист»

Опорний конспект лекцій побудовано на основі нормативно-правових документів, які регламентують зовнішньоекономічні відносини. В лекційному матеріалі розглядається механізм організації та здійснення зовнішньоекономічної діяльності підприємств України, роль держави в регулюванні зовнішньоекономічного сектору економіки, інструменти митного, валютного і податкового регулювання ЗЕД підприємства. Також розглянуті питання тарифного та нетарифного регулювання зовнішньоторговельних операцій, висвітлено процедуру розробки контрактів, її організацію, основи валютного регулювання, цілі створення спільних підприємств та вільних економічних зон.

ЗМІСТ

Вступ ............................................................................................................. 4
1 Зовнішньоекономічна діяльність як складова економіки
підприємства ................................................................................................ 5
2 Система регулювання зовнішньоекономічної діяльності
підприємств в  Україні ...............................................................................19
3 Маркетинг у зовнішньоекономічній діяльності підприємств………..35
4 Зовнішньоторговельні операції підприємств ........................................ 51
5 Зовнішня інвестиційна діяльність національних підприємств ............65
6 Митне регулювання зовнішньоекономічної діяльності 

підприємств…………………..…………………………………………….81
7 Транспортне забезпечення та страхування зовнішньоекономічної
діяльності підприємств .............................................................................. 97
8 Валютне регулювання зовнішньоекономічної діяльності
підприємств ............................................................................................... 117
9 Зовнішньоекономічна діяльність підприємств у спеціальних
економічних зонах України ..................................................................... 142
10 Зовнішньоекономічні контракти підприємств України ................... 148
Глосарій ..................................................................................................... 156
Перелік літератури ................................................................................... 177
ВСТУП

Сучасні процеси глобалізації світового економічного розвитку не оминають і Україну, яка поступово інтегрується до міжнародної економіки. Основним суб'єктом сучасних міжнародних економічних відносин виступає підприємство як ключова ланка ринкової економіки. Зовнішньоекономічна діяльність під​приємства є важливою і невід'ємною сферою господарської діяльності, яка при ефективному використанні всього комплексу сучасних форм і методів міжнародного бізнесу здатна позитивно впливати на ефективність виробництва, його техніч​ний рівень, якість продукції, що виробляється.

Вихід підприємства на зовнішні ринки сприяє пристосуван​ню економіки до системи світогосподарських відносин, форму​ванню економіки відкритого типу. Саме тому розвиток зовніш​ньоекономічної діяльності підприємств — це суттєвий фактор підвищення ефективності господарської діяльності як на рівні мікроекономіки, так і в масштабах усього народного господар​ства.

Курс "Зовнішньоекономічна діяль​ність" — це професійно орієнтована дисципліна, яка є підґрунтям для формування системи теоретичних знань і професійних навичок майбутніх фахівців у сфері економіки. Цей курс є інтегрованим і вивчає міжнародні аспекти діяльності підприєм​ства, механізми, що регулюють цю діяльність, способи виходу підприємства на міжнародні ринки, алгоритми ведення зовніш​ньоекономічних операцій та розрахунків за цими операціями.

Предметом курсу є відносини суб'єктів міжнародної економі​ки, що виникають у процесі їх зовнішньоекономічної діяльності.

Мета курсу — формування у студентів системи теоретичних знань і набуття практичних навичок у сфері зовнішньоеконо​мічної діяльності.

Завдання курсу — вивчення механізмів регулювання зов​нішньоекономічної діяльності, інструментів дослідження за​кордонних ринків з метою їх вибору, способів виходу на зовнішні ринки, особливостей міжнародної товарної та цінової політики, засвоєння методичних засад міжнародної контракт​ної діяльності, міжнародних розрахунків, специфіки валют​ного, митного та податкового регулювання такої діяльності.

Студент повинен знати: сучасну термінологію міжнародного бізнесу; методи та інструменти регулювання зовнішньоекономічної діяльності; особливості та тенденції сучасного етапу розвитку світового ринку; критерії відбору міжнародних ринків; прин​ципи вибору способу виходу на зовнішні ринки; особливості товарної та цінової політики на світових ринках; порядок роз​робки та укладання міжнародних господарчих контрактів; принципи міжнародних розрахункових та кредитних відносин; особливості оподаткування, страхування ЗЕД, її митного і ва​лютного регулювання.

Він повинен уміти: користуватись нормативними документами, що регулюють зовнішньоекономічну діяльність, складати план маркетингу, здійснювати зовнішньоторговельні операції підприємств, оформляти митні декларації, укладати зовнішньоекономічні контракти. 
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1.1 Поняття зовнішньоекономічної діяльності в системі категорій міжнародної економіки
Під зовнішньоекономічною діяльністю розуміють діяльність суб’єктів господарської діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності, яка побудована на взаємовідносинах між ними, що має місце як на території України, так і за її межами.

Зовнішньоекономічна діяльність в усіх країнах спрямована на:

· сприяння вирівнювання темпів економічного розвитку;

· порівнянність витрат виробництва на національному та світовому рівнях;

· реалізацію переваг міжнародного поділу праці, що сприяє зростанню ефективності національних економік.

Функціями ЗЕД є:

· організація та обслуговування міжнародного обміну природними ресурсами та результатами праці в їх матеріальній та вартісній формах;

· міжнародне призначення споживчої вартості продуктів міжнародного поділу праці;

· організація міжнародного грошового обігу.

Практичне значення ЗЕД для країн полягає в можливості одержувати валютну виручку від експорту, підвищувати технічний рівень виробництва, виробляти конкурентоспроможну продукцію.    

У сучасних умовах ЗЕД держав являє собою систему економічних відносин, які складаються при обміні ресурсами між країнами та їх економічними суб’єктами. Економічні відносини запроваджують усі аспекти економічного життя держави: виробництво, торгівлю, інвестиційну сферу та фінанси.

Зовнішньоекономічна діяльність являє собою багатомірну цілісну систему господарювання. Вона залучає до себе дві основні підсистеми:

· зовнішньоторговельну діяльність;

· міжнародну виробничо-інвестиційну діяльність.

Зовнішньоекономічна діяльність як вихід торговельних зв’язків за межі національних кордонів – це кон’юнктурний рівень. Такий стан зумовлений передусім тим, що інтернаціоналізація охоплює лише сферу обігу. підключення до системи господарських зв’язків на рівні товарного руху капіталу та обслуговуючих його валютно-кредитних відносин робить ту чи іншу країну цілком залежною від кон’юнктури світового ринку як системи одиничних ринків.

 Зовнішньоекономічна діяльність торговельної спрямованості утворюється в традиційній формі (товар-група, одиничний товар) на міжнаціональному стику переважно загального та часткового поділу праці.

 Досліджується лише сфера зовнішньої торгівлі та аналізується кон’юнктура товарних ринків.

Міжнародна виробничо-інвестиційна діяльність – це стратегічний рівень тому, що зовнішньоекономічна діяльність у цьому випадку втілює генеральну тенденцію соціальнодинамічного процесу, має серйозний (можна сказати визначальний) вплив на характер розвитку як національних економік, так і на функціонування міжнародної економіки, а також стандарти якості і критерій ефективності виробництва і використання ресурсів, стандарти якості життя, норм поведінки тощо.

Зовнішньоекономічна діяльність утворюється тут на підставі інтернаціоналізації, котра охоплює всі стадії відтворювального процесу, а також інформаційну, правову і соціально-культурну інфраструктуру. Підключення країни до системи світогосподарських зв’язків на рівні технологічного поділу праці в самому виробництві залучає її до єдиного світогосподарського простору, ядром якого і є виробничо-інвестиційна діяльність. Країна отримує прямий доступ до цілісного світового ринку товарів і капіталів, до нових технологій і сучасного менеджменту.

Кожний з відзначених рівнів зовнішньоекономічної діяльності сам по собі не відображає усієї гами відносин, що складаються в цій системі. кожний рівень фіксує лише певну сторону господарського буття, певну грань відносин його елементів. Це так чи інакше виражається в можливих моделях зовнішньоекономічної діяльності (рис. 1.1).
Ефективність господарської діяльності вітчизняних підприємств у рамках правової системи України визначається, насамперед, ступенем досконалості охоплення сфер регулювання і ліберальності її законодавства. У зв’язку з цим зростає значення правового регулювання питань функціонування різних суб’єктів ЗЕД.

Зовнішньоекономічна діяльність регулюється такими нормативними актами: Закон України „Про зовнішньоекономічну діяльність”, „Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті”, „Про регулювання товарообмінних (бартерних)операцій у галузі зовнішньоекономічної діяльності”, „Про операції з давальницькою сировиною у зовнішньоекономічних відносинах”, „Про режим іноземного інвестування”, „Про інвестиційну діяльність” та ін.
Рис. 1.1. Основні моделі розвитку зовнішньоекономічної діяльності (ЗЕД)



При здійсненні зовнішньоекономічної діяльності керівники та спеціалісти в процесі прийняття тих чи інших рішень керуються рядом принципів, які декларуються у спеціальних документах або є своєрідною нормою, звичаєм.

На міжнародному рівні найбільш повний перелік принципів організації міжнародних економічних відносин є в „Хартії економічних прав і обов’язків держав”, прийнятій IV спеціальною сесію генеральної Асамблеї ООН у 1974 р. В Хартії вказано такі принципи:
· суверенітет;

· територіальна цілісність і політична незалежність держави;

· суверенна рівність усіх держав;

· ненапад і невтручання у внутрішні справи;

· взаємна та справедлива вигода;

· мирне співіснування;

· рівноправність і самовизначення народів;

· мирне регулювання спорів;

· усунення несправедливості, що виникає внаслідок застосування сили та позбавляє націю засобів для її нормального розвитку;

· сумлінне виконання міжнародних обов’язків;

· повага прав людини та основних свобод;

· відсутність прагнення до гегемонії в сферах впливу;

· сприяння міжнародної соціальної справедливості;

· міжнародне співробітництво з метою розвитку;

· вільний доступ до морів і від них – до країн, що їх не мають.

Значна частина міжнародних принципів зовнішньоекономічної діяльності діє в межах інтеграційних угруповань. Так, принципи зовнішньоекономічної діяльності у Європейському Союзі містяться в Білій книзі і включають:

· контроль і оформлення документів на товари, що перетинають національні кордони;

· свободу пересування осіб для працевлаштування або постійне місце проживання у будь-якій країні;

· уніфікацію технічних норм і стандартів;

· відкриття споживчих ринків;

· лібералізацію фінансових послуг;

· поступове відкриття ринку інформаційних послуг;

· лібералізацію транспортних послуг;

· створення сприятливих умов для промислового співробітництва з урахуванням законодавства про права на інтелектуальну і промислову власність;

· усунення фіскальних бар’єрів.
1.2 Зовнішньоекономічна діяльність в Україні
Реальна трансформація зовнішньої економіки нашої країни передбачає взаємодію всіх чинників внутрішньо економічного розвитку зі зміною співвідношення між ними. Більш тісна взаємодія української економіки зі світовою зумовлюється значною потребою в нових технологіях, інвестиційних та фінансових ресурсах. Основними передумовами інтеграції України в міжнародну економіку є :

· система ринкова трансформація;

· реструктуризація економіки;

· формування відкритої економіки, розвиток не лише зовнішньої торгівлі, а й руху факторів виробництва між країнами.

Інтеграція України у світовий економічний простір залежить від трансформаційних процесів, які, сприяючи зростанню конкурентоспроможності суб’єктів господарювання, визначатимуть напрями і форми взаємодії національного народного господарства зі світовим. Ринкова трансформація економіки передбачає вирішення внутрішньо економічних проблем шляхом адаптації перехідної економіки до зовнішнього ринкового середовища, що еволюціонізує. Процеси внутрішньої трансформації слід розглядати водночас і як процеси входження України до світогосподарського простору, оскільки формування зовнішнього сектору економіки є складовою формування ринкової економічної системи.

Розвиток зовнішнього сектору економіки України є реакцією народного господарства на потреби розвитку національних факторів виробництва. Участь у міжнародному поділі праці є умовою формування сучасної народногосподарської структури, яка має забезпечити нормальний розвиток вітчизняного виробництва і більш повне задоволення потреб членів суспільства. Зовнішня економіка повинна формуватися як органічна складова національної економіки, що пов’язує її з народними господарствами інших країн для розв’язання комплексу проблем щодо задоволення різноманітних потреб суспільства як у сфері виробництва, так і сфері споживання.

Трансформація зовнішньої економіки має вирішувати два основних завдання: сприяти оптимальному розподілу факторів виробництва та економічному зростанню. Перше завдання передбачає визначення видів товарів і послуг та обсягів їх виробництва за наявного рівня ресурсів у суспільстві та вибір комбінації наявних факторів виробництва і типу виробничої технології.
Становлення зовнішнього сектору економіки України припадає на період, коли світові ринки не тільки сформувалися, але й поділені між основними суб’єктами світової господарської діяльності. За цих умов країні непросто знайти свою ринкову нішу й посісти гідне місце у світовому економічному співтоваристві. Визначаючи зовнішньоекономічну стратегію, Україна має виходити з двох найважливіших реалій. По-перше, з потреб і тенденцій розвитку міжнародної економіки, по-друге, - з рівня розвитку й структури національної економіки.

З погляду реальних міжнародних чинників визначальний вплив на формування зовнішнього сектору економіки в сучасних умовах має зумовлена діями високорозвинутих індустріальних країн тенденція до лібералізації світової економіки, в тому числі в рамках СОТ. Пріоритетний характер цієї тенденції не виключає контр тенденцію – до геоекономічного протекціонізму.

Формування зовнішнього сектору економіки України відбувається в умовах реструктуризації міжнародної економіки, суть якої полягає у формуванні на мегаекономічному рівні багатополярної системи суб’єктів ЗЕД за радикальної зміни співвідношення сил між ними і центрами їх геоекономічного впливу. Посилюється тенденція до створення й подальшого розвитку високоінтегрованих економічних просторів, які об’єднують країни, близькі за географічним положенням, рівнем економічного та культурного розвитку. Таких потужних інтеграційних груп у світі сьогодні три: Європейський Союз, Північноамериканська зона вільної торгівлі та угруповання країн Азіатсько-Тихоокеанського регіону.

Це позначається на формуванні зовнішньоекономічних зв’язків України, яка повинна зважати на наявність інтеграційних угруповань, враховувати особливості зовнішньоекономічної політики країни – участь таких центрів. Це передбачає таку орієнтацію зовнішньоекономічних зв’язків України зі світовими центрами, за якої відкритість економіки не суперечить національним економічним інтересам, реалізації яких може заважати тиск з боку цих центрів. Вимога міжнародних організацій і регіональних інтеграційних угруповань щодо лібералізації зовнішньоторговельних зв’язків має бути збалансована з потребами українських виробників експортної продукції та продукції, що конкурує з імпортом.

Формування багатофункціональної моделі зовнішньої економіки України не обмежується визначенням завдань і місця країни у взаємовідносинах з інтеграційними угрупованнями. Важливим зовнішнім чинником становлення такої моделі є співробітництво з країнами СНД.

Вирішення питання про входження до міжнародної економіки потребує від України також чіткого визначення стратегічних і тактичних цілей ЗЕП. З огляду на економічну і політичну ситуацію, що склалася у світі, стратегічні цілі формування зовнішнього сектору економіки України визначаються як орієнтація країни на європейські інтеграційні структури, які розвиваються на основі ЄС. Україна стоїть сьогодні на початку шляху до європейської спільноти. Набуття повноправного членства в ЄС передбачає послідовне здійснення певних практичних кроків.

1. Набуття Україною членства в СОТ. Це слід розглядати як один із пріоритетів зовнішньоекономічної політики України, системний чинник розвитку національної економіки, підвищення її конкурентоспроможності, лібералізації зовнішньої торгівлі, створення сприятливого середовища для залучення іноземних інвестицій.

2. Проведення переговорного процесу та підписання угоди про асоціацію України та ЄС. Зміна Угоди про партнерство та співробітництво на Угоду про асоціацію України та ЄС визначатиме новий формат відносин, який відповідатиме довгостроковим інтересам України, і наближатиме її до кінцевої мети – утворення передумов набуття повноправного членства в Євросоюзі.

3. Проведення переговорного процесу щодо створення зони вільної торгівлі між Україною та ЄС, яка б передбачала функціонування ринкових інститутів, гарантування правових норм у діловій сфері, стабільні та недискримінаційні правові рамки, чітко визначені права власності, застосування відповідних правил походження товарів, належну організацію прикордонної інфраструктури тощо.

4. Приведення законодавства України у відповідність до вимог законодавства ЄС у пріоритетних сферах.

5. Виконання процедур, необхідних для набуття чинності Угоди про асоціацію між Україною та ЄС. Отримавши такий асоційований статус, Україна зможе бути краще інформованою про внутрішні перетворення у Євросоюзі, брати неформальну участь у переговорах стосовно різних питань загальноєвропейського масштабу і значення, отримати полегшений та в більших обсягах доступ до фінансових ресурсів ЄС.

6. Проведення переговорного процесу та створення митного союзу між Україною та ЄС, метою якого має стати поступове усунення митних, правових і технологічних перепон у цій сфері.

7. Повне виконання Угоди про асоціацію між Україною і ЄС та копенгагенських критеріїв членства в Євросоюзі.

8. Створення реальних передумов для вступу України до ЄС.
Тактичні цілі спрямовані на посилення співробітництва в рамках СНД. Це дасть змогу, з одного боку, зберегти і закріпити на перспективу ринки збуту в країнах пострадянського простору, з іншого – нарощувати експортний потенціал і отримувати ті види товарів і послуг, капіталу та робочої сили, в яких Україна відчуває потребу через обмеженість економічних ресурсів і відсутність конкурентних переваг у їх виробництві.

Євроінтеграційний курс нашої держави має органічно узгоджуватися з економічними відносинами з Росією. Ці стратегічні стосунки мають базуватися на принципах добросусідства, партнерства, рівності та взаємної вигоди. Росія є нашим найбільшим торговим партнером, а Україна – головний торгово-економічний партнер Російської Федерації. У свою чергу Україна залишається одним із найбільших споживачів російських енергоносіїв, контролює наземні, морські та повітряні комунікації в життєво важливому для Росії південно-західному напряму.

Відповідно до національних інтересів та цілей України, її економічної безпеки пріоритетними напрямами стратегічного партнерства з Російською Федерацією в економічній сфері в наступному десятиріччі мають стати:

· співробітництво в енергетичній галузі;

· науково-технічне та інноваційне співробітництво;

· розвиток транспортної мережі в Україні в інтересах обох держав;

· інвестиційне співробітництво, розвиток спільних виробничих структур, коопераційних та технологічних зв’язків;

· розвиток військово-технічного співробітництва;

· розвиток фондових ринків та процесів взаємоінвестування;

· взаємне розширення ринку трудових ресурсів.

Україна зацікавлена в подальшій лібералізації зовнішньоекономічних зв’язків і з іншими країнами – членами СНД. Визначальним напрямом співпраці з ними є формування зони вільної торгівлі, що сприяло б інтенсифікації господарських взаємовідносин, активному обміну капіталом, товарами, послугами, робочою силою.

Зовнішньоекономічна стратегія нового етапу має підпорядковуватися ідеї європейської інтеграції, використанню таких її форм та механізмів, які забезпечать повніше й ефективніше використання потенціалу взаємозв’язків України з розвиненими країнами світу, передусім із США, особливо в трансфері технологій, залученні прямих інвестицій, запровадженні сучасних систем менеджменту та маркетингу.

Слід суттєво активізувати зовнішньоекономічні зв’язки з іншими країнами Центральної та Південно-Східної Європи, для яких Україна може стати перспективним і привабливим партнером, зокрема щодо транзитних перевезень, агропромислового виробництва, машинобудування, рекреаційно-туристичної галузі.
Істотної реструктуризації потребують економічні взаємовідносини з країнами, що розвиваються. Зовнішньоекономічна активність на ринках країн Азії, Африки, Латинської Америки повинна мати цілеспрямований, системний і динамічний характер, органічно вписуватися у стратегію економічного зростання та євро інтеграційного курсу України.

Процеси інтернаціоналізації та глобалізації господарського життя, відкритий характер економіки України зумовлюють необхідність продовження і поглиблення співпраці з міжнародними фінансовими інституціями на усталених принципах міжнародного права, поваги до взаємних інтересів і позицій. Центр ваги у відносинах з МВФ поступово має зміститися в площину безкредитних стосунків, координації у сфері валютної політики, узгодження головних параметрів макроекономічної політики з тенденціями та прогнозами розвитку світової економічної кон’юнктури, з динамікою та напрямами світових фінансових та інвестиційних потоків.

Для повноцінного входження України до світового господарства потрібно не безконтрольна лібералізація зовнішньої торгівлі, як це було в попередні роки, а регульований з боку держави процес відкриття вітчизняного ринку, доповнений цілеспрямованою політикою захисту вітчизняних виробників і споживачів та наближення до світових норм і стандартів. Ключове завдання зовнішньоекономічної стратегії – забезпечення відповідно до світових стандартів та критеріїв оптимальних параметрів відкритості української економіки, дотримання яких сприятиме економічній безпеці держави, забезпечуватиме тісніше поєднання внутрішньої та зовнішньої економічної політики.

Інтеграція України у світові економічні структури потребує певного часу і відбуватиметься в міру формування внутрішніх і зовнішніх передумов. Основними з них є:

· розвиток власних галузей, що мають конкурентні переваги у світовій економіці;

· створення могутнього внутрішнього ринку – основи для завоювання міжнародних ринків і закріплення на них;

· забезпечення фінансової стабільності, розвитку підприємництва та сприятливого інвестиційного клімату;

· досягнення повної конвертованості національної грошової одиниці;

· постійна гармонізація національного зовнішньоекономічного законодавства з вимогами і нормами СОТ.

Найбільш прийнятною для України є експортно орієнтована модель економічного розвитку. При цьому виникають певні проблеми: труднощі з проникненням на ринки розвинутих країн; сировинна орієнтація експорту може вести до занепаду обробної промисловості та машинобудування; внутрішнє економічне зростання залежатиме від кон’юнктури міжнародних ринків. Тому втілення експортно орієнтованої стратегії має відбуватися паралельно з реалізацією політики імпортозаміщення.

Реалізація такої моделі повинна спиратися на комплексну і динамічну державну зовнішньоекономічну політику, основними елементами якої мають бути:
· інтеграція економіки в європейські та світові економічні об’єднання;

· створення могутнього експортного сектору;

· залучення іноземних інвестицій;

· здійснення закордонної підприємницької діяльності;

· гнучка податкова, цінова, кредитна, фінансова та валютна політика, що стимулюватиме диверсифікацію експортно-імпортних відносин;

· формування розгалуженої зовнішньоекономічної інфраструктури;

· кадрове забезпечення ЗЕД.

Головне завдання української держави сьогодні – визначити нові напрями, форми, засоби та етапи реалізації зовнішньоекономічної стратегії. реструктуризація народного господарства країни має бути здійснена з урахуванням внутрішніх можливостей і зовнішніх факторів для того, щоб, використавши існуючі та розкривши потенційні конкурентні переваги національної економіки, сприяти реалізації національних економічних інтересів, зростанню добробуту народу.  

1.3 Основні форми зовнішньоекономічної діяльності підприємств
Будь-яке підприємство, що намагається увійти до міжнародного економічного середовища, стоїть перед вибором – які механізм використовувати для здійснення таких напрямів просування: експортуючи або імпортуючи товари, інвестуючи, створюючи кооперативні об’єднання чи використовуючи іноземні ноу-хау. Тільки знання таких форм співробітництва надасть можливість зробити спеціалістам правильний вибір. 

Найпростішою та найпершою, що виникла, стала така форма ЗЕД, як зовнішня торгівля. Сучасний світ винайшов безліч методів і механізмів зовнішньоторговельного співробітництва та стандартизував їх. Визначення та правила, що тлумачать закономірності зовнішньоторговельних зв’язків, є загальновизнаними у світі, зокрема поняття „зовнішня торгівля” тлумачиться як сукупність товарно-грошових відносин підприємств однієї країни з підприємствами інших держав. Зауважимо, що зовнішня торгівля різних країн світу складає міжнародну торгівлю. Якщо остання є зовнішньою ознакою існування світового ринку – сфера стійких товарно-грошових відносин між країнами, що базуються на міжнародному поділі праці та інших чинників виробництва, то зовнішня торгівля є ознакою існування міжнародного ринку – частини національних ринків, що пов’язана з іноземними ринками.
Зовнішня торгівля є складним економічним явищем, тому що, зокрема, утворюється двома протилежними товаропотоками – експортом та імпортом, а також їх різновидами – реекспортними та реімпортними операціями.

Експорт – продаж товару, що передбачає його вивіз за кордон.

Імпорт – купівля товару, що передбачає його ввезення з-за кордону.

Реекспорт – операція продажу такого товару, який був раніше імпортований і не підлягав переробці.

Реімпорт – операція купівлі такого товару, що був раніше експортований і не підлягав переробці.

Основними елементами зовнішньої торгівлі, із сукупності яких вона і складається, є зовнішньоторговельні операції – комплекс дій контрагентів різних країн, спрямований на здійснення товарно-грошового обміну. Механізм зовнішньоторговельної операції складається послідовною сукупністю певних дій:

· дослідження іноземних ринків;

· пошук партнера;

· вибір контрагента;

· укладання договору;

· виконання умов контракту.

Зовнішні валютно-фінансові відносини сьогодні діють абсолютно у всіх сферах економічного міжнародного життя. Йдеться не лише про зовнішньоторговельні операції, а й про інвестиційні договори, передавання технологій, страхування та багато інших угод. Таке операційне обслуговування зумовлюється ситуацією, що складається у міжнародній валютній системі.
Валютна система – це сукупність механізмів і правил, які забезпечують дію валютно-фінансових відносин різних суб’єктів світового господарства. Міжнародна валютна система впродовж своєї історії зазнала цілої низки перетворень на всіх етапах її розвитку: система Золотого стандарту, Бреттон-Вудська валютна система, Ямайська валютна система.

Валютна система будь-якого періоду оперує такими поняттями, як „валюта”, „валютний ринок”, „валютний курс” та ін. Отже, розглянемо докладніше ці базові категорії зовнішніх валютно-фінансових відносин.

Валютою називають грошові знаки іноземних держав, а також кредитні та платіжні документи в іноземних та національних грошових одиницях, що застосовуються в міжнародних розрахунках. Валюта має дві суттєві властивості – зовнішню обіговість, тобто можливість вільного переводу на рахунки нерезидентів (іноземних фізичних або юридичних осіб) і вільної конверсії коштів у цій валюті, та внутрішню обіговість, або можливість для резидентів (громадян та організацій певної країни) здійснювати платежі за кордон та купівлю іноземної валюти без будь-яких обмежень. Внутрішня обіговість містить зовнішню і є повною формою конвертованості валюти. Залежно від комбінації зовнішньої та внутрішньої обіговості валюти розрізняють такі типи валют:

· вільноконвертовану – має зовнішню і внутрішню обіговість та передбачає відсутність валютних обмежень;

· частково конвертовану – має одну з властивостей та стосується тих національних валютних систем, де зберігаються валютні обмеження, здебільшого для резидентів;

· неконвертовану – у неї відсутні ринкової ознаки, тобто вона не має зовнішньої та внутрішньої обіговості.

Показником ефективності обраного режиму валютних курсів є використання учасниками валютного ринку всього спектра валютних операцій.  
Валютна операція – комплекс дій контрагентів валютного ринку, що забезпечує певним чином рух валютних потоків. Систему валютних операцій складають такі види:
депозитні – операції з розміщення коштів в іноземній валюті на рахунках клієнтів банків;

конверсійні – валютні операції, що складаються з купівлі на валютному ринку тільки якоїсь однієї валюти;

валютний арбітраж – купівля чи продаж іноземної валюти з наступною зворотною угодою для одержання прибутку від різниці валютних курсів;

термінові – банківські трансакції (операції страхування валютних ризиків), в яких банк попередньо фіксує курс, за яким він купує у клієнта іноземну валюту. 

Спільне підприємство являє собою діяльність, яка ґрунтується на співробітництві з іноземними підприємствами, організаціями або підприємцями, на спільному розподілі прибутку й ризиків від її здійснення. Передумови такого підприємства складаються у процесі глобалізації міжнародної економіки внаслідок розвитку експортно-імпортної діяльності. Є такі види спільного підприємництва:
ліцензування – підприємство (ліцензіар) вступає у відносини з підприємством або державою (ліцензіат) на зарубіжному ринку, пропонуючи права на використання виробничого процесу, товарного знаку, патенту, ноу-хау в обмін на ліцензійну плату; 
підрядне виробництво – фірма укладає контракт з виробником на зарубіжному ринку, який виготовляє товари, реалізацією котрих має займатися вказана фірма; 
управління за контрактом – фірма передає зарубіжному партнерові ноу-хау у сфері управління, а той забезпечує необхідний капітал і використовує його з максимальною орієнтацією на ефективну реалізацію одержаних управлінських послуг;

створення підприємство з іноземними інвестиціями – зарубіжний та місцевий партнери поєднують свої зусилля в інвестуванні, управлінні, розподілі доходів та ризиків.

Усім цим видам спільного підприємництва притаманні елементи виробничої кооперації. Проте особливо у цьому плані вирізняються підприємства з іноземними інвестиціями, що зумовлено їх суттєвими особливостями і передусім виробництвом товару на базі власності, що об’єднується. Закон України „Про режим іноземного інвестування” від 19 березня 1996 р. визначає підприємство з іноземними інвестиціями як підприємство будь-якого організаційно-правової форми, іноземна інвестиція у статутному фонді якого, за умови його наявності, складає не менше 10%. Базовим елементом створення підприємств з іноземними інвестиціями як основної форми спільного підприємництва є цінності, що вкладаються іноземними інвесторами в національні об’єкти інвестиційної діяльності для одержання прибутку або досягнення певного соціального ефекту, є іноземні інвестиції. 
Різноманітність стосунків, що об’єднуються під назвою „зовнішнє передавання технологій”, складає одну з найпрогресивніших форм ЗЕД. Передавання технологій відбувається за певними законами та правилами, до особливостей яких належать поступове зближення технологічного рівня всіх конкуруючих фірм, досягнення світового рівня якості, створення нових ринків збуту тощо. Проте найхарактернішою рисою зовнішнього передавання технологій є особливий об’єкт цієї форми ЗЕД, адже технологію намагались типізувати впродовж тривалого часу, відносячи її до різновидів товару чи послуги. Сьогодні теорія міжнародних відносин визначає технологію як „систематизовані знання, що використовуються для випуску відповідної продукції, для застосування відповідного процесу або надання відповідних послуг”. Практика ж зовнішньоекономічної діяльності свідчить, що під технологією розуміють певну інтелектуальну власність, котра може передаватися іноземним контрагентам у тимчасове або постійне користування.

Отже, інтелектуальна власність – результат творчої діяльності, об’єктом якої є не матеріальні носії, в яких реалізовані результати творчості, а саме ті ідеї, думки, міркування, образи, символи тощо, які реалізуються чи втілюються у певних матеріальних носіях. Усі об’єкти інтелектуальної власності об’єднуються у дві групи:

1. Твори, що охороняються авторським правом.

2. Промислова власність.

1.4 Предмет і завдання курсу зовнішньоекономічної діяльності
Перебудова економіки України на ринкових засадах супроводжується дедалі більшим залученням нашої країни до існуючої системи світогосподарських зв’язків. Інтегрування економіки України у світове господарство, її участь у різних видах міжнародного підприємства підвищує роль та значення зовнішньоекономічної діяльності підприємства. Зовнішньоекономічна діяльність підприємства, яка здійснюється шляхом проведення комерційних операцій, є важливим елементом механізму управління зовнішньоекономічними відносинами. Зовнішньоекономічні відносини виявляються у формах обміну матеріальними товарами, послугами, продукцією інтелектуальної праці, результатами виробничо-технічного співробітництва між країнами.

Для підвищення рівня відкритості української економіки необхідно створювати для підприємств більш сприятливі умови щодо виходу на зовнішні ринки. Широкий вихід підприємств на зовнішні ринки може бути ефективним лише в тому випадку, якщо спеціалісти у галузі ЗЕД оволодіють теорією та практикою здійснення зовнішньоекономічних операцій. Виходячи з цього, метою предмету є систематизація та узагальнення закономірностей, умов, принципів, процесів здійснення зовнішньоекономічної діяльності підприємствами, забезпеченні більш глибокого розуміння стратегічних та процедурних аспектів зовнішньоекономічної діяльності. 

Створення високоефективного механізму функціонування зовнішньої економіки України потребує належної підготовки спеціалістів у цій галузі. Курс „Зовнішньоекономічна діяльність” – це професійно орієнтована дисципліна, яка є підґрунтям для формування системи теоретичних знань і професійних навичок майбутніх фахівців у сфері економіки. Цей курс є інтегрованим і вивчає міжнародні аспекти діяльності підприємства, механізми, що регулюють цю діяльність, способи виходу підприємства на міжнародні ринки, алгоритми ведення зовнішньоекономічних операцій та розрахунків за цими операціями.

Предметом курсу є відносини суб’єктів міжнародної економіки, що виникають у процесі їх зовнішньоекономічної діяльності. Мета курсу - формування системи теоретичних знань і набуття практичних навичок у сфері зовнішньоекономічної діяльності. Завдання курсу – вивчення механізмів регулювання зовнішньоекономічної діяльності, інструментів дослідження закордонних ринків з метою їх вибору, способів виходу на зовнішні ринки, особливостей міжнародної товарної та цінової політики, засвоєння методичних засад міжнародної контрактної діяльності, міжнародних розрахунків, специфіки валютного, митного та податкового регулювання такої діяльності. 
Контрольні запитання
1. Дайте визначення поняттю „зовнішньоекономічна діяльність”.
2. Як здійснюється зовнішньоекономічна діяльність в Україні?

3. Назвіть основні форми зовнішньоекономічної діяльності.

4. Що є предметом вивчення курсу?

5. У чому полягає завдання курсу?

6. Охарактеризуйте сучасний стан ЗЕД підприємств нашої країни.

7. Назвіть основні напрями розвитку зовнішньоекономічних зв’язків України.

8. Назвіть стратегічні і тактичні цілі формування зовнішнього сектору економіки України.
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2.1 Нормативно-правове регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні
В умовах ринкової економіки держава має виконувати певні функції, які компенсують так звані „відмови ринку”, тобто регулювати ті сфери господарського життя, у яких ринок є безсилим. Для виконання таких функцій держава здійснює економічну політичну із забезпечення країни суспільними благами, з підтримки досконалої конкуренції та боротьби з монополізмом, регулювання зовнішньоекономічного сектору та ін.
Зовнішньоекономічна політика є частиною економічної політики, яка у свою чергу є складовою політики держави взагалі. Її цілі мають бути сумісними з цілями економічної політики та політики взагалі. Так само зовнішньоекономічні заходи мають бути сумісними із загальним політико-економічним та суспільно-політичним ладом у суспільстві. Певні зовнішньоекономічні цілі можуть розглядатися тільки як засіб або проміжна мета для досягнення стратегічної загальноекономічної або загальнополітичної цілі.
Під зовнішньоекономічною політикою розуміють політичне оформлення міжнародних економічних зв’язків країни. При цьому міжнародні економічні відносини охоплюють всі економічні операції, які здійснюються між господарськими суб’єктами країни та їх іноземними партнерами (зокрема імпорт та експорт товарів, капіталу, послуг, а також транскордонний рух робочої сили та грошей).

Основою зовнішньоекономічної політики є теорія міжнародної економіки, яка займається визначенням основ зовнішньоекономічних операцій та досліджує їх вплив на господарські події в країні і за кордоном. Одержані при цьому знання є основою для формулювання цілей та прийняття рішень для ефективної зовнішньоекономічної політики.

Основними цілями зовнішньоекономічної політики держави є:

· створення сприятливих економічних та організаційно-правових умов для суб’єктів економіки у здійсненні зовнішньоекономічної діяльності;

· забезпечення раціонального входження економіки країни у міжнародний поділ праці (пошук власного місця у світогосподарській структурі);

· реалізація конкурентних переваг країни;

· підвищення конкурентоспроможності економіки на основі структурної перебудови та модернізації виробництва;

· розвиток орієнтованого на експорт сектору економіки, розширення експортного потенціалу країни;

· раціоналізація експортно-імпортних операцій;

· досягнення зовнішньоекономічної рівноваги.
Зовнішньоекономічна політика держави має відповідати таким принципам:

· адекватність національним інтересам;

· врахування вимог сучасного процесу глобалізації;

· паритетність у відносинах з іншими державами;

· відповідність міжнародній практиці і законодавству;

· демократизація, демонополізація та деідеологізація зовнішньоекономічних зв’язків;

· селективна підтримка експортного виробництва на основі критеріїв ефективності.

Залежно від зовнішньоекономічної доктрини, цілей і участі держави в регулюванні зовнішньоекономічних відносин, його методів та інструментів розрізняють два основні види зовнішньоекономічної політики:

· фритредерство – політика вільної торгівлі з метою лібералізації зовнішньоекономічної діяльності, забезпечення вільного доступу на національний ринок товарів, капіталів, робочої сили тощо;

· протекціонізм – політика держави, спрямована на захист національної економіки від іноземної конкуренції.

Прагнення до вільної торгівлі є теоретично обґрунтованим. Класична теорія зовнішньої торгівлі стверджує, що запровадження вільної торгівлі підвищує добробут тих країн, які беруть у ній участь, і сприяє оптимальній алокації факторів виробництва та до вирівнюванню їх оплати. Оскільки мета вільної торгівлі є не тільки суспільно-політично, але й економічно раціональною, то через її реалізацію проявляються в повному обсязі переваги міжнародного поділу праці. 
Політика вільної торгівлі реалізується шляхом усунення всіх торговельних бар’єрів і відповідає ліберальній організації суспільства. Організаційно-політично ця мета кореспондується з уявленнями класичного лібералізму та сучасного неолібералізму та означає вільне функціонування ринкового господарства.

Мета вільної торгівлі для багатьох країн має характер ідеального стану, до якого в реальності ще дуже далеко, а проти принципів якого виступають певні політичні сили. Однак мета вільної торгівлі мала значний вплив на формування міжнародного торговельного порядку після Другої світової війни і до сьогодні є орієнтиром, на який рівняються у своїй зовнішньоекономічній політиці більшість країн.

На практиці стан вільної торгівлі сьогодні забезпечується в рамках інтеграційних об’єднань. Економічна інтеграція народного господарства з економікою інших країн передбачає об’єднання (злиття) багатьох національних економік в один більш чи менш єдиний спільний економічний простір. При цьому бажаний ступінь єдності визначає ступінь інтеграції та її конкретні форми. Як свідчить світовий досвід, процес інтеграції проходить певні етапи.

Перший етап – укладення преференційних торгових угод. Такі угоди можуть підписуватися або на двосторонній основі між окремими державами, або між уже існуючим інтеграційним угрупованням і окремою країною або групою країн. Відповідно до них країни забезпечують режим сприяння одна одній, порівняно з третіми країнами. Ніяких міждержавних органів для керування преференційними угодами не створюється.

Другий етап – створення зони вільної торгівлі, що передбачає вже не просто скорочення, а повне скасування митних тарифів у взаємній торгівлі за умови збереження національних митних тарифів у відносинах з третіми країнами.

Третій етап – створення митного союзу – погоджене скасуванням групою країн національних митних тарифів і введення загального митного тарифу та єдиної системи нетарифного регулювання торгівлі щодо третіх країн. Митний союз передбачає безмитну внутрішньоінтеграційну торгівлю товарами і послугами та повну свободу їх переміщення усередині регіону.

Четвертий етап – створення спільного ринку – країни, що інтегруються, домовляються про вільний рух не тільки товарів і послуг, але і факторів виробництва – капіталу і робочої сили. На цьому етапі усуваються всі торговельні обмеження, а також обмеження, які заважають вільному переміщенню факторів виробництва.

П’ятий етап – створення економічного союзу, що передбачає поряд з єдиним митним тарифом і свободою руху товарів та факторів виробництва координацію макроекономічної політики й уніфікацію законодавства у ключових галузях – валютній, бюджетній, грошовій. Уряди узгоджено відмовляються від частини своїх функцій і тим самим поступаються частиною державного суверенітету на користь наддержавних органів.

Принципово можливим є існування і шостого етапу інтеграції - політичного союзу, що передбачає передачу національними урядами більшої частини своїх функцій у відносинах з третіми країнами наддержавним органам. Це фактично означає створення міжнародної конфедерації і втрату суверенітету окремими державами. Однак жоден інтеграційне угруповання не тільки не досягло такого рівня розвитку, але навіть не ставить перед собою подібних завдань.

Хоча економічна інтеграція однозначно підвищує рівень добробуту в країнах-членах за рахунок усунення перешкод для мобільності факторів виробництва, зниження витрат на зовнішньоекономічні операції та прискорення процесу оптимізації загальноекономічної алокації в рамках спільного інтеграційного простору, її не можна обґрунтувати виключно з економічних позицій. Чим вищим є досягнутий ступінь інтеграції, тим вищі інституціональні витрати інтеграції, насамперед політичні, у формі відмови від національного суверенітету.

Політика протекціонізму, на відміну від вільної торгівлі, передбачає активне втручання держави у функціонування зовнішньоекономічного сектору. При цьому застосовується сукупність правових, фінансово-економічних і організаційно-управлінських форм, методів та інструментів, за допомогою яких держава стимулює, координує і регламентує діяльність суб’єктів у сфері зовнішньоекономічних зв’язків відповідно до конкретних цілей та завдань.

2.2 Суб’єкти зовнішньоекономічної діяльності
Основним нормативним документом, що регулює порядок здійснення зовнішньоекономічної діяльності, є Закон України „Про зовнішньоекономічну діяльність” від 16.04.91р. №959-ХП, зі змінами і доповненнями.

Відповідно до Закону про ЗЕД зовнішньоекономічна діяльність – це діяльність суб’єктів господарювання України й іноземних суб’єктів господарювання, побудована на взаєминах між ними, що має місце як на території України, так і за її межами.

Суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності в Україні є:

· фізичні особи – суб’єкти підприємницької діяльності – громадяни України, іноземні громадяни й особи без громадянства, які мають цивільну правоздатність та дієздатність відповідно до законів України і постійно проживають на території України;

· юридичні особи відповідно до законів України, що зареєстровані і мають постійне місцезнаходження на території України (підприємства, організації й об’єднання усіх видів, включаючи акціонерні й інші види господарчих товариств, асоціації, союзи, концерни, консорціуми, торгівельні дома, посередницькі та консультаційні фірми, кооперативи, кредитно-фінансові установи, міжнародні об’єднання, організації тощо), у тому числі юридичні особи, майно і/або капітал яких є цілком у власності іноземних суб’єктів господарської діяльності;

· об’єднання фізичних, юридичних або фізичних та юридичних осіб, які не є юридичними особами відповідно до законів України, але мають постійне місцезнаходження на території України, яким цивільно-правовими законами України не заборонено здійснювати господарську діяльність;

· структурні одиниці суб’єктів господарської діяльності республік колишнього СРСР, іноземних суб’єктів господарської діяльності, які не є юридичними особами відповідно до законів України (філії, відділення тощо), але мають постійне місцезнаходження на території України;

· спільні підприємства за участю суб’єктів господарської діяльності України й іноземних суб’єктів господарської діяльності, що зареєстровані та мають постійне місцезнаходження на території України;

· інші суб’єкти господарської діяльності, передбачені законами України.

Можливість здійснення зовнішньоекономічної діяльності має бути передбачено установчими документами суб’єкта господарювання. Усі суб’єкти зовнішньоекономічної діяльності України мають право відкривати свої представництва на території інших держав відповідно до їх законодавства.

Нормативно-правовими актами України передбачено ряд вимог щодо виникнення права у суб’єктів ЗЕД на здійснення цієї діяльності. Здійснювати будь-яку зовнішньоекономічну діяльність мають право усі суб’єкти ЗЕД. Право на здійснення ЗЕД виникає у фізичної особи з моменту придбання нею громадянської дієздатності, порядок, терміни та інші умови виникнення якої регулюються законодавством України, насамперед Цивільним кодексом. фізичні особи, що мають постійне місцепроживання на території України, мають відповідне право, якщо вони зареєстровані як підприємці. Фізичні особи, що мають такого права, набувають його, якщо вони є суб’єктами господарської діяльності за законами держави, в якій вони мають постійне місце проживання або громадянином якої вони є.

Юридичні особи мають право здійснювати ЗЕД відповідно до їх установчих документів з моменту набуття ними статусу юридичної особи. 

Підприємці мають право здійснювати ЗЕД після державної реєстрації їх як учасників ЗЕД. Цю реєстрацію виконує Міністерство економіки України на підставі подання заяви подавця, копій статутних документів або нотаріально завірених документів фізичної особи про їх реєстрацію як підприємця.    
2.3 Принципи зовнішньоекономічної діяльності. Основні види зовнішньоекономічної діяльності
Суб’єкти господарської діяльності України та іноземні суб’єкти господарської діяльності у здійсненні зовнішньоекономічної діяльності керуються відповідними принципами.

1. Принцип суверенітету народу України у здійсненні зовнішньоекономічної діяльності, що полягає:

· у виключному праві народу України самостійно та незалежно здійснювати зовнішньоекономічну діяльність на території України, керуючись законами, що діють на території України;

· обов’язку України неухильно виконувати всі договори і зобов’язання України в галузі міжнародних економічних відносин.

2. Принципом свободи зовнішньоекономічного підприємства, що полягає:

· у праві суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності добровільно вступати у зовнішньоекономічні зв’язки;

· праві суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності здійснювати її в будь-яких формах, які прямо не заборонені чинними законами України;

· обов’язку дотримуватися при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності порядку, встановленого законами України;

· виключному праві власності суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності на всі одержані ними результати зовнішньоекономічної діяльності.

3. Принципом юридичної рівності і недискримінації, що полягає:

· у рівності перед законом усіх суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, незалежно від форм власності, в тому числі держави, при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності;

· забороні будь-яких, крім передбачених цим Законом, дій держави, результатом яких є обмеження прав і дискримінація суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, а також іноземних суб’єктів господарської діяльності за формами власності, місцем розташування та іншими ознаками;

· неприпустимості обмежувальної діяльності з боку будь-яких її суб’єктів, крім випадків, передбачених законом.

4. Принципом верховенства закону, що полягає: 

· у регулюванні зовнішньоекономічної діяльності тільки законами України;

· забороні застосування підзаконних актів та актів управління місцевих органів, що у будь-який спосіб створюють для суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності умови, менш сприятливі, ніж ті, які визначені законами України.

5. Принципом захисту інтересів суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, який полягає у тому, що Україна як держава:

· забезпечує рівний захист інтересів усіх суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності та іноземних суб’єктів господарської діяльності на її території згідно з законами України;

· здійснює рівний захист всіх суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України за межами України згідно з нормами міжнародного права;

· здійснює захист державних інтересів України як на її території, так і за її межами лише відповідно до законів України, умов підписаних нею міжнародних договорів та норм міжнародного права.

6. Принципом еквівалентності обміну, неприпустимості демпінгу при ввезенні та вивезенні товарів.

До видів зовнішньоекономічної діяльності, які здійснюють в Україні суб’єкти цієї діяльності, належать:

· експорт та імпорт товарів, капіталів та робочої сили;

· надання суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності України послуг іноземним суб’єктам господарської діяльності, в тому числі: виробничих, транспортно-експедиційних, страхових, консультаційних, маркетингових, експортних, посередницьких, брокерських, агентських, консигнаційних, управлінських, облікових, аудиторських, юридичних, туристських та ін., що прямо і виключно не заборонені законами України; надання зазначених вище послуг іноземними суб’єктами господарської діяльності суб’єктам зовнішньоекономічної діяльності України;

· наукова, науково-технічна, науково-виробнича, виробнича, навчальна та інша кооперація з іноземними суб’єктами господарської діяльності; навчання та підготовка спеціалістів на комерційній основі;

· міжнародні фінансові операції та операції з цінними паперами у випадках, передбачених законами України;

· кредитні та розрахункові операції між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності та іноземними суб’єктами господарської діяльності; створення суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності банківських, кредитних та страхових установ за межами України; створення іноземними суб’єктами господарської діяльності зазначених установ на території України у випадках, передбачених законами України;

· спільна підприємницька діяльність між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності та іноземними суб’єктами господарської діяльності, що включає створення спільних підприємств різних видів і форм, проведення спільних господарських операцій та спільне володіння майном як на території України, так і за її межами;

· підприємницька діяльність на території України, пов’язана з наданням ліцензій, патентів, ноу-хау, торговельних марок та інших нематеріальних об’єктів власності з боку іноземних суб’єктів господарської діяльності; аналогічна діяльність суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності за межами України;
· організація та здійснення діяльності в галузі проведення виставок, аукціонів, торгів, конференцій, симпозіумів, семінарів та інших подібних заходів, що здійснюються на комерційній основі, за участю суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності; організація та здійснення оптової, консигнаційної та роздрібної торгівлі на території України за іноземну валюту у передбачених законами України випадках;

· товарообмінні (бартерні) операції та інша діяльність, побудована на формах зустрічної торгівлі між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності та іноземними суб’єктами господарської діяльності;

· орендні, в тому числі лізингові, операції між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності та іноземними суб’єктами господарської діяльності;

· операції з придбання, продажу та обміну валюти на валютних аукціонах, валютних біржах та на міжбанківському валютному ринку;

· роботи на контрактній основі фізичних осіб України з іноземними суб’єктами господарської діяльності як на території України, так за її межами; роботи іноземних фізичних осіб на контрактній платній основі з суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності як на території України, так і за її межами;

· інші види зовнішньоекономічної діяльності, не заборонені прямо і у виключній формі законами України.

Посередницькі операції, при здійсненні яких право власності на товар не переходить до посередника, здійснюються без обмежень.  

2.4 Державне і недержавне регулювання зовнішньоекономічної діяльності України
Система органів регулювання зовнішньоекономічної діяльності на рівні держави в країнах світу має деякі спільні риси:

По-перше, у кожній країні в регулюванні ЗЕД бере участь у першу чергу вищий законодавчий орган. В Україні таким органом є Верховна Рада.

Незалежно від назви ці органи виконують такі функції:

· приймають закони, що регулюють зовнішньоекономічну діяльність;

· ратифікують відповідні угоди;

· асигнують фінансові засоби для ефективного розвитку ЗЕД.

Вищим органом, що здійснює державне регулювання ЗЕД в Україні, є Верховна Рада. До її компетенції належать:

· прийняття, зміна та скасування законів, що стосуються зовнішньоекономічної діяльності;

· затвердження головних напрямків зовнішньоекономічної політики України;

· розгляд, затвердження та зміна структури органів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності;

· укладання міжнародних договорів відповідно до законів України про міжнародні договори і приведення чинного законодавства України у відповідність із правилами, установленими договорами;

· встановлення спеціальних режимів зовнішньоекономічної діяльності на території України відповідно до статей 24, 25 Закону України про ЗЕД;

· затвердження переліків товарів, експорт та імпорт яких підлягає ліцензуванню або забороняється відповідно до статей 16, 17 Закону України про ЗЕД.

По-друге, у кожній країні є вищий виконавчий орган, який:
· видає розпорядження на основі прийнятих законів про розвиток ЗЕД;

· контролює виконання цих законів;

· забезпечує раціональне використання коштів, виділених на розвиток ЗЕД. В Україні таким органом є Кабінет Міністрів.

До компетенції Кабінету Міністрів України належать:

· вживання заходів до здійснення зовнішньоекономічної політики України відповідно до Законів України;

· здійснення координації діяльності міністерств, державних комітетів і відомств України з регулювання зовнішньоекономічної діяльності: координація роботи торгових представництв України в іноземних державах;

· прийняття нормативних актів управління з питань зовнішньоекономічної діяльності у випадках, передбачених законами України;

· проведення переговорів та укладання міжнародних договорів України питань зовнішньоекономічної діяльності, передбачених законом України про міжнародні договори України;

· забезпечення виконання міжнародних договорів України з питань зовнішньоекономічної діяльності всіма державними органами управління, що підпорядковуються Кабінету Міністрів України;

· відповідно до своєї компетенції, внесення на розгляд Верховної Ради України пропозиції про систему міністерств, державних комітетів і відомств – органів оперативного державного регулювання ЗЕД, повноваження яких не можуть бути вищими, ніж повноваження Кабінету Міністрів України, які він має відповідно до законів України;

· здійснення заходів щодо забезпечення раціонального використання коштів Державного валютного фонду України;

· забезпечення виконання рішень Ради Безпеки Організації Об’єднаних Націй з питань зовнішньоекономічної діяльності.

По-третє, найбільший вплив на регулювання й розвиток ЗЕД мають міністерства, що безпосередньо займаються економічними зв’язками з зарубіжними країнами та питаннями реалізації державної зовнішньоекономічної політики. В Україні – це Міністерство економіки та питань європейської інтеграції як центральний орган виконавчої влади з питань економічної політики. Це міністерство:
· забезпечує проведення єдиної зовнішньоекономічної політики при здійсненні суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності виходу на зовнішній ринок, координацію цієї діяльності відповідно до міжнародних угод України; 

· здійснює контроль за дотриманням усіма суб’єктами ЗЕД чинних законів України та міжнародних угод;

· здійснює заходи нетарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності;

· проводить антидемпінгові й антисубсидиційні та спеціальні розслідування в порядку, визначеному законами України;

· виконує інші функції відповідно до законів України і Положення про центральний орган виконавчої влади з питань економічної політики.

По-четверте, у регулюванні ЗЕД, у розробці та реалізації зовнішньоекономічної політики в країнах світу беруть участь й інші міністерства та державні структури, наприклад, Національний банк, Міністерство сільського господарства (чи агропромисловості), Міністерство оборони (якщо країна бере участь в експортно-імпортних постачаннях зброї), структури митниці тощо.
По-п’яте, розвитку та регулюванню ЗЕД сприяють різноманітні недержавні і напівдержавні організації. Це торгово-промислові палати, союзи підприємців, об’єднання експортерів імпортерів, інвестиційні фонди тощо.
Відповідно до Закону України „Про торгово-промислові палати в Україні” Торгово-промислова палата є недержавною неприбутковою самостійною організацією, що поєднує юридичних осіб, які створені та діють відповідно до законодавства України, зареєстрованих як підприємці, та їхні об’єднання. Торгово-промислова палата є юридичною особою. Вона створюється з метою сприяння розвитку народного господарства та національної економіки, його інтеграції у світову господарську систему, формуванню сучасних промислової, фінансової й торгової інфраструктур, створенню сприятливих умов для підприємницької діяльності, всебічному розвитку усіх видів підприємництва, не заборонених законодавством України, науково-технічних і торгових зв’язків між українськими підприємцями та підприємцями зарубіжних країн.

Завданнями торгово-промислових палат є:

· сприяння розвитку зовнішньоекономічних зв’язків, експорту українських товарів та послуг, наданню практичної допомоги підприємцям у проведенні торгово-економічних операцій на внутрішньому і зовнішньому ринках, освоєнню нових форм співробітництва;

· представлення інтересів членів палати з питань господарської діяльності як в Україні, так і поза її межами;

· організація взаємодії між суб’єктами підприємницької діяльності, координація їхніх взаємин з державою в особі їхніх органів;

· участь в організації на території України і за її кордоном професійного навчання й стажування фахівців – громадян України з питань підприємництва, розвитку конкуренції, а також у розробці й реалізації державних та міждержавних програм у цій галузі;

· надання довідкових інформаційних послуг, основних відомостей, що не є комерційною таємницею, про діяльність українських підприємців і підприємців зарубіжних країн відповідно до національного законодавства;

· сприяння в організації інфраструктури обслуговування підприємництва;

· надання послуг іноземним фірмам та організаціям для здійснення комерційної діяльності;

· встановлення й розвиток зв’язків з іноземними підприємцями, а також з організаціями, що їх поєднують чи представляють їхню участь у роботі міжнародних неурядових організацій та інших спільних організацій;

· сприяння розвитку торгових та інших порядних відносин у підприємницькій діяльності, участь у розробці правил професійної етики в конкуренції для різних сфер підприємницької діяльності, галузей економіки, спілок та об’єднань підприємців;

· виконання інших завдань, передбачених її статутом.

У кожній державі функціонують ті чи інші органи місцевого (регіонального) управління ЗЕД. 
У сучасних умовах хід економічної реформи в Україні характеризується тим, що центр тяжіння переноситься на місця, тобто в регіони. Усе більше поширюються права регіонів у розв’язанні соціально-економічних проблем з огляду на зовнішню сферу. На регіональному рівні, так само як і на державному, відбувається становлення системи управління взагалі і зовнішньоекономічної діяльності зокрема.

До органів місцевого управління ЗЕД в Україні належать:

· місцеві Ради народних депутатів України та їх виконавчі й розпорядницькі органи;

· територіальні підрозділи (відділення) органів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності України.

Компетенція місцевих Рад, їх виконавчих та розпорядницьких органів визначається Законами України „Про зовнішньоекономічну діяльність”, „Про місцеві Ради народних депутатів України та місцеве самоврядування” та ін. Нормативні акти місцевих Рад народних депутатів України і підпорядкованих їм виконавчих і розпорядницьких органів щодо регулювання ЗЕД приймаються тільки в межах, передбачених законами України.
Тепер основним органом управління ЗЕД на місцевому рівні є Управління зовнішніх відносин та зовнішньоекономічної діяльності обласної, Київської та Севастопольської міської державної адміністрації. Таке Управління в регіонах є органом державної виконавчої влади. Воно створюється у складі обласної (міської) державної адміністрації з метою виконання її повноважень у сфері міжнародних відносин та співробітництва, зовнішньоекономічних зв’язків та іноземної інвестиційної діяльності. Управління підпорядковане обласний (міський у Києві та Севастополі) державній адміністрації, Міністерству економіки та питань європейської інтеграції, Міністерству закордонних справ України та обласній Раді народних депутатів у межах делегованих повноважень.

Основними завданнями цього Управління є:

· формування та реалізація на обласному (міському) рівні єдиної державної політики у сфері міжнародних відносин та співробітництва, зовнішньоекономічних зв’язків та іноземної інвестиційної діяльності;

· сприяння розвитку міжнародного співробітництва в галузі економіки, захисту прав людини, боротьби з тероризмом, економічної безпеки, охорони здоров’я, науки, освіти, культури, туризму, фізкультури і спорту;

· участь в укладанні угод з іноземними партнерами при співробітництві в межах компетенції, визначеної законом;

· сприяння активізації зовнішньоекономічної діяльності підприємств та організацій, розміщених на території області (міста), незалежно від форм власності;

· сприяння розвитку експортного потенціалу області (міста);

· сприяння створенню належних умов для організації торгівлі;

· сприяння діяльності місцевих органів та прикордонних служб для їхнього належного функціонування;

· внесення в установчому порядку у відповідні органи пропозицій із залучення іноземних інвестицій для розвитку економічного потенціалу області (міста).

Управління відповідно до покладених на нього завдань виконує цілий ряд конкретних функцій, спрямованих на активізацію та підвищення ефективності ЗЕД в області (місті) і більш повне її використання для соціально-економічного розвитку регіону та країни в цілому. 
2.5 Режим регулювання зовнішньоекономічної діяльності України
Держава бере активну участь у розвитку ЗЕД шляхом цілеспрямованого впливу на певні сфери й об’єкти цієї діяльності. Цей вплив здійснюється за допомогою комплексу інструментів регулювання, які поділяються на торговельно-політичні та валютно-політичні. До перших відносять ті інструменти, які впливають на реальну ситуацію з міжнародним обміном товарами. Найважливішими торговельно-політичними інструментами є мито та нетарифні торговельні обмеження.

Мито є найдавнішим інструментом торговельної політики. В цілому мито – це податок, який держава накладає на товар, якщо він перетинає державний кордон або кордон митної зони.

Раніше мито служило насамперед фіскальним цілям – отриманню державних доходів. Воно належить до найстаріших джерел доходів держави. Однак мито є не тільки джерелом доходів держави, а й так званою тарифною перешкодою для торгівлі. Нарахування мита штучно підвищує ціну товарів при переміщенні їх через кордон, що впливає на попит та пропозицію. Мотиви нарахування мита сьогодні такі:

· для формування доходів держави (так званий фіскальний мотив);

· для коригування рівноваги платіжного балансу;

· для захисту вітчизняних товаровиробників (класичний аргумент захисного мита);

· для захисту економіки країн, що розвиваються;

· для захисту молодих галузей вітчизняної економіки;

· для захисту вітчизняних робочих місць;

· для перерозподілу доходів;

· позаекономічні мотиви (національний престиж, національна безпека тощо).

За напрямом товарних потоків розрізняють ввізне, вивізне та транзитне мито. Найбільше економічне значення сьогодні має ввізне мито. Вивізне мито накладається тільки деякими країнами, насамперед на аграрні продукти та сировину. За способом стягнення мито поділяється на адвалерне, яке нараховується в процентах до митної вартості товарів, що ним обкладаються; специфічне, нараховується у встановленому розмірі за одиницю товару, та комбіноване, що поєднує обидва зазначені вище види мита.

Для сучасної світової економіки характерна тенденція поступового переходу від тарифних до нетарифних методів регулювання. Останні поділяються на:

1. Кількість обмеження (контингентування та ліцензування).

2. „Добровільні” обмеження експорту.

3. Приховані методи торговельної політики.

3.1. Технічні бар’єри:

· вимоги дотримання національних стандартів;

· вимоги щодо специфічної упаковки та маркірування товарів;

· вимоги дотримання певних санітарно-гігієнічних норм, включаючи здійснення заходів із захисту довкілля;

· вимоги дотримання ускладнених митних формальностей та законів про захист прав споживачів тощо.

3.2. Внутрішні податки і збори.

3.3. Політика в рамках державних закупівель.

3.4. Вимога про вміст вітчизняних компонентів.

4. Фінансові методи регулювання торговельних потоків.

4.1. Субсидії.

4.2. Кредитування.

4.3. Демпінг.

5. Неекономічні методи регулювання.

5.1. Торговельні договори.

5.2. Правові режими.

Найпоширенішою формою нетарифних обмежень зовнішньої торгівлі як у світі і цілому, так і в Україні, є ліцензування та квотування (контингентування). Ці інструменти використовуються Україною в особі її державних органів у таких випадках:

· в разі різкого погіршення розрахункового балансу України, якщо негативне сальдо його перевищує на відповідну дату 25% від загальної суми валютних вимог України;

· в разі досягнення встановленого Верховною Радою Країни рівня зовнішньої заборгованості;

· в разі значного порушення рівноваги по певних товарах на внутрішньому ринку України, особливо по сільськогосподарській продукції, продуктах рибальства, продукції харчової промисловості та промислових товарах народного споживання першої потреби;

· за необхідності забезпечити певні пропорції між імпортною та вітчизняною сировиною у виробництві;

· за необхідності здійснення заходів у відповідь на дискримінаційні дії інших держав;

· в разі порушення суб’єктом зовнішньоекономічної діяльності правових норм цієї діяльності, встановлених законом (як санкція запроваджується режим ліцензування);

· відповідно до міжнародних товарних угод, які укладає або до яких приєднується Україна (запроваджується режим квотування).

В Україні використовують такі види експортних (імпортних) ліцензій:

- генеральна – відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції по певному товару (товарах) та/або з певною країною (групою країн) протягом періоду дії режиму ліцензування по цьому товару (товарах);

- разова (індивідуальна) – разовий дозвіл, що має іменний характер і видається для здійснення кожної окремої операції конкретним суб’єктом ЗЕД на період, необхідний для здійснення експортної (імпортної) операції;

- відкрита (індивідуальна) – дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом певного періоду часу (але не менше одного місяця) з визначенням його загального обсягу;

- антидемпінгова (індивідуальна) – належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об’єктом антидемпінгового розслідування та/або антидемпінгових заходів;

- компенсаційна (індивідуальна) – належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об’єктом антисубсидиційного розслідування та/або компенсаційних заходів;

- спеціальна (індивідуальна) – належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об’єктом спеціального розслідування та/або спеціальних заходів.

Для кожного виду товару встановлюється лише один вид ліцензії.

Квотування здійснюється шляхом запровадження режиму видачі індивідуальних ліцензій, причому загальний обсяг експорту (імпорту) за цими ліцензіями не повинен перевищувати обсягу встановленої квоти. В Україні прийняті такі види експортних (імпортних) квот (контингентів): глобальні, групові, індивідуальні, антидемпінгові, компенсаційні, спеціальні. Для кожного виду товару може встановлюватись лише один вид квоти.
Рішення про встановлення режиму ліцензування та квотування експорту (імпорту) приймається Верховною Радою України за поданням Кабінету Міністрів України з визначенням списку конкретних товарів, що підпадають під режим ліцензування та квотування, і строків дії цього режиму по кожному товару.
Одним із інструментів нетарифного регулювання ЗЕД є правовий режим для іноземних суб’єктів господарської діяльності на території країни. Так, в Україні діють:

· національний режим, який означає, що іноземні суб’єкти господарської діяльності мають обсяг прав та обов’язків, не менший ніж суб’єкти господарської діяльності України. Національний режим застосовується щодо всіх видів господарської діяльності іноземних суб’єктів цієї діяльності, пов’язаної з їх інвестиціями на території України, а також щодо експортно-імпортних операцій іноземних суб’єктів господарської діяльності тих країн, які входять разом з Україною до економічних союзів;

· режим найбільшого сприяння, який означає, що іноземні суб’єкти господарської діяльності мають обсяг прав, преференцій та пільг щодо мит, податків та зборів, якими користується та/або буде користуватися іноземний суб’єкт господарської діяльності будь-якої іншої держави, щодо якої діє згаданий режим, за винятком випадків, коли зазначені мита, податки, збори та пільги по них встановлюються в рамках спеціального режиму, визначеного нижче. Режим найбільшого сприяння надається на основі взаємної угоди суб’єктам господарської діяльності інших держав згідно з відповідними договорами України та застосовується у сфері зовнішньої торгівлі;

· спеціальний режим, який застосовується на територіях спеціальних економічних зон, а також на територіях митних союзів, до яких входить Україна, і в разі запровадження будь-якого спеціального режиму згідно з міжнародними договорами за участю України.                

2.6 Механізм регулювання зовнішньоекономічної діяльності України
Абстрактні цілі регулювання зовнішньоекономічного сектору реалізуються кожною країною не ізольовано, а в певних пропорціях, з певними акцентами на певних історичних етапах історичних етапах. Так, в Законі України „Про зовнішньоекономічну діяльність”, який є основним нормативно-правовим документом у цій сфері, зафіксовані такі цілі регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні:

· забезпечення збалансованості економіки та рівноваги внутрішнього ринку України;

· стимулювання прогресивних структурних змін в економіці, в тому числі зовнішньоекономічних зв’язків суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України;

· створення найбільш сприятливих умов для доручення економіки України до системи світового поділу праці та її наближення до ринкових структур розвинутих зарубіжних країн.

Цей самий Закон визначає суб’єктів регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні:

· Україна як держава в особі її органів у межах їх компетенції;

· недержавні органи управління економікою (товарні, фондові, валютні біржі, торговельні палати, асоціації, спілки та інші організації координаційного типу), що діють на підставі їх статутних документів;

· самі суб’єкти зовнішньоекономічної діяльності на підставі відповідних координаційних угод, що укладаються між ними.

Для регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні використовуються певні інструменти, а саме:

· закон України;

· передбачені в законах України акти тарифного і нетарифного регулювання, які видаються державними органами України в межах їх компетенції;

· економічні заходи оперативного регулювання (валютно-фінансового, кредитного та іншого) в межах законів України;

· рішення недержавних органів управління економікою, які приймаються за їх статутними документами в межах законів України;

· угоди, які укладаються між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності і не суперечать законом України.
Контрольні запитання
1. Які законодавчі акти і нормативні документи регулюють ЗЕД України?

2. Яким чином класифікуються суб’єкти ЗЕД?
3. Назвіть принципи зовнішньоекономічної діяльності.

4. Назвіть принципи здійснення ЗЕД.
5. Назвіть органи державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

6. Вкажіть основні форми недержавного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

7. Перелічіть правові режими для іноземних суб’єктів господарської діяльності.

8. У чому полягають нетарифні методи регулювання зовнішньої торгівлі?

9. Охарактеризуйте інструменти регулювання ЗЕД.

10. Як поділяються квоти за видами?

3 МАРКЕТИНГ У ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ
3.1 Зміст, мета та особливості здійснення міжнародного маркетингу в зовнішньоекономічній діяльності. Принципи здійснення міжнародного маркетингу.

3.2 Кон’юнктура світового ринку, її види. Загальні і основні фактори, що впливають на кон’юнктуру ринку. Основні показники кон’юнктури ринку.

3.3 Конкурентоспроможність товару на світовому ринку. Показники конкурентоспроможності товару.

3.4 Стратегія маркетингу в зовнішньоекономічній діяльності. Види міжнародної маркетингової стратегії. Міжнародна конкурентна стратегія. 

3.1 Зміст, мета та особливості здійснення міжнародного маркетингу в зовнішньоекономічній діяльності. Принципи здійснення міжнародного маркетингу.
Вихід підприємства на зовнішній ринок, де панує жорстка міжнародна конкуренція, можливий лише за умови використання сучасних методів управління, насамперед маркетингу. Маркетинг в перекладі з англійської означає „дію на ринку”, тобто діяльність у сфері ринку збуту. У класичному розумінні маркетинг – це підприємницька діяльність, пов’язана із просуванням товарів і послуг від виробника до споживача. Сучасні спеціалісти у сфері економіки розглядають його більш широко – як філософію бізнесу, що визначає стратегію і тактику підприємства в умовах конкуренції.

Принципових відмінностей між маркетингом для внутрішнього і зовнішнього ринків немає. І в першому, і у другому випадку використовуються різноманітні методи, засоби, прийоми та принципи маркетингової діяльності. Міжнародний маркетинг – це систематична, планомірна та активна обробка міжнародних ринків на різних етапах руху товарів до покупця, яка має враховувати особливості окремих закордонних ринків.

Міжнародний ринок є надзвичайно складним утворенням. Він характеризується значною місткістю, що створює значні перспективи для підприємств, але одночасно висуває і додаткові вимоги до маркетингу. підприємство має забезпечити відповідність якості товару, упаковки, дизайну, реклами міжнародним стандартам, а виробничого комплексу – сучасному науково-технічному рівню. Персонал повинен вміти налагоджувати тісні зв’язки із закордонними представниками та організовувати на високому професійному рівні міжнародні торги, виставки, ярмарки, конференції тощо. Експортно-імпортна політика підприємства потребує специфічного підходу до підтримання конкурентоспроможності як з кількісних, так і з якісних параметрів, більш старанного дотримання принципів і методів маркетингу.

Маркетингове забезпечення зовнішньоекономічної діяльності підприємства включає:

· дослідження основних характеристик зовнішніх ринків, їх динаміки, тенденцій розвитку та пріоритетів;

· визначення основних суб’єктів, що діють на цих ринках, особливостей їх поведінки і мотивації;

· характеристику основних параметрів міжнародного маркетингового середовища;

· розробку стратегії виходу та діяльності на потенційному зарубіжному ринку;

· визначення проблем та специфіки зовнішньоекономічної діяльності на конкретних зовнішніх ринках.

Основною метою, з якою підприємства виходять на зовнішні ринки, є максимізація прибутку за рахунок використання ефекту масштабу. досягнення цієї мети не вичерпує всі елементи мотиваційного механізму, який складається із конкретних збуджувальних мотивів.   

3.2 Кон’юнктура світового ринку, її види. Загальні і основні фактори, що впливають на кон’юнктуру ринку. Основні показники кон’юнктури ринку.
Термін "кон'юнктура" походить від латинського слова "conjungo", що означає "з'єдную", "зв'язую". Поняття "кон'юнктура товарного ринку" та "загальногосподарська кон'юнктура" найчастіше використовують, коли йдеться про характеристику конкретної ситуації, що склалася на даний момент або за певний проміжок часу на товарному ринку або в народному господарстві країни.

Характеристика ринкової ситуації включає, як правило, таке: ступінь збалансованості ринку (співвідношення попиту і пропозиції), що сформувалася, намітилась або змінилась; тенденції його розвитку; силу й розмах конкурентної боротьби; рівень усталеності або зміню­ваності його основних параметрів; масштаби ринкових операцій і ступінь ділової активності; рівень комерційного ризику; положення ринку у визначеній точці економічного або сезонного циклу.

Кон'юнктура ринку характеризується трьома найважливішими принципово відмінними рисами:

· варіабельністю;
· циклічністю;
· динамічністю.

Вивчення кон'юнктури ринку може бути як загальним, інтегрованим, так і спеціальним, тобто диференційованим за конкретними рин­ками. Розрізняють кон'юнктуру ринку товарів і послуг у світових масштабах, у масштабах країни й окремих регіонів. Дана робота присвячена кон'юнктурним дослідженням на світових товарних ринках і має на меті висвітлити саме їх специфічні ознаки.

Дослідження кон'юнктури світових товарних ринків включає всебічний аналіз різноманітних факторів, які впливають на стан і розвиток світових товарних ринків. Для кількісної оцінки змін та визначення тенденцій у розвитку кон'юнктури під впливом цих факторів використовується відповідна система показників кон'юнктури. Дослідження умов виробництва і споживання товару, змін попиту і пропозиції відбувається у певній послідовності з використанням відповідних прийомів і правил, які будуть розглянуті нижче.

Кон'юнктура світового господарства або окремої галузі та товарного ринку в кожний конкретний момент часу визначається великою кількістю сукупності факторів, причин і умов розвитку господарства. Розвиток кон'юнктури визначається впливом:

· економічних;

· політичних;

· військових;

· науково-технічних;

· природнокліматичних;

· психологічних (чуток, паніки, очікувань) та інших факторів.

Уся сукупність кон'юнктурно утворюючих факторів структурується на:

а) постійно діючі та тимчасові, випадкові, стихійні;

б) фактори стимулюючі та фактори, які стримують розвиток економіки;

в) фактори циклічні та нециклічні.

На нашу думку, важливе значення для з'ясування стану та перспектив розвитку кон'юнктури має аналіз циклічних та нециклічних факторів, тому зупинимось на них детальніше.

Ринкові цикли можуть мати різну протяжність і послідовність. У межах одного циклу звичайно простежуються сезонні зміни, інтен­сивність яких оцінюється коефіцієнтами варіації. Характер і сила ринкових циклів розрізняються для окремих товарів і по-різному ви­являються у різних кліматичних і економічних зонах.

До циклічних факторів належать усі процеси та причини, які складають основу механізму циклу відтворення. Ці фактори постійно діючі. До них належать:

· процес оновлення основного капіталу;

· попит на товари широкого вжитку (стан сфери обігу);

· активність розвитку грошово-кредитної сфери.

У процесі дослідження потрібно встановити активність та характер ДІЇ циклічних факторів, здійснити визначення на основі наявних оцінок і результатів аналізу фази циклу, в якій знаходиться економіка у даний конкретний момент часу, визначити строки переходу циклу в наступну фазу.

Група нециклічних факторів структурується на дві підгрупи: сукупність постійно діючих (НТП, рівень монополізації, державне регулювання, інфляція) та тимчасово діючих (сезонність, соціальні та політичні кризи, стихійні лиха) факторів.

Розглянемо напрями та характер впливу цих факторів більш детально.

Науково-технічний прогрес (НТП) спричиняє якісний кидок у розвитку продуктивних сил, що:

а) прискорює процес оновлення основного капіталу в традицій­

них галузях економіки. Внаслідок цього підвищеною увагою на ринку користуються засоби праці, які характеризуються енерго- та матеріалозберігаючим ефектом, малим терміном окупності;

б) стимулює бурхливий розвиток нових галузей промисловості

(аерокосмічної, лазерної, біотехнічної тощо). Ці галузі на ринку пред'являють зростаючий попит на різні засоби виробництва.

Відмітимо, що на кон'юнктуру товарних ринків НТП впливає по-різному:

· на ринках нових, прогресивних виробів спостерігається випереджаюче (порівняно з ринками традиційних товарів) перевищення попиту над пропозицією;

· кон'юнктура ринку морально застарілих товарів, навпаки, суттєво погіршується.

Рівень монополізації, концентрації та конкуренції виробництва впливає на стан кон'юнктури товарних ринків прямо та опосередковано:

· прямо - через пряме регулювання виробництва та цін монополіями внаслідок недостатньої конкуренції;

· опосередковано - шляхом зв'язків монополістів зі своїми зарубіжними філіями. 
Адже, як правило, монопольне становище на ринку мають великі компанії, часто транснаціональні (ТНК). А всередині кожної ТНК існує особливий, штучно створений ринок - внутрішньокорпораційний. Штучно сформовані пропорції цін, обсягів попиту, які встановлюються у взаємній торгівлі між філіями однієї корпорації, впливають на відповідні пропорції у національних масштабах. Кон'юнктура світових ринків знаходиться під впливом цих особливим внутрішньофірмових ринків.

Держави внаслідок використання більшою чи меншою мірою нижченаведених інструментів регулювання економічних процесів спроможні сприяти зниженню витрат виробництва приватних підприємств, що, у свою чергу, підвищує їх конкурентоспроможність на світових товарних ринках:

· шляхом прямого чи опосередкованого регулювання цін внутрішнього ринку;

· або шляхом бюджетного субсидування експорту та імпорту (пряме субсидування експорту; зниження або відміна тарифів на певні види імпорту).

Найбільш розповсюджений перший вид регулювання, тобто підтримка державою певного гарантованого рівня цін. Це може бути, на­приклад, зниження цін на продукцію і послуги державних підприємств, які обслуговують приватні підприємства. Крім того, таке регу­лювання може здійснюватись шляхом надання виробникам субсидій з бюджету у випадку зниження ринкових цін нижче гарантованого мінімуму. Наприклад, спеціальна урядова корпорація з гарантування цін у США приймає в заставу у фермерів сільськогосподарську продукцію. Якщо в період дії застави (зазвичай до 12 місяців) ціни на ринку перевищать рівень застави, фермер може викупити свій товар і продати його на ринку. Якщо ж ринкові ціни нижчі від заставних ставок, товар не викуповується і переходить у власність корпорації.

Вплив держави на ціни промислових виробів здійснюється і опосередковано за допомогою таких заходів, як:

· фінансування науково-дослідних робіт;

· бюджетне фінансування експорту;

· протекціоністська митна політика.

Інфляція суперечливо впливає на кон'юнктуру товарних ринків: напрями впливу і ступінь впливу залежать від темпів інфляції.

Інфляція, яка розвивається відносно невисокими темпами, так звана "повзуча" (2-4 % на рік), стимулює попит, у результаті чого кон'юнктура одержує стимули для пожвавлення (ефект "втечі від грошей", прагнення перевести їх у товарну форму). Логіка дуже проста: якщо не придбати ці матеріали сьогодні, завтра за них потрібно буде заплатити більше. Така політика носить назву "інфляційна психологія". Тобто інфляція певною мірою стимулює економічне зростання. 

Але коли темпи інфляції перевищують 10 %, інфляція перетворюється на фактор загрози для економіки. Зниження купівельної спро­можності населення підриває попит, порушується функціонування кредитної системи.

Сезонність періодично впливає на кон'юнктуру багатьох товарних ринків: на ринки продуктів сільського господарства, рибальства, лісового господарства, на ринки товарів деяких сезонних галузей промисловості - цукрової, консервної, будівельної, виноробної. Наприклад, пропозиція сільськогосподарської продукції буде більшою після збирання врожаю; обсяг будівельних робіт розширюється у літні місяці і скорочується в зимові тощо.

На деякі галузі економіки сезонність впливає опосередковано - через зв'язок із сезонними галузями сільського господарства і про­мисловості або у зв'язку з сезонністю споживання даного товару. Так, під впливом сезонності виробництва багатьох видів сільгосппродукції відбуваються різні коливання вантажообігу залізниць (збільшуються у період збирання врожаю і скорочуються в зимові місяці). Сезонність у виробництві автомобілів є наслідком сезонності попиту. Найбільший попит на автомобілі спостерігається у весняно-літні місяці (у країнах з континентальним кліматом). У США, наприклад, на березень-сер-пень припадає 2/3 продажі всіх автомобілів за рік. Відповідно найбільший попит на пальне також припадає на літні місяці.

Сезонним характером робіт у сільському господарстві також пояснюється періодичне підвищення і зниження попиту на ринку сільськогосподарських машин. Прикладом сезонних коливань може бути також збільшення обороту роздрібної торгівлі у святкові дні. Такі сезонні коливання не можуть суттєво і на довгий період змінити динаміку розвитку, вони дають лише тимчасові відхилення, при­близно однакові з року в рік.

Після закінчення розгляду кон’юнктурно утворюючих факторів потрібно завжди уважно аналізувати, що лежить в основі зміни ціни - довготривалий фактор чи причина, яка впливатиме на ціну протягом незначного періоду, після чого ціни знову повернуться до попереднього рівня. Прикладом таких короткочасних змін можуть бути сезонні коливання. Важливо для кожного товару знати періоди та величину цих коливань для того, щоб короткочасні сезонні зміни ціни не прийняти за серйозне зрушення циклічного характеру. Стихійні лиха - снігові заноси, землетруси, засухи, лісові пожежі тощо призводять до більш або менш відчутних порушень діяльності суспільства або окремих галузей економіки, знищення матеріальних цінностей. Цей фактор також впливає на розвиток товарної ко­н'юнктури. Наприклад, після землетрусів зазвичай відбувається підвищення попиту на будівельні матеріали. А після приморозків, від яких страждають сільськогосподарські насадження, підвищуються ціни на сільгосппродукцію.

Досить значні короткострокові зміни цін спостерігаються при вимушених продажах або вимушених покупках, які мають бути здійснені у найкоротші терміни. До таких операцій можна віднести, наприклад, продаж наплаву. Особливо значним буває зниження цін при ви­мушених продажах товарів, що швидко псуються, винограду, цитрусових тощо.

Можливий і інший випадок - вимушена закупівля за завищеними цінами. Наприклад, покупець, передбачаючи, що ціни знизяться, різко скоротив закупівлю сировини. Але зниження цін не відбулось, усі наявні запаси вичерпані, і потрібно, щоб не спинилося виробництво, закупити партію сировини за будь-якою ціною, оскільки збитки від зупинки підприємства будуть ще вищими, особливо в галузях з безперервним технологічним процесом.

Основна складність дослідження кон'юнктури полягає не в тому, щоб чітко визначити коло факторів і елементів її формування. Найважливішим завданням будь-якого дослідження кон'юнктури, від успіху розв'язання якого залежить не тільки глибина охоплення і ґрунтовність аналізу, але й точність та правильність прогнозу її розвитку, є:

· визначення значення, сили впливу окремих факторів на формування кон'юнктури;

· виявлення провідних факторів, які визначають кон'юнктуру в кожний окремий момент і на найближчу перспективу.

А для розв'язання цих завдань необхідно знати та вміти оперувати показниками розвитку кон'юнктури.

Показники - це кількісні характеристики, які дозволяють оцінити зміни, які відбуваються на ринку, і визначити тенденції у розвитку кон'юнктури, тобто скласти прогноз. Показники, що виступають у ролі індикаторів кон'юнктури, залежно від поставлених цілей аналізу й особливостей розвитку ринку, можуть бути як абсолютними, так і відносними величинами.

У статистичній літературі наявні дані, які характеризують рух загальногосподарської і товарної кон'юнктури. До системи показників важливо відібрати дані, що найбільш точно й оперативно характеризують основні зміни у процесі відтворення.

У процесі дослідження кон'юнктури головну роль відіграють ціни. По-перше, це пояснюється тим, що ціни є акумулюючим показником кон'юнктури. Вони відображають рух багатьох інших показників, що характеризують розвиток кон'юнктури. По-друге, це найваж­ливіший показник, і вивчення всіх інших індикаторів носить допоміжний характер.

Відзначимо, що система показників повинна відбивати різні види диференціації ринкових цін: асортиментний, територіальний, за часом, різними субринками. Оцінка рівня цін, крім констатації стану цін на момент або за відрізок часу і диференціації рівня цін ("високий", "низький"), включає характеристику структури ціни і закономірностей поводження ринкових цін: взаємний вплив рівнів цін різних товарів, рівня цін і якості товару, залежність цін від різних чинників, коливання цін у просторі й часі.

Важливим завданням аналізу цін є вивчення структури ціни, зв'язку структурних елементів. Пропорції між елементами ціни складаються під впливом ринкових закономірностей, залежать від кон'юнктури ринку, одночасно регулюються державою через податкову політику й адміністративне регулювання цін. При дослідженні коливань цін у динаміці визначається тенденція їхньої зміни в часі. Наведемо нижче найтиповіші тенденції поводження цін.

Залежно від співвідношення попиту і пропозиції динаміка цін характеризується підвищенням цін при переході від фази депресії до фази пожвавлення та їх зниженням у кризових умовах. У фазі підйому в зв'язку з довготривалим перевищенням попиту над пропозицією ціни максимальні.

Міжнародна торгівля послугами є комплексом різнорідних видів економічної діяльності. Історично економісти намагалися з'ясувати сутність послуг та їхню роль, виходячи з різних аспектів. Часто послуга визначалась як щось невідчутне, невидиме, те, що не є предметом торгівлі, або як категорія, котру неможливо пояснити і котра охоплює майже все, в той час як товари — відчутні, видимі, постійні і ними можна торгувати (див табл. 1).

Таблиця 1.
	Товари
	Послуги

	Відчутні 
	Невідчутні

	Видимі
	Невидимі

	Підлягають збереженню 
	Не підлягають збереженню

	Експорт товару означає вивіз його з митної території за кордон без зобов’язання про ввіз назад 
	Експорт послуг означає надання послуги іноземцеві, тобто нерезиденту, навіть якщо він перебуває на митній території країни    


Експорт товару означає вивіз його з митної території за кордон без зобов'язання про ввіз назад


Експорт послуг означає надання послуги іноземцеві, тобто нерези­денту, навіть якщо він перебуває на митній території країни

Але за такого визначення поняття «послуга» виникає низка проблем: по-перше, є товари, які також невідчутні й невидимі (наприклад, електронні програми); по-друге, це визначення не робить різниці між ефектом послуги і процесом її виробництва; послуга може бути і видимою (наприклад, вистава), але її ефект тимчасовий; по-третє, це визначення наголошує на фізичних відмінностях, проте не висвітлює економічні аспекти послуг і того, як вони виробляються і продаються. Деякі економісти доводять, що адекватне визначення послуги має відрізняти процес виробництва послуги і послугу як продукт. Виходячи з цього економіст Гілл (1977) запропонував своє визначення послуги: послуга —це зміна умов належності особи або товару будь-якому економічному суб'єктові, яка випливає з діяльності іншого економічного суб'єкта зі згоди першого.

Гілл вирізнив два важливі аспекги послуг:

• вони не можуть передаватися далі;

• надання послуг потребує діяльності однієї особи для іншої.

Проте обмін не є необхідною умовою для послуг. Елемент необхідної взаємодії між продавцем га покупцем намагався пояснити Герш (1989). Оскільки однією з умов послуги є «фактор одночасності», Герш визначає послугу як угоду (трансакцію з позитивним фактором одночасності). Що ж до товарів, то вони характеризуються нульовим фактором одночасності. Він також припустив, що на міжнародному ринку послуги мають відносно нижчий фактор одночасності, ніж послуги, якими не торгують.

Чи можливо розділити процес виробництва послуг і реалізацію послуг?

Товар може існувати в рамках його фізичних можливостей незалежно від клієнта або покупця. Про послуги не можна сказати те саме. Якби це було ймовірним, то права власності на них могли би передаватися від одного суб'єкта економічної діяльності до іншого.

Виходячи з цього Ніколайдес (1989) запропонував альтернативне визначення, що охоплює як фактичні відмінності, так і характеристики операцій з послугами: послуга — це трансакція, яка є не просто переданням прав власності на об'єкт (відчутний чи ні), вона охоплює також низку завдань, які виконуються виробником для споживача Виконання цих завдань потребує контакту між ними, виробництво й реалізація послуг не можуть відокремлюватися одне від одного.
Запропоноване визначення показує деякі загальні риси торгівлі товарами і послугами. Багато товарів виробляються і реалізуються за допомогою трансакцій, які схожі на трансакції послуг, де клієнт висуває специфічні вимоги виробникові. Яскравим прикладом є товари, зроблені на замовлення, які можна продати після встановлення особистих контактів.

Класифікація послуг становить досить серйозну проблему, що розв'язується в різний спосіб. Наприклад, у країнах ОЕСР і публікаціях ЮНКТАД послуги поділені на п'ять категорій:

1) фінансові;

2) інформаційні (комунікаційні);

3) професійні (виробничі);

4) туристичні;

5) соціальні.

На практиці сьогодні широко використовується класифікація послуг, запропонована МВФ:

1) морські перевезення;

2) інші види транспорту;

3) подорожі;

4) інші приватні послуги;

5) інші офіційні послуги.

Ринок послуг — це розгалужена система вузькоспеціалізованих ринків, зокрема ринку транспортних послуг, комунікацій, комунального обслуговування, громадського харчування, туристично-рекреаційних послуг. Готельний бізнес, рекламні й консалтингові послуги, страхові та фінансові послуги, агентські та брокерські послуги, адвокатські послуги, ріелтерські послуги, франчайзинг, торгівля ліцензіями і патентами, «ноу-хау», промисловими зразками та корисними моделями, інжиніринг, лізингові послуги тощо так само формують комплекс послуг, які пропонуються на згаданому ринку. Міжнародна статистика свідчить про те, що ринок послуг є одним із найбільш швидко зростаючих секторів світового ринку.

Значення ринку послуг за останні десятиліття дуже зросло — як у внутрішній економіці, так і у світовій. Сектор послуг у розвинутих країнах сягнув щонайменше половини отриманих прибутків. Загальний обсяг ринку послуг у 1997 р. склав 1,310 трлн. дол., що дорівнювало 20 % світового експорту. Торгівля послугами розвивається більш швидкими темпами, ніж зовнішня торгівля загалом: якщо ринок послуг зріс удвоє за період з кінця 80-х — початку 90-х років до 1997 р., тобто 7—8 років, то таке ж двократне збільшення світового експорту відбулось за останні 15 років. На це існує багато причин: різке зниження транспортних витрат збільшило ступінь мобільності виробників і споживачів послуг, нові форми й засоби супутникового зв'язку та відеотехніки в ряді випадків дають змогу взагалі відмовитися від особистого спілкування продавця і покупця.

Обсяг, напрями та структура міжнародної торгівлі ліцензіями чималою мірою визначаються прискореним розвитком наукових досліджень і розробок у розвинутих країнах, розширенням їх зовнішньоекономічної й фінансової експансії. Загальна сума надходжень розвинутих країн від продажу ліцензій зросла з 1,2 млрд. дол. у 1960 р. до 3,5 млрд. дол. у 1970 р., 12,5 млрд. дол. у 1980 р., 15,2 млрд. дол. у 1985 р. і 35 млрд. дол. у 1995 р. Міжнародна ліцензійна торгівля здійснюється здебільшого між промислове розвинутими країнами. На їхню частку припадає 99 % світового експорту і 85 % світового імпорту ліцензій. Цікаво, що продають ліцензії 37 країн, а купує — 71.

Домінуючі позиції в експорті ліцензій займають США, на які припадає найбільша у світі частина видатків на НДДКР. Надходження у США від продажу ліцензій становлять 56 % світового обсягу платежів за ліцензійними угодами.

Друге місце після США за експортом ліцензій належить Швейцарії, третє місце посідає Англія, четверте — Італія. Найбільші імпортери ліцензій — Японія й Італія, а також Німеччина та Франція.

Міжнародна ліцензійна торгівля охоплює в основному продукцію прогресивних галузей промисловості: хімічної, електротехнічної, включаючи електроніку, машинобудування. Ці галузі промисловості поглинають основну частку видатків на наукові дослідження в розвинутих країнах.

Оскільки міжнародна ліцензійна торгівля найактивніше розвивається між спорідненими фірмами — материнськими і дочірніми компаніями, що знаходяться в різних країнах, її зміст і спрямованість значною мірою визначаються інтересами найбільших ТНК. Так, на частку внутрішньокорпораційних надходжень припадає понад 60 % усіх ліцензійних надходжень розвинутих країн. Наприклад, у США надходження від продажу ліцензій спорідненим компаніям становлять приблизно 80 % їхнього загального обсягу, в Англії — 50 %.

Розмір ринку послуг, відображений статистикою міжнародних спеціалізованих установ, значно занижений через складність обрахунку всіх туристів, осіб, що працюють за кордоном, фінансових і страхових операцій, прибуток від яких миттєво реінвестується, тощо.

Що стосується географічного розподілу торгівлі послугами, то лідерами тут є вісім найбільш розвинутих країн, на які припадає до 70 % світового експорту послуг і понад 50 % їх імпорту.

До речі, на чотири з цих країн, а саме США, Велику Британію, Німеччину і Францію, припадає 44 % усього світового експорту послуг. Майже абсолютними споживачами на ринку послуг є країни, що розвиваються, за винятком хіба що кількох «нових індустріальних країн», або ринків, що виникають (emerging markets), таких як Південна Корея (експортує інжинірингові, консалтингові та будівельні послуги), Мексика (туризм), Сінгапур (фінансові та банківські послуги). Безліч малих острівних країн спеціалізуються на туристичному та готельному бізнесі, що виступає мало не єдиним джерелом їхнього існування.

За останній час Нова Зеландія й Австралія значно збільшили торгівлю послугами. В Новій Зеландії з 1985 по 1997 р. обсяг послуг зріс майже на 80 %, в Австралії — на 70 %. Це пов'язано насамперед із поширенням туризму, а саме зі скасуванням обмежень у повітряних перевезеннях і створенням туристичних центрів. Франція на сьогоднішній день набула ваги як продавець фінансових і фрахтових послуг, а Швеція — у сфері послуг технічного, управлінського й консультативного характеру. На відміну від них експорт послуг США, Великою Британією і Норвегією збільшився незначно. Велика Британія, США втратили більшу частину монополії, що її вони колись мали в галузі фінансових і фрахтових послуг, тоді як Японія та Німеччина стають дедалі вагомішими постачальниками таких послуг. Норвегія пережила нафтовий бум, тож головна увага приділялася тут нафтодобувній індустрії та галузям її обслуговування.

У структурі світової торгівлі потугами лідирують послуги, що належать до категорії «інші приватні послуги». Експорт їх становив у 1985 р. 126 млрд дол., у 1990 р. — 255 млрд., у 1992 — 305 млрд. дол. (40 % усієї торгівлі послугами в країнах ОЕСР). У 1997 р. частка цієї категорії послуг у світовій торгівлі дорівнювала 55 %.

У загальному обсязі торгівлі країн, що розвиваються, приватні послуги є найбільшими у відсотковому плані. Ці країни імпортують високопрофесійні послуги (консультативні та управлінські), а експортують — некваліфіковану працю. Імпорт «приватних послуг» на 25 % перевищує експорт цих послуг країнами, що розвиваються. Єдиний розділ, за яким ця група країн має позитивне сальдо, —туризм.
Велику вагу у структурі ринку послуг мають туристичні й транспортні послуги, на які припадає приблизно 25 % світової торгівлі послугами. Японії належить найбільший у світі торговельний флот, далі йдуть такі країни, як Велика Британія, Ліберія, Німеччина та Норвегія. Щодо Норвегії, то судноплавство становить 50 % експорту послуг цієї країни. Безперечними лідерами у сфері сухопутного транспортування, перевезень і туризму є США, Велика Британія та Франція. За рахунок туризму формуються 50 % прибутків від експортних операцій Канади, Італії та Швейцарії.

Країни Центральної та Східної Європи і СНД мають великий потенціал для розбудови потужного сектора послуг, передусім у галузях сухопутного транспорту, судноплавства, рекреаційних послуг, туристичного та готельного бізнесу. Але через брак коштів на переобладнання матеріально-технічної бази та створення нових основних фондів у цих сферах, не кажучи вже про тиск та обмеження щодо послуг, пропонованих згаданими країнами, експортна виручка від сектора послуг зовсім незначна, якщо зважити на потенціал цих країн. Міжнародне регулювання торгівлі послугами відбувається на рівні двосторонніх угод (наприклад, про транспортне сполучення, перевезення та комунікації), багатосторонніх угод у межах об'єднань країн (ЄС) або на рівні міжнародних організацій, передусім ГАТТ/СОТ.
3.3 Конкурентоспроможність товару на світовому ринку. Показники конкурентоспроможності товару.
Для визначення конкурентоспроможності товару керуються такими принципами:

· протилежність цілей і засобів суб’єктів ринку;

· урахування особливостей різних сегментів ринку;

· квазістабільність ринкової кон’юнктури в період проведення досліджень;

· переважно раціональна поведінка суб’єктів ринку.

Принцип протилежності цілей і засобів при управлінні конкурентоспроможністю товару означає, що конкурентоспроможність товару як економічну категорію слід розглядати у двоїстому аспекті, тобто необхідно враховувати інтереси обох суб’єктів ринкових відносин (споживачів і виробників), цілі яких взаємопов’язані, але протилежні: для виробників важливими є параметри, які впливають на рівень витрат, а для споживача – параметри, які впливають на споживчі якості продукції (товару). Ці відносини можна виразити в матриці протилежності цілей і засобів у процесі товарно-грошового обміну між суб’єктами ринкових відносин (табл.2) 

Таблиця 2

Матриця протилежності цілей і засобів у процесі оцінювання конкурентоспроможності продукції

	Суб’єкти
	Фактори конкурентоспроможності

	
	Якість
	Ціна

	Виробник
	1. Якість процесу виробництва продукції (засіб)
	3. Витрати, пов’язані з виробництвом продукції (ціль)

	Споживач
	2. Якість продукції
	4. Витрати, пов’язані із споживанням продукції (засіб)


    Для покупця метою здійснення покупки товару є придбання її якості – здатності задовольняти конкретні потреби (квадрант 2 матриці), вартість факторів, які задовольняють дані потреби (квадрант 4 матриці). Кожний споживач при виборі конкретного товару, намагається досягти оптимального співвідношення між рівнем споживчих властивостей і витратами на її придбання і використання, тобто отримати максимум споживацького ефекту на одиницю витрат. З точки зору виробника корисність товару визначається витратно-ціновими факторами. Тому у довгостроковій перспективі метою дій будь-якого виробника є досягнення максимальної різниці між ціною реалізації товару і власними витратами на його виробництво (квадрант 3).

У зв’язку з цим першочерговим завданням для виробника є формування у свідомості споживача думки про високу міру корисності даної продукції. Якісний рівень процесу виробництва (квадрант 1), який виражається через виробничо-технологічні показники і втілений у якості товару, забезпечує задоволення потреб виробника і виступає засобом досягнення мети - одержання прибутку.

Принцип урахування особливостей різних сегментів ринку ґрунтується на багатій практиці ринкових відносин, яка показала, що споживачі по-різному реагують на той самий товар і з однаковими властивостями. Кожний споживач оцінює рівень конкурентоспроможності товару у відповідності із власними уподобаннями і фінансовими можливостями. Однак сукупний попит певної групи споживачів концентрується, як правило, навколо деякого рівня якості і ціни товару. А тому виробник, випускаючи продукцію з характеристиками, близькими до популярних, може за допомогою порівняно невеликого асортименту задовольнити попит суттєвої частини споживачів. вважається оптимальним сегмент ринку, до якого відносяться 20% споживачів, що купують приблизно 80% товару.

Принцип квазістабільності ринкової кон’юнктури полягає в тому, що конкурентоспроможність товару – це поняття відносне, яке прив’язане не тільки до конкретного ринкового сегменту, а й до певного моменту часу. При незмінності якісних і вартісних характеристик товару його конкурентоспроможність може змінюватися в досить широкому діапазоні протягом нетривалого періоду часу.

Для уникнення внутрішньої неузгодженості основних параметрів оцінювання конкурентоспроможності товару, необхідно розглядати такий період часу, протягом якого повинні бути незмінними психологічні аспекти сприйняття корисності товару суб’єктами ринкових відносин, виробничі можливості виробників і купівельна спроможність споживачів, ринкові позиції конкурентів тощо.

Принцип переважно раціональної поведінки суб’єктів ринку ґрунтується на припущенні того, що поведінка кожного суб’єкта ринкових відносин (споживача або виробника) розглядається як серія взаємопов’язаних раціональних дій із заздалегідь визначеною метою.

Сутність цих дій полягає в тому, що суб’єкт вибирає раціональні цілі тільки у відповідності з його природними і розумними соціальними потребами і старанно розраховує оптимальний шлях до задоволення потреб. Кожний виробник намагається використати всі резерви для одержання максимальної віддачі від наявних у його розпорядженні ресурсів. Кожний споживач намагається одержати за свої гроші максимум з точки зору кількості і якості товару.
Більша частина споживацького простору характеризується раціональним попитом, тобто попитом, який зумовлений якостями, притаманними даному товару.

Нераціональний попит означає, що частина сукупного попиту зумовлена іншими факторами, які не пов’язані з якістю товару (наприклад, психофізіологічні, соціокультурні, інстинкти, задоволення тощо).

Після визначення основних принципів оцінювання конкурентоспроможності товару слід перейти до визначення показника конкурентоспроможності товару.

Конкурентоспроможність (К) у загальному вигляді визначається відношенням корисного ефекту (Ек) до сумарних затрат, які включають витрати, що пов’язані з придбанням та експлуатацією товару і іменуються ціною споживання (Цспож). Тому умови надання переваги одному з товарів усім іншим виражається формулою


[image: image1.wmf]max

спож

к

Ц

Е

К

=


Чим більше співвідношення, тим вища конкурентоспроможність товару. Але визначити, чи відповідає потенційно експортний товар даній умові, можна лише внаслідок порівняльного аналізу сукупних характеристик товару з товарами-конкурентами за мірою задоволення конкретних потреб і за ціною споживання.

Оцінювання конкурентоспроможності будь-якого товару, що йде на експорт, включає такі етапи:

а) аналіз ринку та вибір найбільш конкурентоспроможного товару-зразка для порівняння і визначення рівня конкурентоспроможності даного товару;

б) визначення набору порівнюваних параметрів обох товарів;

в) розрахунок інтегрального показника конкурентоспроможності даного товару.

3.4 Стратегія маркетингу в зовнішньоекономічній діяльності. Види міжнародної маркетингової стратегії. Міжнародна конкурентна стратегія.
Розробка маркетингової стратегії є важливим напрямом зовнішньоекономічної діяльності. Міжнародна маркетингова стратегія – це: по-перше поведінка фірми, що забезпечує досягнення певної мети при встановлених можливостях і означений термін часу; по-друге ціле направлена спроба впливати і керувати діяльністю фірми на зарубіжних ринках.

Етапи міжнародної маркетингової стратегії:

I етап – розробка базової концепції маркетингової діяльності фірми. вона включає: дослідження макро і мікро середовища; формування мети фірми (на міжнародних ринках); розробку тактичних завдань; конкретизацію діючих маркетингових програм фірми.
II етап – розробка методів виходу і функціонування фірми на зарубіжних ринках.

III етап – формування поведінки фірми, пристосування її маркетингових програм до зарубіжних умов.

IV етап – формування інтегрованої маркетингової політики фірми.

Види міжнародної маркетингової стратегії: перший вид - стандартизована маркетингова стратегія. Означає, що вона є загальною для всіх зовнішніх і внутрішніх ринків. Другій вид – адаптовано міжнародної маркетингової стратегії, що означає її спеціалізацію, пристосування до умов дії конкретного ринку.

Міжнародна маркетингова стратегія формується в умовах певного конкурентного середовища світового ринку. Тому фірми доповнюють свою міжнародну маркетингову стратегію розробкою конкурентної стратегії. міжнародна конкурентна стратегія фірми зорієнтована на врахування ринкових змін та визначення позиції компаній.

В умовах здійснення діяльності в міжнародному економічному середовищі перебуває під дією конкурентних сил не лише національного ринку, а й конкурентних сил, що діють у глобальному економічному середовищі.

Як показав у своїх дослідженнях М. Портер, стан конкуренції в галузі визначається дією певних сил. Їх можна об’єднати в чотири групи. Першу групу таких сил утворює конкуренція між продавцями. Вона виявляється як конкуренція між компаніями в одному й тому ж сегменті ринку. Друга група представлена конкуренцією з боку виробників товарів-субститутів. Вона втілюється у конкуренцію з компаніями, що виробляють товари зі схожими характеристиками або товари, які можуть споживатися замість товарів компанії. Третя група – сила постачальників. Під нею розуміють здатність постачальника значною мірою впливати на вартість ресурсів для компанії. Четверта група – сила покупців: становище споживачів на ринку, яке дає їм змогу істотно впливати на ціну товару компанії.

Конкуренція між продавцями в умовах інтернаціоналізації виробничої та збутової діяльності означає, як правило, конкуренцію з боку міжнародних компаній, які здійснюють діяльність на різних національних ринках. Це вихідний пункт у визначенні стратегії компанії на цих ринках. З огляду на характеристики конкуренції між продавцями робить вибір між стратегією здійснення самостійної діяльності та стратегією використання різних форм співпраці з місцевими виробниками, аж до їх придбання. При прийнятті рішення про вибір стратегії компанія має оцінити оптимальний розмір виробництва, витрати на переміщення продукції, співвідношення міжнародних і національних конкурентів, їх унікальні можливості.

Конкуренція з боку виробників товарів-субститутів потребує створення умов для утримання покупців від переходу до використання продуктів-субститутів. Фірми постають перед необхідністю оцінити швидкість зміни параметрів продукту та створити умови реалізації продукції, за яких відмова від продуктів компанії і перехід до споживання товарів-субститутів для покупців були б пов’язані з додатковими витратами. Ці конкурентні сили діють, мабуть, найінтенсивніше, адже компанії пропонують на національних ринках технологічно складні та якісні продукти, ставлячи за мету утвердження на нових ринках.
Потенційно можливе проникнення нових конкурентів на ринок залежить переважно від наявності бар’єрів для входження на ці ринки і можливої реакції існуючих на них конкурентів. В умовах компаній входження на нові ринки – частина їх стратегії, що підкріплена фінансовими та іншими ресурсами, її реалізація потребує від компанії виконання всіх регулятивних процедур, необхідних для доступу на національний ринок. Сила цієї конкуренції залежить значною мірою від рівня прибутковості відповідної галузі. У галузях з високим рівнем рентабельності компанія відчує найбільший спротив з боку вже діючих на цьому ринку компаній, особливо з боку компаній. Тому це створює для компаній стимули для пошуку різних форм співпраці з компаніями, присутніми на національних ринках (альянси, придбання національних компаній, які мають ліцензії на певні види діяльності, та ін.).    
Контрольні запитання
1. Дайте визначення міжнародному маркетингу?
2. Які є принципи здійснення міжнародного маркетингу?

3. Назвіть основні умови здійснення міжнародного маркетингу?

4. Що таке світовий ринок?

5. Що таке кон’юнктура ринку?

6. Які є види кон’юнктури світового ринку?

7. Які основні кон’юнктуростворюючі фактори?

8. Які є основні показники кон’юнктури товарного ринку?

9. Що таке конкурентоспроможність товару і як вона розраховується?

10. Які є основні показники конкурентоспроможності товару?

11. Що таке міжнародна маркетингова стратегія?

12. Які є види міжнародної маркетингової стратегії?
4 ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНІ ОПЕРАЦІЇ ПІДПРИЄМСТВ
4.1 Зовнішня торгівля суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, її зміст. Показники зовнішньоекономічної торгівлі.

4.2 Основні форми зовнішньої торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.

4.3 Основні різновиди зустрічної торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.

4.4 Операції з давальницькою сировиною.

4.5 Методи здійснення зовнішньої торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.

4.6 Принципи і методи регулювання зовнішньоторговельних операцій.

4.7 Квотування і ліцензування зовнішньоекономічних операцій. Заходи щодо стимулювання експорту.
4.1 Зовнішня торгівля суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності, її зміст. Показники зовнішньоекономічної торгівлі.
Зовнішня торгівля – це один із видів зовнішньоекономічної діяльності – діяльність суб’єктів господарської діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності, яка має місце як на території України, так і за її межами і яка зводиться до посередництва між виробниками і споживачами по здійсненню угод купівлі-продажу товарів.

Торгівля товарами залежно від характеру здійснення зовнішньоторговельних операцій поділяється на традиційну та зустрічну торгівлю.

Традиційна торгівля сировинними та промисловими товарами означає експорт та імпорт товарів, які не зумовлені коопераційними зв’язками та зобов’язаннями щодо збалансованого обміну товарами, і регулюється Конвенцією ООН щодо Договорів міжнародної купівлі-продажу товарів (1980 р.).

До сировинних товарів відносяться: мінеральна сировина та продукти її збагачення і переробки (чорні і кольорові метали), сільськогосподарська сировина рослинного і тваринного походження й продукти їх первинної переробки, а також продовольчі товари.

Торгівля сировинними товарами характеризується рядом особливостей:
· попит та пропозиція на сировинні товари залежать від кліматичних умов, природних запасів, політико-економічних криз, особливо в найважливіших сировинних регіонах. Тому в цілому міжнародна торгівля сировинними товарами характеризується нестабільністю ринку;

· спостерігається довгострокове перевищення пропозиції сировинних товарів над попитом. Це призводить у ряді випадків до сировинної кризи в країнах, що розвиваються, з вузькою сировинною спеціалізацією, оскільки експорт сировинних ресурсів забезпечує їм 50-100% експортних доходів;

· партнери прагнуть установити досить тривалі відносини на основі довгострокових міжнародних контрактів, в яких експортеру забезпечується стабільний збут, а імпортеру – гарантоване регулярне постачання. На довгострокові контракти припадає близько 30% світового сировинного експорту, при цьому на природний газ – 100%, мідні, олов’яні, свинцево-цинкові концентрати – 90, кам’яне вугілля – 5, залізну руду – 60, марганцеву руду – 30%;

· купівля-продаж сировинних товарів тісно пов’язана з постачанням інших видів товарів, є частиною комерційних операцій, складних видів зовнішньоекономічного співробітництва (техніко-економічного, науково-технічного), великомасштабних угод на компенсаційній основі;

· знижуються темпи зростання експорту сировинних товарів при абсолютному збільшенні розмірів торгівлі даної товарної групи;

· темпи зростання торгівлі паливом і сировиною мінерального походження випереджають темпи зростання торгівлі продовольством і сільськогосподарською сировиною;

· зростає торгівля напівфабрикатами, виготовленими на основі мінеральної і рослинної сировини, а також сировиною глибокого оброблення/перероблення і спеціально підготовленими матеріалами підвищеної якості;

· підвищуються вимоги імпортерів до екологічної безпеки товарів, що поставляються;

· високий ступінь монополізації. Найбільші торговельні і промислові компанії прагнуть встановлювати монопольно-високі ціни на сировинних ринках. При цьому внутрішньокорпораційні постачання сировини ведуться за зниженими трансфертними цінами;

· зростає державне втручання у визначення обсягів, напрямків, форм і методів торгівлі сировинними і продовольчими товарами.

Торгівля промисловими товарами включає торгівлю: 
а) товарами широкого вжитку. Наприклад, одяг, взуття, миючі засоби, меблі, побутова техніка, товари для особистої гігієни, парфуми і косметика, аксесуари, ювелірні прикраси, хутряні вироби, автомобілі;

б) машинно-технічною продукцією, у тому числі:
· готовою продукцією. Це – постачання машин і устаткування в готовому до експлуатації вигляді. Наприклад, транспортні засоби, продукція верстатобудування, технічні товари культурно-побутового призначення;

· продукцією в розібраному вигляді. Наприклад, ця форма торгівлі особливо розвинута в автомобільній промисловості (частка автомобілів у розібраному вигляді і комплектуючих виробів на даному ринку становить 40-50%), у виробництві тракторів, мотоциклів, електропобутових приладів, радіо- та електронної апаратури, сільськогосподарських машин;

· комплектним устаткуванням. Під комплектними об’єктами розуміють промислові чи інші підприємства в цілому, окремі цехи, установки, агрегати, що утворюють готовий технологічний комплекс чи його самостійну частину. При цьому комплектним устаткуванням вважається набір органічно пов’язаних єдиним технологічним процесом машин і устаткування, що забезпечують випуск готової продукції чи завершують технологічну стадію. В обсяг постачання в контрактах на комплектне устаткування входять: проектна, технологічна документація (інженерно-консультаційні послуги); устаткування визначеної продуктивності із зазначенням витрат сировини, палива і виходу готової продукції, технічні послуги (монтаж, налагодження, пуск устаткування в експлуатацію, навчання фахівців).
4.2 Основні форми зовнішньої торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.
Вітчизняні підприємці, які здійснюють зовнішню торгівлю промисловими товарами, повинні враховувати такі її особливості, які зумовлені новими вимогами ринку:

· зниження життєвого циклу більшості видів товарів;

· зростання виробництва високотехнологічних виробів, що забезпечує неухильну диференціацію напівпродукції і кінцевої продукції;

· спостерігається процес постійної диверсифікованості виробництва на якомога дрібніші галузі і підгалузі, відгалужування яких автоматично породжують потребу в обміні продукцією таких виробництв, що дедалі більш вузько спеціалізується. Відбувається постійне відновлення номенклатури й асортименту продукції;

· міжнародна торгівля готовими виробами однієї й тієї самої товарної номенклатури, торгівля продукцією в розібраному вигляді (вузлами, деталями, компонентами готових виробів) породжує новий тип міжнародного обміну – внутрішньогалузеву торгівлю, що витісняє традиційну міжгалузеву. Внутрішньогалузевий обмін багаторазово збільшує товаропотоки між країнами. Ця тенденція виявляється тим сильніше, чим вищий рівень технологічної складності виробу. Із зростанням частки високотехнологічних виробів у загальному обсязі виробництва країни збільшується і частка внутрішньогалузевої торгівлі в її зовнішньому товарообігу;

· зростання у верстатобудівельній продукції частки відновленого устаткування;
· перехід від одиничних до системних продаж. Основний товар пропонується з комплектуючими і супутніми виробами;

· підвищення вимог до техніко-економічних показників виробів: підвищення конкурентоспроможності виробів за критерієм „якість/ціна”; зниження експлуатаційних витрат на машини і устаткування, забезпечення безперебійної їх експлуатації постачальником упродовж усього терміну служби (10 років і більше); застосування більш жорстких нормативів охорони навколишнього середовища, техніки безпеки, ергономіки, що призводять до створення екологічно-чистих виробництв з максимальним рівнем автоматизації щодо „безлюдної технології”; використання у верстатах сучасних систем ЧПУ засобів активного контролю (моніторингу), лінійних приводів; розширення технологічних можливостей верстатів із створенням фактично оброблюючих центрів, які поєднують механічне, термічне оброблення з наступним шліфуванням загартованих часток. Оброблюючі центри нового покоління дозволяють відмовитись від жорстких автоматичних ліній і переходити на гнучке сучасне виробництво;

· машинно-технічна продукція повинна відповідати вимогам Міжнародної організації стандартів;

· зростання торгівлі товарами виробничого призначення випереджає зростання торгівлі машинно-технічними виробами культурно-побутового призначення;

· посилення тиснення соціального фактору, який виявляється у дефіциті і дорожнечі кваліфікованої праці, що потребує створення більш простих в експлуатації з „дружніми” системами ЧПУ;

· розроблення нових, більш ефективних інструментальних конструкційних матеріалів;

· потреба швидкого виконання заходів з передаванням креслень виробів замовникові по Інтернету і поставкою продукції за системою „точно в термін”;

· гнітюча частина світового експорту й імпорту машинно-технічної продукції зосереджена в індустріально розвинутих країнах;

· торговельна політика держав спрямована на стимулювання експорту машинно-технічної продукції і захист національного товаровиробника;

· зростання на світовому споживчому ринку частки контрафактної (фальсифікованої) продукції за наступною номенклатурою: взуття, одяг, парфюмерія, косметика, лікарські засоби, носії інформації, продукти харчування, електричне і комп’ютерне устаткування, годинники та ювелірні вироби, іграшки, ігри тощо. Частка контрафактних товарів в окремих сегментах споживчого ринку у 2003 р. становила: відеопродукції – 50%, музичних записів – 33, одягу (трикотажу, сорочок, джинсів та ін.) – 30, автозапчастин – 10, медикаментів – 6, парфумерії і побутової хімії – 5%. На частку контрафактної продукції припадає 5-7% світової торгівлі (майже 250 млрд євро на рік). Контрафакція завдає серйозного збитку економіці ряду країн, крім того, фальсифікована продукція може бути шкідливою і небезпечною для здоров’я покупців.          
4.3 Основні різновиди зустрічної торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.
Сутність зустрічної торгівлі полягає в тому, що експортно-імпортні операції доповнюються прийняттям партнерами зустрічних зобов’язань щодо постачання (закупівлі) погоджених товарів і послуг. Міжнародна зустрічна торгівля є якісно новою формою організації комерційних операцій, розвиток якої відзначається швидкими темпами. Вона сприяє встановленню ефективного, довгострокового, взаємовигідного співробітництва учасників безпосередньо в сфері виробництва. У міжнародному товарообігу її частка становить близько 50%.

Зустрічна торгівля характеризується такими рисами:

· є важливим інструментом регулювання міжнародного товарообміну, оскільки укладання міжурядових угод про товарообмінні операції, а також угод про економічне і виробниче співробітництво на компенсаційній основі дає можливість на кілька років уперед визначити види й обсяги товарів взаємного постачання, їх загальну вартість і порядок розрахунків, характер і вартість супутніх чи окремо наданих технічних послуг і науково-технічних знань;

· гнучкість, що дозволяє контрагентам пристосовуватися до умов, що змінюються, на світових товарних ринках; дає можливість країнам цілеспрямовано диверсифікувати свій експорт, виходити на нетрадиційні ринки збуту, на важкодоступні ринки розвинутих країн, обгороджені тарифними і нетарифними бар’єрами; створює умови для економії валюти, прискорення процесу міжнародного товарообміну;

· пов’язування експорту із зустрічними закупівлями товарів імпортуючої фірми чи країни-імпортера, і навпаки.
Видами міжнародної зустрічної торгівлі є:

· бартерні операції;

· зустрічні закупівлі;

· викуп техніки, що була у вживанні;

· операції з давальницькою сировиною;

· складні компенсаційні угоди.
Бартерна (товарообмінна) угода – це один з видів експортно-імпортних операцій, оформлених бартерним договором або договором зі змішаною формою оплати, яким оплата експортних (імпортних) поставок частково передбачена в натуральній формі, між контрагентами, що передбачає збалансований за вартістю обмін товарами, роботами, послугами в будь-якому поєднанні, не опосередкований рухом коштів у готівковій чи безготівковій формах.
Головна особливість бартерної операції полягає в тому, що даний безвалютний товарообмін здійснюється на основі рівності вартостей обмінюваних товарів за світовими цінами.

Бартерний контракт за своєю структурою являє собою ніби здвоєний контракт купівлі-продажу. Кожна зі сторін є і продавцем і покупцем. Загальна сума бартерного контракту визначається сторонами в єдиній валюті після внесення виправлень, зведених з урахуванням базисних умов поставок. Кількісні обсяги постачань товарів з кожної сторони коригуються так, щоб загальна вартість постачань з кожної сторони була однаковою. Митні збори, мита, податки кожна сторона контракту сплачує у своїй країні самостійно без взаєморозрахунків.

Бартерні контракти часто виступають як разові спробні постачання на ринок з метою визначення попиту, каналів збуту, а також при нестачі валютних коштів.
Зустрічні закупівлі. Ця форма зустрічної торгівлі дозволяє партнерам гнучко виконувати свої зобов’язання з урахуванням повної чи часткової оплати товарів у грошовій чи товарній формі, заліку фінансових вимог без переказу валютних коштів, досягнення збалансованості взаємопоставок.
Залежно від обсягу зобов’язань розрізняють три варіанти зустрічних закупівель.

Перший варіант. Він допускає, що зобов’язання зустрічної закупівлі містить контракт купівлі-продажу, в якому передбачається, що імпортер сплачує повну вартість товарів згідно з документами, що підтверджують поставку, а експортер приймає на себе зобов’язання купити не пізніше від установленого терміну зустрічні товари на всю суму експортного контракту. Імпортер визначає перелік товарів зустрічного постачання, їх основні характеристики, ціни і вимагає від експортера представлення в комплекті платіжних документів і банківської гарантії належного виконання зобов’язань щодо зустрічних поставок, тобто фінансового забезпечення угоди.

Сторонами укладаються основний і додатковий контракти, в яких вони обмінюються ролями продавця і покупця.

Другій варіант. Підписується основний контракт, згідно з яким імпортер оплачує одну частину суми коштами, а іншу – зустрічними поставками товару. На суму зустрічних поставок укладається додатковий контракт, що відображає основні зобов’язання імпортера по постачанню зустрічних товарів погодженої номенклатури, певної якості і рівня цін. У випадку невиконання зустрічних зобов’язань за додатковим контрактом імпортер основного контракту зобов’язаний оплатити експортеру всю суму, що залишилася, грошима.

Третій варіант. Укладається основний контракт, згідно з яким близько половини вартості поставленого товару імпортер оплачує коштами, а частину, що залишилася, - зустрічними поставками товарів. Але в цьому випадку він здійснює зустрічні поставки авансом, тобто до основної поставки. Такі зустрічні закупівлі називаються авансовими, чи попередніми. Контракти на основну поставку і на авансову поставку пов’язані між собою таким чином, що закінчення виконання зобов’язань по зустрічному авансовому постачанню товарів є початком виконання зобов’язань за основною поставкою.

Викуп техніки, що була у використанні, при збуті більш нових моделей і модифікацій. За цією формою торгівлі експортер одержує можливість продати більш сучасну і дорогу продукцію, а імпортер – можливість звільнитися від морально застарілої техніки, а також продати її за залишковою вартістю, тобто врахувати її у вартості нової придбаної техніки. Вартість викупленої техніки зараховується в платіж за нову і становить залежно від її стану, моделі, року виготовлення й інших умов приблизно 10-20% вартості нової.
Операції з давальницькою сировиною. Давальницька операція – це постачання однією країною сировини, напівфабрикатів, комплектуючих деталей для їх наступного перероблення, складання в країні торговельного партнера і зворотнє постачання готових виробів у країну першого експорту.
Прості компенсаційні угоди. За цієї форми зустрічної торгівлі експортер поставляє виробниче устаткування на умовах комерційного кредиту, а імпортер після його встановлення і пуску в експлуатацію, погашає, компенсує його вартість і вартість кредиту постачанням продукції, виготовленої на цьому устаткуванні, поступово, як з розстрочкою платежу.

Метою даних операцій є: створення нових виробництв, нової продукції, насичення сучасним устаткуванням і технологією енергоємних галузей промисловості, що потребують реконструкції.

Складні компенсаційні угоди. Це довгострокові (на 5-10 років) компенсаційні операції великомасштабного характеру (100 млн дол. і більше). Особливістю таких угод є те, що експортер не зацікавлений сам використовувати компенсуючи продукцію у таких великих обсягах. Найчастіше він відмовляється від неї користь третьої сторони, яка в міру реалізації продукції компенсує експортерові вартість устаткування і кредит. Таким чином, складна компенсаційна угода має тристоронній характер.                    
4.4 Операції з давальницькою сировиною.
Операції з давальницькою сировиною здійснюються на підставі договорів на переробку давальницької сировини, укладених між підприємством-замовником (або “давальцем”) і підприємством-виконавцем (переробником). Порядок відображення зазначених операцій у бухгалтерському обліку визначається їх економічною суттю.

Замовник, що є власником давальницької сировини і виробленої з неї готової продукції, веде облік своєї діяльності виходячи з того, що ця діяльність виробнича. Підприємство-замовник придбаває сировину для виробництва продукції, потім залучає інше підприємство до переробки цієї сировини і в результаті отримує готову продукцію. Облік виробництва готової продукції і калькуляцію її собівартості здійснює замовник, при цьому послуги переробника включаються до складу затрат замовника на виробництво готової продукції.

Замовником дохід визнається після відвантаження продукції покупцеві. Собівартість реалізованої продукції визначається в сумі вартості сировини, переданої в переробку, і вартості послуг переробника, які припадають на реалізовану продукцію. У деяких випадках слід урахувати інші витрати, наприклад, втрати від браку. Усі інші витрати, що можна віднести до адміністративних витрат по збуту й інших операційних, списуються у витрати періоду в загальному порядку.

У балансі замовника відображаються такі показники:

· по рядку 100 – матеріали, передані в переробку;

· по рядку 130 – отримана від переробника готова продукція.

Переробник ураховує вартість отриманої давальницькою сировини і виробленої з неї готової продукції на забалансовому рахунку, оскільки до нього не переходить право власності на такі сировину і продукцію. Предметом діяльності переробника є надання послуг з переробки чужої сировини, відповідно його дохід і витрати визнаються у зв’язку з такою переробкою.

Згідно з П(С)БО 15 “Дохід” при наданні послуг дохід визнається виходячи із ступеня завершеності операції з надання таких послуг на дату балансу, якщо можна достовірно оцінити результат цієї операції. У цьому випадку ступінь завершеності послуг з переробки давальницької сировини можна оцінити за кількістю одиниць виробленої готової продукції. Підтвердженням обсягу наданих послуг є підписаний обома сторонами акт про надання послуг. Зручно оформляти такий акт щомісяця (щокварталу), періодично визнаючи обсяг наданих послуг і кількість виготовленої готової продукції.

Оплата послуг переробника може здійснюватися грошовими коштами, сировиною, готовою продукцією, виробленою з давальницької сировини, або з використанням усіх форм оплати одночасно. Якщо оплата здійснюється сировиною або продукцією, то в даному випадку відбувається обмін запасів на послуги.

Сума доходу й оцінка запасів, отриманих у результаті бартерної операції, визначаються в порядку, передбаченому для бартерних операцій. Детальніше ці питання висвітлюються в розділі “Бартерні товарообмінні операції”.

Зупинимось на даті визнання доходів і витрат в обох сторін.

1. Датою визнання доходу замовника є дата відвантаження сировини переробнику (якщо оплата проводиться сировиною) або дата надання переробником послуг (якщо оплата проводиться готовою продукцією).

Отримані від переробника послуги включаються до складу прямих витрат замовника на виробництво готової продукції. Датою визнання витрат буде дата надання переробником своїх послуг.

2. Датою визнання доходу переробника є дата надання послуг, визначена на підставі оформленого сторонами відповідного акта.

Витрати переробника, пов’язані з переробкою давальницької сировини, визнаються у міру їх здійснення.

Кількісно-гатунковий облік сировини на складі веде підприємство, що є замовником  згідно з договором переробки давальницької сировини. Облік ведеться на картках складського обліку за типовою формою №М-12, затвердженою наказом №193.

При оприбуткуванні готової продукції, отриманої від переробника давальницької сировини, замовник оформляє прибуткові ордери за формою №М-4, на підставі яких заповнюються картки складського обліку.

у бухгалтерії замовника оформляються накопичувальні відомості кількісно-сумарного обліку матеріалів по рахунку 206 “Матеріали, передані в переробку”.

Так само ведеться облік готової продукції.

Передача сировини і готової продукції від замовника до виконавця і назад оформляється накладними в загальновстановленому порядку.

В обліку виконавця рух давальницької сировини і виготовленої з неї готової продукції ведеться за замовниками, видами сировини і за місцями їх зберігання і переробки.

Надання послуг з переробки давальницької сировини підтверджується актом про надання послуг, підписаним обома сторонами.

Розглянемо приклади відображення операцій з давальницькою сировиною в бухгалтерському обліку замовника і переробника.

4.5 Методи здійснення зовнішньої торгівлі суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності.
Зовнішньоторговельна модель включає комплекс експортних та імпортних операцій, які пов’язані з торгівлею товарами, послугами, продукцією інтелектуальної праці. Експортно-імпортні операції вважаються здійсненими, якщо товар пропущено через державний кордон країни контрагента, для чого необхідне виконання визначених митних формальностей і процедур.

Правовою формою проведення зовнішніх торговельних операцій є міжнародна торгова угода, під якою розуміється договір між двома чи декількома контрагентами, що знаходяться в різних країнах, щодо постачання визначеної кількості та якості товарних одиниць, надання послуг, обміну науково-технічними знаннями, оренди.

Договір вважається міжнародним тільки за умови, що його сторони знаходяться в різних країнах. Якщо договір укладений між сторонами різної національної приналежності, фірми яких розташовані на території однієї країни, то в цьому випадку договір не вважається міжнародним. Якщо ж договір укладений між сторонами однієї національної приналежності, підприємства яких знаходяться на території різних країн, то договір буде вважатися міжнародним.
Міжнародна торговельна угода залежно від об’єкту купівлі-продажу оформляється у вигляді договору купівлі-продажу товарів у матеріально-речовій формі, договору закупівлі-продажу послуг, договору закупівлі-продажу результатів творчої діяльності.

Головною особливістю зовнішньоторговельної моделі є наявність двох сторін міжнародної угоди: покупця та продавця, тобто одна із сторін виробляє продукцію або здійснює послуги, а друга є їх споживачем. У процесі торговельної операції здійснюється перехід власності від однієї сторони до другої.

Зовнішньоторговельна модель передбачає як самостійну діяльність підприємця на зовнішньому ринку, так і використання послуг спеціалізованих фірм, у тому числі посередників.
4.6 Принципи і методи регулювання зовнішньоторговельних операцій.

  Існує два основних напрямки зовнішньоторговельної політики:
· політика вільної торгівлі;

· протекціонізм.

Політика вільної торгівлі має місце коли держава утримується від безпосереднього впливу на зовнішню торгівлю. Ця політика забезпечує максимальну свободу для дії ринкових сил у прагненні одержати найбільші вигоди від міжнародного економічного обміну. Позитивні політичні наслідки пов’язані з підсиленням взаємозалежності держав. Політика вільної торгівлі дає переваги більш розвинутим країнам, хоча в чистому виді не застосовувалася.

Протекціонізм – державна політика, спрямована на захист вітчизняної економіки від іноземної конкуренції шляхом використання тарифних і нетарифних інструментів регулювання торгівлі.

Позитивні стороні протекціонізму:

· обмеження іноземної конкуренції з метою не допустити формування неефективної економічної структури в країні;

· забезпечення розвитку визначених галузей виробництва, коли в інших країнах вже більш розвинуті;

· скорочення безробіття.

Однак усунення іноземної конкуренції може призвести до застою, тому що послабляється зацікавлення вітчизняних підприємців у підвищенні технічного рівня й ефективності виробництва.
Крайня форма протекціонізму – економічна автаркія – означає прагнення країни обмежити імпорт тільки тих товарів, які у цій країні вироблятися не можуть, а експорт допускається тією мірою, у якій він забезпечує необхідний імпорт.

Виділяють кілька форм протекціонізму:

· селективний – проти окремих країн або товарів; 

· колективний – об’єднання країн проти інших держав, які до об’єднання не входять;
· галузевий – захист певних галузей;

· прихований – здійснюється методами внутрішньої економічної політики.

Інструменти державного регулювання зовнішньої торгівлі поділяються на тарифні і нетарифні.   
Тарифні методи – методи, засновані на використанні митних тарифів.
Нетарифні – всі інші.

Нетарифні методи регулювання мають низку переваг порівняно з тарифними методами. Основа переваги – обмежена можливість тарифного регулювання, одноманітність цієї системи. Система ж нетарифних бар’єрів досить розгалужена, завдяки чому досягається велика ефективність.

Головне завдання держави в галузі зовнішньої торгівлі – підтримати експортерів, зробити їх більш конкурентними на світовому ринку й обмежити імпорт, зменшивши конкурентноздатність іноземних товарів на внутрішньому ринку.

Заходи для регулювання зовнішньої торгівлі можна поділити на такі категорії:

Тарифні заходи. Імпортний митний тариф – містить у собі систематизований перелік (номенклатуру) ввезених товарів, методи визначення їхньої митної вартості та стягнення мита, механізм введення, зміни або скасування мита, правила визначення країни походження товару. Активна частина імпортного митного тарифу – митні ставки, які за своїм економічним значенням є податком на ввезення іноземних товарів.
Паратарифні заходи. До них належать інші платежі, які стягнуто при ввезенні іноземних товарів: різні митні збори, внутрішні податки, спеціальні цільові збори. Ці кошти часом впливають на зовнішню торгівлю. 

Заходи контролю за цінами. Ці заходи покликані забезпечити захист національних інтересів виробників. До них належать антидемпінгові та компенсаційні заходи, спрямовані проти експортних субсидій. Крім того, для захисту деяких вразливих секторів економіки (насамперед аграрного) можуть застосовуватися гнучкі імпортні збори, мета яких – довести внутрішню ціну товару до певного рівня.
4.7 Квотування і ліцензування зовнішньоекономічних операцій. Заходи щодо стимулювання експорту.
На ввезення та вивезення товарів встановлюються кількісні обмеження (квоти).

Контингування (квоти) — регулювання зовнішньоеко​номічної діяльності шляхом обмеження ввезення/вивезення іноземних або вітчизняних товарів певною кількістю чи су​мою на встановлений період часу.

Ембарго — повна заборона ввезення іноземних товарів на внутрішній ринок.

У світовій практиці встановлюється заборона на квоти на промислову продукцію. Дозволяються квоти на сільськогосподарську продукцію та деякі інші товари (наприклад, текс​тиль, іноді готову продукцію, якщо необмежене ввезення що земних товарів може завдати шкоди національним галузям). Квоти поділяються на:

· глобальні — на певний період часу встановлюється ліміт на кількість чи вартість товару, який можна імпортувати / ек​спортувати поза залежністю від країни імпортера / експорте​ра. Використовується рідко, оскільки існує небезпека втрати​ ринки імпортерів;

· індивідуальні — встановлюється в межах глобальної квоти; існує розподіл, що враховує частки імпортерів у попе​редньому році чи зобов'язання купувати певну кількість то​варів (на підставі двосторонніх угод). Найчастіше індивіду​альні квоти мають сезонний характер, тобто вводяться на певний відрізок часу (наприклад, в осінні періоди, коли реалізується продукція новою врожаю). Економічні наслідки — обмеження пропозиції, збільшення темпів зростання доходів національного виробника.
Ліцензування — для ввезення (вивезення) певних товарів потрібно одержати встановлений документ. Таким чином, здійснюється нагляд (моніторинг) за торгівлею цими товарами. Такий нагляд не є обмежувальним заходом, але полегшує введення подібних заходів у разі потреби.
Ліцензування експорту (імпорту) товарів здійснюється у формі автоматичного або неавтоматичного ліцензування.
Автоматичне ліцензування визначається як комплекс дій органа виконавчої влади з надання суб'єкту зовнішньоеко​номічної діяльності дозволу на здійснення протягом певного періоду експорту (імпорту) товарів, щодо яких не встановлю​ються квоти. Автоматичне ліцензування експорту (імпорту) як адміністративна процедура з оформлення та видачі ліцензії не несе обмежувального впливу на товари, експорт (імпорт) яких підлягає ліцензуванню.
Неавтоматичне ліцензування визначається як комплекс дій органа виконавчої влади з надання суб'єкту зовнішньоеко​номічної діяльності дозволу на здійснення протягом певного періоду експорту (імпорту) товарів, щодо яких встановлюють​ся визначені квоти. Неавтоматичне ліцензування експорту (імпорту) як адміністративна процедура з оформлення та ви​дачі ліцензії використовується у випадку встановлення квот на експорт (імпорт) товарів.
Ліцензування експорту товарів впроваджується в Україні у випадку:

· значною порушення рівноваги щодо визначених то​варів на внутрішньому ринку, особливо сільськогосподарської продукції, продуктів рибальства, продукції харчової промис​ловості та промислових товарів широкого вживання першої необхідності або інших товарів, які мають вагоме значення для життєдіяльності в Україні;

· необхідності забезпечення захисту життя, здоров'я люди​ни, тварин чи рослин, навколишнього природною середовища, суспільної моралі, національного багатства художнього, історич​ного чи археологічного значення, захисту прав інтелектуальної власності, а також відповідних вимог державної безпеки;

· експорту дорогоцінних металів, крім банківських ме​талів;

· необхідності вживання заходів захисту вітчизняного товаровиробника;
· необхідності забезпечення захисту патентів, торгових марок та авторських прав;

· необхідності забезпечення виконання міжнародних до​говорів України.

Рішення про застосування режиму ліцензування експорту (імпорту) товарів, у тому числі встановлення квот (кількісних чи піших обмежень), приймається Кабінетом Міністрів Ук​раїни за поданням центрального органа виконавчої влади з пи​тань економічної політики з визначенням переліку конкрет​них товарів, експорт (імпорт) яких підлягає режиму ліцензу​вання, періоду дії цього режиму та кількісним або іншим обме​женням щодо кожного товару.

У випадку застосування антидемпінгових, компен​саційних чи спеціальних заходів щодо захисту вітчизняного товаровиробника рішення про введення режиму ліцензування приймається Міжвідомчою комісією з міжнародної торгівлі відповідно до законодавства.
Стосовно кожного виду товару може встановлюватися тільки один вид ліцензії.
Ліцензії видаються центральним органом виконавчої вла​ди з питань економічної політики, а також у межах наданих їм повноважень — відповідним республіканським органом Авто​номної Республіки Крим, структурним підрозділом обласних, Київської та Севастопольський міських державних адміністрацій.

Ліцензії видаються на підставі заявок суб'єктів зовнішньо​економічної діяльності, що подаються за формою, встановленою центральним органом виконавчої влади з питань еко​номічної політики.
Для одержання ліцензії заявники звертаються, як прави​ло, до одного органа виконавчої влади. У разі потреби в одержанні погодження можливе звернення до декількох органів виконавчої влади, але не більше ніж до трьох.
Розгляд заявок на одержання ліцензій може здійснювати​ся в порядку їхнього надходження, що визначається за датами реєстрації заявок, одночасно або після закінчення оголошено​го терміну їхнього прийняття.
Ліцензування може бути як складовою частиною квотування, так і самостійним інструментом регулювання. Тоді, у першому випадку — це лише документ, що підтверджує право ввезення/вивезення товару в межах одержання якоїсь квоти; у другому випадку існує певний ряд форм ліцензування:
· індивідуальна ліцензія — разовий дозвіл на імпорт/експорт товару.  Видається державним органом влади імпортеру/експортеру, є іменною (зазначено юридичну особу);

· відкрита індивідуальна ліцензія — дозвіл на імпорт/експорт товару без обмеження кількості;
· генеральна ліцензія — постійно чинний дозвіл на імпорт/експорт товару без обмежень як за кількістю, так і за часом, ліцензія є безособовою;

· автоматична ліцензія — дозвіл, який видається негайно після заявки на імпорт/експорт товару (спрощена фор​ма одержання ліцензії).
Квотна рента — специфічний доход при введенні квоти, що виникає зі штучної о підвищення ціни. Його одержує влас​ник права ввезення товару на внутрішній ринок. А її одержу​вачами можуть бути різні суб'єкти залежно від порядку надан​ня ліцензії:

· аукціон — продаж ліцензій на конкурсній основі (ціна, як правило, дорівнює квотній ренті, йде державі);
· безкоштовна передача — рента йде національному суб'скту-імпортеру;
· передача ліцензії країни-виробнику — добровільне кількісне обмеження експорту, прийняте в межах офіційної міжурядової чи неофіційної угоди про вста​новлення пільг.
Подібність у застосуванні квот і тарифів полягає в тому, що:
· ціна на імпортні товари зростає;
· доходи національних виробників зростають.

Розходження — у випадку введення тарифу імпортер не обмежений кількістю ввезеного товару, тобто мірилом для нього є економічна доцільність ввезення товарів.

Контрольні запитання
1. Дайте визначення поняттю „зовнішня торгівля”?
2. Які показниками характеризується зовнішня торгівля?

3. Які є форми зовнішньої торгівлі?

4. Які є методи здійснення зовнішньої торгівлі?

5. На основі яких принципів здійснюється регулювання зовнішньоторговельних операцій суб’єктів ЗЕД?

6. Назвіть основні методи регулювання зовнішньоторговельних операцій?

7. Дайте визначення понять „квота” та „ліцензування”?

8. Які є види ліцензій?

9. Що включають у себе щодо стимулювання експорту?
5 ЗОВНІШНЯ ІНВЕСТИЦІЙНА ДІЯЛЬНІСТЬ НАЦІОНАЛЬНИХ ПІДПРИЄМСТВ
5.1 Суть іноземного інвестування. Види іноземних інвестицій. Форми здійснення іноземних інвестицій.

5.2 Державні гарантії захисту іноземних інвестицій.

5.3 Підприємства з іноземними інвестиціями. Особливості реєстрації спільних підприємств в Україні.

5.4 Офшорні зони та їх використання суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності.

5.5 Міжнародні орендні операції. Міжнародний лізинг.
5.1 Суть іноземного інвестування. Види іноземних інвестицій. Форми здійснення іноземних інвестицій.

Іноземні інвестиції – це цінності, які мають вкладені іноземним інвестором в об’єкти інвестиційної діяльності з метою отримання прибутку.

Іноземні інвестиції в Україну можуть здійснюватися у вигляді:

· іноземної валюти, що визнається Національним банком України;

· валюти України – за реінвестицій в об’єкт первинного інвестування чи в будь-які інші об’єкти інвестування відповідно до законодавства України на умовах сплати податку на прибуток (доходи);

· якогось рухомого чи нерухомого майна і пов’язаних з ним майнових прав;

· акцій, облігацій, інших цінних паперів, а також корпоративних прав (прав власності на частку (пай) у статутному фонді юридичної особи, створеної відповідно до законодавства України чи законодавства інших країн), виражених у конвертованій валюті;

· грошових вимог і права на вимоги виконання договірних зобов’язань, що гарантовані першокласними банками і мають вартість у конвертованій валюті, підтверджену відповідно до законів (процедур) країни-інвестора чи міжнародними торговельними порядками;

· будь-яких прав інтелектуальної власності, вартість яких у конвертованій валюті підтверджена відповідно до законів (процедур) країни-інвестора чи міжнародними торговельними порядками, а також підтверджена експертною оцінкою в Україні, включаючи легалізовані на території України авторські права, права на винаходи, корисні моделі, промислові зразки, знаки для товарів і послуг, ноу-хау тощо.
Серед шляхів залучення іноземних інвестицій особливе місце посідає використання іноземних інвестицій, кредитних ліній та кредитів міжнародних фінансових установ. При цьо​му збільшення загального обсягу іноземних інвестицій перед​бачається здійснити за рахунок прямого іноземного інвесту​вання.

У свою чергу, економічна доцільність прямих інвестицій залежить від багатьох інших факторів, а саме:

· прямі інвестиції мають бути спрямовані на заміщення
імпорту готовою продукцією власного виробництва;

· за рахунок таких інвестицій мають також створюватися
виробництва, орієнтовані на експорт;

· у результаті одержання прямих інвестицій має бути на​
копичений технологічний потенціал та управлінський
досвід у важливих галузях економіки держави.

Відповідно до розрахунків, загальний обсяг необхідних іноземних інвестицій в економіку України становить понад 40 млрд. дол. США. Україна має потенційні можливості для ефективного освоєння інвестицій на суму 2-2,5 млрд. дол. США на рік. Такі кошти впродовж 5 років дозволять реконст​руювати пріоритетні галузі промисловості.

Прямі іноземні інвестиції в Україну надійшли з більш ніж 110 країн світу. Найбільші обсяги внесені нерезидентами зі США — 1074,8 млн. USD (16,1% до загального обсягу), Кіпру - 779,2 млн. USD (11,7%), Великобританії - 686,1 млн. USD (10,3%), Нідерландів - 463,9 млн. USD (7,0%), Німеччини -441,4 млн. USD (6,6%), Віргінських островів (Британія) —

млн. USD (5,7%), Російської Федерації — 377,6 млн.
USD (5,7%), Швейцарії - 319,5 млн. USD (4,8%), Австрії -

млн. USD (3,8%). Ці країни забезпечили 71,7% від загального обсягу інвестування.

Серед галузей української економіки найбільшою попу​лярністю в іноземних інвесторів користаються: оптова торгівля та посередництво в торгівлі — 15,0% від загального обсягу інвестування; харчова промисловість і переробка сільськогосподарських продуктів — 14,8%, машинобудування — 9,0%, транспорт і зв'язок — 7,9%. Причому кожний з інозем​них інвесторів знайшов для себе пріоритетну сферу вкладення капіталу. Так, у машинобудування і металообробку найбільші капітали направили інвестори зі США, Німеччині і Велико​британії. Росія освоїла ринки сільгосппродукції і завойовує фінансовий ринок, Швейцарія — хімічну промисловість і внутрішню торгівлю, Ірландія — транспорт, Нідерланди — харчову промисловість, Кіпр — будівництво.

Звертає на себе увагу і той факт, що при явному недоліку іноземних інвестицій в Україні (нагадаємо, що загальна потре​ба в них оцінюється більш ніж у 40 млрд. доларів) здійснюється їхній зворотний рух. Тобто має місце інвесту​вання Україною економік інших країн.

Інвестиційне привабливими для українських інвесторів є такі галузі, як транспорт, охорона здоров'я, фізична культура і соціальне забезпечення, будівництво. А найбільш привабли​вими країнами стали Панама, В'єтнам, Російська Федерація, Швейцарія, Кіпр, Греція й Естонія.

Вище було відзначено, що інвестиційне середовище фор​мується під впливом політичних, правових, економічних та соціальних факторів. Значимість кожного фактора в кожній окремо узятій країні є різною, оскільки це залежить від рівня економічного розвитку, історичних і національних тенденцій, від володіння сукупністю життєво необхідних корисних копа​лин, навіть від географічного положення.

При оцінюванні інвестиційної привабливості України не​обхідно використовувати відповідну систему критеріїв, яка має включати: наявність відповідного інвестиційного середо​вища, розвинутого фондового ринку з елементами обслугову​ючої інфраструктури і забезпечення репатріації доходу, що за​лежить від державних гарантій і стабільності валютного курсу для конвертації вкладень. Для оцінювання можна використо​вувати такі узагальнюючі синтетичні показники, як політична і фінансова стабільність, стабільність національної валюти, рівень загальноекономічного розвитку країни, рівень розвитку ринкової й інвестиційної інфраструктури, демографічний стан, місткість внутрішнього ринку і вартість робочої сили, до​ступ до ресурсів і купівельна спроможність населення, рівень криміногенних, екологічних та інших ризиків країни. Усі ці критерії саме і відображають показник інвестиційної приваб​ливості країни, що слугує орієнтиром для іноземного інвесто​ра.

5.2 Державні гарантії захисту іноземних інвестицій.
Слід зазначити, що в Україні завжди приділяли належну увагу проблемам іноземного інвестування, що обумовило прийняття Закону України "Про іноземні інвестиції" від 13 бе​резня 1992 р. та Декрету КМУ від 20 травня 1993 р. "Про ре​жим іноземного інвестування". У квітні 1996 р. прийнятий За​кон України "Про режим іноземного інвестування". Цей Закон і Указ Президента України від 18 липня 1996 р. "Про заходи щодо реформування інвестиційної політики" і "Положення про порядок державної реєстрації іноземних інвестицій" КМУ від 7 серпня 1996 р. підкреслюють актуальність та проблема​тичність руху іноземних інвестицій в Україну. Законодавчі ак​ти мають досить загальний характер і в основному визначають документальний порядок оформлення, а не розкривають еко​номічний механізм їхнього залучення за умови забезпечення гарантії й економічної стабільності одержання доходів. У цьо​му розумінні потрібно мати критичний теоретичний аналіз не тільки інвестиційної політики, що є також дуже важливим, а й всієї соціально-економічної і політичної ситуації в Україні, що і визначає привабливість інвестиційного середовища. Одним з недавніх відчутних дій Уряду зі створення сприятливих умов для інвестування в Україну було прийняття Закону України "Про інноваційну діяльність" від 26 грудня 2002 р.

Аналіз документів засвідчує спрощення умов реєстрації іноземних інвестицій; у них зазначається порядковий номер за видами іноземних інвестицій, умови відмови в реєстрації і т.д. На жаль, і в цих нормативних документах не визначається розмір іноземних інвестицій. У цілому ж у сучасній практиці діє положення, відповідно до якого кваліфікаційною інозем​ною інвестицією вважається та, що не може бути меншою за суму, еквівалентну 50 тис. доларів США для всіх підприємств і 100 тис. доларів США — для банків.

5.3 Підприємства з іноземними інвестиціями. Особливості реєстрації спільних підприємств в Україні.
      Ефективною
формою
спільної підприємницької діяльності між українськими суб’єктами ЗЕД та іноземними суб’єктами   господарської   діяльності   є   створення   спільних підприємств (СП).

Спільне підприємство — це підприємство (організація) будь-якої організаційно-правової форми, іноземні інвестиції в статутному фонді якого становлять не менше ніж 10%.
Сутність спільних підприємств полягає в тому, що вони базуються на спільному капіталі вітчизняних та іноземних партнерів, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів (прибутку) та ризиків.

Загальною метою створення СП є поліпшення довгостро​кових перспектив одержання прибутку підприємством шля​хом реалізації угод про:

· спеціалізацію та кооперування виробництва;

· спорудження великих промислових та інших об'єктів, які потребують складного та дорогого устаткування, ве​ликих капіталовкладень;

· налагодження виробництва нових видів продукції (по​слуг);

· здійснення науково-технічного співробітництва, у тому числі спільного використання капіталів, ліцензій, тех​нологічного досвіду та знань.

Створення СП являє собою нову форму поділу ринку, форму погодження між підприємствами про спільну експлуа​тацію нової виробничої сфери шляхом об'єднання капіталів, які належать підприємцям двох або декількох країн.

Стимулом до заснування СП можуть бути чотири кате​горії мотивів:

а) правові:

· законодавча заборона створення філій іноземних ком​паній без участі в них місцевих партнерів та дис​кримінаційні дії уряду приймаючої країни;

· можливість отримати певні пільги з боку країни-реципієнта (наприклад, пільгове оподаткування для іно​земних фірм за участю місцевого партнера);

б) виробничі:

· можливість використати наявні переваги партнера, ко​ли інший партнер зазнає нестачу того чи іншого виду ресурсу, необхідного йому для прибуткової реалізації виробничого потенціалу (фінансові, трудові ресурси, сировинні матеріали, технології, патенти, управлінські кадри);

· бажання розширити зовнішньоекономічні операції та підвищити ефективність виробництва (наприклад, до​сягається економія на масштабах за рахунок зростання обсягів виробництва та збільшення оперативного роз​поділу накладних витрат);

в) ринкові: 
· зростання витрат, пов'язаних з розвитком підприємництва та загостренням конкуренції на світово​му ринку. Об'єднуючи ресурси, фірми підвищують свої шанси в боротьбі з потужними конкурентами. Створю​ються більші можливості щодо підвищення якості і кон​курентоспроможності виробленої продукції та послуг;

· можливість для партнерів злити частки своїх виробничих потужностей, залишивши неторканою національну власність материнських компаній, що дає визначні політичні та пільгові переваги;

· досягнення більш повного задоволення потреб насе​лення країн у високоякісних товарах і послугах;

г) зменшення ризику:

· у тих випадках, коли здійснення капіталовкладень у конкретній країні пов'язане з певними економічними або політичними ризиками, доцільніше залучати до цієї справи місцевого партнера;

· можливість розподілу ризику. Найчастіше цим мотивом керуються компанії, які здійснюють спільне підприємництво у сфері НДДКР, а також у тих галузях виробничої   діяльності,   що   потребують   великих первісних інвестицій і де кінцеві результати важкопередбачувані.

Головна перевага спільного підприємництва — це створен​ня сприятливих стартових умов для нового виробництва. Але створення СП пов'язано з деякими недоліками:
· зіткнення інтересів партнерів. Причиною суперечнос​тей можуть бути питання накопичення і розподілу при​бутку, а також такі аспекти ведення справ як загальна стратегія фірми, науково-дослідна діяльність, стиль уп​равління, обмін і контроль, маркетингова політика і стратегія, особливий склад фірми;
· спільне підприємництво означає поєднання двох і більше корпоративних культур (ліній поводження, ме​тодів ведення справ тощо), які часто можуть бути до​сить різними. Якщо не вдається подолати ці відмінності, добитися взаєморозуміння і довіри, то підприємство приречене на провал;
· додаткові витрати на підготовку для початку спільної діяльності. Вони можуть виникати на всьому протязі створення СП: на етапах первісних контактів з по​тенційними партнерами, попередніх переговорів щодо укладення договору про співробітництво, а також кон​кретного планування та організації завдань для кожно​го з партнерів;

· витрати на комунікацію та координацію дій між парт​нерами. Спільна діяльність партнерів спонукає до роз​роблення певних інформаційних та комунікаційних ме​ханізмів, які не потрібні звичайному підприємству. Створення та впровадження таких механізмів пов'яза​но з підвищеними витратами на контролювання щодо їх додержання та ефективного функціонування;
· проблема розподілу контролю. Ефективне керування СП передбачає врахування двох конкуруючих цілей: перша — створити стимули, які спонукали б партнерів виділити необхідні ресурси для функціонування ново​го підприємства; друга — змусити партнерів відмови​тись від деякого обсягу контролю над цими ресурсами. Оскільки мотиви фірм при створенні СП, як правило, різні, то їх інтереси та вимоги вступають у протиріччя.
Розподіл функцій управління також може стати причи​ною скасування переговорів щодо створення СП.
Спільні підприємства мають свої особливості та харак​терні риси:
· СП створюються шляхом часткового об'єднання ак​тивів (грошові кошти, будівлі та обладнання, інтелекту​альна власність тощо);

· підприємства-партнери поділяють відповідальність, яка пов'язана з управлінням, що здійснюється за допомогою створення нових органів управління у кожному з них;
· довгострокові капіталовкладення;

· спільне підприємництво може охоплювати тільки частину діяльності партнерів. Кожен з них має право зберігати свою виробничу індивідуальність та продов​жувати реалізовувати проекти, які не підпадають під угоди про співробітництво;
· увесь обсяг спільної діяльності не може складатися з окремих самостійних підпроектів і тому якість та інтенсивність взаємозв'язків між партнерами суттєво впливає на результати;

· розподіл  між  партнерами   прибутку  та  ризиків здійснюється відповідно із внеском капіталу кожного з них.
Найважливішими ознаками, за якими можна класифіку​вати СП, такі:
· вид діяльності.  Розрізняють виробничі, торговельні, впроводжувальні, сервісні та інші види СП. У випадку, якщо підприємство планує здійснювати види діяльності, які потребують отримання спеціального дозволу (ліцензії), то його необхідно отримати до початку прак​тичної діяльності;
· організаційно-правова форма. Це може бути акціонерне товариство, товариство з обмеженою відповідальністю, товариство з додатковою відповідальністю, повне або командитне товариство. СП створюються з різними ча​стками в акціонерному капіталі:

· частка іноземного партнера більше ніж 50% (мажоритарна участь);

· партнерам належать однакові частки (паритетна участь);

· частка іноземного партнера менше ніж 50% (міноритарна участь);
·  комплексність співробітництва. За цією ознакою СП поділяються на:

· рівноправні,    для    яких    характерна    загальна відповідальність за управлінські рішення, що приймаються, та загальний фінансовий ризик;

· договірні, коли підприємства укладають договір про співробітництво, у якому обумовлюється розподіл прибутків, витрат, ризиків;

· за кількістю країн-учасниць:

· двосторонні (СП створюється за участю партнерів, які походять з двох країн);

· багатосторонні (СП створюється за участю партнерів,  які походять з декількох країн);

· вид зв'язку економічних етапів. За цією ознакою СП поділяються на:

· горизонтальні — інтеграція однакових виробничих або торговельних етапів;

· вертикальні — інтеграція послідовних виробничих або торговельних етапів;

· діагональні — кооперація підприємств різних галузей та/або різних етапів виробництва та торгівлі;

· вплив на управління. СП можуть бути:

· рівноважні, тобто партнери мають однакове право впливати на прийняття рішень;

· асиметричні, тобто домінує вплив одного з партнерів;
· за місцезнаходженням. Залежно від головних мотивів створення СП бувають:

· національні, тобто СП з місцевим (національним) партнером. Це найрозповсюджений вид СП. При цьому в якості головної мети виступає використання пе​реваг місцевого партнера;

· міжнародні, тобто СП двох партнерів з різних країн на території третьої країни. У цьому випадку головною метою є використання сприятливих факторів підприємницького середовища.

Спільні підприємства реєструються в країні одного із за​сновників на основі діючого в ній законодавства. Це визначає місцерозташування її штаб-квартири та національність.

В Україні немає спеціального закону, який регулював би розвиток СП. їх діяльність регулюють окремі положення, які містяться в законодавчих актах, у яких встановлені правові ос​нови зовнішньоекономічної діяльності. Це Закони України "Про зовнішньоекономічну діяльність", "Про господарчі това​риства", "Про загальні засади створення і функціонування спеціальних (вільних) економічних зон", "Про підпри​ємництво", "Про режим іноземного інвестування" та ін.

Договори (контракти) про створення СП підлягають дер​жавній реєстрації в районних державних адміністраціях за місцем їх розташування. Для цього засновники СП подають документи, які передбачені Положенням про державну реєстрацію суб'єктів підприємницької діяльності:

· резиденти:

· рішення    власників    про    створення    суб'єкта підприємницької діяльності (установчий договір);

· статут;

· реєстраційну картку, яка водночас є заявою про дер​жавну реєстрацію;
· документ, який підтверджує сплату реєстраційного збору;

· рішення Антимонопольного комітету про згоду на створення спільного підприємства;

· юридичні особи-засновники до вказаних документів ще подають нотаріально завірену копію свідоцтва про державну реєстрацію цієї юридичної особи;

· нерезиденти — документ, який свідчить про його реєстрацію в країні місцезнаходження. Цей документ повинен бути завірений згідно із законодавством країни його видачі, перекладений українською мовою і легалізований у консульській установі України або завірений у посольстві відповідної держави в Україні і легалізований у Міністерстві іноземних справ.

Економічною основою діяльності СП є статутний фонд. При його формуванні важливо правильно визначити вартісну частку участі кожного партнера, тому що прибутки, як прави​ло, розподіляються з урахуванням цих внесків. Партнери роб​лять внески у товарній або грошовій формі, а також у формі інтелектуальної власності.

При формуванні статутного фонду українська сторона — учасник СП виділяє земельні ділянки, тобто надає право кори​стування землею, приміщення, машини, обладнання, а також трудові ресурси, необхідні для здійснення виробничої діяль​ності.

Участь іноземних партнерів СП проявляється, як прави​ло, в тому, що вони надають устаткування, технологічні карти, патенти, ліцензії або інші форми інтелектуальної власності. В агропромисловому виробництві можуть надаватися відповідні сорти сільськогосподарських культур, племінних тварин, хімічні засоби захисту рослин і тварин. Можуть також надава​тися різні транспортні засоби.

Іноземні учасники СП забезпечують навчання працівників і надають консультаційну допомогу в процесі ви​користання технологічних операцій.

5.4 Офшорні зони та їх використання суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності.
Легальне планування податків – не просто добре налагоджений бухгалтерський облік і правильне складання звітних балансів, це ще й законна можливість або не платити ніяких податків узагалі, або звести їх рівень до мінімального. 

Отож “офшор” (від англійського offshore – “поза берегом”, “поза кордоном”) – це один з найвідоміших методів податкового планування. Його основою є законодавства багатьох країн, які частково або повністю звільняють від оподаткування компанії, що належать іноземним особам, але за умови, що фірма не має прибутків у цій країні, а власники і керівництво не є резидентами країни.

Створюючи офшорну компанію, підприємець може суттєво і абсолютно законно зменшити суму податкових виплат його місцевої фірми. У результаті взаємодії місцевої фірми і офшорної компанії можна практично ліквідувати виплати по податку на прибуток і значно зменшити виплати по прибутковому податку. 

При цьому головне правило, якого потрібно дотримуватися при створенні і використанні офшорних компаній – врахування норм вітчизняного законодавства і норм країни реєстрації компанії. Невиконання елементарних вимог може призвести до поганих наслідків.

На сьогоднішній день у світі нараховується більше 60 країн, нормативна база яких передбачає податкові пільги для офшорів. До числа найбільш відомих належать: 

Європа: Ірландія, Ліхтенштейн, Люксембург, Мадейра, Мальта, Монако, Нідерланди, Швейцарія.

Британські острови: Гернсі, Гібралтар, Джерсі, Олдерні, Мен, Сарк.

Близький Схід: Бахрейн, ОАЕ.

Африка: Ліберія, Маврикій, Сейшельські острови, Занзібар.

Тихий океан: острови Кука, Гонконг, Лабуан, Маршаллові острови, Науру, Сінгапур, Вануату, Західне Самоа.

Центральна і Південна Америка: Беліз, Коста-Ріка, Панама, Уругвай.

Загалом усі ці країни можна розділити на дві групи: 

а) ті, які обкладають офшорні компанії відносно невисоким податком;

б) ті, які повністю звільняють такі компанії від податків (у цьому випадку фірма платить урядові фіксоване мито за продовження ліцензії на діяльність).
Проведення бізнесу через офшор надає легальну можливість збільшити ступінь захищеності інвестицій. Тим більше, що їх використання особливо актуальне для підприємців, які працюють в країнах Східного блоку. Висока імовірність інвестиційного ризику, обумовлена існуючою в цих країнах економічною, політичною, соціальною і правовою нестабільністю, обмежує притік іноземних інвестицій, необхідних для модернізації промисловості, торгівлі і фінансової сфери. 

На думку спеціалістів, біля 80 % інвестицій в Україну внесені саме через офшорні компанії. Для цього можуть використовуватися взаємовигідні договори, кредитні лінії, дочірні і спільні підприємства. Іноземні інвестиції також можуть здійснюватися у вигляді обладнання і технологій. 

Загалом класичними методами створення офшору є:

“Офшор – сейф”. Компанія створюється лише з метою зберігання і використання коштів. Наприклад, у вас є деяка сума грошей і ви хотіли б розмістити її в надійному місці. При цьому мати до неї негайний доступ, вільно розпоряджатися цими фінансами і разом з тим бути захищеним від політичної нестабільності тієї держави, в якій ви живете. Вихід – у відкритті офшорної компанії, де ви директор і відповідно розпорядник рахунку (про те, що ви і власник – ніхто не дізнається). Правильний вибір юрисдикції фірми дає можливість вирішувати будь-які завдання.

Найбільш популярними для зберігання коштів є Співдружність Багамських островів, Британські Віргінські острови, Беліз, Кайкос. 

“Офшор – учасник вашого бізнесу”. Ваша компанія веде зовнішньоекономічну діяльність і вам потрібно оптимізувати податки, спростити документообіг, прискорити фінансові потоки і забезпечити їх надійність. У цьому випадку офшорна компанія грає роль посередника між вашою місцевою компанією і продавцем (покупцем), з яким ви ведете свій міжнародний бізнес. 

“Імпорт основних засобів”. Цей спосіб використовується для імпортування, наприклад, засобів виробництва з униканням при цьому сплати мита і ПДВ. 

“Резидент НІДЕ”. Законодавство деяких країн дає можливість уникнути оподаткування зарплати, яку приватна особа отримала під час закордонного відрядження. 

Останнім часом мета використання офшорних компаній дещо змінилася. Зараз офшор є доволі ефективним інструментом стабілізації виплат, регулювання цін експортно-імпортних контрактів, самофінансування, продажу авторських прав, передачі обладнання в лізинг, найму персоналу, поставок давальницької сировини, купівлі нерухомості за кордоном.
Країни, де реєструють офшорні компанії, умовно можна розділити на декілька категорій. 

1. Невеликі держави, острови з невисоким рівнем розвитку власної економіки, але з досить високою політичною стабільністю (Багами, Британські Віргінські острови, Вануату, Сейшельські острови і т.д). Як правило, ці країни не висувають ніяких вимог до звітності, головне – це внесення щорічного фіксованого збору в казну. 

2. Країни, з боку керівництва яких здійснюється контроль більш жорсткий, ніж у попередньому випадку, ведеться реєстр директорів і акціонерів компаній. Але і престиж таких фірм набагато вищий. Це Кіпр, Ірландія, Гібралтар, Люксембург, Швейцарія, острів Мен та ін. 

3. Також є ряд неофшорних країн, в яких можна працювати в пристойній компанії і при цьому виплачувати зовсім невеликі суми. Це США, Великобританія, Канада. Ці держави мають такі організаційно-правові форми, які дозволяють спокійно вести бізнес-діяльність з незначними затратами на фіксовані збори. 
Спроби зупинити вивіз українського капіталу за кордон робилися вже давно. Але спочатку вони носили більш декларативний характер. Вітчизняне законодавство стало радикальнішим щодо питання офшорів тоді, коли відчуло тиск з боку міжнародних організацій, що займаються боротьбою з відмиванням “брудних” грошей. І хоча цей процес в Україні був не таким активним, як, скажімо, в Росії, проте вітчизняні нормативно-правові документи набагато жорсткіші в плані контролю і каральних заходів. До того ж у них задіяна більша кількість різних державних органів. 

До сьогоднішнього дня в державі було прийнято близько десяти різних документів, які регламентували зовнішньоекономічну діяльність компаній. Найбільш серйозними вважаються Постанова Кабінету Міністрів України № 1124 “Про сорок рекомендацій Групи з розробки фінансових заходів боротьби з відмиванням грошей” та Закон України “Про запобігання і протидію легалізації (відмиванню) прибутків, отриманих злочинним шляхом”. Прийняття саме цього документа вимагала FATF від України, і в результаті він виявився навіть більш жорстким, ніж передбачалося. 

Боротьба з офшором в країні призвела до таких результатів:

· в своєму класичному варіанті, тобто Багами, Науру і т.д, офшор звузився до мінімуму;

· активний вивіз капіталів призвів до тиску з боку міжнародних організацій, що мало негативні наслідки для економіки країни;

· вітчизняні підприємці змушені змінювати свої схеми роботи залежно від нового законодавства;

· класичні офшорні методи змінюються більш складними. 

Таким чином можна зробити висновок, що обтяжлива податкова політика будь-якої держави і надалі примушуватиме бізнесменів знаходити шляхи легального планування податків. До того ж цей процес весь час змінюватиметься і сприятиме розвитку відповідного ринку послуг. 
5.5 Міжнародні орендні операції. Міжнародний лізинг.
Міжнародні орендні операції — це надання у найм товарів, що перетинають кордон орендодавця. Суть орендної операції полягає в наданні однією стороною — орендодавцем — іншій стороні — клієнту-орендарю товару у виняткове користування на встановлений термін за певну винагороду на основі орендно​го договору. На відміну від договору купівлі-продажу оренда зберігає за орендодавцем право власності за здане в оренду ус​таткування. Орендарю надане лише право його тимчасового ви​користання.

Експортна орендна операція — міжнародна операція, у якій орендодавець купує предмет оренди в національної фірми і здає його іноземному орендарю.

Імпортна орендна операція — орендар отримує предмет оренди в іноземної фірми і надає його вітчизняному орендарю.

До міжнародних належать також орендні операції закор​донних компаній ТНК, які укладають угоди на території країни перебування з місцевими фірмами.

Предметами міжнародної оренди є:

· товари споживчого призначення: автомобілі, автофургони, холодильники, телевізори, відеотехніка тощо;

· конторське та поліграфічне, копіювальне устаткування;

· засоби обчислювальної техніки й обробки інформації;
 транспортні засоби — вантажні автомобілі, вертольоти, літаки, судна, контейнери;

· підйомно-транспортне та дорожньо-будівельне устат​кування;

· устаткування загального промислового призначення, стандартне унікальне промислове устаткування, устаткування верстатобудування, енергетичного й електро​технічного машинобудування, устаткування для легкої промисловості, складського господарства;

· стаціонарне устаткування й устаткування комплектних підприємств;

· старе устаткування або устаткування, яке продається "з нагоди".

Залежно від термінів чи тривалості оренди в міжнародній практиці розрізняють три види оренди:

· короткострокова оренда (рейтинг) на кілька годин, днів, місяців до одного року;

· середньострокова оренда (хайринг) — від року до 2-3 років;

· довгострокова оренда (лізинг) — від 3-5 років до 15-20 років.

Контракти на рейтинг у міжнародній практиці укладають винятково. Його предметами бувають транспортні засоби. Зазвичай такі контракти передбачають зобов'язання орендо​давців здійснювати страхування і технічне обслуговування предметів оренди. Договори на тимчасову оренду транспорт​них засобів (судів, авіалайнерів, автобусів тощо) з екіпажем і водіями називають "тайм-чартер", без екіпажа — "бербоут".

У середньострокову оренду здаються дорожньо-будівельні машини, монтажне устаткування, сільськогоспо​дарські машини. Ставки на середньострокову оренду також складаються під впливом попиту та пропозиції на рийку. За​лежно від домовленості страхування та технічне обслугову​вання здійснюють орендодавці або орендарі. Здача в середнь​острокову оренду може здійснюватися з експлуатаційним пер​соналом або без такого.
Найбільшого поширення в міжнародній торгівлі набули лізингові операції, обсяг яких постійно збільшується, так само як коло товарів, що винаймаються.
Лізинг як своєрідна форма оренди істотно відрізняється від інших її форм, від умов надавання в найом, продаж в кре​дит і від прокату.
Термін "лізинг" походить від англійського дієслова "ґ.о Іеазе", що в перекладі означає "винаймати", "брати в оренду" Можливості лізингу пояснюються "роздвоєнням" функції власності, тобто відділенням володіння майном (власника) від користування їм (користувача) та застосуванням спеціальної системи фінансування. Лізинг — специфічна форма фіксуван​ня придбання різних видів устаткування.
Лізингодавець, лізингова компанія — це орендодавець — фірма чи особа, яка надає в лізинг об'єкт (предмет) лізингу на погоджених договірних умовах з лізингоотримувачем. Його головні обов'язки:
· укласти договір купівлі-продажу з фірмою-постачальником на погоджених між лізингоотримувачем та по​стачальником комерційних і пекомерційних умовах;
· направити постачальнику наряд на постачання об'єкта угоди відповідно до погоджених заздалегідь умов;
· підписати протокол приймання після введення об'єкта в експлуатацію.
Лізинг — це форма довгострокової операції, яка пов'язана з передачею у використання обладнання, транспортних засобів та іншого рухомого й нерухомого майна, крім земель​них ділянок та інших природних об'єктів .
Міжнародний лізинг є однією з форм лізингу, за якою ук​ладається договір лізингу, що здійснюється суб'єктами лізин​гу, які перебувають під юрисдикцією різних держав, або в разі, коли майно чи платежі перетинають державні кордони.
Лізинг виступає як форма отримання кредиту і водночас як форма міжнародної торгівлі, що створює умови для приско​реного розвитку новітніх технологій. Лізингова компанія (лізингодавець) придбаває устаткування та іншу продукцію за свій рахунок і за контрактом оренди передає її фірмі (лізингоотримувачу) на певний строк. Після закінчення строку оренди фірма-клієнт може його продовжити або викупити орендоване майно за залишковою вартістю. Орендна плата встанов​люється на рівні, що перевищує ціну об'єкта оренди, за якою його можна купити за звичайних комерційних умов.
За наявністю факту переходу права власності розрізняють оперативний та фінансовий лізинг.
Оперативний лізинг — це контракт, що укладається на ко​роткий та середній термін, менший за той, за яким аморти​зується 90% вартості об'єкта лізингу. Лізингоотримувач має право у будь-який час розірвати договір. Після закінчення терміну договору він може бути поновлений, або об'єкт лізин​гу підлягає поверненню лізингодавцю і може бути повторно переданий у використання іншому лізингоотримувачу. Таким чином, предмет лізингу не переходить у власність лізингоотримувача, а лізингодавець не відшкодовує всі свої витрати за рахунок надходження лізингових від одного лізингоотримувача. Оперативний лізинг страхує лізингоотримувача від вико​ристання морально застарілого обладнання.
Фінансовий лізинг — це лізинговий контракт з тривалим терміном (15-20 років) і амортизацією всієї або більшої части​ни вартості устаткування.
Інакше кажучи, при фінансовому лізингу лізингоотримувач за своїм замовленням отримує у платне користування від лізингодавця об'єкт лізингу на строк не менший, ніж той, за яким амортизується 60% вартості об'єкта лізингу, визначеної в день укладання договору. По закінченні строку договору фінансово​го лізингу об'єкт лізингу переходить у власність лізингоотриму​вача або викуповується ним за залишковою вартістю.
 У західних країнах фінансовий лізинг одержав переваж​ний розвиток. Згідно з п. 1 ст.1 Оттавської конвенції УНІДРУА (Міжнародний інститут уніфікації приватного пра​ва) про міжнародний фінансовий лізинг 1988 р., під міжнарод​ним фінансовим лізингом розуміють угоду, згідно з якою одна сторона (лізингодавець): а) укладає зі специфікацією іншої сторони (лізингоотримувача) договір поставки із третьою сто​роною (постачальником), згідно з яким лізингодавець придбає комплектне устаткування, засоби виробництва тощо на умовах, які ухвалені лізингоотримувачем; б) укладає договір лізингу із лізингоотримувачем та надає йому право користуватися устат​куванням в обмін на виплачування періодичних платежів.
Ця Конвенція спрощує і більш чітко визначає правові нор​ми та не накладає на держави, які її підписали, зобов'язання щодо внеску спеціальних змін у податкове законодавство, що регулює лізингові відносини. Але Україна і більшість країн світу її ще не підписали.
До факторів, які змушують держави утримуватись від підписання Конвенції, відносяться:
· незначні обсяги трансграничних лізингових угод у більшості країн світу (тільки Франція та Італія мають лізингові компанії, які працюють у глобальному масштабі);
· приєднання до Конвенції може привести до зниження низки економічних стимулів до лізингу, оскільки значна частка прибутку від трансграничних лізингових опе​рацій утворюється за рахунок відмінностей у податковому законодавстві між окремими країнами.
Проте Конвенція стала моделлю щодо законодавства, що регулює лізингові відносини у багатьох країнах, наприклад, в КНР, Індонезії, Нігерії, Панамі, Росії, СІЛА, Туреччині, Швеції.
За складом учасників лізинг буває прямий і непрямий. Прямий лізинг — це двостороння угода, згідно з якою лізинго​ве майно передається лізингодавцем лізингоодержувачеві без​посередньо, тобто без посередників.
У непрямому лізингу приймають участь лізингодавець, лізингоотримувач та продавець об'єкта лізингу. Він може ук​ладатися у формі багатосторонньої угоди або у формі низки угод (у разі складних схем поставок з кількістю сторін понад три). Специфікою непрямого лізингу є те, що майно пере​дається опосередковано через посередника, і його придбає лізингодавець виключно з метою передавання його у лізинг.
За характером платежів розрізняють грошовий, бартер​ний, компенсаційний, змішаний лізинг.
Грошовий лізинг — вид лізингу, який передбачає здійснення всіх платежів у грошовій формі.
Бартерний лізинг передбачає замість лізингових платежів поставку лізингоотримувачем лізингодавцю за умови згоди останнього на будь-які товари, які він має.

Компенсаційний лізинг передбачає в якості лізингових платежів постачання лізингоотримувачем лізингодавцю то​варів, вироблених з використанням об'єкту лізингу.

При змішаному лізингу поєднується грошовий та компен​саційний (бартерний) лізинг.

Лізинг вигідний усім учасникам цієї операції. Фірма-ви-робник отримує негайний платіж готівкою. Лізингодавець за​страхований від ризику неплатоспроможності лізингоотримувача тим, що для погашення боргу з оренди він може відібрати об'єкт лізингу і передати його в оренду іншій особі або прода​ти. Вигода для лізингоотримувача полягає в тому, що немає необхідності фінансувати торгівлю і негайно витрачати ва​лютні кошти. Орендна плата сплачується періодично після то​го, як устаткування встановлено і досягло відповідної продук​тивності. Лізинг дає можливість постійно модернізувати ус​таткування. З точки зору бухгалтерського обліку лізинг зруч​ний тим, що орендоване устаткування не береться на баланс підприємства, а орендні платежі розглядаються як поточні ви​трати. Міжнародний лізинг також дозволяє скорочувати відплив валютних коштів, які витрачаються на імпорт дорогих засобів виробництва, зменшує дефіцит платіжного балансу, сприяє введенню нових технологій в національну економіку.

Лізингові операції є діючим та реальним капіталозберігаючим засобом фінансування виробництва і тому лізинг — один з найперспективніших фінансових інструментів, який може ефективно впливати на розвиток виробництва, активізу​вати інвестиційний процес у країні.

Лізинг примиряє протиріччя між підприємством, у якого немає коштів на модернізацію, та інвестором, який неохоче на​дає цьому підприємству фінансові кошти, оскільки не має до​статніх гарантій щодо їх повернення.

В Україні лізингом займається близько 400 підприємств. Найближчим часом очікується значне зростання лізингових операцій в цілому та їх частки в активному портфелі банків.

Цьому сприяє економічна ситуація в країні, допомога з боку міжнародних економічних організацій. Так, Міжнародна фінансова корпорація в 2003 р. почала реалізовувати проект технічної допомоги "Розвиток лізингу в Україні", який фінан​сується за рахунок коштів уряду Нідерландів. Його мета — підготовка законодавчої бази для розвитку лізингу, надання освітніх та консультаційних послуг підприємствам, фінансо​вим установам та урядовим організаціям, які працюють у цій сфері. У рамках проекту надається допомога щодо залучення інвестицій в Україну. В сучасних умовах у нашій країні частка лізингу в загальному обсязі інвестицій в основні фонди стано​вить менше ніж 1%, а в країнах, що розвиваються, — 15%, в Росії — 4%. У той же час потенційний попит, як вважають ек​сперти Світового банку, становить 15-50 млн дол. Близько 90% техніки та устаткування в аграрному секторі необхідно поновити, а 60% устаткування у транспортній сфері потребує заміни. Банківські ж кредити не можуть задовольнити попит підприємств на довгострокове фінансування у зв'язку з висо​кими відсотковими ставками, і тому частка кредитів на строк більше ніж 5 років становить менше ніж 1%'. Реалізація цього проекту дасть можливість підприємствам з обмеженими фінансовими ресурсами використовувати переваги лізингу, швидко та ефективно одержувати нове обладнання у довгост​рокове користування, а загальний обсяг лізингових операцій у малому та середньому бізнесі зросте до 300-500 млн дол. за рік.
Українські підприємці, які займаються лізингом, при ук​ладанні лізингових контрактів повинні добре знати світовий ринок лізингових послуг.
Контрольні запитання
1. У чому полягає суть іноземного інвестування?

2. Які є види іноземних інвестицій?

3. Назвіть державні гарантії захисту іноземних інвестицій.

4. Дайте характеристику підприємства з іноземними інвестиціями.
5. Яку роль відіграють спільні підприємства? Їх характерні риси.

6. Як класифікуються міжнародні орендні операції за терміном їхнього здійснення?

7. Які характерні риси міжнародного лізингу?
6 МИТНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВ
6.1 Характеристика законодавства України, що регулює митні відносини. Основні принципи митного регулювання.

6.2 Державна митна служба, її структура. Органи митного контролю.

6.3 Порядок переміщення товарів через державний кордон.

6.4 Система митних податків та митних зборів. Єдиний митний тариф України.

6.5 Основні митні документи.

6.6 Основні завдання Державної митної служби.
6.1 Характеристика законодавства України, що регулює митні відносини. Основні принципи митного регулювання.
Порядок переміщення через митний кордон України товарів та інших предметів, митне регулювання, пов’язане з установленням мита та митних зборів, процедури митного контролю та інші засоби проведення в життя митної політики становлять митну справу. Митна справа в Україні розвивається у напрямі гармонізації та уніфікації з загальноприйнятими в міжнародній практиці нормами та стандартами.

Україна самостійно визначає митну політику, створює власну митну систему та здійснює митне регулювання на своїй території відповідно до Митного кодексу, законів України та міжнародних договорів за участю України. Митне регулювання здійснюється на основі принципів:

· виключної юрисдикції України на її митній території;

· виключної компетенції митних органів України щодо здійснення митної справи;

· законності;

· єдиного порядку переміщення товарів і транспортних засобів через митний кордон України;

· системності;

· ефективності;

· додержання прав та інтересів фізичних та юридичних осіб, що охороняються законом;

· гласності та прозорості.

Територія України, в тому числі території штучних островів, установок та споруд, що створюються в економічній (морській) зоні України, над якими Україна має виключну юрисдикцію щодо митної справи, становить єдину митну територію. Межі митної території України є митним кордоном України. Митний кордон України збігається з державним кордоном України, за винятком меж спеціальних митних зон. Межі території спеціальних митних зон є складовою митного кордону України.

На території України можуть створюватися спеціальні митні зони різного типу. Статус та територія зазначених зон визначається Верховною Радою України відповідно до законів України про спеціальні митні зони.

Україна може укладати з державами двосторонні та багатосторонні договори, які на основі взаємності встановлюють спеціальні митні режими, що передбачають пільгові умови для суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності України та іноземних суб’єктів господарської діяльності цих держав.

Митні правила мають бути опубліковані не пізніш як за 45 днів до дати введення їх у дію. У разі, якщо зазначені правила не будуть офіційно опубліковані, вони не набирають чинності. Якщо такі правила будуть опубліковані невчасно, датою набрання чинності вважатиметься сорок шостий день з моменту офіційної публікації.

6.2 Державна митна служба, її структура. Органи митного контролю.
Митне регулювання в Україні здійснюється відповідно до Законів України "Про зовнішньоекономічну діяльність", "Про митну справу", Митного кодексу України, Декрету Кабінету Міністрів України "Про єдиний митний тариф" і інших норма​тивних актів.
Принципи організації митної справи визначає Митний ко​декс, відповідно до нього Україна самостійно виробляє митну політику, створює власну митну систему і здійснює митне ре​гулювання на своїй території, що складає єдиний митний простір.
В Україні митна справа розвивається в напрямку гар​монізації й уніфікації з загальноприйнятими в міжнародній практиці нормами і стандартами.
Регулювання митної справи здійснюють найвищі органи державної влади і управління України. Основні напрямки митної політики України, структура системи органів держав​ного регулювання митної справи, розмір митних зборів і умов митного обкладання, спеціальні митні зони й митні режими на території України, перелік товарів, експорт, імпорт та транзит яких через територію України забороняються, визначаються Верховною Радою України.
Забезпечення здійснення митної політики України відповідно до законів України; встановлення розмірів митних зборів і оплати за митні процедури; координація діяльності міністерств, державних комітетів і відомств України з питань митної справи; проведення переговорів і укладання міжнарод​них договорів України з митних питань у випадках, передбаче​них законами України; подання на розгляд Верховної Ради України пропозицій щодо системи митних органів України здійснюються Кабінетом Міністрів України.

Забороняється регулювання митної справи не передбаче​ними в законодавстві України актами та діями державних й недержавних органів. Державна митна служба України (ДМСУ) є центральним органом державної виконавчої влади, підпорядкованим Кабінету Міністрів України, Служба ор​ганізовує здійснення митної політики, забезпечує ефективне функціонування митної системи. ДМСУ у своїй діяльності ке​рується Конституцією і законами України, постановами Вер​ховної Ради України, указами і розпорядженнями Президента України, актами Кабінету Міністрів України.

У межах своїх повноважень ДМСУ організовує і контро​лює виконання актів законодавства України про митну спра​ву. ДМСУ узагальнює практику застосування законодавства з питань, що входять у її компетенцію, розробляє пропозиції з удосконалення цього законодавства і виносить їх на розгляд Кабінету Міністрів України.

До складу Державної митної служби України входять: Центральний апарат ДМСУ, спеціалізовані установи і мит​ниці.

Центральний апарат ДМСУ:

· Голова ДМСУ;

· перший заступник Голови ДМСУ;

· заступники Голови ДМСУ;

· управління ДМСУ:

· особистої безпеки та контролю; організації митного контролю;

· з організації боротьби з контрабандою і порушеннями митних правил;

· митно-тарифні;

· митних платежів;

· статистики;

· аналізу, прогнозування та зв'язків із гро​мадськістю;

· фінансово-економічне;

· бухгалтерського обліку і звітності;

· кадрів;

· міждержавних зв’язків;

· правове;

· управління справами.

· самостійні відділи;

· сектор режимно-секретної й мобілізаційної роботи; профспілковий комітет центрального апарата служби; чергова частина.

Спеціалізовані установи:

· рада профспілки працівників митних органів України;

· господарсько-експлуатаційне митне управління;

· постачальницьке митне управління;

· автотранспортне митне господарство;

· центральна митна лабораторія;

· інформаційно-аналітичне управління;

· Київський центр підвищення кваліфікації;

· Хмельницький центр підвищення кваліфікації;

· Академія митної служби;

· санаторій "Перлина".
Митниці:

регіональні:

Київська; Західна; Карпатська; Подільська; Чорноморська; Кримська; Донбаська; Східна; Північна; Дніпровська;
прямого підпорядкування:

 Бориспільська; Севастопольська; Центральна енергетична;

Оперативна (у складі Управління особистої безпеки і контролю).

Згаданим регіональним митницям підпорядковані відповідні митниці.

6.3 Порядок переміщення товарів через державний кордон.
Існують різні види митних територій: національна дер​жавна митна територія (вона може містити в собі території штучних островів, усяких споруд і установок, створюваних в економічній зоні, де та чи інша держава має виняткову юрис​дикцію щодо митної справи); єдина митна територія, утворена державами на підставі договору про створення митного союзу; митна територія вільної митної зони; митна територія еко​номічної зони й ін.
Митна територія може збігатися і не збігатися з держав​ною територією. Останнє має місце, коли в державі є вільні га​вані, вільні митні зони, зони порто-франко та ін.
Переміщення через митний кордон України товарів та інших предметів — це ввезення на митну територію України, вивезення з цієї території або транзит через територію Ук​раїни товарів та інших предметів будь-яким способом, вклю​чаючи застосування з цією мстою трубопровідного транспорту та ліній електропередач.
Переміщення через митний кордон України товарів та інших предметів здійснюється в місцях розташування мит​ниць.
Товари переміщаються під митним контролем з митниці відправлення на митницю призначення шляхом їхнього пере​везення залізничним, автомобільним, повітряним, річковим та морським транспортом.
Як правило, товари переміщуються між митницями під митним забезпеченням в упакуванні, транспортних засобах чи контейнерах, виготовлених і обладнаних таким чином, щоб то​вари не могли бути вилучені.

Для здійснення контролю за доставкою товарів, переміщу​ваних через митний кордон, використовуються вантажна мит​на декларація та провізна відомість.

Переміщення через митний кордон України транспортних засобів.

Порядок митного оформлення транспортних засобів рег​ламентується законодавством України.

Транспортні засоби мають зупинятися в місці розташу​вання митниці для здійснення митного контролю й оформлен​ня. Правила митного оформлення транспортних засобів, пе​реміщуваних через митний кордон України, регламентуються наказом ДМСУ від 26.06.99 р. № 393, зареєстрованим у Міністерстві юстиції 29.07.99 р. за № 516/3809. Згідно з цим наказом переміщення легкових транспортних засобів в Ук​раїну на постійне використання здійснюється за такими схе​мами.

1. Транспортні засоби, ввезені громадянами-резидентами

Митниця на кордоні здійснює:

Митний огляд:

· перевірку наявності документів;

· перевірку відповідності номерів вузлів і агрегатів;

· перевірку стану та комплектації транспортного засобу
(номерного вузла чи агрегату)

Митне оформлення:

· оформлення декларації МД-7 на транспортний засіб;

· передача інформації з оформленої МД-7 у ЦБД.
Митниця за постійним чи тимчасовим проживанням здійснює:

Митний огляд:

· перевірку наявності всіх документів, необхідних для митного оформлення транспортного засобу;

· перевірку відповідності номерів чи вузлів агрегатів;

· оперативний запит у ЦБД за номером МД-7;

· за відсутності зауважень на всіх документах простав​ляється штамп "Під митним контролем"

Митне оформлення:

1) нарахування податків та зборів за транспортний засіб;

2) виписування свідоцтва (форма МД-6) на право реєстрації в органах ДАІ (чи в інших установах залежно від призначення МС);

3) проставлення позначок у ЦБД ("Доставлено")
Органи ДАІ здійснюють:
Реєстрацію:
1) реєстрацію транспортного засобу;
2) нарахування зборів;
3) видачу державних номерних знаків
2. Транспортні засоби, номерні вузли й агрегати, ввезені з метою відчуження громадянами-нерезидентами
 Митниця на кордоні здійснює:
 Митний огляд:
1) перевірку наявності документів;
2) перевірку відповідності номерів вузлів і агрегатів;
3) перевірку стану і комплектації транспортного засобу
(номерного вузла чи агрегату)
Митне оформлення:
1) оформлення декларації на транспортний засіб (вузол або агрегат);
2) передачу інформації з оформленої МД-7 у ЦБД;
3) нарахування і стягування податків та зборів за ввезення транспортного засобу ( вузла чи агрегату)

Митниця за місцем проживання здійснює: Митний огляд:
1) перевірку наявності документів, необхідних для митного оформлення транспортного засобу (номерного вузла чи аг​регату);
2) перевірку відповідності номерів вузлів чи агрегатів;
3) оперативний запит у ЦБД за номером МД-7;
4) за відсутності зауважень на всіх документах проставляється штами "Під митним контролем"
Митне оформлення:
1) перевірка правильності нарахування податків і зборів;
2) виписка свідоцтва (форма МД-6) на право реєстрації в органах ДАІ (чи інших установах залежно від призначення);
3) проставлення позначки в електронній копії МД-7, яка знаходиться в ЦБД, "Доставлено".
У зв'язку з набранням чинності постановою Кабінету Міністрів України від 18.08.2000 р. № 1276 "Про внесення змін і доповнень до постанови КМУ від 07.09.98 р. № 1388 і від 31.12.93 р. № 1094" при ввезенні на митну територію України з метою вільного використання придбаних громадянами за кордоном двигунів і блоків двигунів механічних транспортних засобів їхнє митне оформлення необхідно здійснювати безпо​середньо в пунктах пропуску зі стягненням при цьому відповідно до законодавства України належних платежів.
6.4 Система митних податків та митних зборів. Єдиний митний тариф України.

Мито, що стягується митницею, — це податок на товари та інші предмети, які переміщуються через митний кордон Укра​їни. Залежно від способу стягнення в Україні застосовуються такі види мита:

· адвалорне, що нараховується у відсотках до митної вартості товарів та інших предметів, які обкладаються митом;

· специфічне, що нараховується у встановленому грошовому розмірі на одиницю товарів та інших предметів, які обкладаються митом;

· комбіноване, що поєднує обидва ці види мита. 
Надання пільг та зміна ставок мита, в тому числі на предмети особистого користування, здійснюються Верховною Радою Укра​їни за поданням Кабінету Міністрів України. Забороняється застосовувати інші види мита, крім тих, що встановлені законом. Залежно від об'єкта обкладення мито буває: ввізне, вивізне і транзитне. Ввізне мито нараховується на товари та інші пред​мети при їх ввезенні на митну територію України. Це мито є диференційованим:

· до товарів та інших предметів, що походять з держав, які входять разом з Україною до митних союзів або утворюють з нею спеціальні митні зони, і в разі встановлення будь-якого спеціального преференційного митного режиму згідно з міжнародними договорами за участю України, застосовуються преференційні ставки ввізного мита, передбачені Єдиним митним тарифом України;

· до товарів та інших предметів, що походять з країн або економічних союзів, які користуються в Україні режимом найбільшого сприяння, котрий означає, що іноземні суб'єкти гос​подарської діяльності цих країн або союзів мають пільги щодо мита, за винятком випадків, коли зазначені мито та пільги щодо них встановлюються в рамках спеціального преференціного митного режиму, застосовуються пільгові ставки ввізного мита, передбачені Єдиним митним тарифом України;

· до решти товарів та інших предметів застосовуються повні (загальні) ставки ввізного мита, передбачені Єдиним митним тарифом України.

Вивізне мито нараховується на товари та інші предмети при їх вивезенні за межі митної території України. Вивізне мито нараховується за ставками, передбаченими Єдиним митним тарифом України.

На окремі товари та інші предмети може встановлюватися сезонне ввізне і вивізне мито на строк не більше чотирьох місяців з моменту їх встановлення. З метою захисту економічних інте​ресів України, українських виробників та у випадках, передба​чених законами України, у разі ввезення на митну територію України і вивезення за межі цієї території товарів незалежно від інших видів мита можуть застосовуватися особливі види мита: спеціальне, антидемпінгове, компенсаційне.

Спеціальне мито застосовується:

· як засіб захисту українських виробників;

· як засіб захисту національного товаровиробника у разі, коли товари ввозяться на митну територію України в таких обсягах та (або) за таких умов, що завдають значної шкоди або створюють загрозу заподіяння значної шкоди національному товаровиробнику;

· як запобіжний засіб щодо учасників зовнішньоекономічної діяльності, які порушують національні інтереси у сфері зовнішньоекономічної діяльності;

· як заходи у відповідь на дискримінаційні та (або) не дружні дії інших держав, митних союзів та економічних угру​повань, які обмежують реалізацію законних прав та інтересів суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та (або) ущемляють інтереси України.

Антидемпінгове мито застосовується:

· відповідно до Закону України "Про захист національного товаровиробника від демпінгового імпорту" у разі ввезення на митну територію України товарів, які є об'єктом демпінгу, яке заподіює шкоду національному товаровиробнику;

· у разі вивезення за межі митної території України то​варів за ціною, істотно нижчою за ціни інших експортерів подібних товарів, або таких, що безпосередньо конкурують, на момент цього вивезення, якщо таке вивезення завдає шкоди.

Компенсаційне мито застосовується:

· відповідно до Закону України "Про захист національного товаровиробника від субсидованого імпорту" в разі ввезення на митну територію України товарів, які є об'єктом субсидованого імпорту, що завдає шкоди національному товаровиробнику;

· у разі вивезення за межі митної території України то​варів, для виробництва, переробки, продажу, транспортуван​ня, експорту або споживання яких безпосередньо або опосе​редковано надавалася субсидія, якщо таке вивезення завдає шкоди.

Особливі види мита справляються на підставі рішень про застосування антидемпінгових, компенсаційних або спеціаль​них заходів, прийнятих відповідно до законів України "Про захист національного товаровиробника від демпінгового імпор​ту", "Про захист національного товаровиробника від субсидо​ваного імпорту", "Про застосування спеціальних заходів щодо імпорту в Україну". У разі, якщо імпорт товару є об'єктом антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів, преференції не встановлюються або призупиняються чи при​пиняються органом, який їх установив.

Нарахування мита на товари та інші предмети, що підляга​ють митному обкладенню, провадиться на базі їх митної вар​тості, тобто ціни, яка фактично сплачена або підлягає сплаті за них на момент перетину митного кордону України. Митна вартість товарів — це заявлена декларантом або визначена митним органом вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України, яка обчислюється на момент перети​нання товарами митного кордону України. Методи визначення митної вартості товарів, які переміщуються через митний кор​дон України, та умови їх застосування встановлюються Мит​ним кодексом.

Відомості про митну вартість товарів, заявлені декларантом під час переміщення товарів через митний кордон України й отримані митним органом, використовуються для нарахуван​ня податків і зборів, ведення митної статистики, а також у відповідних випадках для розрахунків у разі застосування штрафів, інших санкцій та стягнень, встановлених законами України.

Митна вартість товарів і метод її визначення заявляються (декларуються) митному органу декларантом під час пере​міщення товарів через митний кордон України шляхом подан​ня декларації митної вартості. Порядок та умови декларуван​ня митної вартості товарів, що переміщуються через митний кордон України, встановлюються Кабінетом Міністрів Украї​ни, а порядок заповнення декларацій митної вартості — Дер​жавною митною службою України. Митна вартість товарів визначається декларантом відповідно до положень, встановлених Митним кодексом. Контроль правильності визначення митної вартості товарів проводиться митним органом, що здійснює митне оформлення товарів.

Інформація, надана декларантом і визнана такою, що ста​новить комерційну таємницю чи є конфіденційною, може ви​користовуватися митним органом виключно для митних цілей і не може розголошуватися, передаватися третім особам, вклю​чаючи інші органи державної влади, без спеціального дозволу декларанта, за винятком випадків, передбачених законом. За розголошення інформації, що становить комерційну таємни​цю або є конфіденційною, посадові особи митних органів не​суть відповідальність згідно з законом.

Заявлена декларантом митна вартість товарів і подані ним відомості про її визначення мають базуватися на достовірній, документально підтвердженій інформації, що подається у кількісному вираженні. У разі потреби у підтвердженні заяв​леної декларантом митної вартості товарів декларант зобов'я​заний на вимогу митного органу надати йому необхідні для цього відомості. Митний орган має право прийняти рішення про неможливість використання вибраного декларантом мето​ду митної оцінки.

У разі виникнення потреби в уточненні заявленої декларан​том митної вартості товарів або у разі незгоди декларанта з митною вартістю, визначеною митним органом, декларант має право звернутися до митного органу з проханням надати йому товари, що декларуються, у вільний обіг під гарантію уповно​важеного банку або сплатити податки і збори згідно з митною оцінкою цих товарів, здійсненою митним органом. Гарантією також може бути простий вексель, виданий декларантом мит​ному органу та авальований уповноваженим банком, або депо​зит у банку.

При наданні декларантом гарантії уповноваженого банку митний орган зобов'язаний випустити товари у вільний обіг. У випадку сплати декларантом податків і зборів згідно з митною оцінкою, зробленою митним органом, і прийняття остаточного рішення митним органом вищого рівня або судом щодо митної оцінки, зробленої декларантом, митний орган зобов'язаний відшкодувати декларанту суму надміру сплачених податків і зборів.

Додаткові витрати, що виникли у декларанта у зв'язку з уточненням заявленої ним митної вартості або поданням мит​ному органу додаткової інформації, несе декларант. При цьому збільшення строку митного оформлення товару, зумовлене проведенням митної оцінки, не може бути використане декла​рантом для одержання фактичної відстрочки у сплаті мита та інших податків і зборів.

Митний орган, що здійснює контроль за правильністю мит​ної оцінки товарів з урахуванням положень Митного кодексу, має право приймати рішення про правильність заявленої дек​ларантом митної вартості товарів. У разі відсутності даних, що підтверджують правильність визначення заявленої декларан​том митної вартості товарів, або за наявності обґрунтованих сумнівів у достовірності поданих декларантом відомостей мит​ний орган може самостійно визначити митну вартість товарів, що декларуються, послідовно застосовуючи методи визначен​ня митної вартості, встановлені Митним кодексом, на підставі наявних у нього відомостей, у тому числі цінової інформації щодо ідентичних чи подібних (аналогічних) товарів з кори​гуванням, що здійснюється згідно з Митним кодексом.

Митний орган на письмовий запит декларанта зобов'язаний у термін, що не перевищує 30 календарних днів, надати декла​ранту письмове роз'яснення причин, за якими заявлена декла​рантом митна вартість товарів не може бути прийнята митним органом як основа для нарахування податків і зборів. Рішення митного органу щодо визначення митної вартості товарів може бути оскаржене в порядку, встановленому законом.

Визначення митної вартості товарів, які ввозяться на митну територію України, здійснюється шляхом застосування таких методів:

· за ціною угоди щодо товарів, які імпортуються;

· за ціною угоди щодо ідентичних товарів;

· за ціною угоди щодо подібних (аналогічних) товарів;

· на основі віднімання вартості;

· на основі додавання вартості;

· резервного.

Митна вартість товарів, що вивозяться (експортуються) з України на підставі договору купівлі-продажу або міни, визна​чається на основі ціни, яку було фактично сплачено або яка підлягає сплаті за ці товари на момент перетину митного кор​дону України. До митної вартості товарів, що вивозяться (ек​спортуються), також включаються фактичні витрати, якщо вони не були раніше до неї включені:

· на навантаження, вивантаження, перевантаження, транс​портування та страхування до пункту перетинання митного кордону України;

· комісійні та брокерські винагороди;

· ліцензійні та інші платежі за використання об'єктів права інтелектуальної власності, які покупець повинен прямо чи опосередковано здійснити як умову продажу (експорту) товарів, які оцінюються.

Митна вартість товарів, що вивозяться (експортуються) з України на підставі договору, відмінного від договорів купівлі-продажу чи міни, визначається на основі ціни, підтвердженої комерційними, транспортними, банківськими, бухгалтерськи​ми та іншими документами, що містять відомості про вартість товарів, які оцінюються, з урахуванням витрат на транспорту​вання та страхування товарів до пункту перетинання митного кордону України.

У разі встановлення цінових обмежень під час вивезення (експорту) окремих товарів (індикативні ціни, граничні рівні цін, ціни, встановлені в результаті антидемпінгових розсліду​вань тощо) митна вартість таких товарів у разі вивезення (ек​спорту) їх з України визначається з урахуванням положень, що визначають порядок застосування зазначених обмежень.

З метою застосування тарифних та нетарифних заходів ре​гулювання ввезення товару на митну територію України та вивезення товару з цієї території, а також забезпечення обліку товарів у статистиці зовнішньої торгівлі визначається країна походження товару. Визначення країни походження товару здійснюється на основі принципів міжнародної практики. По​рядок визначення країни походження товару встановлюється Кабінетом Міністрів України на підставі положень Митного кодексу.

Країною походження товару вважається країна, в якій то​вар був повністю вироблений або підданий достатній переробці відповідно до критеріїв, встановлених Митним кодексом. При цьому під країною походження товару можуть мати на увазі групу країн, митні союзи країн, регіон чи частину країни, якщо є необхідність їх виділення з метою визначення походження товару.

Товарами, повністю виробленими у країні, вважаються:

· корисні копалини, видобуті на її території або в її тери​торіальних водах, або на її континентальному шельфі і в морських надрах, якщо країна має виключне право на розробку цих надр;

· рослинна продукція, вирощена та зібрана на її території;

· живі тварини, що народилися і вирощені в цій країні;
· продукція, одержана від тварин, вирощених у цій країні;

· продукція мисливського, рибальського та морського про​мислів;

· продукція морського промислу, видобута та (або) вироб​лена у Світовому океані суднами цієї країни, а також суднами, орендованими (зафрахтованими) нею;

· вторинна сировина та відходи, які є результатом виробничих та інших операцій, здійснених у країні;

· продукція високих технологій, одержана у відкритому космосі на космічних кораблях, що належать цій країні чи орендуються нею;

· товари, вироблені у цій країні виключно з продукції, зазначеної вище.

Якщо у виробництві товару беруть участь дві або більше країн, походження товару визначається згідно з критерієм достатньої переробки. Критерій достатньої переробки визна​чається:

· правилом, яке потребує в результаті переробки товару зміни класифікаційного коду товару за Гармонізованою систе​мою опису та кодування товарів на рівні будь-якого з перших чотирьох знаків;

· правилом адвалорної частки, яке полягає в зміні вартості товару в результаті його переробки, якщо при цьому додана вартість становить не менш як 50 % від вартості товару, одержаного в результаті переробки, або частка використаних мате​
ріалів з іншої країни чи невідомого походження становить менш як 50 % від вартості товару, одержаного в результаті переробки;

· переліком виробничих та технологічних операцій, які хоч і не ведуть у результаті переробки товару до зміни його коду чи його вартості відповідно до правила адвалорної частки, але з дотриманням певних умов визнаються достатніми.

У разі застосування правила адвалорної частки вартість то​вару, одержаного в результаті переробки в цій країні, визна​чається на базі ціни франко-завод виробника товару. Вартість складових цього товару, що походять з інших країн, визна​чається за їх митною вартістю, а тих складових, походження яких не визначене, — за встановленою ціною першого їх про​дажу в цій країні.

Не визнаються такими, що відповідають критерію достат​ньої переробки:

· операції, пов'язані із забезпеченням збереження товарів під час зберігання чи транспортування;

· операції щодо підготовки товарів до продажу та транспортування (роздрібнення партії, формування відправлень, сортування, перепакування);

· прості складальні операції;

· змішування товарів (компонентів) без надання одержаній продукції характеристик, що істотно відрізняють її від вихідних складових;

· комбінація двох чи більшої кількості зазначених вище операцій;

· забій тварин.

Для підтвердження походження товару митний орган у пе​редбачених законом випадках має право вимагати подання сертифіката про походження такого товару. У разі вивезення товарів з митної території України сертифікат про походжен​ня товару в тих випадках, коли він необхідний і це відображе​но у національних правилах країни ввезення чи передбачено міжнародними договорами України, укладеними в установле​ному законом порядку, видається органом, уповноваженим на це Кабінетом Міністрів України.

У разі ввезення товару на митну територію України серти​фікат про походження товару подається обов'язково:

· на товари, що походять з країн, яким Україна надає преференції за Митним тарифом України;

· на товари, ввезення яких з відповідної країни регулюється кількісними обмеженнями (квотами) чи іншими заходами регулювання зовнішньоекономічної діяльності;

· якщо це передбачено міжнародними договорами за участі України, укладеними в установленому законом порядку, а та​кож законодавством України в галузі охорони довкілля, здоров'я населення, захисту прав споживачів, громадського порядку, державної безпеки та інших життєво важливих інте​ресів України;

· у випадках, коли у документах, які подаються для мит​ного оформлення, немає відомостей про походження товарів або у митного органу є достатні підстави вважати, що декларуються недостовірні відомості про походження товарів.

Для цілей тарифного та інших видів регулювання зовніш​ньоекономічної діяльності, ведення статистики зовнішньої торгівлі, здійснення митного оформлення товарів використо​вується Українська класифікація товарів зовнішньоекономіч​ної діяльності (УКТЗЕД), яка є товарною номенклатурою Мит​ного тарифу. УКТЗЕД складається на основі Гармонізованої системи опису та кодування товарів, затвердженої Міжнарод​ною конвенцією від 14 червня 1983 р., і Комбінованої номенк​латури Європейського Союзу. В УКТЗЕД товари систематизо​вано за розділами, групами, товарними позиціями, товарними підпозиціями, найменування і цифрові коди яких уніфіковано з Гармонізованою системою опису та кодування товарів.

Структура десятизнакового цифрового кодового позначення товарів в УКТЗЕД включає код групи (перші два знаки), то​варної позиції (перші чотири знаки), товарної підпозиції (перші шість знаків), товарної категорії (перші вісім знаків), товарної підкатегорії (десять знаків). Для докладнішої товарної класи​фікації використовується сьомий, восьмий, дев'ятий та деся​тий знаки цифрового коду.

Ведення УКТЗЕД передбачає:

· відстеження змін та доповнень до міжнародної основи УКТЗЕД, пояснень та інших рішень з тлумачення цієї основи, що приймаються Всесвітньою митною організацією;

· деталізацію УКТЗЕД на національному рівні та запровадження додаткових одиниць виміру;

· розроблення пояснень та рекомендацій з метою забезпечення однакового тлумачення і застосування УКТЗЕД;

· прийняття рішень щодо класифікації та кодування товарів в УКТЗЕД;

· поширення інформації про застосування УКТЗЕД;

· ведення та зберігання еталонного примірника УКТЗЕД (у паперовому та електронному вигляді);

· організацію роботи з видання і поширення УКТЗЕД та пояснень до УКТЗЕД;

· здійснення інших функцій, необхідних для ведення УКТЗЕД.

Ведення УКТЗЕД здійснює спеціально уповноважений цен​тральний орган виконавчої влади в галузі митної справи в по​рядку, встановленому Кабінетом Міністрів України. Митні органи класифікують товари, тобто відносять товари до класи​фікаційних групувань, зазначених в УКТЗЕД. Рішення мит​них органів щодо класифікації товарів для митних цілей є обов'язковими для підприємств і громадян.

З метою встановлення достовірних відомостей про товари та їх відповідності опису класифікаційних групувань УКТЗЕД митні органи можуть вимагати від суб'єктів зовнішньоеконо​мічної діяльності та громадян зразки товарів та техніко-технологічну документацію на такі товари для проведення експертизи. Порядок надання зразків товарів та техніко-технологічної документації на них, строки і порядок проведення експер​тизи, а також порядок розпорядження зразками та документа​цією визначаються Кабінетом Міністрів України.

За митне оформлення товарів і транспортних засобів, які пе​реміщуються через митний кордон України (у т. ч. у міжнарод​них поштових відправленнях та вантажем), та інших предметів, а також за перебування їх під митним контролем справляються митні збори, розміри яких встановлює Кабінет Міністрів України.

За митне оформлення товарів та інших предметів у зонах митного контролю на територіях і в приміщеннях підприємств, що зберігають такі товари та інші предмети, чи поза робочим часом, встановленим для митниці, і за зберігання товарів та інших предметів під відповідальністю митниці у випадках, коли передача їх на зберігання митниці не є обов'язковою, справляються митні збори. Ставки таких митних зборів вста​новлюються у порядку, визначеному Кабінетом Міністрів Укра​їни, виходячи з того, що розмір цих ставок не повинен переви​щувати приблизної вартості митних послуг.

6.5 Основні митні документи.
Для митного оформлення товарів у режимі експорту суб'єкти підприємницької діяльності надають такі документи: 
1) ВМД (на товари вартістю більше ніж 100 євро, на підакцизні товари — незалежно від їх    вартості);

2) товаросупроводжувальні документи: транспортні (накладні, книжки МДП, коносамент), ко​мерційні (рахунок-фактура, договір комісії, доручення, кон​сигнації), пакувальні письма;

3) зовнішньоекономічний договір (контракт);
4) довідка про проведення декларування валютних цінностей, доходів та майна, що належать резиденту України і знаходяться за ЇЇ межами, або довідка про відсутність за межами України валютних цінностей і майна;

5) ліцензія Міністерства економіки на товари, які підлягають ліцензування;

6) картка реєстрації (обміку) зовнішньоекономічного договору (контракту);

7) дозвіл або висновок Державної служби експортного контролю;

8) фітосанітарний сертифікат;

9) ветеринарний сертифікат;

10) сертифікат екологічного контролю;

11) сертифікат якості;

12) гарантійне зобов'язання, яке прийнято податковою адміністрацією (при митному оформлені давальницької сиро​вини);

13) для українських перевізників: свідоцтво про допущення до перевезення транспортного засобу або контейнера до пе​ревезення вантажів під митними печатками та пломбами, декларація АТС з листами контролю;

14) експертний висновок територіального органу Держ​стандарту;

15) заява-розрахунок на придбання марок акцизного збору з відміткою податкової адміністрації щодо сплати збору;

16) свідоцтво на право вивезення культурних цінностей;

17) облікова картка суб'єкта ЗЕД;

18) індивідуальна ліцензія на зовнішньоекономічну операцію;

19) довідка, яка видається управлінням сільського госпо​дарства та продовольства облдержадміністрації (при експорті живої худоби та шкіряної сировини);

20) індивідуальна ліцензія на здійснення резидентами майнових інвестицій за межами України;

21) погодження на вивезення озоноруйнуючих речовин та продукції, що їх містить, імпорт (експорт) яких підлягає ліцензуванню;

22) погодження митних органів на експорт спирту через
авіаційні пункти пропуску;
23)  платіжні документи на перерахування сум митних пла​тежів та інших податків на депозитні рахунки митних установ;
24) лист-погодження (у випадку митного оформлення в зоні дії іншої митниці не за місцем знаходження суб'єкта підприємницької діяльності).
Для митного оформлення товарів у режимі імпорту не​обхідні такі документи :
1) ВМД (на товари вартістю більше ніж 100 євро, на підакцизні товари незалежно від їх вартості);
2) товаросупроводжувальні документи;
3) зовнішньоекономічний договір (контракт);
4) довідка про проведення декларування валютних цінно​стей, доходів та майна, що належать резиденту України і зна​ходяться за її межами, або довідка про відсутність за межами України валютних цінностей та майна;
5) ліцензія Міністерства економіки на товари, які підля​гають ліцензуванню;
6) картка реєстрації (обліку) зовнішньоекономічного договору (контракту);
7) дозвіл або висновок Державної служби експортного контролю;
8) сертифікат відповідності;
9) гарантійний сертифікат;
10) ветеринарний сертифікат;
11) дозвіл служби екологічного контролю;
12) сертифікат походження товарів;
13) вексель (при митному оформленні давальницької си​ровини, іноземних інвестицій);
14) податковий вексель;
15) платіжні документи на перерахування сум митних пла​тежів та інших податків на депозитні рахунки митних установ;
16) довідка Національного агентства по реконструкції та розвитку (при митному оформленні вантажів міжнародної технічної допомоги);
17) погодження на вивезення озоноруйнуючих речовин та продукції, що їх містить, імпорт (експорт) яких підлягає ліцензуванню;

 18) попередні ВМД;

 19) письмо-погодження (у випадку митного оформлення у зоні дії іншої митниці не за місцем знаходження суб'єкта підприємницької діяльності);

 20) разова (індивідуальна) ліцензія на зовнішньоеко​номічну операцію;

21) індивідуальна ліцензія на здійснення резидентами майнових інвестицій за межами України;

22) сертифікат на ввезення наркотичних засобів, психотропних речовин;

23) свідоцтво на право вивезення культурних цінностей із країни вивезення;

24) заява-розрахунок на придбання марок акцизного збору.

6.6 Основні завдання Державної митної служби.
Згідно ст. 11 Митного кодексу України митні органи Ук​раїни при здійсненні митної політики вирішують такі головні завдання:

1) виконання і контроль за дотриманням законодавства України з питань митної справи;

2) захист економічних інтересів України;

3) забезпечення виконання зобов'язань, передбачених міжнародними договорами України з питань митної справи, укладеними у встановленому законом порядку;

4) сприяння захисту інтелектуальної власності учасників зовнішньоекономічних зв'язків, інших юридичних і фізичних осіб;

5) застосування відповідно до закону заходів тарифного та нетарифного регулювання при переміщенні товарів через митний кордон України;

6) здійснення митного контролю і митного оформлення товарів і транспортних засобів, які переміщаються через митний кордон України, удосконалювання форм і методів їхнього здійснення;

7) контроль за дотриманням правил переміщення валютних цінностей через митний кордон України;

8) здійснення разом з іншими уповноваженими органами державної влади заходів щодо захисту інтересів споживачів
товарів і дотримання учасниками зовнішньоекономічних
зв'язків державних інтересів на зовнішньому ринку;

9) створення сприятливих умов для прискорення товарообігу та пасажиропотікоку через митний кордон України;

10) боротьба з контрабандою і порушеннями митних правил;

11) розвиток міжнародного співробітництва в галузі митної справи;

12) ведення митної статистики;

13) ведення Української класифікації товарів зовнішньоекономічної діяльності;

14) здійснення верифікації (установлення вірогідності) сертифікатів походження товарів з України.

Контрольні запитання

1. Назвіть принципи митного регулювання ЗЕД в Україні.

2. Що таке Єдиний митний тариф України?

3. Охарактеризуйте систему митних податків і митних зборів, що діють в Україні.
4. Які завдання виконує митна служба України?

5. Який порядок переміщення товарів через державний кордон?

6. Які етапи включає основне митне оформлення?
7 ТРАНСПОРТНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ТА СТРАХУВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА
7.1 Суть та основна мета транспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності.
7.2 Умови транспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності.

7.3 Основні види транспортних перевезень: водні, повітряні, залізничні, автомобільні.

7.4 Суть страхування зовнішньоекономічної діяльності. Характеристика законодавства України, що регулює страхову діяльність. Страховий поліс та його умови.

7.1 Суть та основна мета транспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності.
Зовнішньоекономічна діяльність загалом і зовнішньоторговельна зокрема тісно пов’язані з транспортними операціями. Транспортні операції починають і завершують процес реалізації зовнішньоторговельної угоди і тим самим не тільки обумовлюють практичну реалізацію договору купівлі-продажу, але і помітно впливають на контрактну ціну товару. Зусилля підприємства навіть за високої експортної продукції можуть бути зведені нанівець незадовільною організацією транспортного обслуговування і помилками при виборі базисних умов постачання товарів, транспортних умов у договорах купівлі-продажу.

Здійснюючи ЗЕД, учасники транспортного процесу вступають у складні відносини, механізм яких формується під впливом політичних і економічних чинників, комерційних і правових міжнародних і національних норм, актів, звичаїв. У цих умовах власникові вантажу все складніше орієнтуватися в транспортній ситуації, що залежить від стану міжнародних ринків і позицій клієнтури, транспортної політики окремих країн і міжнародних союзів. Усе гостріше відчувається потреба у професійних знаннях, у тому числі і знаннях законодавства різних країн, міжнародних угод (конвенцій), звичаїв, техніко-економічних характеристик транспортних засобів, пунктів перевантаження і перевалювання вантажів, ринку транспортних і посередницьких послуг.

Продукцією транспорту є безпосередньо сам процес переміщення товарів від виробника до споживача. У цьому й полягає суть транспортних послуг. Вони – основна з’єднувальна ланка між продавцем і покупцем. транспортні послуги, як і будь-яка послуга, мають свої особливості.

1. Транспорт не виробляє нового товару чи продукту, але саме завдяки їх переміщенню з одного місця в інше забезпечується продовження процесу виробництва та обігу, має місце кінцеве споживання вироблених товарів. переміщення товарів, продукції з місця виробництва до місця споживання і є тією споживчою вартістю, яку створює транспорт, його транспортні послуги.

2. Реалізація транспортних послуг виражається в тому корисному ефекті, який не може виникати, зберігатися і реалізовуватися у відриві від транспорту. Разом з тим виробництво транспортних послуг не відривне від їх споживання. Транспортні послуги задовольняють потреби в момент свого прояву, тобто створення таких послуг збігається з їх споживанням.

3. Транспорт займає особливе місце в міжнародному товарообігу. З одного боку, він є необхідною умовою здійснення міжнародного поділу праці, зовнішньоекономічних зв’язків. З другого боку – транспортна індустрія виступає на світових ринках експортером своєї продукції – транспортних послуг.

4. На транспортні послуги, що надаються у сфері ЗЕД, впливають всі фактори, що характеризують розвиток ринкової економіки. Насамперед це коливання попиту і пропозиції товарів, цін на нафту, валютного курсу, ступінь втручання держави у зовнішньоекономічну діяльність, стан політичних та економічних відносин різних держав тощо.

Міжнародні перевезення або міжнародні сполучення – це перевезення вантажів або пасажирів між кількома країнами, особливістю яких є обов’язків перетин кордону як мінімум хоча б двох суміжних країн. Здійснюючи міжнародні транспортні операції, перевізники надають власникам вантажу транспортні послуги, що є специфічним товаром міжнародної торгівлі. Міжнародні транспортні послуги продаються і купуються на міжнародних транспортних ринках. Ціни транспортних послуг та інші умови їх надання в одних випадках є предметом переговорів між зацікавленими сторонами, в інших – установлюються самими перевізниками.

До міжнародних транспортних операцій відносять також і перевезення пасажирів між різними державами. Послуги з доставки пасажирів у міжнародних сполученнях продаються і купуються на відповідних транспортних ринках. Важливу роль при цьому відіграють туристичні агентства та інші подібні організації, що мають тісні зв’язки з підприємствами повітряного, морського, річкового, автомобільного і залізничного транспорту.

Таким чином, послуги з перевезення вантажів і пасажирів є предметом купівлі-продажу на різних міжнародних транспортних ринках. Країни, що беруть участь в міжнародних економічних зв’язках, продаючи і купуючи через своїх власників вантажу, транспортні, туристичні й інші організації транспортні послуги, здійснюють їхній експорт і імпорт. 
7.2 Умови транспортного забезпечення зовнішньоекономічної діяльності.
Базисними умовами в експортно-імпортному контракті називають спеціальні умови, що визначають обов’язки продавця і покупця з доставки товару і встановлюють момент переходу ризику випадкової загибелі або ушкодження товару з продавця на покупця. Це сформований комплекс типових звичаїв, які найбільшою мірою відповідають характеру цього виду угод. Базисні умови визначають, хто несе витрати, пов’язані з транспортуванням товару від продавця-експортера до покупця-імпортера. Ці витрати дуже різноманітні і складають 40-50% ціни товару. Вони можуть включати: витрати з підготовки товару до відвантаження (перевірка якості й кількості, упакування); оплату навантаження товару на перевізні засоби внутрішнього перевізника (водні, залізничні, автомобільні, повітряні та ін.); оплату перевезення товару від пункту відправлення до основних перевізних засобів; оплату витрат з навантаження товару на основні перевізні засоби в пункті експорту, оплату вартості транспортування товару міжнародним транспортом; оплату страхування вантажу в дорозі; витрати зі збереження товару в дорозі, перевантаження та перепакування; витрати з вивантаження в пункті призначення, оплату мита, податків та зборів при перетинанні митного кордону.

Витрати з доставки товару, які несе продавець, включаються в ціну товару. Ці умови називаються базисними тому, що вони встановлюють базис ціни товару і впливають на рівень ціни товару. Застосування базисних умов спрощує складання й узгодження контрактів. З метою уникнути розбіжностей і суперечок з тлумачення базисних умов Міжнародна торговельна палата випускає збірники міжнародних правил з тлумачення торгових термінів „ІНКОТЕРМС”. Ці правила мають факультативний характер і застосовується в повному обсязі чи в якійсь частині, якщо на них зроблене пряме посилання в контракті. З 27.11.1994 р. зазначення суб’єктами підприємницької діяльності базисних умов у контрактах є обов’язковою відповідно до наказу Президента України від 04.10.1994 р. „Про застосування Міжнародних правил з тлумачення торгових понять”. Зараз застосовуються „ІНКОТЕРМС” у редакції 2000 р.

„ІНКОТЕРМС” не містить положень про моменті переходу права власності на товар. Це положення необхідно спеціально передбачати в договорі, в іншому разі питання буде розв’язуватися на підставі норм застосовуваного права. У „ІНКОТЕРМС” за кожною включеною в нього умовою встановлюється момент переходу ризику випадкової втрати й ушкодження товару з продавця на покупця. Застосовуваний при цьому термін „вільно” означає, що покупець вільний від ризиків і усіх витрат з доставці товару до місця, позначеного за словом „вільно”.

7.3 Основні види транспортних перевезень: водні, повітряні, залізничні, автомобільні.
Морські перевезення
Морські судна класифікуються залежно від видів ван​тажів, що перевозяться, регулярності рейсів, форм договорів перевезення. Найбільший інтерес становить розподіл ринку морських перевезень на трампове та лінійне судноплавство.
Трампове судноплавство. Трамповими називаються судна, що здійснюють нерегулярні рейси, без чіткого розкладу, і на​правляються судновласниками туди, де з боку фрахтівників є попит на тоннаж. Трампові судна перевозять в основному ма​сові вантажі: ліс, руду, вугілля, зерно, нафтопродукти й інші вантажі, які перевозяться навалом чи наливом. Більшість трампових судів є універсальними і можуть при необхідності пере​возити генеральні вантажі — упаковані і неупаковані товарно-штучні вантажі (устаткування, хімікати, апаратуру, металови​роби, автомобілі, трактори, вагони, сільськогосподарську техніку). Таким чином, на цих судах під вантаж може бути на​дане все судію, його частина або певні вантажні приміщення.
Договір на перевезення вантажів трамповими судами складається у вигляді чартеру. Сторонами в чартерному дого​ворі є фрахтувальник (відправник вантажу чи його представник) і фрахтівник (перевізник або його представник). Основні пункти чартерного договору такі:
· час і місце укладання чартеру;
· повне юридичне найменування сторін (преамбула чартеру);
· назва й опис судна;
· право заміни початку зазначеного терміну;
рід вантажу;

· місце навантаження і розвантаження;
· умови навантаження і розвантаження, у тому числі умови оплати демереджу — грошового відшкодування, що сплачується фрахтівником судновласнику за простій судна під навантажувальними роботами понад встановлений у чартері термін, і диспачу — відшкодування, що виплачується судновласником фрахтівнику за достроксве завершення вантажних робіт і звільнення судна;
· порядок оплати фрахту;
· термін представлення судна, включаючи канцелінг — кінцевий термін представлення судна під навантаження, при недотриманні якого фрахтівник має право розірвати чартер;
· інші умови (льодове застереження, застереження при обставинах нездоланної сили тощо).
Багатовікова практика торгового мореплавання призвела до створення типових договорів перевезення, які називаються проформами чартерів. На основі проформ чартерів, які роз​робляються або перевізниками, або спеціалізованими ор​ганізаціями, складаються чартери на перевезення конкретних вантажів у певних напрямках. У торговому мореплаванні за​стосовуються такі види фрахтування судна:
· фрахтування на один рейс, за яким судновласник од​ним рейсом перевозить вантаж з одного чи кількох портів відправлення в один чи кілька портів призначення;
· фрахтування на послідовні рейси застосовується при перевезеннях великої кількості однорідного вантажу в тому самому напрямку кількома послідовними рейсами;

· фрахтування за генеральним контрактом, за яким суд​новласник зобов'язується впродовж конкретного періоду пе​ревезти визначену кількість вантажу;
· фрахтування на умовах тайм-чартер — це договір про оренду судна, коли все судно або його частина передається на конкретний час у розпорядження фрахтівника для перевезення вантажів у будь-яких напрямках. Судновласник зобов'язаний тільки утримувати судно в справному стані й оплачувати утримання екіпажа. Фрахтувальник бере на себе всі інші витрати (паливо, портові збори) і сплату орендної плати судновласнику;
· фрахтування на умовах дімайз-чартеру — це договір про оренду судна, коли судновласник передає його фрахтувальнику на обумовлений термін разом з командою, члени якої стають службовцями наймача, який бере на себе усі витрати щодо судна, у тому числі зарплату екіпажа й орендну плату судновласнику;
· фрахтування на умовах бербоут-чартера — це наймання судна без екіпажа; фрахтувальник бере на себе усі витрати що​ до його використання і виплачує орендну плату судновласнику. Цей вид фрахтування судів широко застосовується під час придбання судів на виплат. У такому разі договір оренди є також і договором купівлі-продажу. Після завершення розра​хунків фрахтувальник стає власником судна.
Грошова сума, що виплачується фрахтувальником фрахтівнику за перевезення вантажу трамповим судном, виз​начається розміром фрахтової ставки. Фрахтові ставки визна​чаються залежно від ринкової кон'юнктури і встановлюються безпосередньо судновласником.
Лінійне судноплавство — форма транспортних послуг, що забезпечує регулярні перевезення між встановленими порта​ми генеральних вантажів за заздалегідь оголошеним розкла​дом. Сполучення по регулярних лініях підтримується одним чи кількома судноплавними компаніями.
Розрізняють три типи ліній:
· однобічні, котрі обслуговуються одним судновласни​ком;

· загальні, котрі обслуговуються кількома транспортними компаніями на підставі угод між ними або міжурядових угод;
· конференціальні, організовані для перевезення вантажів на океанських напрямках на підставі угод конференцій судовласницьких компаній.
У 1974 р. у рамках ООН було розроблено Кодекс по​ведінки лінійних конференцій. Відповідно до нього, конфе​ренцією визнається група, що складається з двох і більш пе​ревізників, які надають послуги щодо міжнародних лінійних перевезень вантажів на певному напрямку і мають домо​вленість про спільні тарифні ставки, права й обов'язки членів конференції та інші умови.
Усі члени лінійної конференції використовують єдині та​риф. Ставки в тарифах встановлюються за одиницю маси чи обсягу вантажу. Під час розрахунку фрахту лінійний пе​ревізник має право вибору щодо застосування масової чи об'ємної ставки тарифу, виходячи з принципу найбільшого фрахту для судна. Практично це означає, що перевізник при калькуляції провізної ціни встановлює питомий навантажу​вальний обсяг (обсяг вантажу поділяється на масу). Якщо пи​томий навантажувальний обсяг більше одиниці, до цього ван​тажу застосовується ставка за одиницю об'єму, якщо менший — плата стягується за одиницю маси. У разі перевезення доро​гих вантажів перевізник може стягувати плату за фрахт, яка обчислюється як відсоток від декларованої вартості вантажу (звичайно 3-5%).
До переваг лінійного судноплавства відносять: регу​лярність, дотримання термінів розкладу, відносно стабільні ціни, експлуатацію спеціалізованого тоннажу, наявність ши​рокої мережі агентів. Проте це вимагає значних витрат і тому тарифи лінійних перевізників вищі за фрахтові ставки при трампових перевезеннях.
Лінійні судна перевозять переважно дрібні партії вантажів від великого числа відправників великому числу одержувачів. Тому лінійні компанії приймають вантажі для перевезення задовго до підходу судна. Вони зберігають їх на своїх складах, організовують і оплачують навантаження і розвантаження. Вартість цих послуг включається в плату за транспортування.
Основним документом у морських перевезеннях є коноса​мент.
Коносамент — документ, який видає судновласник відправнику вантажу в підтвердження прийняття вантажу до перевезення морським шляхом. Крім основного примірника, коносамент має ще два чи три оригінали, на яких перевізники чи їхній агент ставлять свої підписи і печатку. Існують також копії без права передачі, які не підписуються і не мають юри​дичної чинності.
Коносамент, у якому зазначене право власності на товар, називається оригінальним коносаментом. Коносамент вико​нує три основних функції: засвідчує прийняття судновласни​ком (перевізником) вантажу до перевезення, є товаророзпорядчим документом, свідчить про укладання договору переве​зення вантажу морським шляхом, відповідно до якого пе​ревізник зобов'язується доставити вантаж проти представлен​ня документа.
Виконуючи першу функцію, коносамент являє собою роз​писку судновласника чи його уповноваженого, яка засвідчує, що певні товари в зазначеній кількості й у належному стані за​вантажені на судно для перевезення до обумовленого місця призначення або що товари прийняті під охорону судновлас​ника з метою перевезення. На коносаменті обов'язково має бу​ти позначка судноплавної компанії "вантаж на борті", "вантаж завантажений" або "вантаж прийнятий до навантаження".
Друга функція коносамента надає право власнику оригіналу розпоряджатися вантажем, що робить його товаророзпорядчим документом. Це значить, що тільки особа, зазна​чена в коносаменті, або власник коносамента на пред'явника може вимагати від судновласника видачі товару, зазначеного в коносаменті, і має право розпоряджатися цим товаром. Щоб продати товар, який знаходиться в дорозі і представлений ко​носаментом, товаророзпоряднику достатньо продати чи пере​дати свої права по коносаменту.

Третя функція коносамента полягає в тому, що він є єди​ним доказом наявності договору морського перевезення між відправником вантажу і судновласником. Цю функцію коно​самент виконує під час перевезень товарів на судах регуляр​них ліній чи при постачанні вантажів окремими партіями, не​достатніми за своїми розмірами для використання всього суд​на чи його частини. При перевезеннях трамповими судами ко​носамент виконує лише перші дві функції — слугує розпискою в одержанні вантажу та товаророзпорядчим документом.
У коносаменті містяться відомості про назву судна, його власника, тоннаж судна, найменування портів навантаження і розвантаження, сума фрахту з зазначенням, де ведеться опла​та фрахту — у порту навантаження чи в порту призначення, кількість виданих примірників коносамента. Він підписується капітаном судна чи пароплавним агентом. На звороті лінійно​го коносамента зазвичай друкуються умови договору переве​зення. Повний комплект коносаментів становлять три копії і три оригінали. Один оригінал пред'являють до оплати в банк, інші видаються перевізнику, відправнику й одержувачу, так само як і копії, які відсилають також у порт відправлені, порт призначення і митницю.
До коносамента додають:
· маніфест, що містить опис коносаментів партій вантажів для організації розвантаження;
· ордер на вантаж, який видає відправник капітану;
· штурманську розписку, на підставі якої виписується коносамент;
· акт-повідомлення, який є підставою для пред'явлення претензій у разі, якщо вантаж постраждав під час пере​везення.
Коносаменти можуть бути таких видів:
Коносамент на ім'я названої особи чи вантажоодержувача. У такому разі лише ця особа зможе одержати товар у пункті прибуття товару після пред'явлення оригіналу коносамента. У США цей вид коносамента називається прямим коносамен​том.
Коносамент на пред'явника. Власник цього коносамента вважається юридичним власником товару.
Ордерний коносамент. У цьому разі передбачається, що відправник вантажу може передати свої права третій особі, зробивши індосування коносамента, тобто поставивши на зво​роті свій підпис і печатку. Такий коносамент застосовується тоді, коли платіж відбувається проти пред'явлення документів банку. Такий коносамент може бути індосируваний послідо​вно кількома особами.
Прямий коносамент — тобто без перевалки.
Наскрізний коносамент. Це означає, що на маршруті про​ходження вантажу можливі перевалки. Вони можуть бути в першому порту розвантаження або перевантаження товару на інше судно, яке й доставить товар у кінцевий пункт призна​чення, або в порту, з якого ведеться подальше відправлення вантажу сушею, або в пункті відправлення вантажу в порт, з якого буде вестися навантаження. У наскрізному коносаменті ціна перевезення, перше і/або друге фрахтування оплачується перевізником вантажу і рахунок виставляється на загальну су​му. Проте перевалка завжди пов'язана з ризиком для власника товару і тому цілком справедливо згадати тут про "чистий ко​носамент". Цей термін означає, що вантаж був прийнятий пе​ревізником без резервації, тобто у відмінному зовнішньому стані.
Щоб забрати вантаж з кінцевого пункту призначення, а та​кож для індосування потрібний тільки один оригінал, неза​лежно від кількості виданих оригіналів коносамента. Якщо індосируваний один з оригіналів коносамента, інші оригінали втрачають юридичну чинність.
У тому разі, коли вантажоодержувач продає не всю партію товару за коносаментом, а тільки його частину, або коли партія товару продається одночасно кільком покупцям, він може розділити коносамент на кілька частин і кожному покуп​цю виписати частковий коносамент, або делівері — ордер, за яким кожен клієнт може одержати відповідну частину ванта​жу.

Контейнерні перевезення морем. У міжнародній торгівлі останнім часом часто для перевезень генеральних вантажів морем використовуються контейнери.
Стандартний контейнер — це металевий ящик (з сталі або алюмінію) з подвійними дверцятами з одного кіпця. У нього може бути поміщений вантаж загального призначення і потім транспортований. Більшість контейнерних перевезень здійснюється в контейнерах двох типів.
1. Двадцятифутовий контейнер місткістю ЗО м3. Макси​мальне завантаження — 18т.
2. Сорокафутовий контейнер місткістю 60 м3 з максималь​ним завантаженням на ЗО т. Розміри можуть злегка варіюватися залежно від виробника. Треба завжди вказувати точні пара метри для великогабаритних та спеціальних предметів переве​зення.
Надання послуг щодо здійснення контейнерних переве​зень вимагає спеціального оснащення та спеціального облад​нання портів піднімальними і розвантажувальними установ​ками. На сьогодні для перевізника контейнерні перевезення є економічними — вони значно скорочують час навантажування і розвантаження судів. Географія контейнерних перевезень істотно розширюється.
Для відправника вантажу основна перевага полягає у зменшенні ризику втрат, крадіжки або псування вантажу за​вдяки більш безпечній системі перевезень. Товари, що легко складаються, можуть доставлятися в простому упакуванні, що надає можливість заощадити двічі: на нескладному упакуванні і транспортних витратах, що залежать від маси вантажу і його габаритів. При неповному заповненні контейнера відправник вантажу часто користається послугами транспортно-експе​диційного агентства, яке може сформувати так називаний збірний контейнер, використовуючи його для навантаження кількох партій вантажів від різних відправників вантажу.
При повному завантаженні контейнера коносаменти ви​писуються безпосередньо перевізниками вантажів. Якщо фор​мується збірний контейнер, тобто в контейнері перевозяться вантажі від різних відправників різним одержувачам, випису​ються коносаменти на кожну індивідуальну партію товару й один зведений коносамент на весь контейнер, що видається останньому вантажовідправнику, що приєднався.
Залізничні перевезення
Основним документом у перевезенні товарів залізницею з країни в країну є залізнична накладна. Вона виконує функції договору про перевезення; товаророзпорядчого документа і підтвердження прийняття вантажу до перевезення. Цей доку​мент не є оборотним. Вантаж віддається в розпорядження на​званого вантажоодержувача при пред'явленні ним документа, що засвідчує його особистість. Оскільки у світі є кілька систем залізничного сполучення, що відрізняються одна від одної ши​риною колії, габаритами локомотивів і вагонів, умовами пере​везення і т.п., регулювання міжнародних залізничних переве​зень здійснюється кількома незалежними одна від одної міжнародними конвенціями, кожна з яких застосовується конкретно до якоїсь з систем і регламентує форму залізничної накладної.
Європейські країни керуються Конвенцією про міжна​родні залізничні перевезення (СОТІР), учасниками якої є більшість країн Європи, а також низка країн Азії та Північної Африки. СОТІР містить умови перевезення вантажів. Зокре​ма, установлює, що ставки перевізних платежів визначаються національними і міжнародними тарифами. Передбачено гра​ничні терміни доставки вантажів. Так, за правилами СОТІР, загальні терміни доставки вантажів складають для вантажів великої швидкості 400 км, а для вантажів малої швидкості — 300 км на добу. Разом з тим, за залізницями зберігається пра​во встановлювати для окремих сполучень спеціальні терміни доставки, а також додаткові терміни при виникненні істотних ускладнень у перевезеннях та інших особливих обставинах.
Хоча СРСР не був учасником СОТІР, проте, її положення, службові інструкції й інші нормативні документи використо​вувалися і продовжують застосовуватися при перевезеннях наших зовнішньоторговельних вантажів у країни Західної Європи і з цих країн в Україну.
Між соціалістичними країнами Європи й Азії була укла​дена багатобічна транспортна конвенція — Угода про міжна​родне вантажне сполучення (УМВС). У УМВС визначаються терміни доставки вантажів, встановлюються провізні платежі на залізницях країн відправлення і призначення за ставками внутрішніх тарифів, а під час проходження залізницями тран​зиту — за транзитними тарифами. Відповідальність залізниць за незбереження вантажу настає у разі наявності провини пе​ревізника, що часто повинний довести власник вантажу. На відміну від СОТІР, максимум відповідальності в УМВС не встановлено і відшкодування виплачується перевізником у межах дійсної вартості вантажу, зазначеної в рахунку поста​чальника, або оголошеної його цінності. Ушкодження і несхоронність вантажу мають бути підтверджені комерційним ак​том. У разі прострочення доставки залізниця сплачує штраф, який становить певний відсоток від провізної плати.
Укладання договору міжнародних перевезень вантажів відповідно до положень УМВС оформляється накладною відповідної форми. Форма залізничної накладної за УМВС відрізняється від аналогічного документа за СОТІР. Тому при оформленні перевезення з СНД, коли частина шляху буде проходити через європейські країни, накладна УМВС оформ​ляється до прикордонної станції залізниці країни, суміжної зі СНД, де накладна УМВС буде переоформлена в накладну СОТІР. Така ж процедура ведеться на прикордонних станціях і при відправленні товарів у країни СНД. При міжнародних перевезеннях розрахунковою валютою тарифів є швейцарсь​кий франк. Крім накладної, з вантажем відправляють відповідні товаророзпорядчі документи.
Автомобільні перевезення
Основним документом в автомобільних перевезеннях є товаротранспортна накладна, яка виконує функції: договору перевезення; товаророзпорядчого документа; розписки перевізника. Зміст відомостей, що вказуються в накладній, виз​начається Конвенцією про договір міжнародного перевезення вантажів автомобільним транспортом від 1956 р., учасником якої був СРСР.
Накладна складається відправником у чотирьох примірниках (два — для перевізника і по одному — для про​давця і покупця), підписується відправником і перевізником. Після прибуття вантажу для розвантаження до покупця ос​танній має указати час прибуття автомобіля під розвантажен​ня і від'їзд із розвантаження, підписати накладну і поставити свою печатку.
Автотранспортом можуть здійснюватися збірні перевезен​ня від різних відправників вантажу різних товарів чи партій товарів. Якщо вантаж може бути завантажений на кілька транспортних засобів або потрібно перевезти різні вантажі партії чи вантажів, складається стільки накладних, скільки транспортних засобів використовується чи скільки вантажів або партій вантажів перевозиться.
Автомобільні тарифи встановлюються в розрахунку за пе​ревезення однієї тонни вантажу залежно від відстані і можуть передбачати певні надбавки, знижки і штрафи з установленої суми.
Крім автотранспортної накладної, з вантажем відправля​ють товаророзпорядчі документи: пакувальний лист, відвантажувальні специфікації, сертифікати якості й інші документи, необхідні для ввезення товару в країну покупця і перетинання транзитних країн.
Повітряні перевезення
Основним документом в авіаперевезеннях є авіаційна на​кладна, яка виконує функції договору повітряного перевезен​ня; товаророзпорядчого документа; розписки Аерофлоту в прийнятті вантажу до перевезення; митної декларації. Авіаційна накладна заповнюється відправником під час здачі вантажу і вручається одержувачу. Вона складається з трьох оригіналів і дев'яти копій. Перший примірник оригіналу з позначкою для перевізника підписується відправником і вру​чається перевізнику. Другий примірник з позначкою "для одержувача", підписується відправником та перевізником і вручається одержувачу. Третій оригінал з позначкою "для відправника" підписується перевізником і повертається відправнику. Копії вручаються відправнику, одержувачу, пе​ревізнику, в аеропорти відправлення та призначення і митни​цю.
Для авіаперевезення авіаційна накладна — такий же доку​мент, що і коносамент при морських перевезеннях. Проте, є істотні розходження. Авіаційна накладна не є оборотним доку​ментом, її не можна індосувати (передати іншій особі за допо​могою передавального підпису), вона не може бути докумен​том, що засвідчує право власності на вантаж як такий. В авіаційної накладної немає оригіналу, переданого вантажо​одержувачу для наділення його правом володіння товаром. Вантаж віддається в розпорядження названого вантажоодер​жувача після пред'явлення ним документів, що посвідчують його особистість, підписаної квитанції і сплати необхідних зборів.
Коли повітряним шляхом відправляються вантажі різних відправників, то головний відправник вантажу виписує своєму агенту в кінцевому пункті прибуття не звичайну на​кладну, а зведену — із указівкою на кожну окрему партію това​ру. Після прибуття вантажу агент передає його окремими партіями в розпорядження вантажоодержувачів, зазначених у зведеній авіаційній накладній. Як і в коносаменті, в авіаційній накладній може бути детальна інформація про вантажоодер​жувача і про перевезений товар.
Плата за авіафрахт звичайно обчислюється за масою в кілограмах, при цьому маса округляється на півкілограма у бік збільшення. Коли співвідношення ваги й обсягу вантажу пере​вищує 6 (для Великобританії — 5), тоді плата стягується, ви​ходячи з обсягу вантажу.
Крім авіаційної накладної, з товаром відправляють не​обхідні товаророзпорядчі документи.
7.4 Суть страхування зовнішньоекономічної діяльності. Характеристика законодавства України, що регулює страхову діяльність. Страховий поліс та його умови.
Страхування — це система особливих грошових та цивільно-правових відносин щодо захисту майнових інтересів громадян та юридичних осіб у разі настання певних подій (страхових випадків), визначених договором страхування або чинним законодавством, за рахунок грошових фондів, що фор​муються шляхом сплати громадянами та юридичними особа​ми страхових платежів (страхових внесків, страхових премій). Його мета — зменшити ризик.
Учасниками страхових відносин виступають:
· страховики — юридичні особи, які одержали в установленому законодавством порядку ліцензію на здійснення страхової діяльності;
· страхувальники — юридичні особи та дієздатні громадяни, які уклали зі страховиками договори страхування або є страхувальниками відповідно до законодавстваУкраїни.
Характерні ознаки страхування:
· цільове використання створеного цільового фонду. Матеріальний збиток відшкодовується лише у суворо обумовлених випадках і межах;
· повернення ресурсів;

· суворо обумовлений характер відносин перерозподілу коштів між учасниками створення страхового фонду (відшкодування збитків страхувальникам здійсню​ється шляхом його розподілу на всіх);
· не постійний, а ймовірний характер відносин. Це обумовлено тим, що заздалегідь невідомі ні термін настання страхової події, ні розмір збитків, ні те, чийого конкретного матеріального інтересу і якою мірою вона торкається.
Страхування проводиться, як правило, у грошовій формі, але іноді буває і натуральне страхування.
Страхування служить для компенсації випадково виника​ючих матеріальних збитків шляхом взаємних внесків багатьох осіб. Сучасна система страхового захисту ґрунтується на вне​сенні страхувальником твердо встановленої, заздалегідь нара​хованої суми платежів, яка не залежить від розміру збитків. Страхове відшкодування втрат відбувається за рахунок ство​реного з попередніх внесків страхового фонду.
Страхування виконує чотири функції:
· ризикову — перерозподіл грошової маси серед учас​ників страхуванням у зв'язку з настанням наслідків страхових випадків;
· попереджувальну — фінансування за рахунок страхово​го фонду заходів по зменшенню вірогідності настання події або зменшенню можливих негативних наслідків при настанні страхових випадків;
· накопичувальну — утворення страхових резервів як умову акумуляції грошових коштів; здійснення інвестиційної діяльності страховими компаніями;
· контрольну — контроль за цільовим формуванням і ви​користанням грошових коштів із страхового фонду.
Створюючи надійний підмурівок для функціонування ринкової економіки, інститут страхування в сучасному світо​вому господарстві також розвивається досить динамічно. Ста​тистика свідчить, що страхування є однією з найпоширених та стабільних сфер світової економіки (щорічний темп її зростан​ня становив понад 3%).
Неухильно зростає перелік ризиків та діапазон об'єктів, від яких надається страховий захист.
Під ризиком взагалі розуміють імовірну подію або су​купність подій, наступ яких може завдати страхувальникові шкоди, від якої він бажає застрахуватися. У страховій прак​тиці термін "ризик" визначає, за яких обставин виникає відповідальність страховика за договором страхування, тому має широке тлумачення, вказуючи на:
· розмір небезпеки;

· розмір відповідальності страховика;

· вид відповідальності страховика;

· об'єкт страхування.

У сучасних наукових теоріях існують різні підходи до кла​сифікації ризиків. Поширені такі критерії:

причини (рід небезпеки), що обумовлюють наступ негативних подій;

характер діяльності, з яким пов'язані відповідні ризики;
об'єкти, на які спрямовані ризики.

За родом небезпеки поділяють технічні, або антропогенні ризики, пов'язані з господарчою діяльністю людини; природні ризики (в основному, стихійні лиха); які не залежать від дій людства; змішані ризики — події природного характеру, спри​чинені господарчою діяльністю людини.

За характером діяльності визначають багато груп ризиків, що охоплюють різні сфери діяльності: підприємницькі, фінан​сові та комерційні, професійні, інвестиційні, транспортні, про​мислові та ін. Причому, однаковий за характером ризик вияв​ляється в різних напрямах діяльності, наприклад, валютні ризи​ки притаманні як інвестиційній, так і комерційній діяльності.

За об'єктом виокремлюють галузі та види страхування. Об'єктом страхування взагалі виступає матеріальний інтерес будь-якої особи.

Залежно від об'єктів страхування поділяється на:

· особисте страхування; об'єкт — життя і здоров'я людей у різних поєднаннях та комбінаціях;

· майнове страхування; об'єкт — найрізноманітніші матеріальні ризики, пов'язані з майновими інтересами страхувальника.

· страхування  відповідальності;  об'єкт  —  відповідальність страхувальника за тн, що завдав шкоди майну та/або здоров'ю третіх осіб.

У закордонній практиці страхування класифікується за двома великими групами: life (довгострокові види страхування) та non-life (страхування майна, відповідальності, нещасних випадків — тобто ризикові, короткострокові види страхування).

 Страхування у зовнішньоекономічній діяльності являє собою комплекс видів страхування, які забезпечують захист майнових інтересів суб'єктів господарської діяльності, що беруть участь у різних формах міжнародного та світогосподарського співробітництва. Таким чином, у зовнішньоеко​номічних зв'язках страхуються угоди, що укладаються між іноземними контрагентами.

На платіжному балансі країни страхові операції ЗЕД відо​бражаються лише тоді, коли одна зі сторін страхового догово​ру (страхувальник, бенефіціар, страховик) є нерезидентом, тобто іноземною юридичною або фізичною особою.

Об'єктами страхування у ЗЕД виступають матеріальні або майнові інтереси, пов'язані з різними аспектами зовнішньое​кономічного співробітництва (торговельні, валютні, кредитні, виробничо-інвестиційні та ін.).

Суб'єктами страхування у ЗЕД (страхувальниками) мо​жуть бути і окремі фірми, і держава в цілому як контрагент зовнішньоекономічної угоди.

Щоб з'ясувати, чому необхідно використовувати механізм страхування в практиці ЗЕД, розглянемо приклад. Припусти​мо, що експортер X з країни А згідно з умовами зовнішньотор​говельної угоди з імпортером У з країни В відправив своєму контрагентові партію товару Транспортування включає сухо путний (автотранспортом) та морський (вантажним судном) елементи шляху Платіж відбудеться через три місяці від мо​менту поставки товару Які ризики можуть виникнути у суб'єктів ЗЕД при виконанні цієї угоди?

· зіпсування товару під час його перевезення (як морсь​кого, так і сухопутного);

· аварія транспортного засобу, яка може спричинити ушкодження або загибель вантажу;

· забруднення навколишнього середовища або/та ушкодження здоров'я або/та майна третіх осіб;

· зміна курсу валюти ціни/платежу протягом дії договору, що на момент розрахунку призводить до втрат валютної виручки експортера або імпортера;

· відмова імпортера (наприклад, у разі банкрутства) здійснити платіж.

Це далеко не повний перелік ризиків, які загрожують ви​конанню даної зовнішньоторговельної операції Практично кожна зовнішньоторговельна угода супроводжується значною кількістю ризиків Це зумовлено значним ступенем невизна​ченості зовнішнього середовища у зв'язку з територіальною віддаленістю суб'єктів ЗЕД, різним політичним, економічним, соціально-культурним станом їх національних економік, непередбаченими змінами внутрішньої (в країнах контрагентів ЗЕД) та світової ринкової кон'юнктури на відповідних ринках, недостатністю інформації про контрагента, недосконалістю транспортних засобів, збільшенням кількості, масштабності, руйнівної сили природних та техногенних катастроф, промислових аварій, ДТП тощо Як правило, кожний суб'єкт зовнішньоекономічної угоди ризикує не тільки очікуваним прибутком, а й основним капіталом (наприклад, експортер мо​же втратній товар під час транспортування, кредитор — не отримати суми боргу та відсотків, іноземний інвестор — на​завжди лишитися своїх ПЗІ та т ш, кожна зовнішньоеко​номічна операція передбачає валютно-фінансові розрахунки, за яких будь-який суб'єкт ЗЕД може понести суттєві збитки внаслідок валютних ризиків, завжди існує імовірність завдан​ня шкоди третім особам і, як наслідок, великі суми відшкодувань)

Оскільки жоден контрагент не бажає понести значних ма​теріальних витрат у зв'язку з компенсацією власних збитків або шкоди, завданої третім особам, доцільно звернутися до Інституту страхування

Безумовно, укладення страхового договору теж потребує певних витрат, але розмір можливих втрат не йде ні в яке порівняння з розміром страхової премії (так, вартість сучасно​го пасажирського авіалайнера типу американських "Боїнг-747" або ДС-10 перевищує 50-60 млн американських доларів, а сума компенсації зі всіх видів відповідальності перед паса жирами та третіми особами внаслідок аварії такого літака мо​же дорівнювати 450-500 млн американських доларів дол , що не під силу навіть потужній фірмі)

У нашому прикладі суб'єкти ЗЕД можуть уникнути знач​них витрат, якщо укладуть договори страхування вантажу (карго) (1), транспортного засобу (каско) (2), відповідальності перевізника за можливе завдання шкоди третім особам (3), ва​лютних ризиків (4), експортного комерційного кредиту (5)

Основні пункти договору страхування:

· назва документа;

· назва та адреса страховика;

· назва страхувальника та його адреса;

· розмір страхової суми;

· перелік страхових випадків, визначення розміру тари​фу, розміру і термінів сплати страхових внесків;

· термін дії договору;

· порядок зміни та припинення дії договору;

· права та обов'язки сторін і відповідальність за невиконання чи неналежне виконання умов договору;

· інші умови за згодою сторін;

· підписи сторін.

Класифікація ризиків ЗЕД та організаційних форм стра​хування пов'язана з двома основними моделями ЗЕД: зовнішньоторговельною та виробничо-інвестиційною.

Зовнішньоторговельна модель базується на міжнародно​му поділі праці (МПП) та пов'язана переважно з торговельни​ми операціями суб'єктів зовнішньоторговельної діяльності.

Об'єктами страхування тут виступають головним чином майнові інтереси стосовно вантажів і транспортних засобів, а також валютні та кредитні відносини, що обслуговують торго​вельні угоди. З точки зору товарних форм, при торговельній моделі зовнішньоекономічної діяльності переважають тра​диційні (одиничні) товари. Номенклатура ризиків також в ос​новному стосується класичних (вогневе страхування, страху​вання загибелі вантажів та ін.).

Організаційною формою страхування спочатку стає взаємне страхування, що базується на розкладковій системі; далі з розвитком ринкових відносин, крім взаємного страху​вання, з'являються такі форми, як акціонерне страхування, при якому страховиком виступає акціонерне товариство, та державне страхування, коли страховиком виступає держава.

У міру розвитку якісно нового зрушення суспільного поділу праці — світогосподарського (СГПП) — складається виробничо-інвестиційна модель зовнішньоекономічної діяль​ності. На відміну від торговельної моделі, у світогосподарчий обмін втягуються нові товарні форми: товари-групи, товари-об'єкти, товари-програми. Отже, відбувається значне розши​рення спектра об'єктів страхування. Поява нових товарних форм призводить до диверсифікації вже існуючих і появи но​вих ризиків. Так, виникає страхування технічних ризиків, пов'язане із СГПП на базі спільного будівництва різних товарів-об'єктів і товарів-програм. З'являються такі нові зовнішньоекономічні ризики (і відповідно, види страхування), як, наприклад, страхування іноземних інвестицій від політич​них ризиків, екологічне страхування, страхування персоналу, що виїжджає за кордон у рамках трудової міграції і т. ін.

Паралельно з появою видів страхування, пов'язаних з ви​никненням нових ризиків, широко розвиваються традиційні ви​ди зовнішньоекономічного страхування: транспортне (морське, автомобільне і т.п.), страхування фінансових ризиків, у т.ч. екс​портних комерційних кредитів, валютних ризиків тощо.

При виробничо-інвестиційній моделі зовнішньоеко​номічної діяльності особливу роль у страхуванні зовнішньое​кономічних ризиків набуває страхування відповідальності. Багато об'єктів страхування включають у обсяг страхового за​хисту ризики страхування відповідальності за завдання шкоди третім особам.

Змінюються й організаційні форми страхування зовнішньоекономічних ризиків: все більшу частку в страхових операціях набувають акціонерне та державне страхування; з'являються кептивні страхові компанії, що обслуговують ТНК; поширюються страхові ТНК і ін.

Особливу роль у страхуванні зовнішньоекономічної діяльності починає відігравати інститут перестрахування як економічний механізм перерозподілу великих і небезпечних ризиків між страховиками в масштабі сучасного світового гос​подарства.

На сучасному етапі розвитку зовнішньоекономічних зв'язків практично не існує об'єктів, процесів чи операцій зовнішньоекономічної діяльності, не захищених інститутом страхування. Страхування зовнішньоекономічних ризиків стає невід'ємним атрибутом зовнішньоекономічних угод.

Ризики ЗЕД можна класифікувати за такими критеріями:

· основні моделі ЗЕД;

· види ЗЕД;

· галузі та види страхування.

Страхування ризиків ЗЕД при торговельній моделі вклю​чає страхування об'єктів зовнішньоторговельних угод (това​ри, транспортні засоби), відповідальності, пов'язаної з ними, а також валютно-кредитних відносин, що їх обслуговують (екс​портні кредити, валютні ризики).

Страхування ризиків ЗЕД при виробничо-інвестиційній моделі охоплює міжнародний рух чинників виробництва (міжнародний кредит, ПЗІ, міжнародну трудову міграцію), відповідальність, пов'язану з ними, та валютно-кредитні відносини, що їх супроводжують.

Страхування зовнішньоекономічної діяльності охоплює численні страхові ризики, що відносяться до всіх видів ЗЕД та всіх галузей страхування: майнового, відповідальності, особи​стого.

1. Майнове страхування, у тому числі страхування відповідальності включає:

1.1. Транспортне страхування, у тому числі:

1.1.1.
Морське страхування, яке охоплює:

страхування корпусів плавзасобів — страхування "кас​ко";

· страхування вантажів, що перевозяться морським транспортом страхування "карго";

· страхування відповідальності судновласників, пов'язане з тим, що вони можуть завдавати матеріальну шкоду третім особам;

· страхування фрахту;

· страхування прибутку й інших майнових інтересів, пов'язаних з мореплавством.

Страхування контейнерів.

Авіаційне страхування, що включає:

· страхування "авіакаско";

· страхування "карго";

· страхування цивільної відповідальності власників авіатранспортних засобів перед пасажирами і третіми особами.

1.1.4. Страхування засобів автотранспорту:
· страхування "автокаско";

· страхування "карго";

· страхування цивільної відповідальності власників ав​тотранспортних засобів.

1.2.
Страхування технічних ризиків, що включає:

· будівельно-монтажне страхування;

· страхування машин від поламань;

· страхування післяпускових гарантійних зобов'язань;

· страхування електронного устаткування;

· страхування відповідальності перед третіми особами при будівельно-монтажних роботах;

· страхування імпортованого комплектного устаткуван​ня.

Страхування майна, що належить іноземним і вітчизняним юридичним і фізичним особам на території даної країни та за кордоном, від вогню й інших небезпек.

Страхування фінансових ризиків, у тому числі:

· страхування експортних комерційних кредитів або ризику неплатежу;

· страхування валютних ризиків;
· страхування іноземних інвестицій від політичних ри​зиків. 

2. Особисте страхування, до якого відноситься:

страхування від нещасних випадків іноземних грома​дян на території даної країни, а також громадян даної країни, що виїжджають за кордон (за туристичними або робочими візами).

Суб'єкти зовнішньоекономічних зв'язків розподілені національними кордонами. Це визначає основну особливість страхування в зовнішньоекономічній діяльності. Воно функціонує не в рамках національних економік, а в середині мета системи сучасного світового господарства. Ця істотна особливість визначає ряд специфічних рис страхування в зовнішньоекономічній діяльності.
Сфера зовнішньоекономічного співробітництва характеризується високим ступенем ризику, а самі об'єкти страхування — значною вартістю.

Специфіка зовнішньоекономічних ризиків зумовила особливості організації страхової діяльності:

· підвищення вимог до фінансової стійкості страховиків;

· розвиток міжнародного маркетингу страхових компаній;

· впровадження в практику страхових фірм єдиних уніфікованих правил і технологій проведення страхових операцій;

· формування міжнародних і наднаціональних інститутів регулювання.

Важливою умовою страхування зовнішньоекономічної діяльності є дотримання принципу високої добропорядності (стосовно норм поведінки) страховика та страхувальника.

Обов'язковою є наявність у страхувальника страхового інтересу, тобто матеріальної зацікавленості в благополучному результаті зовнішньоекономічної операції.

Більшість страхових договорів укладається на доб​ровільній основі, однак, незважаючи на це, страхування фактично перетворилося в невід'ємний елемент зовнішньоекономічних угод.

При страхуванні зовнішньоекономічних ризиків, як правило, необхідна письмова заява страхувальника, а основним страховим документом є страховий поліс.

Переваги страхування у зовнішньоекономічній діяльності:

· при  виникненні  страхових  випадків  страховики відшкодовують   матеріальний збиток   учасникам зовнішньоекономічних угод;

· підвищується надійність матеріально-речовинних елементів, які використовуються у зовнішньоекономічних операціях, за рахунок проведення превентивних заходів;

· відбувається значна економія фінансових ресурсів суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності (немає необхідності формувати власний страховий фонд);

· прискорюється оборот фінансових ресурсів;

· кошти, мобілізовані в страхові фонди, стають могутнім джерелом інвестицій у масштабах сучасного світового господарства.

Порядок здійснення страхування зовнішньоекономічних операцій в Україні регламентується Законом України "Про зовнішньоекономічну діяльність" та "Про страхування".
Страхування ЗЕД виконується комерційними страховими компаніями (державними, акціонерними, іноземними, зміша​ними, кооперативними та ін.), а також іншими суб'єктами ЗЕД, до уставного предмету діяльності яких входять страхові операції. Вибір страхової компанії (страховика) проводиться суб'єктами ЗЕД самостійно. Страхування зовнішньоеко​номічних операцій з боку суб'єктів ЗЕД здійснюється на до​говірних принципах і є добровільним, якщо інше не передба​чене законами України.
Створення сегмента страхування ЗЕД на українському страховому ринку йде досить динамічно. Вирішуються про​блеми формування правової бази страхування, створення інфраструктури ринку, розвитку цивілізованих страхових відносин на основі фінансове стійких страхових компаній, розробляються страхові продукти та методологія і технологія страхових операцій, готуються кваліфіковані кадри, здатні працювати в нових ринкових умовах. Це створює умови для поліпшення ситуації на українському страховому ринку, відкриває нові можливості для його розвитку та вдосконален​ня. Так, в Україні діє понад 800 фінансове стійких страхових компаній.
 У 2002 р. було зареєстровано близько 260 страховиків, майже третина яких працює масштабно та ефективно і займаються страхуванням ЗЕД. Проте більшість страхових то​вариств, які здійснюють страхування ЗЕД, ще не мають не​обхідного досвіду, а страховий ринок поки ще не досяг належ​ного рівня ні за сукупним обсягом страхового капіталу, ні за масштабами страхових операцій. Тому неухильно продов​жується кропітка робота над програмою розвитку вітчизняно​го страхового ринку, механізмами контролю та регулювання діяльності страховиків.
У 2002 р. в Україні прийнята Державна програма розвит​ку страхового ринку на період до 2005 р. та на перспективу до 2012р.
Кабінет Міністрів України на своєму засіданні 31 січня 2001р. затвердив 4-річну програму розвитку страхового ринку України. Цим документом встановлюються базові завдання й принципи щодо формування ринку та умови діяльності стра​хових компаній.
 З 1 червня 2001 р. мінімальний розмір статутних фондів страхових компаній встановлений у розмірі 500 тис. євро, а на 1 січня 2003 р. — 1 млн євро.
Поступово склалася інфраструктура ринку: створені стра​хові Бюро [Морське, Моторне (транспортне), Медичне і т.п.]; набула авторитету Асоціація професійних страхових посеред​ників України (АПСПУ) (1997), до речі, перша на постра​дянському просторі, що в 1998 р. також першою від Одеського регіону увійшла до міжнародної організації ВІРАК.
Страхування ЗЕД в Україні здійснюється з урахуванням принципів світового досвіду та адаптації їх до власної спе​цифіки. Пріоритет торговельної моделі ЗЕД у вітчизняній практиці надав імпульсу відповідним видам зовнішньоторго​вельного страхування: швидкими темпами розвивається стра​хування вантажів, транспорту, експортних кредитів, відповідальності перевізників (в тому числі "Зелена карта"), міжнародне перестрахування.
Контрольні запитання
1. Які особливості мають транспортні послуги?

2. Що таке міжнародні перевезення?

3. Що таке система ІНКОТЕРМС?

4. У чому різниця між траповим і лінійним судноплавством?

5. Охарактеризуйте роль залізничного транспорту в зовнішньоекономічних перевезеннях.

6. Які застосовуються види фрахтування судна?

7. У чому полягає специфіка страхування у ЗЕД?

8 ВАЛЮТНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА
8.1 Сутність валютного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

8.2 Міжнародний валютний фонд. Мета, функції, принципи Міжнародного валютного фонду. Інструменти валютного регулювання: економічні, адміністративні.

8.3 Характеристика розвитку валютного регулювання в Україні.

8.4 Валютний курс, валютний коридор.

8.5 Класифікація іноземної валюти.

8.6 Ліцензування валютного регулювання.

8.7 Відкриття рахунків в іноземній валюті.

8.8 Операції купівлі-продажу готівкової іноземної валюти. 
8.1 Сутність валютного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
Сучасний валютний ринок являє собою розгалужену систему механізмів, функціонування яких покликане забезпечити купівлю та продаж національних грошових одиниць і іноземних валют з метою їхнього використання для обслуговування міжнародних платежів.
Найбільш істотним функціональним призначенням валютного ринку є забезпечення реальної свободи вибору і дій власника валюти. Тому ступінь зрілості валютного ринку визначається не лише масштабами валютних операцій, а і його можливістю повною мірою реалізувати саме цю функцію.

Свобода вибору суб’єктів ринку пов’язана з їхнім прагненням одержати для себе в процесі здійснення валютних операцій певні матеріальні вигоди, виражені у відповідному доході.

Невід’ємним атрибутом валютного ринку є присутність функціональних елементів його регулювання. Сучасний валютний ринок – це інституційно регульований ринок. Уся система міжнародних валютних організацій, союзів та угод, що діють на міждержавній та транснаціональній основі, а також система страхування від валютного ризику являють собою відповідні атрибути валютно-ринкової діяльності.

Але функція регулювання валютного ринку може реалізуватися тільки у певних межах. І за своєю формою, і за своїм змістом вони не можуть і не повинні підмінювати ринкових само регуляторів. Вони лише доповнюють і відповідним чином корегують дії останніх.

Механізм функціонального валютного регулювання має два рівні: міждержавний (у тому числі регіональний) і національний. Сучасний механізм валютного регулювання склався після впровадження на основі Ямайської угоди плаваючих валютних курсів та принципу поліцентризму в структурі побудови усієї валютної системи.

Функції регулювання міжнародних валютних стосунків покладені світовим співтовариством на Міжнародний валютний фонд, що керується у своїй діяльності статутом Фонду і спільно прийнятими країнами-учасницями постановами та домовленостями.

Механізм регулювання на національному рівні, його інституційні структури, принципи і нормативні параметри визначаються законодавчими актами кожної країни.

Валютне регулювання на національному рівні здійснюється на основі принципів і методів, визначених МВФ та регіональними союзами, до яких входять окремі країни. У своєму практичному втіленні воно охоплює широкі аспекти зовнішньоекономічної діяльності суб’єктів валютного ринку.

Зміст валютного регулювання конституюється чинним законодавством і правовими нормами окремих держав. У такому законодавстві визначаються загальні принципи здійснення валютних операцій у внутрішньогосподарському обігу й у міждержавних розрахунках, функції державних органів у валютному регулюванні та управлінні валютними ресурсами, права й обов’язки громадян та юридичних осіб у питаннях володіння, користування і розпорядження валютними цінностями, напрямки валютного контролю і відповідальності за порушення валютного законодавства та ін.

Механізм валютного регулювання на національному рівні являє собою систему контролю за надходженням та вивозом іноземної валюти в країну і з країни.

З цією метою урядом приймаються постанови щодо валютного регулювання з різноманітними обмеженням. Як правило, уряд приймає постанови, які:

а) вимагають від окремих осіб або фірм, що одержують іноземну валюту, передати або продати її урядові;

б) нормують запаси іноземної валюти. Підприємець, що бажає здійснити платежі за кордон в іноземній валюті, може потрапити під обмеження обсягу валюти, що не дозволить йому купити за кордоном стільки товарів, скільки він хотів би. Тому, українська фірма, що бажає експортувати свої товари за кордон, має знати про всі чинні постанови з валютного регулювання в Україні й в інших країнах, оскільки вони можуть відбитися на її можливості постачати товари чи одержувати платежі з цих країн.
8.2 Міжнародний валютний фонд. Мета, функції, принципи Міжнародного валютного фонду. Інструменти валютного регулювання: економічні, адміністративні.
Міжнародний валютний фонд (МВФ). До числа найважливіших організацій у міжнародній економічній сфері, що мають найбільшу вагу, належить Міжнародний валютний фонд, штаб-квартира якого у Вашингтоні. Він був створений у результаті проведення у 1944 р. у м. Бреттон-Вуді (США) міжнародної конференції, на якій було ухвалено нові міжнародні принципи валютної політики, покладені в основу повоєнної міжнародної валютної системи країн ринкового господарства.

Нині членами МВФ є більше 160 країн, його діяльність підпорядковано інтересам забезпечення стабільності валютно-фінансової системи світу. США в МВФ володіють найбільшими сумами квот і, відповідно, мають „контрольний пакет” у його керівних органах.

Статутом Міжнародного валютного фонду визначено, що цілями цієї організації є: забезпечення співробітництва у розв’язанні міжнародних валютних проблем, сприяння стабілізації валют, створення багатосторонньої системи платежів та розрахунків, досягнення рівноваги платіжних балансів країн-учасниць.

Відповідно до статуту Міжнародний валютний фонд має виконувати такі функції:

· стежити за розвитком міжнародної валютної системи та забезпечувати її ефективне функціонування;

· здійснювати аналіз виконання кожною країною спільних зобов’язань.

Статутом передбачено, що країни-учасниці, вступаючи до Фонду, добровільно беруть на себе зобов’язання співробітничати з Фондом та одна з одною щодо вирішення питань стабілізації валютних відносин. Особливу увагу приділено системі заходів з регулювання валютних курсів, які б забезпечували найбільш сприятливі умови розвитку зовнішньоекономічної діяльності країн-учасниць, зниження валютного ризику та кон’юнктурної невизначеності.

Керівником Міжнародного валютного фонду в межах своїх повноважень спостереження у сфері валютних курсів виділено три основні принципи:

· не допускати маніпуляції валютними курсами, яка б надала можливість отримати несправедливі конкурентні переваги перед іншими країнами;

· здійснювати валютне регулювання, спрямоване на зменшення руйнівних наслідків, викликаних короткочасними коливаннями обмінних курсів;

· підчас проведення політики регулювання валютного курсу мають враховуватися інтереси інших членів Фонду, включаючи інтереси тих країн, у валюті яких здійснюється інтервенція.

Міжнародний валютний фонд має можливість активно впливати на країни-учасниці у питаннях дотримання ними певних вимог валютного регулювання. Для цього використовуються стабілізаційні програми та механізм взаємних консультацій. Стабілізаційні програми пов’язані з наданням кредитів на покриття дефіциту платіжного балансу деяких країн. Кредит надається в іноземній валюті терміном на 2-3 роки в розмірі 25% квоти. Найменш розвинуті країни одержують кредити на пільгових умовах: 0,5% річних, що значно нижче звичайної процентної ставки за кредитами Міжнародного валютного фонду. 
Регіональний рівень пов’язаний з існуванням регіональних об’єднань, в межах яких проводиться узгодження валютних політик держав-членів, або здійснюється спільна валютна політика. У цьому випадку спільне валютне регулювання спрямоване на розвиток торговельних відносин всередині інтеграційного об’єднання, на вільне переміщення факторів виробництва, а також сприяє зниженню впливу зовнішніх факторів на коливання обмінних курсів країн регіонального об’єднання.

Механізм регулювання на національному рівні, його інституційна структура, принципи та норми встановлюються законодавчими актами кожної країни з урахуванням принципів та рекомендацій, встановлених МВФ та регіональними союзами.

У практиці валютного регулювання розрізняють економічні та адміністративні інструменти регулювання. При застосуванні економічних інструментів валютного регулювання держава виступає одним із суб’єктів ринку.

Економічні інструменти валютного регулювання включають:

· девальвацію валюти, що передбачає дії відповідних інституційних структур, спрямовані на зниження обігового курсу валюти власної країни. Таке зниження використовується для стимулювання споживчого попиту на внутрішньому ринку і для підвищення конкурентноздатності та покращення торговельних позицій країни на світовому ринку; 

· ревальвацію валюти, яка протилежна девальвації. Вона пов’язана з діями, спрямованими на підвищення курсу національної валюти;

· валюту інтервенцію, яка є цілеспрямованим впливом центрального банку країни на валютний ринок та валютний курс, який здійснюється шляхом продажу або закупівлі банком на валютному ринку великих партій іноземної валюти;

· корекція облікових ставок Національного банку є досить поширеним способом впливу на курсові співвідношення. Підвищення облікових ставок Національного банку призводить до зростання курсу валюти, а скорочення – до зниження курсу.

Адміністративні інструменти – це законодавчо закріплені та обов’язкові для виконання норми і нормативи. Перевага цих методів полягає в тому, що вимагають менше матеріальних витрат, ніж економічні, при цьому, ефект впливу відчувається сильніше і швидше. 
8.3 Характеристика розвитку валютного регулювання в Україні.
Зараз в Україні створюється механізм регулювання валютних відносин, в основі якого покладено низку нормативних актів, прийнятих після проголошення незалежності України. Найважливішими з них є:

1. Закон України „Про зовнішньоекономічну діяльність” від 16.04.1991 №959-Х11.

2. Закон „Про порядок розрахунків в іноземній валюті” №185/94-ВР від 23.09.1994.

3. Декрет Кабінету міністрів України „Про систему валютного регулювання і валютного контролю” №15-93 від 12.02.1993.

4. Декрет Кабінету міністрів України „Про тимчасовий порядок використання надходження в іноземній валюті” № 16-93 від 19.02.1993.

5. Постанова Правління НБУ „Про затвердження Положення про відкриття і функціонування в уповноважених банках України рахунків банків-кореспондентів в іноземній валюті і гривні” №118 від 26.03.1998.

6. Постанова Правління НБУ „Про затвердження правил здійснення операцій на міжбанківському валютному ринку України” №127 від 18.03.1999.

7. Постанова Правління НБУ „Про затвердження Інструкції про порядок здійснення контролю й одержання ліцензій по експортних, імпортних та лізингових операціях” №136 від 24.03.1999.

8. Наказ Мінфіну України „Про затвердження форми декларації про валютні цінності, доходи і майно, що належать резиденту України і знаходяться за її межами” №207 від 23.12.1995.
Перерахованими вище документами встановлено режим здійснення валютних операцій на території України, визначено принципи валютного регулювання, повноваження державних органів, права й обов’язки суб’єктів валютних відносин.
8.4 Валютний курс, валютний коридор.
Валютний курс – це обмінне співвідношення між двома валютами.

Валютний курс необхідний для:

· взаємного обміну валютами при торгівлі товарами, послугами, при русі капіталів та кредитів;

· порівняння цін світових і національних ринків, а також вартісних показників різних країн, виражених у національних чи іноземних валютах;

· періодичної переоцінки рахунків фірм та банків в іноземній валюті.

Гіпотетично існує п’ять систем валютних курсів: вільне („чисте”) плавання; фіксовані курси; цільові зони; гібридна система валютних курсів. 
Так, у системі вільного плавання валютний курс формується під впливом ринкового попиту та пропозиції. Форексний валютний ринок при цьому найбільш наближений до моделі досконалого ринку: кількість учасників як на стороні попиту, так і на стороні пропозиції величезна, будь-яка інформація передається в системі миттєво і доступна всім учасникам ринку, корегуючи роль Центральних банків є незначною і непостійною.
У системі керованого плавання крім попиту та пропозиції на величину валютного курсу впливають Центральні банки країн, а також різні тимчасові ринкові викривлення.

Прикладом системи фіксованих курсів є Бреттон-Вудськая валютна система 1944-1971 р. У ній курс усіх валют фіксував​ся до долара з межею коливання ±1%, а курс долара був жор​стко прив'язаний до золота; $35 = 1 тройська унція золота.

Система цільових зон розвиває ідею фіксованих валютних курсів. До цього типу можна віднести режим функціонування курсів валют країн-учасниць Європейської валютної системи, у якій коливання їхніх валютних курсів стосовно центрально​го курсу ЕКЮ розширилися, починаючи з 1993 р. із межі ±2,25% у 1979 р. до ±15% у 2001 р.

Нарешті, прикладом гібридної системи валютних курсів є сучасна валютна система, у якій зацікавлені країни, що здійснюють вільне плавання валютного курсу, де наявні зони стабільності тощо.

Реальний валютний курс можна визначити як відношення цін товарів двох країн, узятих у відповідній валюті.

Номінальний — показує обмінний курс валют, що діє в цей момент часу на валютному ринку країни.

Фактори, що впливають на величину валютного курсу, поділяються на структурні (що діють в довгостроковому періоді) і кон'юнктурні (які викликають короткострокове ко​ливання валютного курсу).

До структурних факторів належать:

· конкурентноздатність товарів цієї країни на світовому ринку та и зміна;

· стан платіжного балансу країни;

· купівельна спроможність грошових одиниць та темпи інфляції;

· різниця процентних ставок у різних країнах;

· державне регулювання валютного курсу;

· ступінь відкритості економіки.

Кон'юнктурні фактори пов'язані з коливаннями ділової активності в країні, політичною обстановкою, чутками і про​гнозами, такими як:
· діяльність валютних ринків;
· спекулятивні валютні операції;
· кризи, війни, стихійні лиха;
· прогнози;
· циклічність ділової активності в країні.
Розглянемо докладніше механізм впливу основних факторів на величину валютного курсу.
На валютний курс впливає темп інфляції. Чим вищий темп інфляції в країні, тим нижчим є курс її валюти, якщо не про​тидіють інші фактори. Інфляційне знецінення грошей у країні викликає зниження купівельної спроможності і тенденцію до падіння їхнього курсу до валют країн, де темп інфляції нижче. Ця тенденція зазвичай просліджується в середньо- і довгостро​ковому плані. Вирівнювання валютного курсу, приведення йо​го у відповідність з паритетом купівельної спроможності відбу​вається в середньому впродовж двох років.
Залежність валютного курсу від темпу інфляції є особли​во великою в країн з великим обсягом міжнародного обміну товарами, послугами та капіталами.
Платіжний баланс безпосередньо впливає на величину ва​лютного курсу. Активний платіжний баланс сприяє підвищен​ню курсу національної валюти, тому що збільшується попит на неї з боку іноземних боржників. Пасивний платіжний баланс породжує тенденцію до зниження курсу національної валюти, тому що боржники обмінюють її на іноземну валюту для пога​шення своїх зовнішніх зобов'язань. Розміри впливу платіжного балансу на валютний курс визначаються ступенем відкритості економіки країни. Так, чим вище частка експорту у ВНП (чим вища відкритість економіки), тим вищою є еластичність валют​ного курсу стосовно зміни платіжного балансу. Нестабільність платіжного балансу призводить до стрибкоподібної зміни попи​ту на відповідні валюти та їхню пропозицію.
Крім того, на валютний курс впливає економічна політика держави в галузі регулювання складових частин платіжного балансу: поточного рахунку і рахунку руху капіталів. При збільшенні позитивного сальдо торгового балансу зростає по​пит на валюту цієї країни, що сприяє підвищенню її курсу, а з появою негативного сальдо відбувається зворотний процес. Зміна сальдо балансу руху капіталів впливає на курс національної валюти, яка за знаком ("плюс" чи "мінус") ана​логічна торговому балансу. Однак існує й негативний вплив надмірного припливу короткострокового капіталу в країну на курс її валюти, тому що він може збільшити надлишкову гро​шову масу, що, у свою чергу, може призвести до збільшення цін і знецінення валюти.
Національний дохід не є незалежною складовою, котра мо​же змінюватися сама по собі. Однак у цілому ті фактори, що змушують змінюватися національний доход, мають великий вплив на валютний курс. Так, збільшення пропозиції про​дуктів підвищує курс валюти, а збільшення внутрішнього по​питу знижує його. У довгостроковому періоді більш високий національний дохід означає і більш високу вартість валюти країни. Тенденція має зворотній характер, як що розглядати невеликий інтервал часу впливу збільшення доходу населення на рівень валютного курсу.
Зміна процентних ставок впливає на валютний курс подвійно. З одного боку, їхнє номінальне збільшення усере​дині країни викликає зменшення попиту на національну ва​люту, тому що підприємцям стає невигідно брати кредит. Узявши ж його, підприємці збільшують собівартість своєї про​дукції, що, у свою чергу, призводить до збільшення цін на то​вари всередині країни. Це значно знецінює національну валю​ту відносно іноземної.
З іншого боку, збільшення реальних процентних ставок (тобто номінальних процентних ставок, скорегованих на темп інфляції) робить за інших однакових умов розміщення коштів у цій країні для іноземців більш прибутковим. Саме тому в країну з більш високими реальними процентними ставками притікають капітали, попит на її валюту збільшується і вона дорожчає.
Таким чином, зміна процентних ставок може як прямо, так і зворотно пропорційно впливати на величину валютного курсу.
Діяльність валютних ринків та спекулятивні валютні опе​рації. Якщо курс якоїсь валюти має тенденцію до зниження, то фірми і банки завчасно змінюють її на більш стійкі, що погіршує позиції ослабленої валюти. Валютні ринки швидко реагують на зміни в економіці і політиці, на коливання курсо​вих співвідношень. Цим вони розширюють можливості валют​ної спекуляції та стихійного руху "гарячих" грошей.
Прискорення або затримка міжнародних платежів. Очіку​ючи зниження курсу національної валюти, імпортери праг​нуть прискорити платежі контрагентам в іноземній валюті, щоб не нести втрат при підвищенні її курсу. При зміцненні національної валюти, навпаки, переважає їхнє прагнення до затримки платежів в іноземній валюті. Така тактика, що одер​жала назву "Лідз енд Легз", впливає на платіжний баланс і ва​лютний курс.
Ступінь довіри до валюти на національному і світовому рин​ках визначається станом економіки та політичною обстановкою в країні, а також розглянутими вище факторами, які здійснюють вплив на валютний курс. Причому дилери враховують не тільки дані темпи економічного зростання, інфляції, рівень купівельної спроможності валюти, але й перспективи їх динаміки. Іноді навіть очікування публікації офіційних даних про торговий та платіжний баланси або результати виборів позначається на співвідношенні попиту та пропозиції і на курсі валюти.
Валютна політика. Співвідношення ринкового та держав​ного регулювання валютного курсу впливає на його динаміку. Формування валютного курсу на валютних ринках через ме​ханізм попиту та пропозиції звичайно супроводжується різки​ми коливаннями курсових співвідношень. На ринку скла​дається реальний валютний курс — показник стану економіки, грошового обігу, фінансів, кредиту та ступеня довіри до певної валюти. Державне регулювання валютного курсу спрямоване на його підвищення або зниження, виходячи з валютно-еко​номічної політики.
Нарешті, істотний вплив на курс національної валюти здійснюють і сезонні піки і спади ділової активності в країні.
Регулювання величини валютного курсу.
Ринкове регулювання, засноване на конкуренції та дії за​конів вартості, а також попиту та пропозиції, здійснюється стихійно.
Державне регулювання спрямоване на подолання негатив​них наслідків ринкових валютних відносин і на досягнення стійкого економічного зростання, рівноваги платіжного балан​су, зниження темпів зростання рівня безробіття й інфляції в країні. Воно здійснюється за допомогою валютної політики — комплексу заходів у сфері міжнародних валютних відносин, реалізованих відповідно до поточних та стратегічних цілей країни. Юридичне валютна політика оформляється валютним законодавством та валютними угодами між державами.
До заходів державного впливу на величину валютного курсу належать:
· валютні інтервенції;
· дисконтна політика;
· протекціоністські заходи.
Найважливішим інструментом валютної політики держав є валютні інтервенції — операції Національних банків на ва​лютних ринках з купівлі-продажу національної грошової оди​ниці проти провідних іноземних валют.
Мета валютних інтервенцій — зміна рівня відповідного валютного курсу, балансу активів та пасивів з різних валют або очікувань учасників валютного ринку. Дія механізму ва​лютних інтервенцій є аналогічною проведенню товарних інтервенцій. Для того, щоб підвищити курс національної гро​шової одиниці, Національний банк має продавати іноземні ва​люти, скуповуючи національну. Цим зменшується попит на іноземну валюту, а, отже, збільшується курс національної валюти. Для того, щоб знизити курс національної валюти, Національний банк продає національну валюту, скуповуючи іноземні валюти. Це призводить до підвищення курсу інозем​ної валюти та зниження курсу національної.

Для інтервенцій, як правило, використовуються офіційні валютні резерви, і зміна їхнього рівня може слугувати показ​ником масштабів державного втручання у процес формування валютних курсів. Масштаби інтервенції Національного банку країни є, як правило, секретною інформацією, що відображає прагнення влади зберігати конфіденційність своїх дій для то​го, щоб забезпечити ефективність вживаних заходів.

Офіційні інтервенції можуть проводитися різними мето​дами — на біржах (привселюдно) або на міжбанківському рин​ку (конфіденційно), через брокерів або безпосередньо через операції з банками, на строк або з негайним виконанням.

Крім того, офіційні валютні інтервенції поділяються на "стерилізовані" та "нестерилізованї”.

Стерилізованими називають інтервенції, під час яких зміна офіційних іноземних нетто-активів компенсується відповідними змінами внутрішніх активів, тобто є практично відсутнім вплив на величину офіційної грошової бази.

Якщо ж зміна офіційних валютних резервів під час інтер​венції веде до зміни грошової бази, то інтервенція є нестерилізованою.

Дисконтна політика — це зміна Національним банком країни облікової ставки з метою регулювання величини ва​лютного курсу шляхом впливу на вартість кредиту на внутрішньому ринку і цим — на міжнародний рух капіталу. Останнім часом значення цього методу регулювання валютно​го курсу зменшується.
Протекціоністські заходи — це заходи, спрямовані на за​хист власної економіки, у даному разі національної валюти. До них належать, у першу чергу, валютні обмеження — законо​давча чи адміністративна заборона та регламентація операцій в іноземній валюті.
Видами валютних обмежень є:

· валютна блокада, заборона на вільну купівлю-продаж валюти;

· регулювання міжнародних платежів, руху капіталів, репатріації прибутку, руху золота та цінних паперів;
· система множинних (диверсифікованих) валютних курсів;

· концентрація в руках держави валютних цінностей та ін.

Вплив валютного курсу на зовнішньоекономічні відносини
Валютні курси впливають на зовнішню торгівлю різних країн, виступаючи інструментом зв'язку між вартісними показ​никами національного та світового ринку, впливаючи на цінові співвідношення експорту й імпорту та викликаючи зміну внутріекономічної ситуації, а також змінюючи поведінку фірм, що працюють на експорт чи конкурують з імпортом.
Зниження валютного курсу обумовлює:
· скорочення реальної заборгованості в національній ва​люті;
· збільшення ваги зовнішніх боргів, виражених в іноземній валюті;
· невигідність вивезення прибутку, відсотків, дивідендів, одержуваних іноземними інвесторами у валюті країни перебування.
При збільшенні валютного курсу складається така ситу​ація:
· внутрішні ціни стають менш конкурентноздатними;
· падає ефективність експорту;
· скорочується виробництво як в експортних, так і в інших галузях;
· розширюється імпорт;
· стимулюється   приплив   у   країну   іноземних   та національних капіталів;
· збільшується прибуток з іноземних капіталовкладень;
· зменшується реальна сума зовнішнього боргу, вираже​на в іноземній валюті, що знецінилася.
8.5 Класифікація іноземної валюти.
Валюта (англ. currency) - грошова одиниця країни, використовувана для виміру величини вартості товарів.


Поняття валюти застосовується в трьох значеннях: 

1)  Грошова одиниця даної країни, використовувана в зовнішньоекономічних зв'язках і міжнародних розрахунках з іншими країнами (національна валюта).

2)  Грошові знаки іноземних держав (іноземна валюта), а також кредитні і платіжні документи, виражені в іноземних грошових одиницях і застосовувані в міжнародних розрахунках.

3)  Міжнародна (регіональна) грошова розрахункова одиниця і платіжний засіб (СДР, ЕКЮ, раніше перекладний карбованець у СЭВ, арабський розрахунковий долар, андское песо й ін.).


У відповідність із Законом  під «іноземною валютою» розуміються:

a) грошові знаки у виді банкнот, казначейських квитків, монети, що знаходяться в звертанні і є законним платіжним засобом у відповідній іноземній державі або групі держав, а також вилучені або вилучаї зі звертання, але підлягаючому обмінові грошові знаки;

b) засобу на рахунках у грошових одиницях іноземних держав і міжнародних грошових або розрахункових одиницях.


У відповідність із Законом поняття «Валютні цінності» означає наступне:

1)  іноземна валюта;

2)  цінні папери в іноземній валюті - платіжні документи (чеки, векселя, акредитиви й інші), фондові цінності (акції, облігації) і інші боргові зобов'язання, виражені в іноземній валюті;

3)  дорогоцінні метали - золото. Срібло, платина і метали платинової групи (Палладій, іридій, рутеній і осмій) у будь-якому виді і стані, за винятком ювелірних і інших побутових виробів, а також брухту таких виробів;

4)  природні дорогоцінні камені - алмази, рубіни, смарагди, сапфіри й олександрити в сирому й обробленому виді а також перли, за винятком ювелірних і інших побутових виробів з цих каменів і брухту таких виробів.

Валюту можна підрозділяти на різні види  за принципом приналежності:

· національна валюта

· іноземна валюта

· міжнародна (регіональна) валюта

· СДР

· ЕКЮ

· арабський динар, андское песо, перекладний карбованець

· резервна валюта


Резервна (ключова) валюта (англ. reserve currency) - іноземна валюта, у якій центральні банки інших держав накопичують і зберігають резерви для міжнародних розрахунків по зовнішньоторговельних операціях і іноземних інвестиціях.


Спочатку в ролі резервної валюти виступав фунт стерлінгів, що грав пануючу роль у міжнародних розрахунках. Рішеннями конференції в Бреттон-Вудсе (США, 1944 р.) поряд з фунтом стерлінгів у якості міжнародної платіжної і резервної валюти став використовуватися долар США, що зайняв незабаром домінуюче положення в міжнародних розрахунках. До резервної валюти відносяться також марка Німеччини, швейцарський франк, японська ієна. Проте на частку долара США приходиться гнітюча частина валютних резервів.


Резервна валюта означає конвертованість відповідної національної валюти, достатню стійкість її курсу, благоприятствующий правовий режим використання цієї валюти в інших країнах і в міжнародному обміні. Країни, валюта яких використовується як резервна, одержують визначені вигоди при одержанні зовнішніх позик, імпорті товарів, мають у своєму розпорядженні кращі умови для здійснення зовнішньоекономічної експансії.


Найважливішу частину валютних резервів держави складають централізовані запаси золота й іноземної валюти, міжнародних валютно-платіжних засобів типу СДР, ЕКЮ, резервної валюти країни, поміщені в Міжнародному валютному фонді (МВФ). 


Міжнародна валюта, включаючи також регіональні валюти, використовується при розрахунках серед членів міжнародних союзів, міжнародних фондів або регіональних союзів. В даний момент в окремих секторах світової торгівлі як міжнародну валюту використовується СДР і ЕКЮ.


Спеціальні права запозичення (СДР) (англ. special drawing rights) - міжнародні платіжні і резервні засоби, що випускаються Міжнародним валютним фондом і використовувані для безготівкових міжнародних розрахунків шляхом записів на спеціальних рахунках і як розрахункову одиницю МВФ.


У 1969 році МВФ, з огляду на зростаючу небезпеку постійного дефіциту міжнародної ліквідності, а також у силу обмеженості виробництва золота і розширення обсягів світової торгівлі, прийняв рішення про створення штучної валюти - спеціальних прав запозичення. СДР були створені як резервна валюта, призначена для покриття платіжного балансу країни. Перший випуск СДР був здійснений у три етапи між 1970 і 1972 роками в розмірі 9,5 мільярда доларів.


При необхідності країна може обміняти свою квоту СДР на валюту, зазначену МВФ, без прийняття на себе яких-небудь попередніх умов в області економічної політики. Країна повинна дотримувати умови використання близько 70% виділених СДР протягом п'ятирічного періоду. Фактично країна купувала СДР, тому що повинна була представити свою власну валюту, або валюту іншої країни в обмін на СДР.


Вартість СДР спочатку встановлювалася в золотому еквіваленті (1 СДР = 0,888671 м чистого золота), але з 1 червня 1974 року її стали визначати щодо середньозваженої вартості «кошика» 16 валют (долар США - 33%, марка ФРН - 12,5%, фунт стерлінгів - 9%, французький франк - 7,5%, японська ієна - 7,5%, канадський долар - 6%, італійська ліра - 6%, голландський гульден - 4,5%, бельгійський франк - 3,5%, швейцарська крона - 2,5%, австралійський долар, датська крона, норвезька крона, іспанська песета - по 1,5%, австрійський шилінг і юаровский ренд - по 1%).


На 1 липня 1974 року вартість СДР складала 1,2063 долара США. У наступному МВФ увів практику щоденного встановлення доларової вартості СДР. В даний час курс СДР визначається по валютному кошику 5 основних національних валют (американський долар, німецька марка, японська ієна, французький франк і фунт стерлінгів).


СДР приносить відсотки. Країна одержує них, якщо її авуари в СДР перевищують її асигнування, і навпаки, платить відсотки, якщо авуари в СДР менше асигнувань.


СДР стали використовувати не тільки як засіб платежу для проведення офіційних угод, але і деякою мірою для комерційних цілей. Так, у 1975 році вперше з'явилися облігації без спеціального забезпечення деноміновані в СДР, а починаючи з 1977 року, органи Міжнародної асоціації транспортної авіації стали використовувати СДР для оплати проїзду і вантажних тарифів. Єгипет застосовує СДР для фіксації зборів на Суецькому каналі.


    СДР виконує ряд функцій світових грошей по регулюванню платіжних балансів, поповненню офіційних валютних резервів, порівнянню вартості національних валют, але не мають власної вартості і реального забезпечення.


Після того, як у січні 1970 року були випущені перші СДР, і з обліком другого випуску в 1979-1981 р., у даний час нараховується 21,3 мільярди СДР. Розподіл СДР здійснюється автоматично пропорційно квоті країн у МВФ. Переваги СДР як сукупних зобов'язань країн - членів МВФ дозволяють поступово перетворити в головний активний резервний засіб світової валютної системи. Підвищення ролі СДР виявляється в розширенні їхніх котирувань і стосовно національних валют ведучих країн світу. 

Для зменшення ризику при обмінних операціях з використанням СДР були створені так називані спеціальні валюти, найбільше поширення з яких до 90-тым років одержало ЕКЮ - європейська валютна одиниця.


ЕКЮ - (англ. European Currency Unit) - являє собою регіональну міжнародну валютну одиницю, використовувану країнами - учасниками Європейської валютної системи з 13 березня 1979 року. Створення ЕКЮ мало на меті сприяти інтеграції у валютній сфері, протидіяти впливові долара США, і забезпечити передумови формування єдиного валютного ринку Європейського економічного співтовариства. 

ЕКЮ має визначений валютний курс, що розраховується на базі валютного кошика національних валют 12 країн-учасниць ЄЕС. Частки окремих країн у кошику періодично коректуються. Вага кожної валюти в кошику визначається в залежності від частки, який розташовує держава у валовому національному продукті ЄС і в експорті усередині союзу. 1 ЕКЮ дорівнює приблизно 1,3 доларів США. На відміну від СДР емісія офіційних ЕКЮ частково обналічена золотом і доларами. Обсяг емісії ЕКЮ перевищує випуск СДР. Так само як і СДР, ЕКЮ представлена в безготівковій формі - як запис на рахунках центральних (або комерційних) банків при безготівкових перерахуваннях по них. Випущені казначейством Бельгії в 1987 році ювілейні монети в ознаменування 30-річчя Римського договору достоїнством у 50 ЕКЮ (золоті) і 5 ЕКЮ (срібні) носять колекційний характер і не мали практичного значення для валютного ринку. Половина випущених ЕКЮ забезпечена відрахуваннями від золотих і доларових запасів, а інша - національними валютами країн. 

У Європейській валютній системі (ЕВС) установлений головний курс кожної валюти членів ЄС, виражений в ЕКЮ. На основі цього головного курсу розраховуються взаємні курси валют, від яких фактичні курси можуть відхилятися в межах не більш 2,25%. Пільговий режим коливань був установлений для іспанської песети, що приєдналася в ЕВС у 1989 році; для італійської ліри із серпня 1993 року припустима межа коливань 15%.

ЕКЮ виконує розрахункові і кредитні функції, використовується як база вирівнювання паритетів валют країн учасниць, регулює відхилення ринкових валютних курсів.


На відміну від СДР ЕКЮ має більш широку сферу застосування. ЕКЮ використовується не тільки в офіційному, але і частці секторах. Зокрема, ЕКЮ виступає як валютна одиниця в спільних фондах і міжнародних валютно-кредитних фінансових організаціях; як валюта єдиних сільськогосподарських цін, засіб міждержавних розрахунків центральних банків - членів ЄС при проведенні валютної інтервенції й ін. Частки (комерційні) ЕКЮ використовуються як валюта євро-облігаційних позик, банківських депозитів і кредитів. Більш 500 великих міжнародних організацій використовують ЕКЮ при наданні кредитів.
8.6 Ліцензування валютного регулювання.

 Законодавство України не лише визначає сутність валютних операцій та їх види, а й встановлює правовий режим здійснення валютних операцій. У ст. 2 Декрету Кабінету Міністрів України “Про систему валютного регулювання і валютного контролю” визначено, що резиденти і нерезиденти мають право бути власниками валютних цінностей, що перебувають на території України. Резиденти мають право бути власниками також валютних цінностей, що перебувають за межами України, крім випадків, передбачених законодавчими актами України. Резиденти і нерезиденти мають право здійснювати валютні операції з урахуванням обмежень, встановлених Декретом та іншими актами валютного законодавства України. Валюта України є єдиним законним засобом платежу на території України, який приймається без обмежень для оплати будь-яких вимог та зобов’язань, якщо інше не передбачено цим Декретом, іншими актами валютного законодавства України. Порядок ввезення, переказування і пересилання з-за кордону, а також вивезення, переказування і пересилання за кордон резидентами і нерезидентами валюти України визначає Національний банк України. Суми у валюті України, що були вивезені, переказані, переслані на законних підставах за кордон, можуть бути вільно вивезені, переслані, переказані назад в Україну. Уповноважені банки зобов’язані купувати іноземну валюту на міжбанківському валютному ринку України за дорученням і за рахунок резидентів з метою забезпечення виконання зобов'язань резидентів у разі платежів в іноземній валюті, що здійснюються резидентами за межі України на виконання зобов’язань у цій валюті перед нерезидентами щодо оплати продукції, послуг, робіт, прав інтелектуальної власності та інших майнових прав, за винятком оплати валютних цінностей; платежів в іноземній валюті за межі України у вигляді відсотків за кредити, доходу (прибутку) від іноземних інвестицій; вивезення за межі України іноземної інвестиції в іноземній валюті, раніше здійсненої на території України, у разі припинення інвестиційної діяльності. Національний банк України зобов’язаний здійснювати політику, спрямовану на підтримання валюти України, і з цією метою може виступати суб’єктом міжбанківського валютного ринку України. НБУ видає індивідуальні та генеральні ліцензії на здійснення валютних операцій, які підпадають під режим ліцензування згідно з Декретом Кабінету Міністрів України “Про систему валютного регулювання і валютного контролю”. Генеральні ліцензії видаються комерційним банкам та іншим кредитно-фінансовим установам України на здійснення валютних операцій, що не потребують індивідуальної ліцензії, на весь період дії режиму валютного регулювання. Уповноважені банки та інші кредитно-фінансові установи, що одержали генеральну ліцензію НБУ на здійснення операцій, пов'язаних з торгівлею іноземною валютою, мають право відкривати на території України пункти обміну іноземних валют, у тому числі на підставі агентських угод з іншими юридичними особами резидентами. Індивідуальні ліцензії видаються резидентам і нерезидентам на здійснення разової валютної операції на період, необхідний для здійснення такої операції. Індивідуальної ліцензії потребують такі операції:

1) вивезення, переказу і пересилання за межі України валютних цінностей, за винятком:
· вивезення, переказ і пересилання за межі України фізичними особами — резидентами іноземної валюти на суму, що визначається НБУ;
· вивезення, переказу і пересилання за межі України фізичними особами — резидентами і нерезидентами іноземної валюти, яка була раніше ввезена ними в Україну на законних підставах;
· платежів в іноземній валюті, що здійснюються резидентами за межі України на виконання зобов’язань у цій валюті перед нерезидентами щодо оплати продукції, послуг, робіт, прав інтелектуальної власності та інших майнових прав, за винятком оплати валютних цінностей та за договорами страхування життя;
· платежів у іноземній валюті за межі України у вигляді відсотків за кредити, доходу (прибутку) від іноземних інвестицій;
· вивезення за межі України іноземної інвестиції в іноземній валюті, раніше здійсненої на території України, в разі Припинення інвестиційної діяльності;

2) ввезення, переказ, пересилання в Україну валюти України, за винятком випадків, коли йдеться про суми у валюті України, що були вивезені, переказані, переслані на законних підставах за кордон, які можуть бути вільно ввезені, переслані, переказані назад в Україну;
3) надання й одержання резидентами кредитів в іноземній валюті, якщо строки і суми таких кредитів перевищують встановлені законодавством межі;
4) використання іноземної валюти на території України як засобу платежу або як застави;

5) розміщення валютних цінностей на рахунках і у вкладах за межами України, за винятком відкриття:
· фізичними особами — резидентами рахунків в іноземній валюті на час їх перебування за кордоном;
· кореспондентських рахунків уповноваженими банками;
· рахунків в іноземній валюті резидентами — дипломатичними, консульськими, торговельними та іншими офіційними представництвами України за кордоном, які користуються імунітетом і дипломатичними привілеями, а також філіями та представництвами підприємств і організацій України за кордоном, що не здійснюють підприємницької діяльності;

6) здійснення інвестицій за кордон, у тому числі придбанням цінних паперів, за винятком цінних паперів або інших корпоративних прав, отриманих фізичними особами — резидентами як дарунок або у спадщину.

Одержання індивідуальної ліцензії однією зі сторін валютної операції означає також дозвіл на її здійснення іншою стороною або третьою особою, яка причетна до цієї операції, якщо інше не передбачено умовами індивідуальної ліцензії.

Порядок і строки видачі ліцензій, перелік документів, необхідних для одержання ліцензій, а також підстави для відмови у видачі ліцензій визначаються НБУ. Відмова у видачі НБУ ліцензії може бути оскаржена в судовому порядку.

Відповідно до Положення про порядок видачі банкам банківських ліцензій, письмових дозволів та ліцензій на виконання окремих операцій, затвердженого постановою Правління НБУ від 17 липня 2001 р., комерційні банки мають право здійснювати операції з валютними цінностями за наявності банківської ліцензії та за умови отримання письмового дозволу НБУ. Одночасно правилами НБУ встановлені спеціальні вимоги щодо здійснення операцій з валютними цінностями. Банки повинні бути забезпечені відповідними фахівцями, а також належним спеціальним банківським обладнанням, комп’ютерною технікою, програмним забезпеченням та комунікаційними засобами, що відповідають вимогам чинного законодавства. Особливістю здійснення валютних операцій є отримання банками письмового дозволу Національного банку, який є генеральною ліцензією на здійснення валютних операцій. Комерційні банки та інші кредитно-фінансові установи можуть одержувати від Національного банку України ліцензії на здійснення операцій з валютними цінностями лише тоді, коли мають незаплямовану репутацію і можуть надавати своїм клієнтам послуги і консультації на високому професійному рівні. Важливою валютною операцією є торгівля іноземною валютою. Декретом Кабінету Міністрів України “Про систему валютного регулювання і валютного контролю” визначається порядок організації торгівлі іноземною валютою та правила здійснення розрахунків в іноземній валюті. Торгівля іноземною валютою на території України резидентами і нерезидентами — юридичними особами здійснюється через уповноважені банки та інші кредитно-фінансові установи, що одержали ліцензію НБУ на торгівлю іноземною валютою, виключно на міжбанківському валютному ринку України. Структура міжбанківського валютного ринку, а також порядок та умови торгівлі іноземною валютою на міжбанківському валютному ринку визначаються НБУ. Відповідно до Правил здійснення операцій на міжбанківському валютному ринку України (18.03.99) безпосереднє здійснення операцій на міжбанківському валютному ринку дозволяється лише суб’єктам цього ринку: Національному банку України; уповноваженим банкам (комерційним банкам, які одержали ліцензію НБУ на право здійснення операцій з валютними цінностями); уповноваженим кредитно-фінансовим установам, які одержали ліцензію НБУ на здійснення операцій з валютними цінностями; валютним біржам. Суб’єкти цього ринку мають право купувати іноземну валюту для власних потреб та за дорученням клієнтів у разі виконання зобов’язань у цій валюті перед нерезидентами та в інших випадках, передбачених законодавством України. Підставою для купівлі іноземної валюти е відповідні документи, що підтверджують правомірність здійснення цієї операції (договір тощо). Уповноважені банки та інші кредитно-фінансові установи, що одержали ліцензію НБУ, мають право:
· від свого імені купувати і продавати іноземну валюту на міжбанківському валютному ринку України за дорученням і за рахунок резидентів і нерезидентів;
· від свого імені і за свій рахунок купувати іноземну валюту готівкою у фізичних осіб — резидентів і нерезидентів, а також продавати її фізичним особам — резидентам.

Уповноважені банки мають право продавати іноземну валюту за валюту на валютній біржі через членів біржі за заявами резидентів і нерезидентів України. Нерезиденти можуть продавати валютні кошти із зарахуванням на банківській рахунок в уповноваженому банку з метою інвестування їх в економіку України. Також уповноважені банки мають право купувати іноземну валюту на валютній біржі через членів біржі за заявами резидентів і нерезидентів — суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності для забезпечення можливості оплати зобов’язань по імпорту товарів, послуг для обслуговування зовнішнього боргу. Всі операції купівлі та продажу іноземної валюти провадяться тільки через уповноважені банки на валютній біржі. Клієнти банку для придбання іноземної валюти з метою здійснення розрахунків з іноземними партнерами подають до банку замовлення на купівлю іноземної валюти із зазначенням строку дії цього замовлення, суми, необхідної для придбання, максимального курсу іноземної валюти, за яким може бути укладено договір. Уповноважені банки та уповноважені установи, здійснюючи операції з купівлі-продажу іноземної валюти за власні кошти, зобов'язані, крім загальних правил, також додержуватися додаткових обмежень. Такі операції, зокрема, повинні здійснюватись тільки в межах ліміту відкритої валютної позиції, який визначає Національний банк України. Резиденти і нерезиденти — фізичні особи мають право продавати іноземну валюту уповноваженим банкам та іншим кредитно-фінансовим установам, які одержали ліцензію НБУ, або за їх посередництвом — іншим фізичним особам — резидентам. Одним із істотних обмежень по поточних валютних операціях є вимога НБУ про обов’язковий продаж експортної валютної виручки, що надходить на
користь резидентів України. Відповідно до постанови Правління НБУ “Про введення обов’язкового продажу надходжень в іноземній валюті на користь резидентів — юридичних осіб” від 4 вересня 1998 р. встановлено, що на період стабілізації на валютному ринку України 50 відсотків надходжень в іноземній валюті першої групи Класифікатора іноземних валют НБУ на користь резидентів (юридичних та фізичних осіб — суб’єктів підприємницької діяльності) підлягають обов’язковому продажу через уповноважені банки та фінансові установи на міжбанківському валютному ринку України за винятком випадків, передбачених у цій постанові.
Фізичні особи — резиденти мають право купувати іноземну валюту в уповноважених банках та інших кредитно-фінансових установах, що одержали ліцензію НБУ, або за їх посередництвом — в інших фізичних осіб — резидентів і нерезидентів.
У розрахунках між резидентами і нерезидентами в межах торговельного обороту використовується як засіб платежу іноземна валюта. Такі розрахунки здійснюються лише через уповноважені банки.

Наймодавці-нерезиденти здійснюють оплату праці резидентів виключно у валюті України — у готівковій або безготівковій формі.

Здійснення розрахунків між резидентами і нерезидентами в межах торговельного обороту у валюті України допускається за умови одержання індивідуальної ліцензії НБУ.

Для валютних операцій використовуються валютні (обмінні) курси іноземних валют, виражені у валюті України, курси валютних цінностей в іноземних валютах, а також у розрахункових (клірингових) одиницях. Зазначені курси встановлюються НБУ за погодженням з Кабінетом Міністрів України. НБУ може встановлювати граничні розміри маржі за операціями на міжбанківському валютному ринку України для уповноважених банків та інших кредитно-фінансових установ, що одержали ліцензію НБУ, за винятком операцій, пов'язаних із строковими (ф’ючерсними) угодами.

Валютні цінності та інше майно резидентів, яке перебуває за межами України, підлягають обов’язковому декларуванню у НБУ. Порядок і строки декларування встановлюються НБУ. НБУ гарантує таємницю інформації, зазначеної вище, відповідно до положень ст. 60-62 Закону України “Про банки і банківську діяльність” (про банківську таємницю) та ст. 66 Закону України “Про Національний банк України”. На сьогодні діє Порядок декларування валютних цінностей, що перебувають за межами України, та здійснення зовнішньоекономічної діяльності суб'єктами підприємницької діяльності України, затверджений спільним наказом Головної державної податкової інспекції України, НБУ, Міністерства зовнішніх економічних зв’язків України, Державного митного комітету України від 4 липня 1994 р.

Порядок, види, форми й строки подання звітності резидентами і нерезидентами про їхні валютні операції визначаються НБУ за погодженням з Держкомітетом статистики України з урахуванням чинного законодавства України.
Закон України “Про порядок здійснення розрахунків у іноземній валюті” від 23 вересня 1994 р. передбачає, що виручка резидентів в іноземній валюті підлягає зарахуванню на їх банківські рахунки в іноземній валюті в уповноважених банках у строки виплати заборгованостей, вказані в контрактах, але не пізніше 90 календарних днів від дати митного оформлення (виписки вивізної вантажної митної декларації) продукції, що експортується, а в разі експорту робіт (послуг), прав інтелектуальної власності, — з моменту підписання акта чи іншого документа, який свідчить про виконання робіт, надання послуг, експорт прав інтелектуальної власності. Перевищення вказаного строку потребує індивідуальної ліцензії НБУ. Імпортні операції резидентів, які здійснюються на умовах відстрочення поставки, в разі, коли таке відстрочення перевищує 90 календарних днів з моменту здійснення авансового платежу чи виставлення векселя на користь постачальника імпортованої продукції (робіт, послуг), потребують індивідуальної ліцензії НБУ.
Резиденти, які купують іноземну валюту через уповноважені банки для забезпечення виконання зобов’язань перед нерезидентами, зобов’язані здійснювати перерахунок цих сум протягом 5 робочих днів з моменту зарахування таких сум на валютні рахунки резидентів. Порушення резидентами вказаних строків (понад 5 робочих днів) тягне за собою стягнення пені за кожний день прострочення в розмірі 0,3 відсотка від суми нестриманої виручки (митної вартості недопоставленої продукції) в іноземній валюті, перерахованій у грошову одиницю України за валютним курсом на день виникнення заборгованості. У разі порушення резидентами цих строків придбана валюта продається уповноваженими банками впродовж 5 робочих днів на міжбанківському валютному ринку України. При цьому позитивна курсова різниця, яка може виникнути у такій операції, щокварталу направляється в Державний бюджет України, а негативна курсова різниця відноситься на результати господарської діяльності резидента.
Правилами НБУ також встановлено порядок використання готівкової іноземної валюти на території України, а саме: з власних поточних рахунків юридичними особами — резидентами і розміщення на території України; як засобу платежу або застави; як засобу платежу у разі здійснення торгівлі і надання послуг на транспортних засобах під час перебування їх за кордоном.

Резиденти та нерезиденти відповідно до Декрету Кабінету Міністрів України “Про систему валютного регулювання і валютного контролю” мають право ввезення, переказування і пересилання з-за кордону, а також вивезення, переказування і пересилання за кордон валютних цінностей при дотриманні митних правил. Відповідно до Інструкції “Про переміщення валюти України, іноземної валюти, банківських металів, платіжних документів, інших банківських документів і платіжних карток через митний кордон України”, затвердженої постановою Правління НБУ від 12 липня 2000 р., громадянам — резидентам дозволяється вивезення іноземної валюти без підтвердження джерел надходження до 1000 дол. США на одну особу незалежно від віку. Громадяни (резиденти і нерезиденти), які виїжджають за кордон з метою туризму та у приватних справах, можуть вивезти 2000 дол. США, а за дозволом банку дорожні чеки на суму 5000 дол. США.
8.7 Відкриття рахунків в іноземній валюті.
А) Характеристика та режим використання рахунків в іноземній
валюті Банківські рахунки в іноземній валюті поділяються:

• на поточні;

• депозитні (вкладні).

Поточний рахунок в іноземній валюті відкривається підприємству для проведення розрахунків у безготівковій і готівковій іноземній валюті при здійсненні поточних операцій та для погашення заборгованості за кредитами в іноземній валюті.

Фізичним особам — суб'єктам підприємницької діяльності (резидентам), які здійснюють свою діяльність без створення юридичної особи, поточний рахунок відкривається за режимом, що визначений для юридичних осіб (резидентів).

Поточними торговельними операціями в іноземній валюті є такі розрахунки:

• між юридичними особами (резидентами) і юридичними особами (нерезидентами) при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності за торговельними операціями;

• між юридичними особами (резидентами) на території України, за наявності індивідуальної ліцензії Національного банку України;

• між юридичними особами (нерезидентами) та юридичними особами (резидентами) через юридичних осіб (резидентів) посередників відповідно до договорів (контрактів, угод), укладених згідно з чинним законодавством України;

• інші розрахунки, що здійснюються відповідно до чинного законодавства України;

• операції на міжбанківському валютному ринку України;

• оплата товарів (робіт, послуг) з використанням чеків і пластикових карток.

Поточними неторговельними операціями є такі розрахунки:

• виплата готівкової іноземної валюти та платіжними документами в іноземній валюті на витрати, пов'язані з відрядженнями;

• здійснення обмінних операцій з іноземною валютою та платіжними документами в іноземній валюті;

• виплата готівкової іноземної валюти за чеками та пластиковими картками фізичним особам (резидентам і нерезидентам);

• купівля платіжних документів в іноземній валюті фізичними особами (резидентами та нерезидентами);

• виплата авторських гонорарів і платежів за користування авторськими правами;

• перерахування коштів для проведення міжнародних виставок, конгресів, симпозіумів, конференцій та інших міжнародних зустрічей;

• оплата праці нерезидентів, які згідно з укладеними трудовими угодами (контрактами) працюють в Україні;

• перерахування коштів в іноземній валюті за навчання, лікування, патентування, сплату митних платежів, членських внесків;

• платежі, пов'язані з відшкодуванням витрат судових, арбітражних, нотаріальних, правоохоронних органів;

• виплата готівкової іноземної валюти за переказами з-за кордону (пенсії, аліменти, оплата праці, спадщина, допомога родичів тощо);

• переказ за межі України коштів в іноземній валюті (пенсії, аліменти, оплата праці, спадщина, допомога родичам тощо);

• інші виплати та перекази в іноземній валюті, що не суперечать чинному законодавству України.

Відокремленим підрозділам підприємств поточні рахунки в іноземній валюті відкриваються за згодою головного підприємства, що має право використовувати іноземну валюту відповідно до чинного законодавства України.

На поточний рахунок відокремленого підрозділу можуть зараховуватися валютні кошти за реалізовані товари та надані послуги у випадках, передбачених чинним законодавством України, а також перераховані головним підприємством чи придбані на міжбанківському валютному ринку України.

Виручка, одержана за товари (роботи, послуги) в іноземній валюті після зарахування на поточний рахунок відокремленого підрозділу протягом п'яти робочих днів (включаючи день зарахування виручки на поточний рахунок відокремленого підрозділу), перераховується в повному обсязі на поточний рахунок юридичної особи (резидента) через розподільчий рахунок, відкритий уповноваженим банком для цієї юридичної особи.

Кошти з поточного рахунка відокремленого підрозділу (в межах перерахованих головним підприємством чи придбаних на міжбанківському валютному ринку України) можуть бути використані відокремленими підрозділами для здійснення таких операцій (згідно із затвердженим кошторисом):

• оплати витрат на службові відрядження за кордон своїх працівників, а також для забезпечення експлуатаційних потреб власних (орендованих, зафрахтованих) транспортних засобів під час їх перебування за межами України;

• оплати праці працівників (нерезидентів), які згідно з укладеними трудовими угодами (контрактами) працюють у зазначених підрозділах і здійснення оплати праці яких передбачено в іноземній валюті;

• придбання для власних потреб підрозділу обладнання, меблів тощо за контрактами (договорами, угодами) з нерезидентами.

Депозитні рахунки в іноземній валюті відкриваються уповноваженим банком резидентам (юридичним особам, їх відокремленим підрозділам, фізичним особам) і нерезидентам (юридичним особам інвесторам, представництвам юридичних осіб в Україні та фізичним особам) на підставі укладеного депозитного договору між власником рахунка та банком на встановлений термін під визначений відсоток відповідно до умов договору.

Установи банків відкривають депозитні рахунки в іноземній валюті підприємствам, що використовують найману працю, за умови подання ними копії документа про повідомлення органів Фонду соціального страхування від нещасних випадків на виробництві та професійних захворювань України щодо намірів платника страхових внесків відкрити відповідні рахунки.

Б) Порядок відкриття рахунків
Для відкриття поточного рахунку в іноземній валюті підприємства (резиденти) та їх відокремленні підрозділи подають у банк такі самі документи, як і в разі відкриття рахунка в національній валюті.

Якщо поточний рахунок в іноземній валюті відкривається в тому самому банку, де відкрито поточний рахунок у національній валюті, то надаються тільки заяви про відкриття рахунка та картки зі зразками підписів і відбитком печатки. Окрім цих документів, для відокремлених підрозділів підприємств необхідно додати клопотання юридичної особи про відкриття поточного рахунка.
Поточні рахунки в іноземній валюті відкриваються також:

• фізичним особам (резидентам):

а) громадянам України (без підтвердження джерел походження коштів у іноземній валюті);

б) іноземцям та особам без громадянства, які отримали посвідку на проживання в Україні (без підтвердження джерел походження коштів у іноземній валюті);

• фізичним особам (нерезидентам):

а) іноземцям та особам без громадянства, які проживають в Україні відповідно до візи, відкритої терміном до одного року або документів, що підтверджують законність їх перебування на території України відповідно до вимог чинного законодавства (за наявності підтвердження джерел походження іноземної валюти);

б) громадянам України, які постійно проживають за кордоном (за наявності відкритої візи терміном до одного року або документів, що підтверджують законність їхнього перебування на території України відповідно до вимог чинного законодавства та підтвердження джерел походження іноземної валюти).

Поточний рахунок в іноземній валюті фізичній особі — суб'єкту підприємницької діяльності відкривається на підставі договору за умови пред'явлення паспорта чи іншого документа, що засвідчує особу, і подання до уповноваженого банку:

а) заяви встановленої форми;

б) копії свідоцтва про державну реєстрацію фізичної особи як суб'єкта підприємницької діяльності, засвідченої нотаріально чи органом, що видав свідоцтво;

в) картки зі зразками підписів, що надаються у присутності працівника банку, який відкриває рахунок, і засвідчуються цим працівником або нотаріально.

Фізичні особи — суб'єкти підприємницької діяльності, які використовують працю найманих працівників, додатково подають копію страхового свідоцтва, що підтверджує реєстрацію фізичної особи — суб'єкта підприємницької діяльності у Фонді соціального страхування від нещасних випадків на виробництві та професійних захворювань України як платника соціальних страхових внесків, засвідчену в установленому законодавством порядку.

Поточний рахунок в іноземній валюті фізичній особі (резиденту) відкривається на підставі заяви, документа, що засвідчує особу (паспорт або документ, який замінює його), договору на відкриття та обслуговування рахунка між установою банку та громадянином, картки зі зразками підписів, які надаються в присутності працівника банку, що відкриває рахунок, і засвідчуються цим працівником.

Поточний рахунок в іноземній валюті фізичній особі (нерезиденту) відкривається на підставі договору за умови пред'явлення паспорта чи іншого документа, що засвідчує особу, і подання до уповноваженого банку:

а) заяви встановленої форми;

б) картки зі зразками підписів, що надаються в присутності працівника банку, який відкриває рахунок, та засвідчуються цим працівником;

в) засвідченої нотаріально копії легалізованого дозволу центрального банку іноземної країни на відкриття рахунка в разі, якщо це передбачено міжнародними договорами України.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті представництву юридичної особи (нерезидента) до уповноваженого банку подаються:

а) заява про відкриття рахунка;

б) копія свідоцтва про реєстрацію представництва в уповноважених органах України, засвідчена нотаріально або органом, що видав свідоцтво;

в) копія легалізованого витягу з торговельного, банківського чи судового реєстру або реєстраційне посвідчення місцевого органу влади іноземної держави про реєстрацію юридичної особи (нерезидента), засвідчена нотаріально;

г) копія легалізованої довіреності юридичної особи (нерезидента) її офіційному представнику на ведення справ в Україні, засвідчена нотаріально;

ґ) картка зі зразками підписів та відбитком печатки, засвідчена нотаріально.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті розташованим на території України дипломатичним, консульським, торговельним та іншим офіційним представництвам іноземних держав до уповноваженого банку подаються:

а) заява про відкриття рахунка;

б) копія посвідчення Міністерства закордонних справ України про акредитацію посольства (представництва) на території України, засвідчена нотаріально або органом, що видав посвідчення;

в) картка зі зразками підписів і відбитком печатки, засвідчена Міністерством закордонних справ України або нотаріально.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті представництву іноземного банку до уповноваженого банку подаються такі документи:

• заява представництва про відкриття рахунка;

• копія легалізованого положення про представництво іноземного банку, засвідчена нотаріально;

• копія легалізованої довіреності на виконання представницьких функцій тією чи іншою особою в Україні, засвідчена нотаріально;

• картка зі зразками підписів і відбитком печатки, засвідчена нотаріально.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті для впровадження програм і проектів міжнародної технічної допомоги організацією чи установою (групою управління) до уповноваженого банку подається заява про відкриття рахунка, картка зі зразками підписів уповноважених осіб і відбитком печатки, засвідчена нотаріально, і засвідчені уповноваженим органом виконавчої влади України такі документи:

• копія реєстраційної картки програми або проекту;

• копія свідоцтва про акредитацію організації чи установи (групи управління) — виконавця програми або проекту, що підтверджує статус виконавця програми або проекту;

• копія легалізованої довіреності на виконання представницьких функцій тією чи іншою особою в Україні, засвідчена нотаріально.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті для впровадження програм і проектів міжнародної допомоги організацією чи установою (групою управління) на виконання міжнародних угод між Україною та іноземними державами про надання допомоги Україні до уповноваженого банку подається заява про відкриття рахунка, картка зі зразками підписів уповноважених осіб і відбитком печатки,

засвідчена нотаріально, лист-клопотання відповідного органу, який уповноважений на виконання від України міжнародної угоди, і засвідчені визначеним в угоді органом такі документи:

• копія документа про акредитацію організації чи установи (групи управління) — виконавця програми або проекту, що підтверджує їхній статус як виконавця програми або проекту;

• копія легалізованої довіреності на виконання представницьких функцій тією чи іншою особою в Україні, засвідчена нотаріально.

Для відкриття поточного рахунка в іноземній валюті нерезиденту-інвестору до уповноваженого банку подаються такі самі документи, які передбачено умовами відкриття рахунків у гривнях.

8.8 Операції купівлі-продажу готівкової іноземної валюти.
Суб’єкти валютного регулювання виконують різноманітні валютні операції щодо купівлі продажу та надання в позику іноземної валюти.

Валютними операціями на території України вважаються операції, пов’язані з:

переходом права власності на валютні цінності, за винятком операцій, що здійснюються між резидентами у валюті України;

використання валютних цінностей у міжнародному обігу як засобу платежу, з передаванням заборгованості та інших зобов’язань, предметом яких є валютні цінності;

ввезенням переказуванням і пересиланням на територію України та вивезенням, переказуванням і пересиланням її за межі валютних цінностей.

Для валютних операцій використовуються валютні обмінні курси іноземних валют, виражені у валюті України, курси валютних цінностей в іноземних валютах, а також у розрахункових (клірингових) одиницях. зазначені курси встановлюються Національним банком України за погодженням з Кабінетом міністрів України. НБУ також може встановлювати граничні розміри маржі за операціями на міжбанківському валютному ринку України уповноважених банків та інших кредитно-фінансових установ, що одержали ліцензію НБУ, за винятком операцій, пов’язаних зі строковими (ф’ючерсними) угодами.

Функціонування міжнародних товарно-грошових відносин здійснюється за умови вільного обміну національної валюти на валюту інших країн, вільного обігу грошей за межами даної країни. Таким чином, ефективне включення у міжнародні економічні відносини можливе лише на основі конвертованої валюти.

Контрольні запитання
1. Які організації належать до Міжнародних фінансових інститутів, у чому їхні основні цілі і функції?

2. За якими ознаками класифікуються валютні курси?

3. Які фактори впливають на величину валютного курсу?

4. Як здійснюється регулювання величини валютного курсу?

5. Як впливає зміна валютного курсу на зовнішньоекономічні відносини?

6. Класифікація іноземної валюти.

7. На основі чого здійснюються операції купівлі-продажу валюти?
9 ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ У СПЕЦІАЛЬНИХ ЗОНАХ УКРАЇНИ
9.1 Вільні економічні зони: поняття, види. Порядок створення вільних економічних зон в Україні. Мета створення вільних економічних зон.

9.2 Типи економічних зон.

9.3 Управління спеціальними економічними зонами.

9.1 Вільні економічні зони: поняття, види. Порядок створення вільних економічних зон в Україні. Мета створення вільних економічних зон.
Одним з важливих складових елементів стратегії експортної орієнтації є спеціальні економічні зони (ВЕЗ). Ухвалення рішення про доцільність створення і функціонування вільних економічних зон можливе, якщо в ході розробки техніко-економічного обґрунтування і розрахунку економічних результатів діяльності зони доведено, що витрати на створення будуть перекриті доходами від її діяльності, а також буде відбудеться досягнення позитивного соціально-економічного ефекту для держави, території розміщення, суб’єктів зони і населення.

У сучасних теоретичних працях вітчизняних і зарубіжних авторів поки немає єдиної думки з визначення і типології спеціальних економічних зон. У документах Кіотської конвенції (1973 р.) під вільною економічною зоною чи зоною „франко” розуміють частину території країни, на якій товари розглядаються як об’єкти, що знаходяться за межами національної митної території (принцип „митної екстериторіальності”) і тому не піддаються звичайному митному контролю й оподаткуванню.

ВЕЗ – обмежені території (іноді виділені з загальної митної межі держави), міста, морські й авіаційні порти, у яких діють особливі пільгові економічні умови для національних та іноземних підприємців, що сприяють розширенню зовнішньоторговельних, загальноекономічних, соціальних, науково-технічних і науково-технологічних завдань.

Це найбільш загальне формулювання дозволяє поставити в один синонімічний ряд кілька десятків термінів, які ідентифікують різні типи і види зон (за даними ООН і низки країн у світовій практиці зустрічаються 26 різновидів ВЕЗ).

У практиці створення ВЕЗ виділяють два підходи (шляхи): територіальний та режимний. У першому випадку ВЕЗ розглядають як конкретну, визначену територію, на яку поширюється особливий режим управління і преференційні умови економічної діяльності. В другому випадку зону розглядають як конкретне комплексне підприємство, якому надаються певні переваги при дотриманні певних умов.

Загальною характерною рисою різних видів вільних економічних зон є наявність сприятливого інвестиційного клімату, що включає в себе митні, фінансові, податкові пільги і переваги порівняно з загальним режимом для підприємців, що існують у тій чи іншій країні.

ВЕЗ мають такі характерні риси:

а) застосування різних видів пільг і стимулів.

Конкретні пільги і стимули, які встановлені в ВЕЗ, достатньо індивідуальні і пов’язані з реалізованими на її території програмами та проектами, але по суті вони, як правило, подібні. Виділяють чотири основні групи пільг:

1. Зовнішньоторговельні пільги. Вони передбачають введення особливого митно-тарифного режиму (зниження або скасування експортно-імпортних мит) і спрощеного порядку здійснення зовнішньоторговельних операцій.

2. Податкові пільги містять норми, пов’язані з податковим стимулюванням конкретних видів діяльності або поведінки підприємців. Ці пільги можуть стосуватися податкової бази (прибуток, вартість майна і т.д.), окремих її складових (амортизаційні відрахування, витрати на зарплату, науково-дослідні і дослідно-конструкторські роботи, транспорт), розмір податкових ставок, питання постійного чи тимчасового звільнення від оподатковування.

3. Фінансові пільги включають різні форми субсидій. Вони надають у вигляді більш низьких цін на комунальні послуги, зниження орендної плати за користування земельними ділянками і виробничими приміщеннями, пільгових кредитів та ін.

4. Адміністративні пільги надаються адміністрацією ВЕЗ з метою спрощення процедури реєстрації підприємств і режиму в’їзду-виїзду іноземних громадян, а також надання різних послуг.

Усі зазначені пільги, як показала світова практика, можу застосовуватися у різноманітних комбінаціях, однак і вони не завжди є вирішальним стимулом залучення іноземного капіталу. Більш істотними стосовно цього можуть виявитися такі фактори, як політична стабільність, інвестиційні гарантії, якість інфраструктури, кваліфікація робочої сили, спрощення адміністративних процедур та ін. Разом з тим за таких рівних умов на перший план виступають надані зоною пільги.

б) наявність локальної, відносно відособленої системи управління зоною, наділеної правом приймати самостійні рішення в широкому економічному спектрі.

в) всебічна підтримка з боку державної влади.

Створення ВЕЗ – дієвий напрямок розвитку економіки окремих територій і регіонів, орієнтований, як правило, на розв’язання конкретних пріоритетних економічних завдань, реалізацію стратегічних програм та проектів. При цьому, як показує практика, система пільг, встановлюваних у ВЕЗ, достатньо індивідуальна і тісно пов’язана з реалізованими на її території програми.

Створення вільних економічних зон має низку переваг як для іноземного капіталу (податкові пільги, доступ до національного і регіонального ринків, право власності на землю, забезпечення нижчого рівня витрат за рахунок наявності дешевої робочої сили, можливість фінансування за зниженим процентними ставками), так і для економіки країни (структурна перебудова в цілому економіки країни і регіонів, підвищення рівня зайнятості, раціональне використання природних ресурсів, одержання доступу до нових технологій).
Цілі і завдання створення ВЕЗ можна об’єднати у три блоки: економічний, соціальний, науково-технічний.

Економічні цілі створення ВЕЗ:

1. залучення іноземних та національних інвестицій завдяки застосуванню пільгових механізмів, стабільної законодавчої бази;

2. використання переваг міжнародного поділу праці і обігу капіталу з метою розширення випуску експортної продукції, створення раціонального імпорту і імпортозаміщуючого механізму виробництва;

3. більш глибоке включення національного ринку у світову систему господарства завдяки ліквідації монополій зовнішньої торгівлі;

4. збільшення валютних надходжень у бюджет регіонів, країни.

Соціальні цілі створення ВЕЗ:

1. збільшення кількості робочих місць та забезпечення зайнятості населення, боротьба з безробіттям;

2. створення висококваліфікованої робочої сили за рахунок навчання та підготовки інженерних, господарських і управлінських кадрів, орієнтованих на світові вимоги;

3. комплексний розвиток відсталих регіонів за рахунок концентрації в межах зон обмежених ресурсів;

4. задоволення попиту населення високоякісними товарами народного споживання шляхом насичення внутрішнього ринку;

5. насичення національного ринку високоякісними товарами.

Науково-технічні цілі створення ВЕЗ:

1. використання новітніх закордонних і вітчизняних технологій;

2. залучення нових форм управлінської праці;

3. залучення досвіду і науково-дослідних досягнень інженерно-технічних центрів;
4. підвищення ефективності використовуваних виробничих потужностей, інфраструктури та конверсійних комплексів;

5. прискорення інноваційних процесів.      
9.2 Типи економічних зон.
За характером діяльності чи функціональним призначенням можна виділити основні типи зон: зони вільної торгівлі; експортно-виробничі зони; науково-промислові парки; офшорні центри; рекреаційно-туристичні зони.
До зон вільної торгівлі (ЗВТ
 Належать території, функції яких в основному зводяться до ввезення, збереження, сортування і перевалки товарів без їхньої додаткової обробки. У низці випадків допускається незначна обробка іноземних товарів з метою їхнього подальшого реекспорту. В міру посилення конкурентної боротьби, зона вільної торгівлі з метою більш активного залучення капіталу у сферу матеріального виробництва доповнюється новими елементами. Така еволюція зон вільної торгівлі призводить до трансформації їх експортно-виробничі зони (ЕВЗ), що охоплюють сферу виробництва, систему збуту, маркетингу й одержали найширше розповсюдження в нових індустріальних країнах, які використовують модель експортної орієнтації.
Однак у сучасній світовій економіці основним фактором конкурентоздатності стає не ціна товару, а його якість, новизна, наукомісткість. Розвиток цієї тенденції має відображення й на характері діяльності експортно-виробничих зон, багато які з них почали трансформуватися в науково-промислові парки (НПП). Крім того, нові ВЕЗ утворяться у формі технополісів, високорозвинених структур з організації розробки і випуску конкурентноздатної продукції.  

Особливим видом ВЕЗ є офшорні центри (ОЦ) або так звані „податкові гавані”. В офшорних центрах концентрується, як правило, банківський, страховий бізнес, через них здійснюються експортно-імпортні операції, операції з нерухомістю, трастова (довірча) та консалтингова діяльність. ОЦ залучають клієнтів сприятливим валютно-фінансовим режимом, високим рівнем банківської та комерційної таємності, пільговим податковим та зовнішньоторговельним законодавством.
Рекреаційно-туристичні або туристичні зони – зони, створені на основі наявності значного природно-рекреаційного й історико-культурного потенціалу з метою його ефективного використання та збереження. головна мета таких зон визначається їхніми характеристиками і передбачає: максимально ефективно використовувати природно-ресурсний потенціал; його рентабельність; збереження й благоустрій; стимулювання зростання доходів від туризму і рекреації; створення нових робочих місць. 
9.3 Управління спеціальними економічними зонами.
Управління функціонування ВЕЗ здійснюється на двох рівнях. Один рівень – це державне регулювання розвитку ВЕЗ, другий – управління безпосередньо на місці.

Державне регулювання розвитку ВЕЗ здійснюється на основі комплексу загальних та спеціальних законодавчих актів. До числа таких загальних законодавчих актів відноситься Закон України „Про загальні засади створення спеціальних (вільних) економічних зон”, згідно з цим законом для кожної вільної економічної зони приймається окремий закон.

У загальному законі про ВЕЗ визначаються мета, порядок створення, техніко-економічне обґрунтування доцільності створення і функціонування зони, управління, митні, податкові та валютно-фінансові умови функціонування, система державних гарантій інвесторам, регулювання економічних відносин, правовий режим, порядок в’їзду і виїду та порядок ліквідації зони.

Техніко-економічне обґрунтування доцільності створення і функціонування ВЕЗ має включати:

· мету, функціональне призначення та галузеву спрямованість її діяльності;

· етапи розвитку із зазначенням часу їх здійснення;

· ступінь розвитку виробничої та соціальної інфраструктури, інфраструктури підприємництва та можливості їх розвитку в майбутньому;

· вихідний рівень розвитку економічного, наукового та іншого потенціалу з урахуванням специфічних умов її створення;

· рівень забезпеченості кваліфікованими кадрами;

· обсяги, джерела та форми фінансування на кожному етапі її створення;

· обґрунтування режиму ціноутворення, оподаткування, митного регулювання, валютно-фінансового та кредитного механізму.

У законі про кожну окрему ВЕЗ конкретизуються положення, визначені загальним законом: визначаються функції даної ВЕЗ, її територія, особливості майнових та земельних відносин, підприємницької діяльності, фінансових відносин тощо.

Державне регулювання діяльності ВЕЗ здійснюють органи державної виконавчої влади України, до компетенції яких входить контроль за додержанням вимог законодавства України на території, де створено зону.
Методологічною основою для прийняття рішень і підготовки документів у процесі створення конкретних ВЕЗ є „Концепція створення спеціальних (вільних) економічних зон в Україні”.

У Концепції визначаються мета, правові основи, загальні принципи та передумови створення і функціонування ВЕЗ в Україні; наводиться класифікація ВЕЗ та їх загальна характеристика; визначається стратегія розвитку ВЕЗ в Україні.

Органи управління ВЕЗ незалежно від їх типу:

місцеві ради та місцеві державні адміністрації в межах своїх повноважень;

орган господарського розвитку і управління ВЕЗ.

Місцеві ради та місцеві державні адміністрації укладають з органом господарського розвитку ВЕЗ генеральну угоду про передачу в її користування земельних ділянок, об’єктів інфраструктури, розташованих на цій території, та природних ресурсів.

Світовий досвід свідчить про те, що успіх діяльності ВЕЗ визначається, поряд з іншими факторами, і тим, наскільки узгоджено діють місцеві органи державної влади і адміністрація зони.
Контрольні запитання
1. Дайте визначення поняттю „вільна економічна зона”?

2. Укажіть цілі та завдання створення ВЕЗ.

3. Що характерно для регіону, який визначається як вільна економічна зона?

4. Які основні функції ВЕЗ?

5. Які існують типи ВЕЗ ?

6. У чому полягає державне регулювання ВЕЗ?
10 ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІ КОНТРАКТИ ПІДПРИЄМСТВ УКРАЇНИ
10.1 Законодавча база щодо укладання договорів. Поняття та значення зовнішньоекономічного контракту. Необхідні умови укладання міжнародних контрактів.

10.2 Економічний зміст міжнародних контрактів. Типи і види контрактів. Структура міжнародних контрактів.

10.3 Особливості укладання та виконання контрактів у зовнішньоекономічній діяльності.

10.1 Законодавча база щодо укладання договорів. Поняття та значення зовнішньоекономічного контракту. Необхідні умови укладання міжнародних контрактів.
Контракти на експорт та імпорт товарів у міжнародній комерційній практиці прийнято називати контрактом купівлі-продажу.

Контракт купівлі-продажу – це комерційний документ, що являє собою договір постачання товару і, якщо необхідно, супровідних послуг, погоджений і підписаний експортером та імпортером.

У контракті купівлі-продажу обумовлюється зміст договірних умов, порядок їх виконання та відповідальність за невиконання.

Найпростіший контракт містить такі основні умови, як предмет і обсяг постачання (найменування та кількість товару); способи визначення якості товару; порядок здавання-прийняття товару; умови про гарантії й санкції, про арбітраж, про обставини нездоланної сили; транспортні умови; юридичні адреси сторін; підписи продавця і покупця.

Сторони контракту – продавець і покупець – беруть на себе конкретні зобов’язання, що містяться в усіх умовах контракту. Основними для продавця є: поставити товар, передати документи, що стосуються нього й передати право власності на товар; для покупця – сплатити ціну за товар і прийняти постачання. У контракт звичайно вносяться також положення, спільні для зобов’язань продавця і покупця, зокрема з таких важливих питань, як:

· поняття і порядок розрахунку збитків, відшкодування яких може вимагатися при порушенні зобов’язань однієї зі сторін; 

· право на одержання відсотків з відстрочки платежу;

· принцип звільнення від відповідальності;

· право на призупинення виконання;

· обов’язок зі збереження товару, що належить іншій стороні.

Сформулювати всі умови договору достатньо повно і чітко буває досить важко. Практично неможливо передбачити при укладанні договору всі можливі питання, що можуть виникнути при його виконанні. З цих причин при виконанні контракту виникають суперечки між сторонами з приводу змісту договору в цілому чи його окремих умов. Ці суперечки розв’язуються судом чи арбітражем, які можуть визначати права та обов’язки сторін, обсяг їхньої майнової відповідальності, виходячи з тлумачення цих питань у цивільному і торговому законодавстві відповідних країн і в міжнародній комерційній практиці. 
10.2 Економічний зміст міжнародних контрактів. Типи і види контрактів. Структура міжнародних контрактів.
Структура зовнішньоекономічного договору визначена Положенням про форму зовнішньоекономічних договорів (контрактів).
Для укладання договору необхідна згода сторін за всіма істотними умовами, тобто умовами, без яких він немає юридичної чинності. Договір вважається укладеним, якщо між сторонами в належній формі досягнуто згоди з усіх істотних умов. При невиконанні одним з партнерів суттєвих умов друга сторона може стягнути збитки.
До істотних умов відносяться:

1. Назва, номер договору (контракту), дата та місце його
укладення.

2. Преамбула.

У преамбулі зазначається повне найменування сторін-учасників зовнішньоекономічної операції, під якими вони офіційно зареєстровані, із зазначенням країни, скорочене виз​начення країн як контрагентів ( "Продавець", "Покупець", "Замовник", "Постачальник тощо"), особа, від імені якої укла​дається зовнішньоекономічний договір (контракт), та найме​нування документів, якими керуються контрагенти при укла​денні договору (контракту) (установчі документи тощо).

3. Предмет договору (контракту).

У цьому розділі визначається, який товар (роботи, послу​ги) один з контрагентів зобов'язаний поставити (здійснити) іншому із зазначенням точного найменування, марки, сорту або кінцевого результату роботи, що виконується.

У разі бартерного (товарообмінного) договору (контрак​ту) або контракту на перероблення давальницької сировини визначається також точне найменування (марка, сорт) зустрічних поставок (або назва товару, що є кінцевою метою перероблення давальницької сировини).

Якщо товар (робота, послуга) потребує більш детальної характеристики або номенклатура товарів (робіт, послуг) до​сить велика, то все це зазначається в додатку (специфікації), який має бути невід'ємною частиною договору (контракту), про що робиться відповідна відмітка в тексті договору (кон​тракту).

Для бартерного (товарообмінного) договору (контракту) згаданий додаток (специфікація), крім того, балансується іще за загальною вартістю експорту та імпорту товарів (робіт, по​слуг).

У додатку до договору (контракту) про перероблення да​вальницької сировини зазначається відповідна технологічна схема такого перероблення.

Технологічна схема перероблення давальницької сирови​ни повинна відображати:

· усі основні етапи перероблення сировини та процес перетворення сировини на готову продукцію;

· кількісні показники на кожному етапі перероблення з обґрунтуванням технологічних витрат сировини;

· втрати виконавця перероблення на кожному з його етапів.

4. Кількість та якість товару (обсяги виконання робіт, на​дання послуг).

У цьому розділі визначається, залежно від номенклатури, одиниця виміру товару, прийнята для товарів такого виду (у тоннах, кілограмах, штуках тощо), його загальна кількість та якісні характеристики.

У тексті договору (контракту) про виконання робіт (на​дання послуг) визначаються конкретні обсяги робіт (послуг) та термін їх виконання.

5. Базисні умови поставки товарів (приймання-здавання виконаних робіт або послуг).

У цьому розділі зазначається вид транспорту та базисні умови поставки (у відповідності до Міжнародних правил інтерпретації комерційних термінів, які визначають обов'язки контрагентів щодо поставки товару і встановлюють момент переходу ризиків від однієї сторони до іншої, а також конкрет​ний строк поставки товару (окремих партій товару).

У випадку укладення договору (контракту) про виконан​ня робіт (надання послуг) у цьому розділі визначаються умо​ви та строки виконаних робіт (послуг).

6.  Ціна та загальна вартість договору (контракту).

У цьому розділі визначається ціна одиниці виміру товару та загальна вартість товарів або вартість виконаних робіт (наданих послуг), що поставляються згідно з договором (кон​трактом), крім випадків, коли ціна товару розраховується за формулою, та валюта контракту Якщо згідно з договором (контрактом) поставляються товари різної якості та асорти​менту, то ціна встановлюється окремо за одиницю товару кож​ного сорту, марки, а окремим пунктом договору (контракту) зазначається його загальна вартість У цьому разі цінові показники можуть бути зазначені в додатках (специфікаціях), на які робиться посилання в тексті договору (контракту)

При розрахунках ціни договору (контракту) за формулою зазначається орієнтовна вартість договору (контракту) на да​ту його укладення

У договорі (контракті) про перероблення давальницької сировини крім того зазначається її заставна вартість, ціна га загальна вартість готової продукції, загальна вартість перероб​лення

У бартерному (товарообмінному) договорі (контракті) за​значається загальна вартість товарів (робіт, послуг), що екс​портуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), що Імпортуються за цим договором (контрактом), з обов'язковим вираженням в Іноземній валюті, віднесеній Національним банком України до першої групи Класифікатора Іноземних ва​лют.

7. Умови платежів

Цей розділ визначає валюту платежу, спосіб, порядок та строки фінансових розрахунків І гарантії виконання сторона​ми взаємних платіжних зобов'язань. Залежно від обраних сто​ронами умов платежу в тексті договору (контракту) зазнача​ються:

· умови банківського переказу до (авансового платежу) та/або після відвантаження товару або умови докумен​тарного акредитиву, або інкасо (з гарантією),

· умови за гарантією, якщо вона є або коли вона не​обхідна (вид гарантії на вимогу, умовна), умови та термін дії гарантії, можливість зміни умов договору (контракту) без зміни гарантій.

8. Умови приймання-здавання товару (робіт, послуг).

У цьому розділі визначаються строки та місце фактичної передачі товару, перелік товаросупровідних документів.

Приймання-здавання проводиться за кількістю згідно з товаросупровідними документами, за якістю — згідно з доку​ментами, що засвідчують якість товару.

9. Упаковка та маркування.

Цей розділ містить відомості про упаковку товару (ящики, мішки, контейнери тощо), нанесене на неї відповідне марку​вання (найменування продавця та покупця, номер договору (контракту), місце призначення, габарити, спеціальні умови складування і транспортування та інше), а за необхідності та​кож умови її повернення.

10. Форс-мажорні обставини.

Цей розділ містить відомості про те, за яких випадків умо​ви договору (контракту) можуть бути не виконані сторонами (стихійні лиха, воєнні дії, ембарго з боку влади та інше). При цьому сторони звільняються від виконання зобов'язань на строк дії цих обставин або можуть відмовитися від виконання договору (контракту) частково або в цілому без додаткової фінансової відповідальності. Строк дії форс-мажорних обста​вин підтверджується торгово-промисловою палатою відповідної країни.

11. Санкції та рекламації.

Цей розділ встановлює порядок застосування штрафних санкцій (у відсотках від вартості недопоставленого товару (робіт, послуг) або суми неоплачених коштів, строки виплати штрафів — від якого терміну вони встановлюються та протя​гом якого часу діють, або їх граничний розмір), строки, протя​гом яких рекламації можуть бути заявлені, права та обов'язки сторін договору (контракту) при цьому, способи врегулюван​ня рекламацій.
12. Урегулювання спорів у судовому порядку.
У цьому розділі визначаються умови та порядок вирішення спорів у судовому порядку щодо тлумачення, невиконання та/або неналежного виконання договору з визначенням назви суду або чітких критеріїв визначення суду будь-якого зі сторін залежно від предмета та характеру спору, а також погоджений сторонами вибір матеріального І процесуального права, яке буде застосовуватися цим судом, та правил процедури судово​го урегулювання

13. Місцезнаходження (місце проживання), поштові та платіжні реквізити сторін.
При цьому зазначаються місцезнаходження (місце прожи​вання), повні поштові та платіжні реквізити (№ рахунку, на​зва та місцезнаходження банку), контрагентів договору (кон​тракту).
У договорі за домовленістю сторін можуть визначатися несуттєві (додаткові) умови При їх порушенні однією Із сторін Інша сторона не має права відмовитися від прийняття товару та розірвати контракт, а може тільки вимагати вико​нання зобов'язань та відшкодування збитків

До додаткових відносяться умови, страхування, гарантії якості, умови залучення субвиконавців договору (контракту), агентів, перевізників, визначення норм навантаження (розван​таження), умови передачі технічної документації на товар, збе​реження торгових марок, порядок сплати податків, митних зборів, різного рода захисні застереження, з якого моменту до​говір (контракт) починає діяти, кількість підписаних примірників договору (контракту), можливість та порядок унесення змін до договору (контракту) та ін.
Питання форми порядку укладання та виконання зовнішньоторговельних договорів регулюють такі норматив​но-правові акти Цивільний кодекс України, Закон України "Про зовнішньоекономічну діяльність", "Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті", "Про операції з давальницькою сировиною у зовнішньоекономічних відноси​нах", "Про регулювання товарообмінних (бартерних) опе​рацій у галузі зовнішньоекономічної діяльності", Указ Прези​дента України № 556/94 від 4 жовтня 1994 р. "Про заходи що​до впорядкування розрахунків за договорами, що укладають суб'єкти підприємницької діяльності України", Указ Прези​дента України № 567/94 від 4 жовтня 1994 р. "Про застосу​вання Міжнародних правил інтерпретації комерційних термінів", Указ Президента України № 124/96 від 10 лютого 1996 р. "Про заходи щодо вдосконалення кон'юнктурно-ціно​вої політики у сфері зовнішньоекономічної діяльності", Дек​рет Кабінету Міністрів України № 15-93 від 19 лютого 1993 р. "Про систему валютного регулювання та валютного контро​лю", Постанова Кабінету Міністрів України і Національного банку України № 444 (444-95-п) від 21 червня 1995 р. "Про типові платіжні умови зовнішньоекономічних договорів (кон​трактів) і типові форми захисних застережень до зовнішньое​кономічних договорів (контрактів), які передбачають розра​хунки в іноземній валюті".

Існують різні види договорів купівлі-продажу. Контракт разового постачання — одноразова угода, що передбачає по​стачання узгодженої кількості товару до визначеної дати, тер​міну, періоду часу. Постачання товарів робиться один або де​кілька разів протягом установленого терміну. Після виконан​ня прийнятих зобов'язань юридичні відносини між сторонами і, власне, контракт припиняються. Разові контракти можуть передбачати як короткі, так і тривалі терміни постачання.

Контракт з періодичним постачанням передбачає регуляр​не (періодичне) постачання визначеної кількості, партій това​ру протягом встановленого умовами контракту терміну, який може бути короткостроковим (один рік), і довгостроковим (5— 10 років, а іноді і більше).

Контракти на постачання комплектного устаткування пе​редбачають наявність зв'язків між експортером і покупцем — імпортером устаткування, а також спеціалізованими підпри​ємствами, що беруть участь у комплектації такого устаткуван​ня. При цьому генеральний постачальник організує і відпові​дає за повну комплектацію і своєчасність постачання, а також за якість.

Залежно від форми оплати товару розрізняють контракти з оплатою в грошовій формі і з оплатою в товарній формі цілком або частково. Контракти з оплатою в грошовій формі передба​чають розрахунки у визначеній сторонами валюті із застосу​ванням обумовлених у контракті способів платежу (готівковий платіж, платіж з авансом і в кредит) і форм розрахунку (інка​со, акредитив, чек, вексель).

Значного поширення в сучасних умовах набули контракти з оплатою в змішаній формі, наприклад при будівництві на умовах цільового кредитування підприємства "під ключ", коли оплата витрат відбувається частково в грошовій, а частково в товарній формі. У нашій країні свого часу широко використо​вувались бартерні угоди — товарообмінні і компенсаційні до​говори, що передбачають простий обмін погоджених кількостей одного товару на інший. У цих угодах встановлюється або кількість товарів, що взаємно постачаються, або обумовлюєть​ся сума, на яку сторони зобов'язуються поставити товари.
10.3 Особливості укладання та виконання контрактів у зовнішньоекономічній діяльності.

Порядок укладання та виконання договорів купівлі-продажу регулюється Конвенцією Організації Об'єднаних Націй про договори міжнародної купівлі-продажу товарів від 11.04.1980 р. (Віденська конвенція), яка набула чинності для України з 01.02.1991 р. Укладання договору за цією Конвенцією має проходити дві основні стадії:

· пропозиція укласти договір (оферта);

· прийняття пропозиції (акцепт).

Оферта має задовольняти дві вимоги: містити в собі всі іс​тотні пункти майбутнього договору і бути адресованою конк​ретній особі або невизначеному колу осіб за умови можливої індивідуалізації одної або декількох із них, які бажають прий​няти пропозицію. В останньому випадку має місце так звана публічна оферта, яка широко застосовується в торгівлі й інших сферах обслуговування громадян. Якщо одна із зазначених вимог не дотримується, пропозиції про укладання договору немає. На практиці часто трапляється звернення до широкого кола або окремих осіб, що не мають сили оферти, їх варто роз​глядати як запрошення до переговорів з приводу укладання договору. Сюди відносять різні форми реклами (каталоги, бук​лети) і оголошення. Вони не зв'язують осіб, що поширюють таку інформацію, якимись юридичними обов'язками щодо укладання договорів.

Оферта набуває чинності, коли її отримав адресат оферти. Оферта, навіть коли вона є невідкличною, може бути скасова​на оферентом, якщо повідомлення про скасування одержане адресатом оферти раніше, ніж сама оферта, чи одночасно з нею. Поки договір не укладено, оферта може бути відкликана офе​рентом, якщо повідомлення про відкликання буде одержано адресатом оферти до відправлення ним акцепту.

Оферта не може бути відкликана:

· якщо в оферті зазначено через встановлення певного стро​
ку акцепту чи іншим чином, що вона є невідкличною;

· якщо для адресата оферти доцільним було розглядати
оферту як невідкличну й адресат оферти діяв відповідно.
Оферта, навіть якщо вона є невідкличною, втрачає чинність після одержання оферентом повідомлення про відхилення оферти.

Заява чи інша поведінка адресата оферти, що свідчить про згоду з офертою, є акцептом. Мовчання чи бездіяльність самі по собі не є акцептом. Акцепт оферти набуває чинності з мо​менту, коли зазначена згода одержана оферентом. Акцепт не має чинності, якщо оферент не одержує зазначеної згоди у визначений ним строк, а якщо строк не встановлено, то в ро​зумний строк, беручи до уваги обставини угоди, у тому числі швидкість використаних оферентом засобів зв'язку. Усна офер​та має бути акцептована негайно, якщо обставини не зумовлю​ють інше.

Якщо через оферту або в результаті практики, що склалася у взаємовідносинах сторін, чи звичаю адресат оферти може, не повідомляючи оферента, висловити згоду шляхом вчинення якої-небудь дії, зокрема дії, що стосується відправлення това​ру чи оплати вартості, акцепт набуває чинності в момент вчи​нення такої дії за умови, що вона вчинена в межах передбаче​ного строку.

Відповідь на оферту, яка має на меті бути акцептом, але містить доповнення, обмеження чи інші зміни, є відхиленням оферти і виступає зустрічною офертою. Відповідь на оферту, яка має на меті бути акцептом, але містить додаткові чи від​мінні умови, які істотно не змінюють умов оферти, є акцеп​том, якщо оферент без невиправданої затримки не заперечить усно проти цих розходжень або не надішле повідомлення про це. Якщо він цього не робить, то умовами договору будуть умо​ви оферти зі змінами, що містяться в акцепті.

Додаткові чи відмінні умови щодо, поряд з іншим, вартості, платежу, якості й кількості товару, місця й строку поставки, обсягу відповідальності однієї зі сторін перед іншою або вирі​шення спорів вважаються такими, що істотно змінюють умови оферти.

Відлік строку для акцепту, встановленого оферентом у те​леграмі чи листі, розпочинається з моменту подання телегра​ми для відправлення, або з дати, зазначеної в листі, або, якщо така дата не зазначена, з дати, зазначеної на конверті. Відлік строку для акцепту, встановленого оферентом за допомогою телефону, телетайпу чи інших засобів моментального зв'язку, розпочинається з моменту одержання оферти її адресатом.

Державні свята чи неробочі дні в межах строку для акцепту не виключаються при підрахунку цього строку. Якщо повідомлення про акцепт не може бути доставлене на адресу оферента в останній день зазначеного строку внаслідок того, що цей день у місці перебування комерційного підприємства оферента при​падає на державне свято чи неробочий день, строк подовжуєть​ся до першого наступного робочого дня.

Запізнілий акцепт, однак, зберігає свою чинність, якщо оферент без затримки повідомить про це адресата оферти усно чи надішле йому відповідне повідомлення. Коли з листа чи іншого письмового повідомлення, що містить запізнілий ак​цепт, видно, що якби пересилання було нормальним, цей ак​цепт був би одержаний вчасно, запізнілий акцепт зберігає чинність акцепту, якщо оферент без затримки не повідомить адресата оферти усно, що він вважає свою оферту такою, що втратила чинність, або не надішле повідомлення про це.

Акцепт може бути скасованим, якщо повідомлення про ска​сування одержане оферентом раніше того моменту чи в той момент, коли акцепт мав би набути чинності.

Оферта, заява про акцепт або будь-яке інше висловлення наміру вважаються одержаними адресатом, якщо вони повідом​лені йому усно чи доставлені будь-яким засобом йому особис​то, в його комерційне підприємство чи на його поштову адре​су, або, якщо він не має комерційного підприємства чи пошто​вої адреси, на його постійне місце проживання.

Договір вважається укладеним, якщо дві сторони — експор​тер та імпортер дійшли згоди в торговій угоді за всіма її істот​ними умовами. Місцем укладання договору за законодавством більшості країн вважається місце одержання акцепту, але в країнах "загального права" діє так звана "теорія поштової скриньки", згідно з якою місцем укладання договору вважаєть​ся та країна, з якої відправлено акцепт.
Контрольні запитання
1. Що таке „контракт купівлі-продажу”?

2. Якою умовою договір міжнародної купівлі-продажу відрізняється від всіх інших видів договорів?

3. Назвіть основні види договорів купівлі-продажу.

4. Які основні стадії має проходити укладання договору купівлі-продажу?

5. Охарактеризуйте основні розділи договору міжнародної купівлі-продажу.

6. Яким чином в договорі купівлі-продажу встановлюється якісна характеристика товару?

7. Порівняйте два поняття: „строк поставки” і „дата поставки”. 
ГЛОСАРІЙ

А

Аваль — поручництво за векселем, за яким аваліст (особа, яка поручилася), бере на себе відповідальність за оплату векселя будь-якою зобов'язаною за векселем особою (акцептантом, векселедавцем, індосантом).

Агент — особа, яка виконує певні дії за дорученням іншої особи (принципала), за її рахунок і від її імені, а також забезпечує підго​товку угод без права їх підписання. Агентами є брокери, дилери, ко​місіонери, маклери, особисті представники.

Агент із закупівлі — особа, яка виконує доручення покупця знай​ти за кордоном товар визначеної якості та за визначеною ціною, з конкретним терміном постачання.

Акредитив — доручення імпортера його банку (банку-емітента) сплатити певну суму коштів експортеру (бенефіціару), на користь яко​го відкрито акредитив, за умови виконання експортером умов, ви​кладених у контракті.

Акредитив авізований — акредитив, за яким банк-емітент звер​тається з дорученням до іншого банку (авізуючого), щоб сповістити бенефіціара про відкриття акредитива без будь-якого зобов'язання з боку авізуючого банку.

Акредитив безвідкличний — акредитив, який не може перегляда​тися у межах встановленого терміну дії без згоди всіх зацікавлених сторін (покупця, його банку та продавця).

Акредитив відкличний — акредитив, який може в будь-який час бути змінений або відкликаний (анульований) банком-емітентом за дорученням імпортера, що доручив банку-емітенту відкрити цей ак​редитив, без обов'язкового повідомлення бенефіціара.

Акредитив грошовий (циркулярний) — акредитив, виплата за яким не обумовлена наданням відповідних документів.

Акредитив документарний — будь-який договір, яку б він не мав назву і визначення, за яким банк-емітент (банк, що виставив акреди​тив), діючи на прохання та згідно зі вказівками імпортера (наказодавця), бере на себе зобов'язання здійснити платіж третій особі (бенефіціару) або за його наказом, або розпорядитись, щоб такі платежі були зроблені чи такі тратти оплачені, акцептовані чи негоційовані іншим банком проти обумовлених документів і згідно з обумовленими умо​вами.

Акредитив непідтверджений — акредитив, за яким авізуючий банк обмежується тільки авізуванням експортера щодо відкриття акреди​тива та платить лише у тому випадку, коли банк-емітент (банк імпор​тера) перерахує йому відповідну суму.

Акредитив неподільний — акредитив, який передбачає, що вся сума, яка належить експортеру, буде сплачена після завершення поставок або після останньої часткової поставки.

Акредитив непокритий — акредитив, при виставленні якого банк не депонує кошти клієнта на окремому рахунку і відповідно не надає попередньо у розпорядження виконуючого банку валютні кошти (по​криття).

Акредитив переказний (трансферабельний) — акредитив, за яким бенефіціар (перший бенефіціар) має право уповноважити банк, що здійснює платіж, платіж з відстрочкою платежу, акцепт чи негоціа​цію, на те, щоб акредитивом могли користуватися повністю або час​тково одна чи декілька інших осіб (другі бенефіціари).

Акредитив підтверджений безвідкличний — акредитив, за яким банк-емітент звертається з проханням до іншого банку (досить часто — до авізуючого банку) взяти безпосередню участь в операції шляхом надання свого власного зобов'язання до безвідкличного зобов'язання банку-емітента.

Акредитив подільний — акредитив, який передбачає виплату екс​портеру відповідно до контракту сум після кожної часткової поставки.

Акредитив покритий — акредитив, при відкритті якого банк-емі​тент попередньо надає у розпорядження виконуючого банку валютні кошти (покриття) у сумі акредитива на строк дії зобов'язань банку-емітента з умовою можливості їх використання для виплат за акре​дитивом.

Акредитив револьверний — акредитив, який автоматично понов​люється на його початкову суму або після закінчення визначеного заздалегідь періоду, чи в міру використання у межах наперед визна​чених загальної суми та терміну дії.

Б

Банк інкасуючий — будь-який банк, який займається обробкою інкасо та надає імпортерові тратту і комерційні документи проти отри​мання платежу чи акцепту.

Банк-ремітент — банк, обраний експортером для пересилання документів до країни імпортера з метою здійснення інкасо через інка​суючий банк.

Бербоут-чартер — оренда судна без екіпажу, коли фрахтувальник несе всі витрати, пов'язані з використанням і виплачує орендну пла​ту судновласнику.

Бізнес електронний — сфера економіки, яка включає всі фінансо​ві та торгові трансакції, що проводяться за допомогою комп'ютерних мереж, та бізнес-процеси, пов'язані з проведенням цих трансакцій.

В

Валюта іноземна — валюта готівкою, грошові знаки (банкноти, білети державної скарбниці, монети), що перебувають в обігу і є за​конним платіжним засобом на території відповідної іноземної дер​жави, а також вилучені або ті, що вилучаються з обігу, але підляга​ють обміну на грошові знаки, які перебувають в обігу, платіжні до​кументи у грошових одиницях іноземних держав та міжнародних розрахункових одиницях, кошти у грошових одиницях іноземних держав, міжнародних розрахункових одиницях та у діючій на тери​торії України валюті з вільною конверсією, які знаходяться на рахун​ках та вкладах у банківсько-кредитних установах на території Украї​ни та за її межами.

Вексель — цінний папір, який посвідчує безумовне грошове зобо​в'язання векселедавця сплатити з настанням строку певну суму гро​шей власнику векселя (векселетримачу).

Виробництво за контрактом — укладання контракту з місцевими виробниками на випуск товару.

Відмова на користь держави — митний режим, відповідно до якого власник відмовляється від товарів, що перебувають під митним кон​тролем, без будь-яких умов на свою користь. За цього режиму на товари не нараховуються і не справляються податки і збори, а також не застосовуються заходи нетарифного регулювання.

Власність промислова — патенти на винаходи і промислові зраз​ки, сертифікати, що підтверджують реєстрацію товарних знаків і зна​ків обслуговування.

Г

Глобалізація — загальнопланетарний процес інтернаціоналізації міжнародної економіки як логічний результат взаємодії національ​них економік, їх взаємного проникнення і переплетіння; універсалі​зація або гомогенізація економічного життя, яке під впливом обміну товарами, факторами виробництва, знаннями, культурними здобут​ками все більше тяжіє до єдиних стандартів, спільних принципів і цінностей.

Д

Дата поставки — дата передачі товару в розпорядження покупця.

Декларант — фізична або юридична особа, якій належать товари і транспортні засоби, що переміщуються через митний кордон Украї​ни, або уповноважені ними митні брокери (посередники).

Демпінг — ввезення на митну територію країни імпорту товару за ціною, нижчою від порівнянної ціни на подібний товар у країні екс​порту, яке заподіює шкоду національному товаровиробнику подібно​го товару.

Димайз-чартер — договір про оренду судна, коли судновласник передає його фрахтувальнику на визначений термін разом із коман​дою, члени якої стають працівниками наймача, котрий бере на себе всі витрати з експлуатації судна, у т. ч. зарплату екіпажу й орендну плату судновласнику.

Договір (контракт) зовнішньоекономічний — матеріально оформ​лена угода двох або більше суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, спрямована на встановлення, зміну або припинення їх взаємних прав та обов'язків у зовнішньоекономічній діяльності.

Договір з приводу копірайту — поступлення виключним правом автора на інтелектуальну власність, зокрема друковану продукцію.

Доміциляція — призначення платником за векселем будь-якої третьої особи.

Дослідження ринку — систематичний збір, запис, аналіз та інтер​претація даних стосовно продажу товарів чи послуг, а також органі​зації маркетингу.

Е

Експорт — митний режим, відповідно до якого товари вивозяться за межі митної території України для вільного обігу без зобов'язання щодо їх повернення на цю територію та без визначення умов їх вико​ристання за межами митної території України.

Експорт товарів — продаж товарів українськими суб'єктами зов​нішньоекономічної діяльності іноземним суб'єктам господарської діяльності (у тому числі з оплатою в негрошовій формі) з вивезенням або без вивезення цих товарів через митний кордон України, включа​ючи реекспорт товарів.

Експорт (імпорт) капіталу — вивезення за межі України (ввезен​ня з-за меж України) капіталу в будь-якій формі (валютних коштів, продукції, послуг, робіт, прав інтелектуальної власності та інших немайнових прав) з метою одержання прибутків від виробничої та інших форм господарської діяльності.

Є

Єдиний митний тариф України — систематизований перелік ста​вок мита, яким обкладаються товари та інші предмети, що ввозяться на митну територію України, вивозяться за межі цієї території або переміщуються транзитом по цій території.

З

Застереження валютне — умова в міжнародному контракті, що обумовлює перегляд суми платежу пропорційно до зміни курсу ва​люти застереження з метою страхування валютного або кредитного ризику експортера або кредитора.

Застереження золоте — засноване на фіксації золотого вмісту валюти платежу на дату укладання контракту і перерахуванні суми платежу пропорційно до зміни золотого вмісту на дату виконання.

Застереження товарно-цінове — умова, що включається до міжна​родного контракту з метою страхування від інфляційного ризику.

Збитки по загальній аварії — збитки, понесені внаслідок здійснен​ня навмисних, доцільних і надзвичайних витрат з метою рятування судна, фрахту і вантажів, що перевозяться на судні, від загальної для них небезпеки.

Знищення або руйнування — митний режим, відповідно до якого товари, ввезені на митну територію України, знищуються під мит​ним контролем чи приводяться до стану, який виключає їх викори​стання, без справляння податків, установлених на імпорт, а також без застосування заходів нетарифного регулювання до товарів, що знищуються або руйнуються.

Зовнішньоекономічна діяльність — діяльність суб'єктів госпо​дарської діяльності України та іноземних суб'єктів господарської діяльності, що базується на взаємовідносинах між ними як на тери​торії України, так і за її межами.

Зовнішньоекономічна політика держави — політичне оформлен​ня міжнародних економічних зв'язків країни.

Зони банківсько-страхові — зони, в яких запроваджується особ​ливо сприятливий режим здійснення банківських та страхових опе​рацій в іноземній валюті для обслуговування нерезидентів.

Зони зовнішньоторговельні — частина території держави, де то​вари іноземного походження можуть зберігатися, купуватися та продаватися без сплати мита і митних зборів або з їх відстроченням.

Зони комплексні виробничі — частина території держави, на якій запроваджується спеціальний (пільговий податковий, валютно-фінан​совий, митний тощо) режим економічної діяльності з метою стиму​лювання підприємництва, залучення інвестицій у пріоритетні галузі господарства, розширення зовнішньоекономічних зв'язків, запози​чення нових технологій, забезпечення зайнятості населення. Можуть мати форму експортних виробничих зон або імпортоорієнтованих зон.

Зони науково-технічні — спеціальні економічні зони, спеціаль​ний правовий режим яких орієнтований на розвиток наукового і виробничого потенціалу, досягнення нової якості економіки через стимулювання фундаментальних і прикладних досліджень, з подаль​шим впровадженням результатів наукових розробок у виробництво. Можуть існувати у формі регіональних інноваційних центрів (техно-полісів), районів інтенсивного наукового розвитку, високотехнологічних промислових комплексів, науково-виробничих парків (техноло​гічних, дослідницьких, промислових, агропарків), локальних інно​ваційних центрів, опорних інноваційних пунктів.

Зони прикордонної торгівлі — частина території держави на кор​донах із сусідніми країнами, де діє спрощений порядок перетину кордону і торгівлі.

Зони туристично-рекреаційні — створюються в регіонах, що ма​ють багатий природний, рекреаційний та історико-культурний потен​ціал, з метою ефективного його використання і збереження, а також активізації підприємницької діяльності (в тому числі із залученням іноземних інвесторів) у сфері рекреаційно-туристичного бізнесу.

Зразок промисловий — нове художньо-конструкторське вирішен​ня виробу, що визначає його зовнішній вигляд і за допомогою якого встановлюється монополія на форму (орнамент) продуктів праці.

І

Імпорт — митний режим, відповідно до якого товари ввозяться на митну територію України для вільного обігу без обмеження строку їх перебування на цій території та можуть використовуватися без будь-яких митних обмежень.

Імпорт (імпорт товарів) — купівля (у тому числі з оплатою в негрошовій формі) українськими суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності в іноземних суб'єктів господарської діяльності товарів з ввезенням або без ввезення цих товарів на територію України, включаючи купівлю товарів, призначених для власного споживання устано​вами та організаціями України, розташованими за її межами.

Інвестиція іноземна — всі види майнових та інтелектуальних цінностей, що вкладаються іноземними суб'єктами господарської діяльності в Україні, в результаті чого отримується прибуток (дохід) або досягається соціальний ефект.

Інжиніринг — надання технологічних знань, необхідних для при​дбання, монтажу і використання куплених або орендованих машин та устаткування.

Інкасо документарне — інкасо, яке передбачає надсилання разом із фінансовими комерційних (транспортних) документів, види і кіль​кість примірників яких мають визначатись вимогами країни-імпортера.

Інкасо чисте — інкасо, в якому задіяні лише фінансові докумен​ти: тратта (переказний вексель), простий вексель або чек.

Інкасова форма платежу — передача експортером доручення своє​му банку на отримання від імпортера певної суми платежу проти пред'яв​лення йому відповідних товарних документів; може здійснюватись за принципом: "платіж проти документів" або "акцепт проти до​кументів".

К

Квота — кількісний нетарифний засіб обмеження експорту або імпорту товару певною кількістю чи сумою на певний період.

Квота (контингент) глобальна — квота, що встановлюється по товару (товарах) без зазначення конкретних країн (груп країн), куди товар (товари) експортується або з яких він (вони) імпортується.

Квота (контингент) групова — квота, що встановлюється по това​ру (товарах) з визначенням групи країн, куди товар (товари) експор​тується або з яких він (вони) імпортується.

Квота (контингент) індивідуальна — квота, що встановлюється по товару (товарах) з визначенням конкретної країни, куди товар (то​вари) може експортуватись або з якої він (вони) може імпортуватись.

Квота антидемпінгова — граничний обсяг імпорту в Україну пев​ного товару (товарів), що є об'єктом антидемпінгового розслідування та/або антидемпінгових заходів, який дозволено імпортувати в Укра​їну протягом установленого строку; обсяг визначається в натураль​них та/або вартісних одиницях виміру.

Квота експортна (імпортна) — граничний обсяг певної категорії товарів, який дозволено експортувати з території України (імпорту​вати на територію України) протягом встановленого строку та який визначається у натуральних чи вартісних одиницях.

Квота компенсаційна — граничний обсяг імпорту в Україну пев​ного товару (товарів), що є об'єктом антисубсидиційного розслідування та/або компенсаційних заходів, який дозволено імпортувати в Україну протягом установленого строку та який визначається в нату​ральних та/або вартісних одиницях виміру.

Квота спеціальна — граничний обсяг імпорту в Україну певного товару (товарів), що є об'єктом спеціального розслідування та/або спеціальних заходів, який дозволено імпортувати в Україну протя​гом установленого строку та який визначається в натуральних та/або вартісних одиницях виміру.

Коефіцієнт технологічної місткості торгівлі — частка витрат на дослідження і розробку в обсязі витрат на виробництво товарів і тор​гівлю ними.

Коносамент — документ, що видається перевізником, і засвідчує прийняття вантажу до перевезення із зобов'язанням доставити його в порт призначення та видати його законному одержувачу.

Контракт із періодичним постачанням — договір, що передбачає регулярне (періодичне) постачання визначеної кількості, партій то​вару протягом встановленого в умовах контракту терміну.

Контракт міжнародної купівлі-продажу — договір поставки това​ру, який погоджено і підписано експортером та імпортером.

Контракт на постачання комплектного устаткування — договір, що передбачає наявність зв'язків між експортером і покупцем-імпортером устаткування, а також спеціалізованими підприємствами, які беруть участь у комплектації такого постачання.

Контракт разового постачання — одноразова угода, що передба​чає постачання узгодженої кількості товару до визначеної дати, тер​міну, періоду часу.

Копірайт (право відтворення) — ексклюзивне право автора твору на показ і відтворення своєї роботи.

Кошти валютні (валютні цінності) — іноземна валюта готівкою, — платіжні документи (чеки, векселі, тратти, депозитні сертифікати, акредитиви та ін.) в іноземній валюті, цінні папери (акції, облігації, купони до них, бони, векселі та ін.) в іноземній валюті, золото та інші дорогоцінні метали у вигляді зливків, пластин та монет, а та​кож сертифікати, облігації, варанти та інші цінні папери, номінал яких виражено у золоті, дорогоцінні камені.

Країна походження товару — країна, в якій товар був повністю вироблений або підданий достатній переробці відповідно до критеріїв, встановлених Митним кодексом України.

Кредит комерційний (фірмовий) — кредит, який надається екс​портером імпортеру у формі відстрочення платежу за проданий то​вар, або імпортером експортеру у вигляді авансу.

Кредит міжнародний — рух позичкового капіталу в сфері міжна​родних економічних відносин, пов'язаний з наданням валютних і товарних ресурсів на умовах повернення, терміновості і сплати про​центів.

Кредитування експортне — метод фінансововї нетарифної зовні​шньоторговельної політики, який передбачає фінансове стимулюван​ня державою розвитку експорту вітчизняними виробниками.

Крос-ліцензія — взаємне надання (обмін) прав на використання об'єктів інтелектуальної власності.

Л

Лізинг експортний — угода, за якою лізингова компанія купує об'єкт лізингу в національної компанії і передає його закордонному лізингоодержувачу.

Лізинг зворотний — угода, яка передбачає набуття лізингодавцем майна у власника і передачу цього майна йому у лізинг.

Лізинг імпортний — угода, за якою лізингодавець купує предмет лізингу в іноземного підприємства і надає його вітчизняному лізин​гоодержувачу.

Лізинг міжнародний — угода між суб'єктами лізингу, які перебу​вають під юрисдикцією різних держав, або в разі якщо майно чи платежі перетинають державні кордони.

Лізинг оперативний — угода, в результаті укладення якої лізингоодержувач на своє замовлення отримує у платне користування від лізингодавця об'єкт лізингу на строк, менший за строк, за який амор​тизується 90 % вартості об'єкта лізингу, визначеної в день укладен​ня договору.

Лізинг пайовий — угода за участю кількох суб'єктів лізингу та з залученням одного або кількох кредиторів, які беруть участь у її здій​сненні, інвестуючи свої кошти.

Лізинг фінансовий — угода за якою лізингоодержувач на своє замовлення отримує в платне користування від лізингодавця об'єкт лізингу на строк, не менший строку, за який амортизується 60 % вартості об'єкта лізингу, визначеної в день укладення договору.

Лізингодавець — суб'єкт підприємницької діяльності, у тому числі банківська або небанківська фінансова установа, який передає в ко​ристування об'єкти лізингу за договором лізингу.

Лізингоодержувач — підприємство, яке одержує в користування об'єкти лізингу за договором лізингу.

Ліцензійні платежі на компенсаційній основі — виплата ліцензій​ної винагороди продукцією, виробленою з використанням об'єкта ліцензії.

Ліцензія — дозвіл, що видається власником технології (ліцензіаром), захищеної або не захищеної патентом, зацікавленій стороні (ліцензіату) на використання цієї технології протягом певного часу і за певну плату.

Ліцензія антидемпінгова — належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об'єктом антидемпінгового розслідування та/або анти​демпінгових заходів.

Ліцензія безпатентна — ліцензія на використання науково-техніч​ної або іншої інтелектуальної продукції, що не має правової охорони.

Ліцензія виключна — надання ліцензіату виключних прав вико​ристовувати об'єкт ліцензії у межах, визначених в угоді.

Ліцензія відкрита (індивідуальна) — дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом певного періоду часу (але не менше одного місяця) з визначенням його загального обсягу.

Ліцензія генеральна — відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції щодо певного товару (товарів) та/або з певною країною (гру​пою країн) протягом періоду дії режиму ліцензування щодо цього товару (товарів).

Ліцензія експортна (імпортна) — належним чином оформлене право на експорт (імпорт) протягом встановленого строку певних товарів або валютних коштів з метою інвестицій та кредитування.

Ліцензія компенсаційна — належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (то​варів), який є об'єктом антисубсидиційного розслідування та/або ком​пенсаційних заходів.

Ліцензія невиключна (проста) — дозвіл ліцензіату на викорис​тання об'єкта ліцензії, який не захищає його від конкурентів, оскіль​ки в цьому випадку ліцензіар зберігає за собою право видавати анало​гічні ліцензії третім особам, а також право самому використовувати об'єкт ліцензії на тій самій території.

Ліцензія патентна — ліцензія на використання науково-техніч​ної або іншої інтелектуальної продукції, що має правову охорону (за​хищені патентами винаходи, корисні моделі, промислові зразки, то​варні знаки).

Ліцензія повна — патентна ліцензія, за якою в повному обсязі передаються права на винахід на весь термін дії патенту.

Ліцензія поворотна — надання ліцензіару права використовувати удосконалення об'єкта ліцензії, створені ліцензіатом.

Ліцензія примусова — дозвіл компетентного органу зацікавленій особі використовувати запатентований винахід без згоди патентовласника в тому випадку, якщо протягом установленого законодавством терміну патентовласник не використовує винахід.

Ліцензія разова (індивідуальна) — разовий дозвіл, що має імен​ний характер і видається для здійснення кожної окремої операції конкретним суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності на період, не менший ніж той, що є необхідним для здійснення експортної (імпорт​ної) операції.

Ліцензія спеціальна — належним чином, оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (то​варів), який є об'єктом спеціального розслідування та/або спеціаль​них заходів.

Ліцензія супутня — ліцензія, що надається при укладанні дого​ворів про постачання устаткування, виробничої або іншої продукції, без якої реалізація цієї продукції спричинить порушення права влас​ності постачальника.

Ліцензія чиста — угода, предметом якої є передача невтілених знань.

Ліцензування — регулювання зовнішньоекономічної діяльності через дозволи, що видаються державними органами на експорт або імпорт товару в певних кількостях за певний період.

Логістика — наука про планування, організацію, управління, контроль і регулювання руху матеріальних та інформаційних потоків у просторі й часі від їх первинного джерела.

М

Магазин безмитної торгівлі — митний режим, відповідно до яко​го товари, не призначені для споживання на митній території Украї​ни, знаходяться та реалізуються під митним контролем у пунктах пропуску на митному кордоні України, відкритих для міжнародного сполучення, інших зонах митного контролю, визначених митними органами України, без справляння мита, податків, установлених на експорт та імпорт таких товарів, та без застосування заходів нетарифного регулювання.

Маркетинг — підприємницька діяльність, пов'язана з просуван​ням товарів і послуг від виробника до споживача; філософія бізнесу, що визначає стратегію і тактику підприємства в умовах конкуренції.

Маркірування (навантажувальна розмітка) — нанесення на про​дукцію, упаковку, бирку умовних малюнків, символічних, цифро​вих, буквених, буквено-цифрових знаків.

Митна вартість товарів — заявлена декларантом або визначена митним органом вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України, яка обчислюється на момент перетинання товарами митного кордону України.

Митна справа — порядок переміщення через митний кордон Укра​їни товарів та інших предметів, митне регулювання, пов'язане з уста​новленням мита та митних зборів, процедури митного контролю та інші засоби проведення в життя митної політики.

Митна територія — територія України, в тому числі території штучних островів, установок та споруд, що створюються в еко​номічній (морській) зоні України, над якими Україна має виключну юрисдикцію щодо митної справи.

Митне регулювання — регулювання питань, пов'язаних з уста​новленням мит та митних зборів, процедурами митного контролю, організацією діяльності органів митного контролю України.

Митний брокер (посередник) — підприємство, що здійснює декла​рування товарів і транспортних засобів, які переміщуються через митний кордон України, і має ліцензію на право здійснення митної бро​керської діяльності, видану Державною митною службою України.

Митний контроль — проведення митними органами мінімуму митних процедур, необхідних для забезпечення додержання законо​давства України з питань митної справи.

Митний кордон України — межі митної території України.

Митний ліцензійний склад — спеціально обладнані приміщення, резервуари, майданчики для зберігання товарів у режимі митного складу.

Митний ліцензійний склад відкритого типу — митний ліцензій​ний склад, який будь-яка особа може використовувати для зберіган​ня товарів.

Митний ліцензійний склад закритого типу — митний ліцензій​ний склад, який використовується для зберігання товарів, що нале​жать власнику складу.

Митний режим — сукупність правил, відповідно до яких товари переміщуються через кордон.

Митний склад — митний режим, відповідно до якого ввезені з-за меж митної території України товари зберігаються під митним конт​ролем без справляння податків і зборів і без застосування до них захо​дів нетарифного регулювання та інших обмежень у період зберігання, а товари, що вивозяться за межі митної території України, зберіга​ються під митним контролем після митного оформлення митними ор​ганами до фактичного їх вивезення за межі митної території України.

Мито — податок, який держава накладає на товар, якщо він пере​тинає державний кордон або кордон митної зони.

Мито автономне — мито, яке вводиться на підставі односторонніх рішень органів державної влади.

Мито адвалорне — мито, яке нараховується у відсотках до митної вартості товарів, що ним обкладаються.

Мито антидемпінгове — мито, яке застосовується у випадку імпор​ту товарів за ціною, нижчою, ніж їх нормальна ціна.

Мито комбіноване — мито, яке поєднує адвалорне і специфічне мито.

Мито компенсаційне — мито, яке застосовується при імпорті тих товарів, при виробництві яких прямо чи опосередковано надавалися субсидії країни-експортера.

Мито конвенційне — мито, яке вводиться на основі дво- чи бага​тосторонніх угод.

Мито преференційне — мито, яке вводиться щодо товарів похо​дженням із країн, що розвиваються, і має нижчі ставки порівняно із звичайним.

Мито сезонне — мито, яке застосовується для оперативного регу​лювання міжнародної торгівлі продукцією сезонного характеру, на​самперед сільськогосподарською.
Мито специфічне — мито, яке нараховується у встановленому розмірі за одиницю товару.

Міжнародна економічна інтеграція — об'єднання (злиття) бага​тьох національних економік в один більш чи менш єдиний спільний економічний простір.

Міжнародна кооперація — взаємодія двох або більше суб'єктів господарської діяльності, серед яких хоча б один є іноземним, при якій здійснюється спільна розробка або спільне виробництво, спільна реалізація кінцевої продукції та інших товарів на основі спеціалі​зації у виробництві проміжної продукції або спеціалізації на окре​мих технологічних стадіях (функціях) науково-дослідних робіт, ви​робництва та реалізації з координацією відповідних програм госпо​дарської діяльності.

Міжнародна сегментація ринку — процес ідентифікації специфіч​них сегментів потенційних споживачів у вигляді групи країн або груп індивідуальних покупців з однаковими характеристиками, що з ве​ликою вірогідністю продемонструють схожу поведінку під час купівлі.

Міжнародна товарна політика — певні дії виробника (експорте​ра) з формування ефективного з комерційного погляду асортименту това​рів для визначеного зарубіжного ринку (сегмента світового ринку).

Міжнародна товарна стратегія — розробка товарного асортимен​ту підприємства на тривалий період з урахуванням особливостей за​рубіжного ринку та етапу розвитку підприємства.

Міжнародний маркетинг — систематична, планомірна та активна діяльність, яка має на меті вплив на обробку міжнародних ринків на різних етапах руху товарів до покупця, яка має враховувати особли​вості окремих закордонних ринків.

Міжнародні перевезення або міжнародні сполучення — переве​зення вантажів або пасажирів між декількома країнами, особливі​стю яких є обов'язковий перетин кордону як мінімум хоча б двох суміжних країн.

Міжнародні розрахунки — система організації, регулювання та здійснення платежів за грошовими вимогами й зобов'язаннями, які виникають при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності між дер​жавами, підприємствами і громадянами різних країн.

Момент здійснення експортного (імпортного) контракту — момент, на який здійснено всі обов'язки за зазначеним контрактом, включа​ючи оформлення векселів (тратт) або укладення кредитних угод.

Момент здійснення експорту (імпорту) — момент перетину това​ром митного кордону України або переходу права власності на зазна​чений товар, що експортується чи імпортується, від продавця до покупця.

Н

Національний режим — режим, який означає, що іноземні суб'єк​ти господарської діяльності мають обсяг прав та обов'язків, не мен​ший ніж суб'єкти господарської діяльності України. Національний режим застосовується щодо всіх видів господарської діяльності інозем​них суб'єктів цієї діяльності, пов'язаної з їх інвестиціями на терито​рії України, а також щодо експортно-імпортних операцій іноземних суб'єктів господарської діяльності тих країн, які входять разом з Україною до економічних союзів.

Негоціація тратти — продаж векселя векселеутримувачем банкові до настання терміну платежу за векселем.

Ноу-хау — технічний досвід і секрети виробництва, що включають відомості технологічного, економічного, адміністративного, фінансо​вого характеру, використання яких забезпечує певні переваги.

О

Обмеження експорту "добровільне" — кількісне обмеження екс​порту, яке базується на зобов'язанні одного з партнерів по торгівлі обмежити обсяг експорту, що зафіксовано у відповідній угоді.

Обмеження кількісні — адміністративна форма нетарифного дер​жавного регулювання торгівлі, яка визначає кількість і номенклату​ру товарів, що дозволені для експорту та імпорту.

Операції валютні — операції, пов'язані з ввезенням, переказуван​ням і пересиланням на територію України та вивезенням, переказу​ванням і пересиланням за її межі валютних цінностей; операції, пов'я​зані з використанням валютних цінностей в міжнародному обігу як засобу платежу, з передаванням заборгованостей та інших зобов'я​зань, предметом яких є валютні цінності; операції, пов'язані з перехо​дом права власності на валютні цінності, за винятком операцій, що здійснюються між резидентами у валюті України.

Операції лізингові — підприємницька діяльність, що спрямована на інвестування власних чи залучених фінансових коштів і полягає в наданні лізингодавцем у виключне користування на визначений строк лізингоодержувачу майна, що є власністю лізингодавця або набувається ним у власність за дорученням і погодженням з лізингоодержувачем у відповідного продавця майна, за умови сплати лізингоодержувачем періодичних лізингових платежів.

Операції толінгові — постачання вітчизняних матеріалів, на​півфабрикатів і компонентів за кордон, де вони обробляються, монту​ються, а потім реімпортуются як готова продукція.

Оферта — письмова заява продавця про бажання укласти договір купівлі-продажу.

Оферта вільна — пропозиція без зобов'язань, які пов'язують продав​ця. Оферта вільна робиться на одну і ту саму партію товарів кільком покупцям.

Оферта тверда — пропозиція продавця на певну партію товару лише одному можливому покупцеві із зазначенням терміну, протя​гом якого продавець пов'язаний своєю пропозицією.

П

Патент — документ, що видається компетентним державним ор​ганом винахіднику, і засвідчує його авторство та пріоритет, а також дає йому монопольне право на використання нововведення протягом певного часу (звичайно 15—20 років) на території якоїсь країни.

Переказ валютних коштів за межі України — переказ грошових (валютних) коштів на користь (на рахунок) іноземного суб'єкта госпо​дарської діяльності або у банківсько-кредитну установу, що не є су​б'єктом господарської діяльності України.

Переробка за межами митної території України — митний режим, відповідно до якого товари, що перебувають у вільному обігу на мит​ній території України, вивозяться без застосування заходів тарифно​го та нетарифного регулювання з метою їх переробки за межами мит​ної території України та наступного повернення в Україну.

Переробка на митній території України — митний режим, відпо​відно до якого ввезені на митну територію України товари, що похо​дять з інших країн, піддаються у встановленому законодавством по​рядку переробці без застосування до них заходів нетарифного регулю​вання, за умови вивезення за межі митної території України продук​тів переробки відповідно до митного режиму експорту.

Перестрахування — система економічних відносин між страхови​ками, що дає можливість страховій компанії, яка уклала договір страхування, передати покладені на неї ризики іншим страховим компаніям (перестраховикам).

Платіж авансовий — платіж, який передбачає виплату покупцем продавцю погодженої в контракті суми в рахунок платежу до передачі товару в його розпорядження або до початку виконання замовлення.

Платіж готівковий — платіж, який здійснюється через банк до чи проти передачі експортером товаросупровідних документів чи само​го товару в розпорядження покупця.

Платіж паушальний — визначена і зафіксована в тексті ліцензій​ної угоди сума, що фактично не залежить від обсягу освоєння і ко​мерційної реалізації об'єкта ліцензії.

Платіж у кредит — платіж, який передбачає проведення розра​хунків за операцією на основі наданого продавцем покупцю комерцій​ного кредиту. Останній сплачує суму, визначену в контракті, через певний час після поставки товару.

Позиція асортиментна — конкретна модель, марка, розмір това​ру, який продає підприємство.

Політика цінова — визначення рівня цін і можливих варіантів їх зміни залежно від цілей та завдань, що стоять перед підприємством в короткотерміновому плані та в перспективі.

Попередній імпортний депозит — внесення суб'єктами зовнішньо​економічної діяльності на безпроцентні рахунки у банках, які обслу​говують їх на території України, на період від моменту набуття дого​ворами (контрактами), що ними укладаються, юридичної сили до моменту проходження товарами, що поставляються згідно із зазна​ченими договорами (контрактами), через митний кордон України або передачі товарів іноземними суб'єктами господарської діяльності на території України, грошових коштів у валюті договору (контракту) в сумі, визначеній у встановлених процентах до вартості відповідного договору (контракту).

Постійне місце проживання — місце проживання на території якої-небудь держави протягом не менше одного року фізичної особи, яка не має постійного місця проживання на території інших держав і має намір проживати на території цієї держави протягом необмеже​ного строку, не обумовлюючи таке проживання певною метою, і за умови, що таке проживання не є наслідком виконання цією особою службових обов'язків або зобов'язань за договором (контрактом).

Постійне місцезнаходження — місцезнаходження офіційно зареє​строваного головного органу управління (контори) суб'єкта госпо​дарської (зовнішньоекономічної) діяльності.

Поточні (періодичні) платежі-роялті — платежі, що виплачують​ся ліцензіатом ліцензіару протягом усього терміну дії ліцензійної угоди, починаючи з дати набуття чинності угоди, або, що трапляєть​ся частіше, — із початку комерційного використання об'єкта ліцензії.

Право авторське — право, яке поширюється на будь-які продукти творчості незалежно від форми, призначення і достоїнств твору (лек​ції, доповіді, статті, брошури, книги, технічні описи, інструкції з екс​плуатації, ілюстрації будь-якого виду, малюнки, плакати, фотографії і т. п.) і означає, що без згоди автора або його правонаступників ніхто не може ні в якому вигляді відтворювати або будь-яким іншим спосо​бом використовувати об'єкти, що охороняються цим правом.

Представництво іноземного суб'єкта господарської діяльності — установа або особа, яка представляє інтереси іноземного суб'єкта гос​подарської діяльності в Україні і має на це належним чином оформле​ні відповідні повноваження.

Приватні підприємці (комерсанти) — фізичні особи, що здійсню​ють господарські операції в різних сферах діяльності (виробничій, торговій, транспортній тощо).

Приховані методи торговельної політики — різноманітні бар'єри немитного характеру, що встановлюються на шляху торгівлі органа​ми центральної та місцевої влади.

Протекціонізм (від лат. — захист) — політика держави, спрямо​вана на захист національної економіки від іноземної конкуренції.
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Рамбурс — вимога платежу за акредитивом.

Реекспорт — митний режим, відповідно до якого товари, що по​ходять з інших країн, не пізніше ніж у встановлений законодавством строк з моменту їх ввезення на митну територію України вивозяться з цієї території в режимі експорту.

Реекспорт (реекспорт товарів) — продаж іноземним суб'єктам господарської діяльності та вивезення за межі України товарів, що були раніше імпортовані на територію України.

Режим валютних обмежень — законодавча або адміністративна заборона, лімітування або регламентація операцій з валютою або ва​лютними цінностями.

Режим зони митного контролю — встановлені законодавством України з питань митної справи приписи, заборони та обмеження щодо перебування товарів, транспортних засобів та громадян, умови розташування будівель та споруд, а також проведення господарських робіт у зоні митного контролю.

Режим найбільшого сприяння — режим, за якого іноземні суб'єк​ти господарської діяльності мають обсяг прав, преференцій та пільг щодо мита, податків та зборів, якими користується та/або буде кори​стуватися іноземний суб'єкт господарської діяльності будь-якої іншої держави, якій надано згаданий режим, за винятком випадків, коли зазначені мита, податки, збори та пільги по них встановлюються в рамках спеціального режиму.

Реімпорт — митний режим, відповідно до якого товари, що похо​дять з України та вивезені за межі митної території України згідно з митним режимом експорту, не пізніше ніж у встановлений законодав​ством строк ввозяться на митну територію України для вільного обі​гу на цій території.

Рекламація — претензія, що пред'являється покупцем продавцю у зв'язку з невідповідністю якості та кількості поставленого товару умовам контракту.

Ризики — можливі несприятливі події, що можуть відбутися, і в результаті яких учасники ЗЕД можуть зазнати збитків, майнових втрат.

Ризики валютні — небезпека валютних втрат у результаті зміни курсу валюти ціни (позики) стосовно валюти платежу в період між підписанням контракту або кредитної угоди і здійсненням платежу.

Ризики інноваційні — можливість втрат, що виникають внаслі​док вкладення підприємством коштів у виробництво нових товарів (послуг), які, можливо, не знайдуть попиту на ринку.

Ризики інформаційні — ризики, пов'язані з відсутністю, неви​значеністю чи недостовірністю інформації, що стосується юридичної бази для підготовки контракту, стану справ партнера і його банку, загального стану ринку товарів (послуг), на якому функціонує під​приємство.

Ризики кон'юнктурні — можливість втрат через зміну ринкової кон'юнктури, зміну як економічного стану галузі, в якій функціонує підприємство, так і суміжних з нею галузей.

Ризики маркетингові — ризики, пов'язані з реалізацією товару на ринках збуту.

Ризики політичні — можливість виникнення збитків чи скоро​чення розмірів прибутку внаслідок державної політики регулювання зовнішньоекономічних відносин.

Ризики транспортні — ризики, які виникають у зовнішньоеко​номічній діяльності при укладенні зовнішньоекономічних угод, а саме при переміщенні товару від продавця (постачальника) до покупця.

Ринкова ніша — вузький сегмент ринку з чітко обмеженою кіль​кістю споживачів та асортименту товару.

Розрахункові ціни — ціни, що застосовуються в контрактах на нестандартне обладнання, яке виробляється, як правило, за індиві​дуальними замовленнями. Розраховуються й обґрунтовуються поста​чальником для кожного конкретного замовлення з урахуванням тех​нічних і комерційних умов контракту.

С

Світовий ривок технології — сукупність міжнародних економіч​них відносин з приводу прибуткового використання прав власності на його об'єкти: технології продуктів, процесів та управління.

Світові ціни — ціни великих експортно-імпортних операцій, що здійснюються в основних центрах світової торгівлі на умовах готівко​вого платежу в ВКВ, а обрані ринки регулюються загальним (а не спеціальним) торговельно-політичним режимом.

Сегмент міжнародного ринку — група споживачів з однаковими очікуваннями та вимогами щодо товарів, незалежно від культурних та національних відмінностей.

Спеціальна (вільна) економічна зона — частина території України, на якій встановлюються і діють спеціальний правовий режим еконо​мічної діяльності та порядок застосування і дії законодавства України.

Спеціальна економічна зона — територія, в межах якої відповід​ним законом України встановлюється і діє спеціальний правовий режим господарської діяльності та спеціальний порядок застосуван​ня і дії законодавства України.

Спеціальна митна зона — митний режим, відповідно до якого до товарів, які ввозяться на території відповідних типів спеціальних (вільних) економічних зон з-за меж митної території України, а також до товарів, які вивозяться з територій зазначених зон за межі митної території України, не застосовуються заходи тарифного і нетарифного регулювання, якщо інше не передбачено законом.

Спеціальний режим — режим, який застосовується до територій спеціальних економічних зон, а також до територій митних союзів, до яких входить Україна, і в разі встановлення будь-якого спеціально​го режиму згідно з міжнародними договорами за участю України.

Спільна підприємницька (господарська) діяльність — діяльність, що базується на співробітництві між суб'єктами господарської діяль​ності України та іноземними суб'єктами господарської діяльності і на спільному розподілі результатів та ризиків від її здійснення.

Спільні підприємства — підприємства, які базуються на спільно​му капіталі суб'єктів господарської діяльності України та іноземних суб'єктів господарської діяльності, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів та ризиків.

Страховик — юридична особа будь-якої організаційно-правової форми, яка має державний дозвіл (ліцензію) на проведення операцій страхування.

Страхувальник — юридична чи фізична особа, яка має страховий інтерес і вступає у взаємини зі страховиком на підставі чинного зако​нодавства або двосторонньої угоди про страхування.

Страхування зовнішньоекономічної діяльності підприємств — міжнародні економічні відносини, пов'язані із захистом майнових інтересів суб'єктів господарювання протягом періоду, в якому відбува​ються певні події (страхові випадки), за рахунок майнових коштів, що формуються із сплачених ними внесків (страхових премій).

Строк поставки — момент, коли продавець зобов'язаний передати товар у власність покупцю чи за його дорученням особі, що діє від його імені.

Сублізинг — операція, у якій беруть участь основний лізингодавець, зареєстрований в одній країні, і посередник іншої країни, що передає об'єкт лізингу лізингоодержувачу.

Субліцензія — ліцензія, надана третій особі ліцензіатом, що воло​діє повною або винятковою ліцензією, на підставі права, наданого йо​му ліцензіаром. За обсягом прав субліцензія відповідає простій ліцензії, винагорода за неї розподіляється між ліцензіаром і ліцензіатом.

Субсидія — грошова виплата, спрямована на підтримку вітчизня​них виробників і непряму дискримінацію імпорту.

Субсидія внутрішня — найбільш замаскований фінансовий метод торговельної політики та дискримінації імпорту, який передбачає бюджетне фінансування вітчизняного виробництва товарів, що кон​курують з імпортом.

Субсидія експортна — фінансовий нетарифний метод торговель​ної політики, який передбачає бюджетні виплати вітчизняним екс​портерам, що дає змогу експортувати товар за нижчою ціною, ніж на внутрішньому ринку і стимулює тим самим експорт.

Субсидія непряма — приховане дотування експортерів через надан​ня пільг щодо сплати податків, пільгові умови страхування, позик за ставкою, нижчою за ринкову, повернення експортного мита тощо.

Субсидія пряма — безпосередні виплати експортеру після здійснен​ня ним експортної операції на суму різниці його витрат та отримано​го ним доходу.

Судноплавство лінійне — регулярні перевезення за оголошеним розкладом між завчасно визначеними портами.

Судноплавство трампове — нерегулярні перевезення без чіткого розкладу, направлення судновласниками суден туди, де з боку фрахту​вальників є попит на тоннаж.

Т

Тайм-чартер — договір про оренду судна, коли все судно чи його частина надаються на конкретний час у розпорядження фрахтуваль​ника для перевезення вантажів у будь-яких напрямках.

Технологія — сукупність методів та елементів організації процесу виробництва.

Технологія, морально застаріла — розробки, що не забезпечують ви​робництво продукції середньої якості і з техніко-економічними по​казниками, яких досягають більшість виробників аналогічної продукції.

Технологія прогресивна — розробки, що мають новизну і техніко-економічні переваги порівняно з технологіями-аналогами, що використовуються потенційними покупцями нової технології та їх​німи конкурентами.

Технологія традиційна (звичайна) — розробки, що забезпечують середній рівень виробництва, досягнутий більшістю виробників про​дукції в певній галузі.

Технологія унікальна — винаходи й інші науково-технічні розроб​ки, захищені патентами або такі, що містять ноу-хау, що унеможлив​лює їх використання конкуруючими організаціями.

Тимчасове ввезення (вивезення) — митний режим, відповідно до якого товари можуть ввозитися на митну територію України чи виво​зитися за межі митної території України з обов'язковим подальшим поверненням цих товарів без будь-яких змін, крім природного зно​шення чи втрат за нормальних умов транспортування.

Товар конкурентоспроможний — товар, який на одиницю своєї вартості (ціни) задовольняє більше потреб і на більш високому рівні, ніж товари конкурентів.

Товариство акціонерне — основна організаційно-правова форма великих підприємств, об'єднання капіталів шляхом випуску акцій, які є цінними паперами та обертаються на фондовому ринку.

Товариство з обмеженою відповідальністю — правова форма об'єд​нання вкладників капіталу.

Товариство командитне — об'єднання двох чи кількох осіб, в якому учасники (повні товариші) несуть відповідальність як своїм вкладом, так і своїм майном, а вкладники (командисти) — тільки своїм вкладом.

Товариство повне (відкрите товариство) — об'єднання двох і більше осіб для здійснення підприємницької діяльності, які особисто беруть участь у справах товариства і несуть необмежену і солідарну відповідальність за зобов'язаннями підприємства перед кредиторами не тільки вкладеним капіталом, але й усім своїм майном.

Товарна група — група однорідних товарів за гармонізованою системою опису та кодування товарів.

Товарна марка (товарний знак) — позначення, за яким товари і послуги одних осіб відрізняються від однорідних товарів і послуг інших осіб. Товарні знаки можуть бути словесні, зображувальні, об'ємні та інші позначення або їх комбінації, виконані у будь-якому кольорі чи поєднанні кольорів.

Товарна політика горизонтальна — розробка нового товару як продовження вже існуючого з огляду на стале коло покупців без сут​тєвих змін технології.

Товарна політика конгломератна — пошук для виробництва но​вого товару, який ніяк не пов'язаний з товарами, що існували рані​ше в номенклатурному портфелі фірми; потребує використання інших технологій та освоєння нових ринків.

Товарна політика концентрична — пошук нових товарів, які б, з одного боку, в технологічному та/або ринковому плані були б схожі на вже існуючі товари, а з іншого — приваблювали нових покупців.

Транзит — митний режим, відповідно до якого товари і транспорт​ні засоби переміщуються під митним контролем між двома митними органами або в межах зони діяльності одного митного органу без будь-якого використання таких товарів і транспортних засобів на митній території України.

Транзит товарів — переміщення товарів, вироблених за межами України, через територію України без будь-якого використання цих товарів на зазначеній території.

Транспортне забезпечення ЗЕД — система технічних, технологіч​них елементів, економічних, комерційно-правових, організаційних чин​ників, методів управління транспортними операціями у сфері вироб​ництва, обігу і споживання товарів, що переміщуються між країнами.

Трасант (експортер) — клієнт, який доручає інкасо за своєю трат​тою та комерційними документами банку в своїй країні. Трасанте також називають принципалом, тобто одержувачем коштів.

Трасат (імпортер) — сторона, якій банк-ремітент надає докумен​ти відповідно до інструкції, отриманої від експортера.
У

Угода бартерна — товарообмінний, компенсаційний договір, що передбачає простий обмін погоджених кількостей одного товару на іншій.

Угода ліцензійна — міжнародна торгова угода, за якою власник винаходу або технічних знань дає іншій стороні дозвіл на використан​ня у визначених межах своїх прав на технологію.

Угода патентна — міжнародна торгова угода, за якою власник патенту поступається своїми правами на використання винаходу по​купцеві патенту.

Українська класифікація товарів зовнішньоекономічної діяль​ності — товарна номенклатура митного тарифу, яка складається на основі Гармонізованої системи опису та кодування товарів і Комбіно​ваної номенклатури Європейського Союзу.

Ф

Факторинг — комісійно-посередницька діяльність, пов'язана з поступленням банкові клієнтом-постачальником неоплачених пла-тежів-вимог (рахунків-фактур) за поставлені товари, виконані робо​ти, послуги і, відповідно, права одержання платежу за ними, тобто з інкасуванням дебіторської заборгованості клієнта (одержанням кош​тів за платіжними документами).

Форфейтинг — одна з форм короткострокового й середньостроко-вого кредитування зовнішньоторговельних угод у формі придбання банком платіжних зобов'язань, поданих у формі векселів, без права зворотної вимоги до продавця.

Франчайзинг — підприємницька діяльність, за якою на договірній основі одна сторона (франчайзер) зобов'язується передати іншій сто​роні (франчайзі) за винагороду на визначений строк комплекс виключ​них прав на використання знака для товарів і послуг, фірмового найменування, послуг, технологічного процесу і (або) спеціалізова​ного обладнання, ноу-хау, комерційної інформації, що охороняється законом, а також інших передбачених договором об'єктів виключ​них прав (франшизу).

Фритредерство — політика вільної торгівлі з метою лібералізації зовнішньоекономічної діяльності, вільного доступу на національний ринок товарів, капіталів, робочої сили тощо.

X

Хеджування — управління ризиками, пов'язаними зі змінами цін на біржові товари, фондові цінності, а також несприятливими зміна​ми курсу валют.
Ц

Ціни, що публікуються — ціни, що відображають рівень світових цін та оприлюднюються у спеціальних джерелах інформації: ціни аукціонів, біржові котирування, ціни статистичних довідників, ціни укладених контрактів, ціни пропозиції великих фірм.

Ч

Чек — безумовна пропозиція власника рахунку (чекодавця) бан​ку здійснити платіж зазначеної у чекові грошової суми певній особі або пред'явникові (чекоотримувачу) готівкою чи перерахуванням грошей на рахунок у банку.

Чек банківський — чек, виписаний банком на свій банк-кореспондент.

Чек іменний — чек на користь певної особи, який не може бути переданий за допомогою звичайного індосаменту, а тільки цесією — передавальним написом із застереженням "не наказу", завіреним у нотаріальному порядку відповідно до норм цивільного права.

Чек на пред'явника — чек, виписаний пред'явникові, може бути переданий іншій особі як з індосаментом, так і без нього.

Чек ордерний — чек, виписаний на користь певної особи чи за її наказом, передається за допомогою індосаменту із застереженням "наказу" чи без нього.

Чек фірмовий (комерційний) — документ, виписаний клієнтом банку (чекодавцем) на пред'явника (одержувача).
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Основні моделі розвитку зовнішньоекономічної діяльності (ЗЕД)





Суб’єкти світогосподарського спілкування: організаційно-економічна структура за участю державних інститутів, територіальновиробничі комплекси, виробничо-комерційні агломерації, консорціуми, концерни  





Суб’єкти світогосподарського спілкування: середні та дрібні фірми, малі підприємства (суб’єкти малого бізнесу)





Підготовка фахівців у галузі зовнішньої торгівлі





Підготовка фахівців у галузі світогосподарської стратегії і її прогнозування





Забезпечення поточної, мінімальної збалансованості, подолання диспропорцій. Бюджетна ефективність





Довгостроковий стратегічний ефект як критерій ефективності





Товар-група, одиничні товари (об’єкти середнього та малого бізнесу)





Забезпечення поточної, мінімальної збалансованості, подолання диспропорцій. Бюджетна ефективність





Використання загальновизнаних у світовій практиці методів та прийомів конкурентної боротьби





Формування стратегічного кодексу (правил) зовнішньоекономічної діяльності





Використання загальновизнаних у світовій практиці методів та прийомів конкурентної боротьби





Товар-програма і товар-об’єкт (об’єкти міжнародного товарного обігу) 





Між фірмовий стик суспільного поділу праці. Внутрішньофірмовий обмін на базі одиничного поділу праці





На міжнародному стику на основі взаємо доповнення економік (переважно загальний та частковий поділ праці). Зона малого бізнесу





Новітні технології і сфери підприємницької діяльності (нові матеріали і джерела енергії, біоінженіринг, інформатика та ін.)





Формування товарних контингентів, виходячи з матеріальних та виробничих ресурсів





Орієнтація на інтернаціональні витрати виробництва





Зміцнення центру тяжіння співробітництва на інвестиційновиробничу ланку відтворюваного процесу





Спонтанне зіткнення з інтернаціональними витратами на окремих ринках





Підключення до системи світогосподарських зв’язків на рівні сфери обігу





Стратегічна (виробничоінвестиційна) модель ЗЕД





Кон’юнктура (зовнішньоторговельна) модель
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