Тема: Країна потребує професіоналів. Як ними стати?
Мета: Виховання цивілізованого господаря, який свідомо ставиться до праці, як вищої цінності людини і суспільства в умовах ринкових відносин. Формування активної життєвої позиції, ціннісних установок та орієнтирів. Формування і розвиток професійних інтересів та нахилів.

1. Вступ.

Сьогодні 19 листопада 2008 р. це незвичайний день, який ніколи більше не повториться і стане ще однією піщинкою, яка впаде у вашому годиннику життя.

Незвичайний день і прожити треба так, щоб запам’ятався.

Для вас він уже став унікальним тим, що ви є учасниками нашого конкурсу «Класний керівник 2009». Мене звати Оксана Петрівна, а працюю в ЗОШ №4 м. Рівного «Школі сприяння здоров’ю». Кажуть, що гарний настрій є запорукою успіху будь-якої справи. Отож, я вам бажаю «Доброго дня!».

А ще:

- цілеспрямованості і хороших знань;

- сонячних посмішок і теплоти;

- доброти і уваги.

Як талісман на це заняття візьміть собі ці побажання.

(Роздати побажання на кольорових листках)

Кожному з вас дістались листочки різного кольору. Попрошу вас об’єднатись у групи згідно кольору вашого листка.

Ви – одинадцятикласники. Пройде декілька місяців і станете випускниками,а значить дорослими та свідомими громадянами своєї держави. І вже сьогодні перед вами стоїть нелегке завдання вибору свого майбутнього. А найголовнішим (хто б що не казав) є вибір професії.
У світі–тисячі професій. Як зорієнтуватись в такій їх кількості? Як вибрати серед них ту, з якої розпочнеться ваш трудовий шлях, а можливо, і “доросле” життя? Це хвилює кожного із вас. 

  Вибір професії – складний і відповідальний крок в житті людини. Він має бути свідомим і самостійним. 

  Зробити правильний професійний вибір — значить знайти своє місце в житті, визначити свою долю. Неправильний вибір завдає великої шкоди самій людині та призводить до значних економічних втрат. 

  Процес адаптації людини до професії має велике значення для розбудови економіки нашої держави. А формула правильного вибору досить проста: потрібно, знаю, зможу. 

За роки навчання у школі ви маєте змогу ознайомитися з окремими професіями на класних годинах, уроках трудового навчання, в колі сім’ї, знайомих, друзів. 
От і сьогодні спробую хоч трохи допомогти вам зробити свій вибір.

Тема нашого заняття «Країна потребує професіоналів. Як ними стати?»

Звичайно за відведений нам короткий проміжок часу ми не зможемо обговорити всі професії. Поговоримо про одну. На мою думку саме ця професія є найактуальнішою і найпопулярнішою в наш час.

А на вашу думку, яка ж з професій є самою найпопулярнішою зараз?

(Діти дають відповіді на запитання. Має прозвучати «бізнесмен»)

Отже, говорити будемо саме про бізнес і підприємництво. Спробуємо дати відповіді на запитання потрібно?, знаю?, зможу?
На запитання «Чи потрібно?» ми вже відповіли. Професія підприємця дійсно є актуальною сьогодні.

Тепер спробуємо дати відповіді на запитання «Чи знаю?», «Чи зможу?».

2. Теоретичні відомості про професію підприємець

Як сказав Авраам Лінкольн «Якби мені дали 6 год. для того, щоб зрубати дерево – 4 з них я б витратив на заточування сокири». Значить перш за все нам потрібно визначитись із теоретичними засадами понять «бізнес», «підприємництво», «вільне підприємництво».
В сучасному суспільстві до цього часу поширена думка, що бізнес – це засіб наживи. Дійсно, супутниками бізнесу часто є спекуляція та шахрайство, мафіозна діяльність, з’являється велика кількість бізнесменів «на годину», які хочуть одразу відхватити шматок і втекти. Тому ми не звикли любити багатих, часто ставимося до підприємців, як до фігур кримінальних. А що ж насправді таке бізнес? Відповідь на це запитання ви дасте самі. Працювати будемо за принципом «Навчаючи інших – навчаюсь сам». Ви вже об’єднані у робочі групи. Кожна група отримає аркуш паперу на якому записані теоретичні відомості понять, які ми розглядаємо. Ваше завдання перш за все самим ознайомитись з ними, а потім по черзі познайомити інші групи. Представник першої групи переходить до другої, другої – до третьої, третьої – до першої і так далі. Коли ви повернетесь до своїх груп – усі будуть компетентними з даного питання.

(Працюють у групах)

А тепер попрошу зачитати відомості зі свого питання, які ви отримали на початку роботи.

Бізнес – вид діяльності в умовах ринкової економіки, спрямований на створення власної справи для отримання прибутку, шляхом використання своєї праці, власних або запозичених коштів.
Види бізнесу: підприємництво, торгівля, банківська діяльність.

Підприємництво, підприємницька діяльність – господарська діяльність підприємця, тип господарювання, якому притаманне новаторство, пошук ефективних способів використання ресурсів, активність та  прагнення до нових перспектив, можливостей, творче ставлення до ризику.

Ціль підприємництва – отримання прибутку та задоволення потреб населення в роботі та послугах.

Завдяки підприємницькій діяльності утворюється клас середніх та багатих людей. Історії відомі найбільш багаті люди світу, які почали свою справу «з нуля», з маленької майстерні, конторки, фірми і збільшили свій капітал до мільйонів доларів (Генрі Форд, Джордж Рокфеллер).

Вільне підприємництво – це ініціативна самостійна діяльність людей з організації і розвитку підприємств, яка здійснюється громадянами на свій страх та ризик і під свою майнову відповідальність.
Для початку бізнесу («справи») необхідний початковий капітал,який може бути або накопиченим, або подарованим, або взятим у кредит.

3. Вправа «Мозковий штурм» «Фоторобот підприємця».

Тепер давайте обговоримо якості, які необхідні підприємцю. Ви отримаєте перелік людських якостей. Ваше завдання вибрати з них ті, які притаманні підприємцю.
(підприємливість, ініціативність, лідерство, відповідальність, організаторські здібності, рішучість, цілеспрямованість, наполегливість …)

Представник від групи повинен оголосивши якості прикріпити їх до фоторобота.
4. Тест «Чи можете ви бути підприємцем?»

Спільними зусиллями ми з вами склали модель підприємця і ви вже можете порівнявши свої якості з названими дати відповідь і на останнє питання «Чи зможу?». А краще зрозуміти себе нам допоможе тест «Чи зможете ви бути підприємцем?» Прочитайте запитання і скажіть, чи все зрозуміло?
Дайте відповідь так чи ні на запропоновані запитання.
1. Чи вмієте ви налагоджувати контакти з людьми?

2. Чи переживаєте ви про результат своєї діяльності без вагомих на те причин?

3. Чи вважаєте ви, що бізнесмен повинен бути порядною людиною?

4. Чи намагаєтесь ви прихилити до себе людей, сподобатись їм?

5. Чи вмієте ви визнавати свої помилки,  бачити недоліки своєї роботи?

6. Ви надаєте перевагу стихійній діяльності?
7. Чи сердитесь ви на критику на вашу адресу?

8. Чи здатні ви достойно програвати і при цьому не шукати винних у ваших невдачах?

9. Ви надаєте перевагу тому, щоб змиритися з неприємностями у вашому житті?
10. Чи знайоме вам почуття творчого підйому після спілкування з мистецтвом?

11. Благородні вчинки ви здійснюєте безкорисливо?

12. У випадку невдачі ви будете звинувачувати у всьому своїх партнерів по бізнесу не намагаючись з’ясувати причини?
13. Ви творча людина?

14. Чи берете ви на себе відповідальність за свої дії та вчинки?

15. Чи погоджуєтесь ви з тим, що цілі виправдовують засоби?

16. Для вас краще гірка правда аніж солодка брехня?

17. Чи можна вважати вас людиною терплячою та наполегливою?
18. Вам важко відмовитись від своїх намірів?

19. Ви вважаєте, що в житті досягли не більше і не менше ніж інші люди?

20. Вам властиво завищувати вимоги до себе?

Інтерпретація результатів тесту
Додайте собі по 10 балів за відповідь «так» і по 5 балів за відповідь «ні» на запитання:

1, 3, 4, 5, 6, 8, 9, 10, 13, 14, 16, 17, 18, 19, 20.

А також по 5 балів за відповідь «так» і по 10 балів за відповідь «ні» на запитання:

2, 7, 11, 12, 15.

Якщо в зальній сумі ви отримали:

 100 – 145 балів – про вас не можна сказати, що ви готові стати підприємцем. Вам варто розвивати свої можливості.

146 – 165 балів – ви можете стати бізнесменом, якщо цього захочете. У вас є багато якостей ділової людини. Але доведеться ще попрацювати над собою.

166 – 200 балів – вас можна назвати справжньою діловою людиною, природженим бізнесменом. Вам притаманне почуття такту, ви приємний співрозмовник і знаєте свою справу. Але не зупиняйтесь на досягнутому, вдосконалюйте свої ділові якості.

5. Підсумок.
Отже, ми дали відповіді на всі три запитання, що нас цікавили. Тепер кожен з вас зможе задуматись, а можливо і справді стати бізнесменом і започаткувати власну підприємницьку діяльність? А я ще хочу наостанок дати вам декілька порад.

Поради бізнесмену-початківцю:
· Хочете мати успіх – виглядайте так, ніби ви його вже маєте.

· Основа бізнесу – взаємодовіра.

· Скупий платить двічі.

· Клієнта можна обдурити тільки раз.

· Найнижча ціна не завжди найкраща.

· Задовольняйтесь тим, що маєте, але прагніть до кращого.

· Без пунктуальності немає хорошої організації.

· Дотримуйтесь слова, виконуйте зобов’язання.
· Перемагає лише той, у кого бувають поразки.

· Не зневажайте міст, на якому стоїте.

А як подарунок на згадку про нашу зустріч ви отримаєте невеличкий словничок підприємця, який можливо також допоможе вам у подальшому житті.

Словник підприємця. 

Прибуток – різниця між виручкою від реалізації продукції та затратами на її виробництво.

Банк – заклад, який зберігає гроші та цінності, видає кредити під відсотки.

Кредит – надавання грошей у позику за певну плату, тобто під відсотки.

Фірма – підприємство, компанія (юридична особа), яка займається підприємництвом.

Бізнес – вид діяльності в умовах ринкової економіки, спрямований на створення власної справи для отримання прибутку, шляхом використання своєї праці, власних або запозичених коштів.

Види бізнесу: підприємництво, торгівля, банківська діяльність.

Підприємництво, підприємницька діяльність – господарська діяльність підприємця, тип господарювання, якому притаманне новаторство, пошук ефективних способів використання ресурсів, активність та  прагнення до нових перспектив, можливостей, творче ставлення до ризику.

Ціль підприємництва – отримання прибутку та задоволення потреб населення в роботі та послугах.

Завдяки підприємницькій діяльності утворюється клас середніх та багатих людей. Історії відомі найбільш багаті люди світу, які почали свою справу «з нуля», з маленької майстерні, конторки, фірми і збільшили свій капітал до мільйонів доларів (Генрі Форд, Джордж Рокфеллер).

Вільне підприємництво – це ініціативна самостійна діяльність людей з організації і розвитку підприємств, яка здійснюється громадянами на свій страх та ризик і під свою майнову відповідальність.

Для початку бізнесу («справи») необхідний початковий капітал,який може бути або накопиченим, або подарованим, або взятим у кредит.

Менеджер – керуючий,керівник, адміністратор, який не є власником компанії.

Маркетинг (реклама) – пропаганда споживчих якостей товару з метою його продажу.

Цінні папери – грошові документи (акції, облігації, векселі, ощадні сертифікати).

Було цікаво з вами працювати. До побачення.
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