Тема:   Риторика як наука і мистецтво.

Мета: шляхом пошуку та дослідження матеріалу ознайомити учнів зі змістом, метою та завданнями практичної риторики; поглибити знання учнів про риторику як науку і мистецтво; формувати ораторські навички; з’ясувати причину зростання інтересу до риторики в сучасному світі, показати значення ораторського мистецтва в житті людини;

розвивати навички роботи з різними джерелами інформації та навички аналізу публіцистичних текстів; розвивати навички роботи в групах, комунікативні вміння, зв’язне мовлення, логічне мислення, пам'ять; удосконалювати навички роботи з комп’ютером у різних програмах (Microsoft Publisher, Microsoft PowerPoіnt, робота в мережі Intrnet);

виховувати потяг до самовдосконалення та самоосвіти, культуру мовленнєвої діяльності, толерантність; виховувати повагу до слова, естетичні смаки.
Обладнання: комп’ютер (з виходом в мережу Intrnet), мультимедійний проектор, екран, робоча картка уроку
Методи, прийоми: методи «Дерево очікувань», «Інтерв’ю», виступи учнів, колективна робота.

Міжпредметні зв’язки: українська мова, інформатика, технології.

Форма уроку: урок-захист проекту.

Випереджувальні завдання: робота в групах згідно плану проекту:

1 група: Чи важливо володіти основами риторики кожній людині?

1. З'ясувати значення термінів «риторика», «оратор», «аудиторія», «красномовство». 
2. Дослідити, які ораторські вміння і навички необхідні людині в різних сферах  життя.
3. Провести опитування серед однолітків і скласти діаграму відповідей.
4. Оформити буклет.
2 група: Як говорити, щоб тебе почули?

1. Опрацювати поради щодо підготовки виступу, техніки проголошення промови.
2. Проаналізувати вимоги до виступу.
3. Навести приклади висловів про силу слова, мистецтво переконання.
4. Підготувати презентацію.

3 група: У кого можна вчитися мистецтву красномовства?
1. Знайти інформацію про відомих ораторів минулого і сучасності. 
2. Проаналізувати засоби виразності 1-2 виступів. 
3. Навести приклад виступу (відеофрагмент).
4.  Оформити сторінку в блозі.
Література:

1. Мацько Л. І., Мацько О. М. Риторика: Навчальний посібник. - Київ: Вища школа, 2003.-311 с.
2. Нечволод Л.І., Паращич В.В. Риторика: збірник навчальних і контрольних вправ та завдань. 10-11 класи. – Харків: Торсінг, 2004. – 176 с.

3. Сагач Г. М. Золотослів: Навчальний посібник для середніх і вищих навчальних закладів. - Київ: Райдуга, 1993. - 378 с.
Слово – це найтонший різець, 

здатний доторкнутися до найніжнішої 

рисочки людського характеру. Вміти 

користуватися ним – велике мистецтво. 

Василь Сухомлинський

Хід уроку

І. Мотиваційний етап.

1. Вступне слово вчителя. 

Найвища радість на землі – це спілкування. У ньому – джерело людських радощів і розчарувань, сподівань та успіхів. Людина майже ніколи не залишається один на один із собою, і навіть тоді, коли поруч із нею нікого немає, вона подумки звертається до когось або чогось. Немає професії, яка б не вимагала спілкування. Отже, життя людини пов’язане безпосередньо із спілкуванням. За ствердженням спеціалістів, людина вимовляє за день близько 30 тисяч слів. І, безумовно, не лише для себе. Без мови неможливо опанувати професію, вести ділові контакти, висловити думку, розповісти про почуття й емоції. Щоб мовлення людини було виразними, зрозумілим і точним, необхідно збагнути суть науки, в основі якої – мистецтво спілкування. Ця наука називається риторикою. Сьогоднішній урок присвятимо саме  їй. 

Сьогоднішній урок незвичайний і водночас, я переконана, буде цікавим і для вас, і для мене. Адже цей урок – урок-результат роботи над проектом «Риторика як наука і мистецтво». Наш проект короткостроковий, 2 тижні тому ви отримали завдання, працювали над пошуком інформації, оформленням результатів. Об’єднавшись в групи, ви отримали завдання й самостійно опрацьовували їх. Вам знадобилися знання не лише з української мови, а й з інформатики та технології. І сьогодні ви будете захищати свої роботи. Також протягом уроку ви будете працювати з робочими картками: вам необхідно заповнювати їх у процесі роботи та оцінити себе та одногрупників у кінці уроку.

2. Оголошення теми уроку.

3. Робота з епіграфом.

ІІ. Цілевизначення та планування. 
Метод «Дерево очікувань». Учням пропонується на аркушах у формі листків дерева записати свої очікування від уроку і прикріпити їх на малюнок дерева. На аркушах  у формі хмарок записати побоювання (якщо є).  

ІІІ. Опрацювання навчального матеріалу.

Доповіді груп:

1. Захист матеріалів буклету «Чи важливо володіти основами риторики кожній людині?»
2. Представлення презентації «Як говорити, щоб тебе почули?»
3. Ознайомлення з матеріалами блогу «У кого можна вчитися мистецтву красномовства?»
 ІV. Закріплення вивченого матеріалу.

Колективна робота. Проаналізуйте виступи одногрупників та свої виступи, поміркуйте, яких недоліків допустилися ви чи інші учні. Складіть рекомендації щодо техніки виступу (2-3 хвилини). 

Запис рекомендацій.

V. Підсумок уроку.

1. Повернення до епіграфу уроку.

2. Метод «Інтерв’ю». Учні відповідають на питання: «Чи всі очікування від уроку здійснилися?»
3. Оцінювання учнів.

4. Вислів на згадку. Усім учням викладач дарує аркуші паперу у формі сонця з висловом-афоризмом.

5. Заключне слово викладача.

Формування гармонійно розвиненої особистості без інтелектуально-естетичного впливу мови неможливе, в якій би сфері суспільно-виробничої діяльності не реалізовувала себе сучасна людина. Уміння виголосити політичну промову чи ювілейне привітання, побудувати розгорнений монолог з фахової проблематики і його виголосити, аргументовано дискутувати, природно вести цікаву бесіду чи конструктивний діалог, не відчуваючи браку слів, знайти своє місце у полілозі, не нав'язливо підтримувати розмову або непомітно чи невимушено вийти з неї, доречно зауважити чи просто шляхетно звернутися і пошанувати співрозмовника або слухачів і при цьому не тільки самому відчувати задоволення, а й дарувати його іншим, бездоганно володіючи мовою маючи гарне чуття і смак до мови, - цьому вчить риторика.

VІ. Домашнє завдання. 1. Укласти термінологічний словник з риторики.

2. Написати розгорнутий план виступу, тези на тему «Краща у світі мета – стати хорошою людиною» (Цицерон).

Зміст матеріалів:  
1. Презентація «Як говорити, щоб тебе почули?»
Наші завдання:
1. Опрацювати поради щодо підготовки виступу, техніки проголошення промови.

2. Проаналізувати вимоги до виступу.

3. Навести приклади висловів про силу слова, мистецтво переконання.

4. Ознайомитися зі зразками виступів ораторів минулого і сучасності.
4. Підготувати презентацію.

Опрацювавши різні джерела, ми визначили основні вимоги до виступу
1. Об'єктивність  - факти й докази мають бути правдивими, а посилання на джерела – достовірні. «Що не кажи, а правдою дорожи» (Народна мудрість).
2. Ясність, доступність для аудиторії. «Ясність – головне достоїнство мовлення» (Аристотель). «Красномовство – це мистецтво 
говорити так, щоб ті, до кого ми звертаємося, слухали не лише без труднощів, а й із задоволенням» (Б.Паскаль).
3. Образність. «Люди не стільки слухають промову, скільки бачать і відчувають її. Слово, що не викликає образів, стомлює слухачів» (Р.Гарріс)
4. Лаконічність. «Сила промови полягає в умінні висловлювати багато кількома словами» (Плутарх). «Багато говорити й багато сказати – не одне й те саме» (Софокл)
5. Уміле використання дотепу, гумору, іронії. «Дуже добре, коли оратор показує у виступах комічні аспекти, нікого не ображаючи» (І.Томан)
Поради щодо підготовки виступу
1. Вибрати тему.
2. Сформулювати мету виступу.
3. Дібрати матеріали для промови. Основні джерела інформації:
· наукова, науково-популярна література;
· довідкова література (енциклопедії, словники);
· художня література;
· матеріали ЗМІ;
· власні контакти, інтерв'ю;
· результати соціологічних досліджень;
· особисті роздуми та спостереження.
4. Створити план та письмовий текст промови, пам'ятаючи про структуру виступу:
· вступ (етикетні звертання, привітання, повідомлення теми, зацікавлення);
· основна частина (розповідь, опис, роздум, докази, аргументи, факти);
· висновок (переконання, заклик) має бути кульмінацією виступу та містити найвагоміший доказ, що остаточно переконає слухачів, допоможе усвідомити ідею промови.
Важливою, на наш погляд, є пам'ятка «Як володіти голосом під час виступу»
1. Пристосовуйте свій голос до обстановки, де відбувається спілкування.
2. Хто говорить занадто тихо, справляє враження людини, яка не вірить у себе.
3. Не говоріть занадто голосно — це справляє враження агресивної людини.
4. Постійно тренуйте свій голос; найзручніший спосіб для цього — читання вголос, під час якого по​стійно контролюється правильність вимови.
5. Голос підвищують тоді, коли ставлять запитання, висловлюють радість, здивування. Якщо вам по​трібно когось переконати, відповісти на запитання, 
то голос понижують.
Вислови, що найбільше вразили:
1. Є два мистецтва, які можуть піднести людину на вищий п'єдестал: одне – 
мистецтво доброго полководця, інше – хорошого оратора (Цицерон).
2. Уміння переконувати – це мистецтво велетнів мудрості (Платон).
3. Заговори,щоб я тебе побачив (Сократ).
4. Красне слово – золотий ключ. Ліпше переконувати словами, ніж кулаками.

Добре тому жити, хто вміє говорити. М'які слова і камінь крушать (народна мудрість).

5. Публічний виступ – це мандрівка до певної мети, і її маршрут має бути нанесений на карту (Д.Карнегі).

Висновки:

· у ході проекту у нас сформувалося уявлення про етапи підготовки виступів, техніку їх проголошення, вимоги до виступів
· ми оволоділи технологіями пошуку та опрацювання необхідного матеріалу
· запам'ятали вислови про силу слова, важливість володіти вмінням красномовства 
· зрозуміли такі поняття як виступ, промова, образність мовлення та ін.
· створили презентацію.
2. Буклет «Чи важливо володіти основами риторики кожній людині?»
Риторика - це наука про способи переконання, різноманітні форми переважно мовного впливу на аудиторію. Словники літературознавчих термінів визначають це поняття як науку красномовства. Риторика - це теорія ораторського мистецтва, наука і водночас мистецтво переконуючої комунікації, що становить фундамент професіоналізму представників багатьох професій: політика, вчителя, журналіста, юриста, менеджера.

Оратор - людина, яка володіє законами риторики.

Красномовство - дар, який допомагає людині донести інформацію, вплинути на слухача, переконати, запевнити.

Аудиторія - це короткочасова, відносно стійка спільнота людей, діяльність яких спрямовується лектором (викладачем, науковцем, промовцем) і яка постає як єдиний сукупний суб’єкт спілкування.

Які ораторські вміння і навички необхідні людині в різних сферах життя?

 Юрист, який покликаний здійснювати законність і не вміє вербально (словесно) довести правоту своєї позиції, опиняється за межами своєї професії. У його руках - доля людини, яка може бути помилково звинувачена; він спроможний захистити суспільство від злочинця. І невправне володіння словом автоматично означає в даній ситуації безвідповідальність і непрофесіоналізм.

Політик-оратор, що не в змозі запалити словом маси, приречений на невдачу. А відповідальність його значно більша, аніж відповідальність юриста: від політика залежить доля суспільства, принаймні значної групи людей. 

Релігійний проповідник, що не вміє надихати людей словом, автоматично губить авторитет духовного лідера своєї громади. 

Усі великі релігії будуються на авторитеті слова, святому письмі,  і духовна особа, яка не в силі донести палання цього священного вогню до свідомості своїх слухачів, явно займає не своє місце.

Бізнесмен, який покладається лише на силу грошей і матеріальні чинники, ризикує розгубити клієнтів чи партнерів, які знайдуть собі менеджера чи продавця більш приємного і ввічливого. 

Батько, що виховує сина не словом, а ременем, ризикує породити не розуміння, а ненависть. Скільки сімей страждає через те, що між людьми панує непорозуміння, напруженість, які часто переростають у неприязнь, сварки, а то й відверту ворожнечу. Сім'я, в якій не знаходиться слів для порозуміння, дуже швидко перестає бути сім'єю. 

Отже, і в професійній діяльності людини, і в її повсякденному житті варто користуватися силою слова.

3. Сторінка в блозі «У кого можна вчитися мистецтву красномовства?»
Ми, учні ІІІ курсу ДНЗ "СХТЦ ПТО", працюємо над проектом "Риторика як наука і мистецтво". Протягом двох тижнів ми збирали інформацію про відомих ораторів минулого і сучасності, ознайомилися з їх виступами. Найголовніше, що ми зрозуміли, - кожна людина має володіти основами риторики, уміти висловлюватися, переконувати, бути приємним співрозмовником. Запрошуємо ознайомитися з матеріалами нашого блогу!

Оратори минулого

Античні ритори виступали на політичних зібраннях, форумах та судових процесах. Найпершу теорію риторики створили V ст. до н. є. в Сіракузах. Найвидатнішим ритором був Горгій, який, удосконаливши теорію ораторського мистецтва, познайомив з нею Афіни. Він зумів перетворити риторику на мистецтво, яке силою впливу зрівнялося з поезією.

Найславетнішим ритором Стародавньої Греції був Демосфен (384-322 рр. до н. є.). Сучасники зазначали, що силу Демосфенового слова можна порівняти хіба що з вихором чи блискавкою.

До нас дійшло понад 60 промов і листів Демосфена. Найвідомішими є його політичні промови, виголошені проти македонського царя Філіпа, який намагався позбавити Афіни самостійності. Демосфен, будучи вождем антимакедонської партії, боровся проти керівника македонської партії Есхіна. Дійшло до судової справи, яка стала визначною подією для тодішньої Греції. Есхін та Демосфен зустрілися в суді. Промови обох ораторів - яскраві зразки політичних виступів.

На Демосфенових промовах вчилися цілі покоління античних, ораторів. Його промови брав за зразок один 3 найславетніших давньоримських ораторів Цицерон (106-42 рр. до н. є), якого вважають батьком риторики. Ідеальним оратором сам Цицерон вважав людину високої культури, яка знає історію, філософію, літературу, юриспруденцію, може владарювати над аудиторією, вміючи примусити людей сміятися й плакати. Запорукою успіху ритора Цицерон вважав освіту та природний дар. У своїх трактатах про ораторське мистецтво Цицерон зазначав, що ритор має бути патріотом, громадянином, який живе ідеалами держави й народу.

Найпершу промову Цицерон проголосив у 25 років, останню - на 63-му році життя (у рік смерті). Усього виголосив понад 100 промов, тексти 57 з них збереглися до нашого часу.

Видатними риторами були давньогрецькі філософи Аристотель (384-322 рр. до н. є.) та Платон (428-348 рр. до н. є.).

Найвідомішими ораторами Київської Русі були перший Київський митрополит Іларіон та Кирило Туровський (обидва жили в ХІ ст.).

Найвідомішою проповіддю митрополита Іларіона є "Слово про закон і благодать", де стверджено визначну роль Київської Русі та обстоюється її право на самостійність. Проповідь відзначається винятковою глибиною думки, образністю та емоційністю. 

Кирило Туровський - автор багатьох піднесених величальних промов.

У XVII-XVIII ст. курс риторики викладався у Києво-Могилянській академії, яка будучи глибоко-національним навчальним закладом, орієнтувалася на найпрогресивніші здобутки кращих європейських університетів. До наших днів дійшли описи 183 підручників риторики, 127 з яких було складено в академії. Ім'я академії прославили такі видатні ритори, як Григорій Сковорода, Феофан Прокопович, Михайло Ломоносов.

Оратори сучасності

Епоха масової комунікації наклала свій відбиток на тематику і стиль виступів ораторів. Сучасна масова культура і причетне до неї ораторське мистецтво значною мірою прагнуть щиро чи не щиро, але допомогти людині в пошуках шляху утвердження своєї особистості. Це складний шлях, а оскільки він пов’язаний з формуванням певної світоглядної орієнтації, то кожен авторитетний апостол сучасного красномовства у першу чергу намагається визначити ці орієнтири як головні, переконати своїх слухачів у їх привабливості і незаперечній першості.

Що хочуть почути люди від тих, хто виступає перед ними з трибуни? По - перше, як визначити своє місце в цьому мінливому світі? По-друге, яку поставити собі мету в житті? По-третє, як досягти права на те, щоб посісти будь-яке, навіть найвище, місце в суспільстві? По-четверте, що визначне зробили в житті люди, знані як сильні світу цього, і чого не зробив я, знаючи, що це не було заборонено зробити й мені? По-п’яте, чому одні з моїх однокашників здійнялися вгору, хоча і не відзначались у школі.

Оратори, які бажають досягти успіху на ниві красномовства, повинні спиратись у своїх виступах на досвід зазначених вище і знаних у суспільстві людей (що ці оратори і роблять).

Найбільшого успіху на теренах красномовства минулого двадцятого століття досягли оратори-пропагандисти американського способу життя і відповідного світобачення, яке спирається на принципи філософії прагматизму і позитивізму. Серед таких слід назвати Дейла Карнегі (1888−1955), Наполеона Хілла (1883−1968), Поля Сопера.

Д. Карнегі у своїх працях навчав як стати комунікабельною людиною, як знаходити собі друзів, як аналізувати і вирішувати проблеми, збирати факти для виступу, записувати їх і аналізувати.

Наполеон Хілл у книзі „Думай і збагачуйся” звернув увагу на те, у чому полягає немеркнучий успіх і привабливість. Хілл стверджує, що людина повинна твердо знати, чого вона хоче досягти. Кроками до успіху є бажання, віра, самонавіювання, спеціальні знання (освіта), уява, планування, рішення.

Автор описує шість примар страху, навчає, як позбутися нерішучості, сумнівів, страху. Критику, зауважує Н.Хілл, потрібно сприймати як вид сервісу. Цікаву, що у людей, які бояться критики, наявні симптоми сором’язливості, неврівноваженості, слабохарактерності, комплексу неповноцінності, екстравагантності, безініціативності, відсутності самолюбства. Н.Хілл указує на симптоми страху хвороб, серед яких: самонавіювання, іпохондрія, млявість, вразливість, нестриманість, турбота тощо.

Усі ці поради допомагають кожній людині і ораторам зокрема.

Зразками ораторських виступів вважаємо промови Л.Костенко, Й.Бродського, С.Джобса та інших.

